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Turk asansor sektori korona
golgesinde gegen 2020 yilinin ilk
9 ayinda paket asansor ihracatini
ylizde 10,24 oraninda arttirdi.
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Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan:

"81 ilde 'ihracata ilk Adim Programi’
ile ihracati lilke genelinde tabana
yaymay! hedefliyoruz.
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Yeni Ekonomi Programi'nda
2021 yih toplam ihracat
hedefi, 184 milyar dolar
olarak belirlendi.
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Tiirkiye Istatistik Kurumu Dis Ticaret Istatistikleri
Veri Tabanindan derledigimiz bilgilere gore Tiirk
asansor sektorii 2020 yilinin ilk 9 ayinda toplam
249 milyon 915 bin 488 dolar dederinde dis ticaret
gergeklestirdi. 2019 yilinin ayni déneminde sektoriin
toplam dis ticareti 239 milyon 868 bin 966 dolar
degerindeydi.

ed

KORONAYA RAGMEN SEKTOR
'ASANSOR IHRACATI'NI ARTTIRDI

Tiirk asansor sektorii korona golgesinde gegen 2020
yihnin ilk 9 ayinda paket asansor ihracatini ylizde
10,24 oraninda arttirdi. Komponent ihracatinda ise
ylizde 5,5 oraninda bir deger kaybina ugrayan sektor,
hem paket asansor hem de komponent konularinda
dis ticaret fazlasi verdi.
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"Uretilen her parcanin asansérde kullanilacagi ve
yasam tasidigi bilinciyle tiretim yapan ida Asansér;
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egerli okurlarimiz,
Yilin son glinlerinde Asansor Vizyon Dergisi'nin de 2020'deki
son sayisl ile sizlerleyiz.

Pandemi, ekonomik ve siyasi gelismeler dogrultusunda sek-
torlerde ve hayatimizda biiyiik degisimlerin yasandigi zor bir yili geride bi-
rakiyoruz.

2020'yi geride birakirken, yilin son sayisinda “ASANSOR SEKTORU VE DIS
TICARET" konusuna degindik:

- Turk asansor sektorl korona golgesinde gegen 2020 yilinin ilk 9 ayinda pa-
ket asansor ihracatini ylizde 10,24 oraninda arttirdi. Komponent ihracatinda
ise ylizde 5,5 oraninda bir deder kaybina ugrayan sektdr, hem paket asansoér
hem de komponent konularinda dis ticaret fazlasi verdi. 2020 yilinin ilk 9
ayinda 19 milyon 786 bin 609 dolar dederinde ihracat gerceklestirilen Ceza-
yir en gok paket asansor alan tilke olurken, Suudi Arabistan 9 milyon 263 bin
900 dolarlik komponent alimiyla en gok komponent satilan Glke oldu.

- Tirkiye Cumbhuriyeti Ticaret Bakanligindan, 81 ilde ihracata
Ik Adim Program...

- TIM: Yeni Ekonomi Programi'nda 2021 yili toplam ihracat hedefi,
184 milyar dolar.

Ayrintilar sayfalarimizda...
Yeni yilda saglikla, mutlulukla kalin...Hersey gonltniizce olsun...
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KORONAYA
RAGMEN
SEKTOR
'ASANSOR
IHRACATI'NI
ARTTIRDI

Pandeminin etkilerine ragmen 2020
yili ilk 9 ayinda asansor ihracat
degeri yuzde 10,24 oraninda bir
artisla 85 milyon 864 bin 12 dolar
olarak gerceklesti. Komponent
ihracat degeri ise yiizde 5,5'lik bir
diistisle 83 milyon 183 bin 91 dolar
oldu. Sektor, hem paket asansor
hem de komponent konularinda dis
ticaret fazlasi verdi.

Tiirkiye Istatistik Kurumu Dis Ticaret istatistikleri
Veri Tabanindan derledigimiz bilgilere gore Tiirk
asansor sektorii 2020 yilinin ilk 9 ayinda toplam
249 milyon 915 bin 488 dolar degerinde dis ticaret
gerceklestirdi. 2019 yilinin ayni déneminde sekto-
riin toplam dis ticareti 239 milyon 868 bin 966 do-
lar degerindeydi.

Diinya genelinde ¢ok ciddi bir saglik sorununa do-
niisen ve tim ekonomileri kotli yonde etkileyen ko-
ronanin golgesinde gegen 2020 yilinin ilk 9 ayinda,
Tirk asansor sektoriiniin toplam ihracat degeri
2019'un ayni donemine kiyasla ylizde 2,49'luk bir
artis gostererek 164 milyon 827 bin 686 dolardan
169 milyon 47 bin 103 dolara yiikseldi.

Yilin ilk 9 ayinda sektoriin ithalatinda ise dnceki yi-
lin ayni donemine gore yiizde 7,53'lik bir artis kay-
dedildi. 2019 yilinin ilk 9 ayinda 75 milyon 38 bin
277 dolar degerinde gergeklestirilen ithalat, 2020
yilinin ayni doneminde 80 milyon 868 bin 385 dolar
oldu. 2020 yilinin ilk 9 ayinda yapilan 169 milyon

47 bin 103 dolar degerindeki ihracata karsin Turk
asansor sektortinde 80 milyon 868 bin 385 dolar
degerinde ithalat yapildi. Boylece sektor ekono-
mimize 88 milyon 178 bin 718 dolar dis ticaret
fazlasiyla katki sagladi.

Asansor ihracati ylizde 10,24 artti

Yilin ilk 9 ayinda Tirk asansor sektori paket
asansoOr ihracat degerini yiizde 10,24 oraninda
arttirarak 6nemli bir basariyaimza atti. 2019 yilinin
ilk 9 ayinda ihrag edilen 22 milyon 237 bin 965
kilogram paket asansérden elde edilen 77 milyon
68 bin 431 dolarlik deger, bu yilin ayni déneminde
26 milyon 404 bin 948 kilograma ytiikselerek 85
milyon 864 bin 12 dolara ulasti.

2020 yilinin ilk 9 ayinda paket asansor ithalat
degeri de bir onceki yilin ayni donemine gore
ylzde 7,36 oraninda artti. 2019 yilinda 14 milyon
489 bin 472 kilogram ve 57 milyon 781 bin 511
dolar degerinde olan paket asansor ithalati, 2020
yilinda 14 milyon 689 bin 482 kilogram ve 62
milyon 372 bin 294 dolar degerine ulasti.

Paket asansorl ihracatinda sektér bu yilin ilk 9
ayinda, 23 milyon 491 bin 718 dolar degerinde dis
ticaret fazlasi verdi.

Paket asansdrde en ¢ok ihracat Cezayir'e yapildi
Turk asansor sektoriniin paket asansor ihracati
yaptigi Ulkeler arasinda Cezayir uzak ara birinci
oldu. 2020 yilinin ilk 9 ayinda Tirk asansor sektori
Cezayir'e 19 milyon 786 bin 609 dolar degerinde
paket asansor ihracati gergeklestirdi.

2020 yilinin ilk 9 ayinda en ¢ok paket asansor
ihracati yapilan ilk 10 Ulkede Cezayir'i sirasiyla;
8 milyon 709 bin 547 dolar ihracat dedgeri ile
Rusya Federasyonu, 8 milyon 217 bin 975 dolar
ihracat degeri ile Ukrayna, 6 milyon 180 bin 517
dolar ihracat degeri ile israil, 4 milyon 417 bin 905
dolar ihracat degeri ile Irak, 3 milyon 684 bin 82
dolar ihracat degeri ile Glrcistan, 3 milyon 13 bin
244 dolar ihracat dederi ile Azerbaycan, 2 milyon
715 bin 515 dolar ihracat degeri ile Ozbekistan, 1
milyon 595 bin 973 dolar ihracat degeri ile Libya
ve 1 milyon 145 bin 350 dolar ihracat dederi ile
Birlesik Arap Emirlikleri (BAE) takip etti.

S6z konusu ddnem igin Tiirkiye Istatistik Kurumu
Dis Ticaret statistikleri Veri Tabanindaki rakamlar
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incelendiginde; Latin Amerika, Orta ve Giiney
Afrika iilkeleri en az paket asansor ihracati yapilan

pazarlar olarak dikkat ¢ekti.

Asansor ithalatinin yiizde 76's1 Cin'den

Bu yilin ilk 9 ayinda yapilan 62 milyon 372 bin
294 dolar degerindeki paket asansor ithalatinin
47 milyon 543 bin 792 dolarlik kismi Cin'den ithal
edildi. Cin'i 3 milyon 880 bin 674 dolar ile Almanya,
2 milyon 109 bin 544 dolar ile Slovakya, 1 milyon
977 bin 309 dolar ile italya, 1 milyon 44 bin 792

dolar ile de ispanya takip etti.

Paket asansoriin kilosunu 3,25 dolara sattik,
4,25 dolara aldik

Tiirk asansor sektoriiniin 2020 yilinin ilk 9 ayinda
yaptigi 26 milyon 404 bin 948 kilogramhk paket
asansor ihracatinin ortalama kilogram fiyati 3,25
dolar oldu. Sektor ithal ettigi 14 milyon 689 bin
842 kilogram agirhgindaki paket asansor igin ise

kilogram basina ortalama 4,25 dolar 6dedi.

Bu yihn ilk 9 ayinda en ¢ok paket asansor
ihracatinin yapildigi Cezayir, 5 milyon 315 bin 563
kilogram agirhgindaki paket asansore kilogram
basina 6dedigi 3,7 dolar ile ortalamanin {stiine
cikarken, 3 milyon 19 bin 783 kilogramlik paket
asansor alimina odedigi kilogram bagina 2,88
dolar ile Rusya Federasyonu ve 3 milyon 122 bin
737 kilogramhk paket asansor alimina 6dedigi 2,63

dolar ile Ukrayna ortalamanin altinda kaldi.

Komponent ihracati, 2020 yilinin ilk 9 ayinda
kilogram bazinda artis gdsterirken, ihracattan
elde edilen deger ylizde 5,5 diigtii

2020'nin ilk 9 ayinda Turk asansor sektortinin
komponent ihracati kilogram bazinda artis
gosterirken elde edilen deger bakimindan ytzde
5,5 oraninda azaldi. 2019 yilinin ilk 9 ayinda, ihrag
edilen 41 milyon 642 bin 972 kilogram komponent
ihracatindan 87 milyon 759 bin 258 dolar deger
elde edilmisti. Bu yilin ayni doneminde kilogram
miktari 41 milyon 892 bin 297'ye yiikselen
komponent ihracatindan 83 milyon 183 bin 91
dolar deg@er kaydedildi.

2020 yihnin ilk 9 ayinda bir onceki yilin ayni
dénemine goére 246 bin 325 kilogram daha fazla
yapilan komponent ihracatina ragmen kaybedilen
4 milyon 576 bin 167 dolar, komponentihracatinda
kilogram basina disen fiyata da olumsuz yansidi.
2019 yilinin ilk 9 aylik doneminde kilogram basina
disen ortalama komponent ihracat degeri 2,1
dolar iken, 2020 yilinin ayni doneminde bu deger
1,9 dolar oldu. Buna karsin 2020 yili ilk 9 ayinda
ithal edilen komponentlerin kilosuna sektor 2,93
dolar 6dedi.

Komponent ithalati ise 2020 yilinin ilk 9 ayinda
kilogram bazinda azalirken, ithalat degeri olarak
ylizde 6,68 artti

2020 yihinin ik 9 ayinda komponent ithalat degeri
bir onceki yilin ayni dénemine gore ylzde 6,68
oraninda artarken, ithal edilen komponentlerin
toplam kilosunda 122 bin 748 kilogramlik bir
azalis kaydedildi. 2019 yilinda 6 milyon 433 bin
600 kilogram ve 17 milyon 259 bin 766 dolar
degerinde olan komponent ithalati, 2020 yilinda 6
milyon 310 bin 852 kilogram ve 18 milyon 496 bin
91 dolar degerine ulasti. Kilogram basina 6denen
fiyat ise 2019 yilinin ilk 9 ayinda 2,68 dolar iken
2020 yilinin ayni doneminde 2,93 dolara ylkseldi.

2020'nin itk 9 aylik doneminde yaptigr komponent
dis ticaretinde sektor, 64 milyon 687 bin dolar
degerinde dis ticaret fazlasi verdi.

Komponentihracatindailk sira Suudi Arabistan'in
Turk asansor sektoriinin en ¢ok komponent
ihracati yaptigi 10 Ulkede ilk sirayl Suudi Arabistan
aldi. 2020 yilinin itk 9 ayinda Turk asansor sektori
Suudi Arabistan'a 9 milyon 263 bin 900 dolar
degerinde komponent ihracati gergeklestirdi.
Suudi Arabistan'i sirasiyla; 6 milyon 820 bin 993
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dolar ihracat degeri ile Misir, 5 milyon 68 bin 767
dolar ihracat degeri ile Irak, 4 milyon 471 bin 285
dolar ihracat degeri ile Cezayir, 4 milyon 244 bin
104 dolar ihracat degeri ile iran, 3 milyon 703 bin
259 dolar ihracat degeri ile Rusya Federasyonu,
2 milyon 773 bin 804 dolar ihracat degeri ile
Fas, 2 milyon 646 bin 305 dolar ihracat degeri
ile Bulgaristan, 2 milyon 509 bin 98 dolar ihracat
degeri ile Gircistan ve 2 milyon 255 bin 540 dolar

“Suudi ithalatg¢ilarin davranisinda kisa vadede
biiyiik bir degisim beklenmiyor”

Turkiye'nin - Suudi Arabistan’a yapti§i ihracati
degerlendiren  Yildnm  Beyazit  Universitesi
Ekonomi Bolimii Ogretim Uyesi Prof. Dr. Murat
Aslan, Turk drUnlerinin dagilimsal olarak talep
esnekliginin dustk oldugu mallar olduguna dikkat

ihracat degeri ile Ukrayna takip etti.

Latin Amerika, Orta ve Giliney Afrika Ulkeleri paket
asansorde oldugu gibi komponent ihracatinda da

en az ihracat yapilan pazarlar oldu.

Komponent ithalatinda da aslan payi Cin'in

Bu yilin ilk 9 ayinda yapilan 18 milyon 496 bin 91
dolar degerindeki komponent ithalatinin 6 milyon
966 bin 574 dolarlik kismi Cin'den ithal edildi. Cin'i
4 milyon 279 bin 369 dolar ile ispanya ve 3 milyon

553 bin 277 dolar ile italya takip etti.

TEHDITLER VE
FIRSATLAR

- Suudi Arabistan’in boykot karari

Suudi Arabistan ve BAE Tiirkiye'nin en gok ihracat
yaptigi ilk 20 iilke arasinda oldugu gibi Tiirk
asansor sektorii hracatgi firmalari icin de onemli

bir pazar.

Sektorimiiziin en fazla ihracat yaptigi Ulkeler
arasinda Ortadogu bélgesinden Irak, israil, Misir ve
Fas yer alirken, Korfez 6zelinde ise Suudi Arabistan

ve Birlesik Arap Emirlikleri (BAE) dikkat gekiyor.

Suudi Arabistan ile BAE'nin o0Ozellikle dikkat
cekmesinin sebebi son aylarda Tirkiye ile s6z
konusu (lkeler arasinda tirmanan ve ticarete de

yansiyan siyasi gerilim.

Suudi Arabistan'in Tirk Grlinlerine gayri resmi
bir boykot uyguladigina yonelik haberler, iki
ilke arasindaki ticarete ve Tirk is insanlarinin

potansiyel zararlarina dair endiselere yol agmisti.

TiM tarafindan yayimlanan ihracat verilerine gére
Tiirkiye'nin Suudi Arabistan'a yaptigi ihracatta ekim
ayinda heniiz ¢ok radikal olmasa da bir diisiis goze
carpiyor. Bu durumun asansor sektoriiniin 2020
yili son geyredi igin asansor ihracat rakamlarini da

etkilemesi bekleniyor.

gekti. Disuk talep esnekliginin yani sira Suud
pazarina girisin ciddi islem maliyetleri olduguna
da deginen Aslan, “Pazara girebilmek igin ¢ok
sayida tanidik, referans ve sponsor bulmak
gerekiyor. Bu nedenle Suudlu vatandaslar baska
pazara yonelseler dahi bu cok kisa stirede olmaz”
ifadelerini kullandi.

iran  Arastirmalari  Merkezi (IRAM) Ekonomi
Koordinatorl olarak da gorev yapan ve Ortadogu
ekonomilerine  yonelik  caligmalar  yiriten
Prof. Dr. Murat Aslan, ontimizdeki dénemde
Suudi  Arabistan'la  ticarete iliskin  sunlar
soyledi: “Kisa donemde sinirli dizeyde de olsa
azalma gergeklesse dahi iki Ulke arasindaki
ticaretin dogasi, mallarin karakteristikleri ve
Suudi Arabistan ile ticaret yapma ile ilgili islem
maliyetleri nedeniyle Suudlu ithalatgilarin kisa
donemde ithalat davranisinda blyuk olgekli bir
degisim beklenmiyor. Ancak siyasi gerilimin
devam etmesi durumunda Tirkiye'den yapilan
ithalatin bazi alanlarda orta vadede azalmasi s6z
konusu olabilir"

-Yeni tip koronaviriis (Kovid-19) salgini ve
Cin'deki hizli toparlanma

Yeni tip koronavirls (Kovid-19) salgininin neden
oldugu kriz, diinya ekonomisini ugurumun esigine
getirirken, salginin ortaya ciktigr Gin'in, kiresel
ekonomideki payini artirarak yikselisine ivme
kazandirmasi dikkat gekiyor.

Kovid-19 kiresel ekonomideki resmi olmayan
hiyerarsiyi yikarken, Cin gibi ekonomiler krizin
nispeten kazanani, Avrupa Birligi (AB) ekonomileri
ise kaybedenleri olarak 6ne ¢ikiyor.

Merkezi ZUrih'te bulunan yatirim bankasi UBS'nin
yaptigi arastirmaya gore, Gin'in, kiiresel ekonomik
Uretimdekipazarpayini2019'dan2021'ekadarolan
slirecte yaklasik yiizde 9 arttiracagi ongortliiyor.
AB'nin ise Kovid-19 krizinden dolayr kiresel
ekonomideki payini 2019 ila 2021 arasinda ytizde
3,5 kaybetmesi bekleniyor. Birlik iginde yer alan
blylk ekonomiler, bolge ekonomisinin lokomotifi
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Almanya'nin 2 kati ¢okiis yasarken, Almanya'nin
nispeten iyi durumda olmamasi halinde AB igin
kayiplarin daha da biiyiik olabilecegi belirtiliyor.

AB'nin yani sira kaybedenler arasinda Rusya ve
Kovid-19'un yaninda Brexit ile miicadele eden
ingiltere de bulunuyor. Rusya'nin kiiresel ekonomik
tiretimdeki payinin yiizde 5,7, ingiltere'nin ise yiizde
5 seviyesinde azalacagi tahmin ediliyor.

Ekonomik isbirligi ve Kalkinma Orgiitii'niin
(OECD) tahminlerine gore, gelecek yil Cin yilizde
10 daha genis bir ekonomiye sahip olacak. Cin
ekonomisinde diger biiyiik (lkelere gore imalatin
GSYH'de daha fazla pay almasinin krizde bu iilkeye
avantaj sagladigi da belirtiliyor.

Cin en onde gelen oyuncu konumunda

Kovid-19 krizi olmasa bile yiiksek biiyiimesi
sayesinde Cin'in kiiresel ekonomideki payinin
artacagi degerlendirilirken, saglik krizinin Cin'in
yikselisini daha da hizlandirdigi vurgulaniyor.

S6z konusu hizlanmanin, hem Cin'in Asya'daki
ekonomik hakimiyeti hem de diger buyik
ekonomileri VCLEIEINE] siireci acisindan
gergeklestigi kaydediliyor. Kovid-19 konusunda
Batili Ulkelerden gelen elestirilere kargilik veren
Cin, salgin sonrasi yiiksek teknolojisini ve kendi
kendine yeterliligini arttirmak igin 5 yillik programlar
hazirlad.

Diger yandan, Avro Boélgesi'nin giderek geride
kalmasi dikkati cekiyor. Ozellikle italya, ispanya ve
Fransa gibi ekonomilerin ilk koronaviriis dalgasiyla
ani kayiplar yagsamasi ve asiri borglanmasi Avro
Bolgesi'nin  gelecedgi konusundaki endiseleri
arttiriyor.

Kovid-19 salginindan agir darbe alan ispanya,
UBS'in arastirmasinda, salgin nedeniyle diinya
genelinde en derin resesyon yasayan biyik
ekonomiler arasinda Hindistan'in ardindan 2'nci
sirada yer aliyor. Ayni listede Fransa 5'inci ve italya
ise 8'inci sirada bulunuyor.

Avro Bolgesi'nin en biiyik ekonomisine sahip
Almanya'nin  Kovid-19 krizini diger Avrupa
tlkelerine gore daha iyi atlatmasi ise dikkati
¢ekiyor. Almanya'nin son 10 yilda uzun donemli
bir istikrarl biiyiime iginde olmasi, kamu borcunun
GSYH'ye oranini yiizde 80'den yiizde 60 seviyesine
diiglirmesi ve fazla veren biitgesinin; Kovid-19

krizine hazirlikliyakalanmasinisagladigibelirtiliyor.
Basbakan Angela Merkel'in 2008 finansal kriz
tecrtbesi, Ulkenin isleyen ve gugli kurumlara
sahip bulunmasi, Kovid-19 krizinin en fazla
etkiledigi hizmet sektoriine Alman ekonomisinin
daha az bagimli olmasi, sanayi sektortintin agirhigr,
eyalet yonetimlerinin ekonomik ve politik olarak
gicli olmasinin da Almanya'nin, bélgedeki diger
tlkelere gore krizi daha hafif atlatmasina yardimci
oldugu ifade ediliyor.

- Mali 6nlemler gelecek yil daha biiyiik rol
oynayacak

Arastirmalar, Kovid-19 krizinde daha buyUk imalat
sektorline sahip dlkelerin daha az kayip yasadigini
ortaya koyuyor. Bunun nedeni olarak fabrikalarin
madgazalar, restoranlar veya otellere gore sosyal
mesafe zorunlulugu altinda agik tutulmasinin
daha kolay olmasi gosteriliyor.

Hikdmetlerin kriz yonetiminin basarida etkili
oldugu belirtilirken, birgok gelismis Ulkede
hikimetlerin ¢ok kapsaml yardim ve kurtarma
programlari uygulamasinin salginin  ekonomik
etkisini hafiflettigi ifade ediliyor.

Ekonomi Arastirma Enstitlist (Ifo) Arastirma ve
Ekonomik TahminMudurt Timo Wollmershaeuser,
kiresel Kovid-19 sokunun herkesi vurdugunu
ancak Ulkelerin biylime oranlarindaki farkliliklarin
her zamankinden daha biyUk oldugunu kaydetti.

Kurtarma ve ekonomik canlandirma programlarinin
bu yil yasanan ¢okisln derinligi agisindan gorece
onemsiz oldugunu belirten  Wollmershaeuser,
“‘Gelecek yiI mali politika onlemleri daha biytk
rol oynayacak. Ikinci dalgada, ekonomiye devlet
destegi daha oOnemlidir. GUnkd birgok sirket,
rezervlerini tiketmis olacak. Daha sonra buna
blylk hiktmet yardim programlariyla kararli bir
sekilde karsi koyabilen Ulkeler, acik bir avantaja
sahip olacak.” ifadelerini kullandi.

- Turkiye'nin Kovid-19 krizinden ihracatini daha
fazla arttirarak ¢gikma potansiyeli var
Konstanz Universitesi Uluslararasi Ekonomi
Profesorl Erdal Yalcin ise salginin tim Glkelerde
gelecekteki uluslararasi ticaret akiglar lzerinde
guclu etkisinin gorilecedini ifade etti.

Turkiye'nin gelecek 10 yilda ihracatini daha fazla
arttirarak s6z konusu krizden ¢ikma potansiyeline
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sahip bir ilke oldugunu vurgulayan Yalgin, bu
beklentiyi destekleyen nedenler oldugunu soyledi.

“Kovid-19 doneminde yasanan deneyimler
goz oniine alindiginda, AB iilkeleri ve iireticiler,
kesinlikle Cin ve Dogu Asya iilkelerinden ithalata
bagimliligi azaltmaya g¢aligsacaklardir."”

Yalcin, "Kovid-19 doneminde yasanan deneyimler
g6z oniine alindiginda, AB lilkeleri ve ireticiler,
kesinlikle Cin ve Dogu Asya llkelerinden ithalata
bagimhhg azaltmaya c¢alisacaklardir. Tiirkiye,
halihazirda Avrupali ¢ok uluslu sirketlerin deger
zincirlerine iyi entegre olmus bir ekonomiye
sahip. Onde gelen AB iilkeleriyle lojistik baglanti
gelismis durumda ve bu baglanti Tiirkiye ile AB
ulkeleri arasinda hizli bir ara mal degisimine izin
vermektedir." ifadelerini kullandi.

-Tiirkiye'nin maliyet faktorii avantaji

Tirkiye'nin maliyet faktori avantajina da dikkat
ceken Yalcin, “Tirk lirasindaki deger kaybi,
dis borcu olan yerli Tirk sirketlerini baskilyor.
Zayif Turk lirasinin, uzun vadede diisiik is gici
maliyetleri agisindan Tirkiye'nin rekabet giicline

olumlu etkisi olacaktir. Turkiye'nin ozellikle AB
sirketleri igin c¢ekiciligi, daha disik maliyetler
nedeniyle muhtemelen artacaktir” dedi.

- Tuirkiye'nin gtivenilir, iyi egitimli ig glicl avantaji
Erdal Yalgin, Turkiye'nin buyudk, glvenilir, iyi
egitimli is glicline sahip oldugunu ifade ederek,
“Turkiye, geng ve iyi egitimli insanlari ile biytk
bir nifusa sahip. Ozellikle AB'den uluslararasi
sirketler i¢in bu, Turkiye'yi AB pazari igin mal
dretmek Uzere guvenilir ve ilging bir yer haline
getiriyor” dedi.

Turkiye'nin Kovid-19 krizinden ozellikle ihracat
sektoriinde daha glgli cikabilecegine siphesi
olmadigini  vurgulayan Yalgin, bunun igin
bazi sartlarin saglanmasi gerektiginin altini
gizdi. Yalgin, Tirkiye ile AB arasindaki siyasi
iliskilerin daha istikrarli hale gelmesi gerektigine
isaret ederek, AB ile Tirkiye arasindaki siyasi
iliskilerde sorunlarin  giderilememesi halinde
ihracatta bahsedilen ikinci  potansiyellerin
gergeklesmesinin daha az olasioldugunu soyledi.
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TURKIYE
CUMHURIYETI
TICARET BAKANI
RUHSAR PEKCAN:
IHRACAT
SEFERBERLIGI
BASLATIYORUZ

N DOSYA

Tiirkiye Cumhuriyeti Ticaret
Bakani Ruhsar Pekcan, 81 ilde
Ihracata itk Adim Programi

ile ihracat potansiyeli olan
firmalari tespit edip onlara
destek olarak ihracati lilke
genelinde tabana yaymayi
hedeflediklerini soyledi.

Ticaret Bakanligi onciltigiinde baslatilan ‘81
ilde ihracata ilk Adim’ programi ile ilgili bilgi ve-
ren Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan ihracat yap-
ma potansiyeli olan firmalara ihracat yapmalari
igin destek olacaklarini soyledi.

"Ihracati tabana yaymayi hedefliyoruz. 2019
yilinda sanayi sektoriinde faaliyet gosteren
403 bin firmamizin sadece yiizde 8,7'si ihracat
yapiyor"

Ulke genelinde ihracati tabana yaymanin 6nemli
bir hedef olduguna vurgu yapan Bakan Pekcan,
ihracat yapan firmalar hakkinda bilgi verdi. Ba-
kan Pekcan, “2019 yilinda sanayi sektoriinde
faaliyet gosteren 403 bin firmamizin sadece
yilizde 8,7'sinin ihracat yaptigini goriiyoruz.

Sanayi sektoriinde ihracat yapan firmalarin
oranindaki disiklik énemli bir ihracat potan-
siyelinin kullaniimadigina isaret ediyor. ihracat

Ruhsar PERCAN

TICARET BAKANI

yapan sanayi firmalarini inceledigimizde yiizde
70'nin 250'den fazla calisana sahip biyik 6l-
¢ekli firmalar oldugunu goriiyoruz. 10 ve daha
az galsani olan mikro isletmelerimizin sanayi
ihracatimizdan aldigi pay yalnizca yiizde 4 sevi-
yelerinde. Biz baslattigimiz program ile ihracati
tabana yaymayi hedefliyoruz" dedi.

ihracata ilk adim programiyla firmalara bilgi
sunmanin otesinde bu firmalari ihracata hazir-
layacaklarini dile getiren Bakan Pekcan, "ihracat
yapabilme potansiyeli olan firmalarimiza 6zel
calisma planlari olusturuyoruz.

Firmalarimizla tek tek goriigerek ihtiyaclarini
tespit ediyor ve ihracat yapmalarinin oniindeki
engelleri agmalarina yardim edecek en dogru ki-
sileri belirliyoruz.

Belirlenen rehberler 6 ay boyunca araliksiz bir
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"Program dabhilinde ihracat yapma
potansiyeli olan firmalari tespit ettiklerini
soyleyen Bakan Pekcan, "Oncelikle

su an icin 40 ilde gerceklestirilen ve
onumizdeki donemde 81 ilimizde
tamamlayacagimiz ¢alismalarla ihracat
yapma potansiyeli oldugu halde bunu
gerceklestiremeyen firmalari tek tek tespit
ettik.

Bu rakam 40 il igin 7 bin 277dir. Bunlar
ihracata uygun Urtnlerde tretim kapasite

kilmak icin asamali bir yapi 6ngordik. Bir
pilot uygulama ile baslayacagiz. Program,

oldugu halde ihracat yapamayan
firmalar. Tespitlerimizi yaparken
firmalarin ¢alisan sayisindan ihracatina
ve uretim kapasitesine kadar bircok veriyi
inceleyip analiz gerceklestirdik.

Bu kadar kapsamli bir programi mimkiin

izlenebilirlik ve verimliligin saglamasi
amaciyla Adana, Kahramanmaras, Konya,
Manisa ve Samsun olmak lizere bir pilot

uygulama ile baslayacak.

sekilde firmalarimiz ile etkilesim halinde kala-
cak ve firmalarimiz ile ihracatin kapilarini birlik-
te acacaklar. Program hazirliklari kapsaminda,
bu isi basariyla uygulayan kamu modellerine
sahip ABD, ingiltere ve irlanda basta olmak iize-
re diinya orneklerini inceledik.

Genel olarak, bu programlar bir mentor havu-
zu olusturulmasi ve firmalarin bu programlara
basvurarak mentor sec¢imi yapmasi seklinde
ilerliyor. Biz bu programlarin Gtesine gecerek,
ihracat potansiyeli olan firmalari tek tek tespit
ediyoruz. Bu firmalarla goriiserek onlari prog-

rama dahil edip ihracat hedeflerimize ulagsmak
istiyoruz" seklinde konustu.

Program dahilinde ihracat yapma potansiyeli
olan firmalari tespit ettiklerini sdyleyen Bakan
Pekcan, "Oncelikle su an icin 40 ilde gercek-
lestirilen ve dniimiizdeki donemde 81 ilimizde
tamamlayacagimiz ¢alismalarla ihracat yapma
potansiyeli oldugu halde bunu gergeklestireme-
yen firmalari tek tek tespit ettik.

Bu rakam 40 il i¢in 7 bin 277'dir. Bunlar ihracata
uygun Urinlerde Uretim kapasite oldugu halde
ihracat yapamayan firmalar. Tespitlerimizi ya-
parken firmalarin ¢alisan sayisindan ihracatina
ve Uretim kapasitesine kadar birgok veriyi ince-
leyip analiz gerceklestirdik.

Bu kadar kapsamli bir programi miimkiin kilmak
icin asamal bir yapi 6ngordiik. Bir pilot uygu-
lama ile baglayacagiz. Program, izlenebilirlik ve
verimliligin saglamasi amaciyla Adana, Kahra-
manmaras, Konya, Manisa ve Samsun olmak
Uzere bir pilot uygulama ile baglayacak.

Pilot illerimizde kapasite raporlu 6 bin 882 fir-
manin iginden 2 bin 773 firmamizin ihracat yap-
ma potansiyeli oldugunu tespit ettik. Programi
genis bir kitleye yaymadan 6nce miimkiin olan
en iyi yaplya kavusturmak igin bu 5 ilde 50 fir-
mayla baglayacagiz." dedi.
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BASKAN
GULLE

2020 YILI
DEGERLENDIRMESI,
2021 YILI ICIN
HEDEFLER VE
BEKLENTILER

Yeni Ekonomi Programrnda 2021
yili toplam ihracat hedefi, 184
milyar dolar olarak belirlendi.
Inaniyoruz ki, pandeminin hizini
kesmesi ve asilamanin etkisiyle
kisitlamalarin yil icinde tamamen
kalkmasiyla bu hedefe ulasacagiz.
Elbette, belirsizlikler her zaman
mevcut, fakat pandeminin etkilerini
hissetmeye devam ettigimiz ekim
ayinda 17 milyar 333 milyon
dolarlik ihracat gerceklestiren
ihracat ailesi, bu performansini
surddrdugu takdirde ¢ok daha
yliksek hedeflere de kisa stirede
ulasacaktir. Karsimiza ¢ikan tum
belirsizlikleri ihracatla asiyoruz.




Diinyanin belki de yiiz yilda bir
karsilasabilecegi bir salgin siireci,
oldukca dikkat gerektiren ve kendi
icerisinde dinamikleri olan bir
donemdi. Sag olsunlar Bakanlarimiz,
Baskanlarimiz, ihracatcilarimiz
topyekiin bir miicadeleyle; her
kosulda ihracatin siirmesini
sagladilar. Ulkemizdeki 100 bin
ihracatg¢inin ¢ati kurulusu olarak
bizler bu donemde elimizi tasin
altina koymaktan ¢ekinmedik.
islerimizi dijital platformlara
tasidik, birgok ilki yine bu dénemde
gerceklestirdik. ilk Sanal Fuar,

ilk Sanal Ticaret Heyeti, ilk

Sanal Yarisma ve ilk Sanal Odiil
Torenini hayata gecirdik. Ticaret
diplomasisinin saha neferleri olarak
gerceklestirdigimiz her bir dijital
etkinligin ihracatimiza simdiden
biytk katkilar saglamis oldugunu
gormek bizleri gururlandiriyor.

www.asansorvizyon.net 49

2020 yilina ihracat ailesi olarak biiyiik hedef-
lerle basladik. Bu hedeflerimizle uyumlu bir
sekilde yilin ilk iki ayinda ihracatta rekor kir-
dik. Mart ayinin ortasina kadar giinliik ihracat
rakamlarimiz bir hayli basarili bir tablo ortaya
koydu. Mart ortasindan itibaren salginin tiim
diinyada etkisini derinden hissettirmeye bas-
lamasiyla birlikte ihracatimiz da ister istemez
etkilendi. Bu donemde 6nceki yilin ayni do-
nemine gore ihracatimiz diisiis yasasa da,
haziran ayiyla baslayan yeni normal done-
minde hizla eski temposuna kavustu. Pan-
deminin etkilerinin en derinden hissedildigi
mart, nisan ve mayis aylarinda tarim ve gida
sektorlerimiz olumsuz etkilenmek séyle dur-
sun; kapilarin kapal oldugu donemde dahi
ihracatlarini arttirdi. Soklara dayanikh ve seri
reflekslere sahip ihracatgilarimiz, attiklan
yerinde adimlarla yasanan her krizden giig-
lenerek ¢ikmayi basardilar. Bu giicle birlikte,
ticaret diplomasisinin saha neferleri ihracat-
cilar olarak pandemi 6ncesindeki ihracat ra-
kamlarina ulasmayi basardik.

Dinyanin belki de yiiz yilda bir karsilasabi-
lecegi bu tiir bir salgin siireci, oldukga dik-
kat gerektiren ve kendi igerisinde dinamikleri
olan bir donemdi. Sag olsunlar Bakanlarimiz,
Baskanlarimiz, ihracatgilarimiz topyekiin bir
micadeleyle; her kosulda ihracatin siirme-
sini sagladilar. Ulkemizdeki 100 bin ihracat-
¢inin ¢ati kurulusu olarak bizler bu donemde
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elimizi tagin altina koymaktan gekinmedik. isleri-
mizi dijital platformlara tasidik, birgok ilki yine bu
dénemde gerceklestirdik. ilk Sanal Fuar, ilk Sanal
Ticaret Heyeti, ilk Sanal Yarisma ve ilk Sanal Odiil
Torenini hayata gegirdik. Ticaret diplomasisinin
saha neferleri olarak gerceklestirdigimiz her bir di-
jital etkinligin ihracatimiza simdiden biiyiik katkilar
saglamig oldugunu gormek bizleri gururlandiriyor.

Bu siirecgte, ihracatimiz adina tanitim ve dijitalles-
me hamleleriyle gii¢lii bir adim attik. TiM olarak,
yapmis oldugumuz tanitim galismalari ve sanal ¢a-
lismalarin son derece 6nemli oldugunu gormekte-
yiz. Yeni nesil ticaret diplomasisi faaliyetlerimizle,
sektor temsilcileri, ihracatgilar ve Bakanlarimizla
olan bulusmalarimizla, “Dis Ticaret Fazlasi Veren
Tiirkiye" hedefine, her zamankinden daha biiytik bir
inancla odaklanmis durumdayiz. Pandemi siireci,
bizleri yeni nesil ticaret diplomasisi faaliyetlerimiz-
den alilkoyamadi. Yeni nesil ticaret heyetlerimizi,
Ticaret Bakanhgimizin koordinasyonunda, 5 kitada,
toplamda 43 iilkede 35 sanal ticaret heyetiyle ba-
sariyla gerceklestirdik. Farkli cografyalardan birgok
llkeyle sanal ticaret heyetlerimize yeni dénemde
de devam edecegiz.

Eyliil ve ekim aylarinda ise ihracatimizin yeni re-
korlara imza atmasindan biiyiik gurur duyduk. Bil-
hassa, Otomotiv ve Kimyevi Maddeler gibi yiiksek
miktarda ihracat yapan sektorlerimizdeki hizl to-
parlanma ve Hazirgiyim sektoriimiiz bagta olmak
lzere kimi sektorlerimizdeki ihracat rekorlarinin
etkisiyle eyliilde en yiiksek eyliil ayi ihracatini ger-
ceklestirirken, ekim ayinda Cumbhuriyet tarihinin en
yiiksek aylk ihracatina ulastik. Bu siiregte Bakan-
hgimizin destekleriyle daha c¢ok calisarak, gelis-
tirdigimiz alternatif modellerle Tirk ihracatgisinin
olaganiisti kosullarda ne kadar basarili oldugunu
diinyaya bir kez daha kanitladik. Bu veriler V tipi
toparlanmanin en net goriildiigi alanin ihracat ol-
dugunu ortaya koyuyor.

Kasim ayi ihracat rakamlarimiz, énemli pazarlari-
mizdan yeniden kisitlamalarin bagladigi bir donem-
de oldukgca onemliydi. Takvimin olumsuz etkisine
ragmen %0,95'lik oldukga sinirli bir diiglis yasaya-
rak 16 milyar 88 milyon dolar seviyesinde ihracat
gergeklestirdik. Pek ¢ok sektoriimiiz pandemi 6n-
cesi donemin dahi iizerinde ihracat gergeklestirdi.

Artik yihn son haftalarini yasadigimiz bu donemde
de ihracatimizin onceki yilin ayni donemine gore

daha iyi bir performans izledigini gdriyoruz. ina-
niyoruz ki, 2020 yilini da Yeni Ekonomi Programi
(YEP) hedefimiz olan 165,9 milyar dolarin tzerin-
de kapatacadiz. Elbette bu basariyi; diinyanin pan-
deminin ikinci dalgaslyla yuzlestigi, bircok Ulkede
vaka sayilarinin tekrar rekor seviyelere ulastigi bu
donemde, ‘ihracatla Yiikselen Tiirkiye' icin gecesi-
ni glindtzline katarak galisan ihracatgilara borg-
luyuz. Ihracatla yiikselen Tirkiye icin ihracatcila-
rimizi her kosulda desteklemeye devam edecegiz.

Yilinilk 11 aylik doneminde sektorlerimizin ihraca-
tini inceledigimizdeyse, kimi sektorlerin salginin
kiresel ticarette yarattigi daralmadan neredeyse
hi¢ etkilenmedigini goriyoruz. Gemi ve Yat, Yas
Meyve ve Sebze, Hububat, Bakliyat, Yagli Tohum-
lar ve Mamulleri, Meyve Sebze Mamulleri, Cimen-
to Cam Seramik ve Toprak Urtinleri, Findik ve Ma-
mulleri ve Hali sektorlerimizin, yilin ilk on ayinda,
onceki yilin ayni donemine gore ihracatini artirdi-
gini goriyoruz. Mobilya, Kagit ve Orman Uriinler,
TUtln, Demir ve Demir Digl Metaller, Kuru Meyve ve
Mamulleri ve iklimlendirme Sanayii sektorlerinin
de yili pozitif kapatacadi beklentisi icerisindeyiz.
2021 yilinda ise; gida ve tarim sektorlerinin ayni
ivmeyi korumasini, son dénemde ihracati ivme ka-
zanan Hazirgiyim, Elektrik-Elektronik, Savunma ve
Havacilik, Makine ve Micevher sektérlerinin yeni
rekorlara imza atabilecegini dngoriyoruz.

Yeni Ekonomi Programi'nda 2021 yili toplam ihra-
cat hedefi, 184 milyar dolar olarak belirlendi. inani-
yoruz ki, pandeminin hizini kesmesi ve asilamanin
etkisiyle kisitlamalarin yil icinde tamamen kalk-
maslyla bu hedefe ulasacagiz. Elbette, belirsizlik-
ler her zaman mevcut, fakat pandeminin etkilerini
hissetmeye devam ettigimiz ekim ayinda 17 mil-
yar 333 milyon dolarlik ihracat gergeklestiren ihra-
cat ailesi, bu performansini strdirdigu takdirde
gok daha ytksek hedeflere de kisa stirede ulasa-
caktir. Karsimiza ¢ikan tim belirsizlikleri ihracatla
aslyoruz.

“TiM olarak var giiciimiizle ¢aligiyoruz"

Cumhurbaskanimiz ~ Sayin  Recep  Tayyip
Erdogan’in duyurdugu ekonomi reformu sonrasi
ihracatta yeni bir seferberlik baslattik. 2000 yilin-
da 36 milyon ton olan ihracatimiz, 2023 yilinda da,
miktar bazinda 200 milyon tona ulasacagini on-
goriyoruz. Turk ihrag mallarini, Glkemizin alamet-i
farikasi haline getirmek icin var glicimuz ile ¢a-
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lisiyoruz. Zorlu dénemlerde asla sorumluluktan
kagmadik, 6niimuzdeki donemde de asla kagcma-
yacagiz. “Daha Giiclii ihracat Daha Giicglii Tiirkiye"
hedefi dogrultusunda, milli ihracatin geleceginin
sekillendirilecegi ve devaminda geleneksel olarak
tertip edilmesini planladigimiz “Tiirkiye ihracat
Sarasi"ni diizenlemek istiyoruz. Bu kapsamda, zor-
lu kosullar ve artan rekabete ragmen, “Daha fazla
ve daha giiglii ihracat" igin, Tirkiye'nin diinyada en
cok ihracat yapan ilk 10 tilkeden biri olmasi adina,
bir yol plani hazirlanmasi ve bu plan gergevesin-
de calismalarin siirmesini hedeflemekteyiz. Tiir-
kiye ihracatgilar Meclisi olarak, dzellikle genglerin
ve kadinlarin ihracata katilimini ok 6nemsiyoruz.
Kadin konseyimizin kurulusunun Uzerinden nere-
deyse iki yil gecti ve konseyimiz simdiden birgok
onemli projeye imza atti. Ulkemizin istikbali genc-
lerimizin, ihracat siireglerinde daha aktif rol olmasi
adina, Meclisimiz tarafindan tasarlanan bir diger
projemiz ise “Geng TIM". Projemizin éncelikle iki
amaci bulunuyor: ilki gelecegin ihracatgi geng nes-
lini yetistirmek, rekabet diinyasina hazirlamak ve
ihracatcli ve ihracatgi firmalarin ikinci kusagini yet-
kin dis ticaretgi olarak yetistirmek adina TiM c¢atisi
altinda bir konsey kurmak. Bir diger amacimiz ise,
Ulkemizde 6grenim goren yerli ve uluslararasi 6g-
rencileri hedefleyen ve bu kitleye etkin dijital mec-
ralardan ulagsan yapay zeka destekli bir platform
olusturulmasidir.

TiM hakkinda

Tiirkiye ihracatgilar Meclisi (TiM), 61 ihracatgi Birli-
gi, 27 sektord ile 100 bin ihracatginin Tiirkiye'de tek
cati kurulusudur. TiM, Tiirkiye'nin dis ticaretine yon
vermek, ihracat politikasini belirlemek, pazar gesit-
liligini gelistirmek ve uluslararasi arenada ihracat-
cilarin rekabetini kolaylastirmak icin faaliyetlerine
pandemi doneminde de kesintisiz devam ediyor.
Kurumumuzun 6ncelikli misyonu; dis ticaret fazlasi
veren Tirkiye hedefine ulasmak amaciyla siirdiirii-
lebilir dig ticaret hacminde artis saglamak, is birligi
yaptigimiz ticari partner iilkeler ile ikili ticari, sosyal
ve kdlturel iligkileri gelistirmek, bu hedef dogrultu-
sunda yapilacak etkinliklerde 6zel sektoér ve kamu
arasinda koprii gorevi gormektedir.

TiM, kamu ile ihracatcilar arasindaki diyalogun
kesintisiz devamini saglamak igin sanayi, liretim
ve ihracat oniindeki tiim engellerin kaldirlmasina
yonelik faaliyetleri gliglii bir sekilde yiriitmektedir.
Ulke ekonomisi ve ihracatinin gelisimi igin stratejik
planlar hazirlayip Hiikiimet ile paylasan Meclisi-
miz, ihracat stratejisi, inovasyon stratejisi, kulugka

merkezleri ve Turkiye'nin tanitimi, Turk Ticaret
Merkezleri gibi onemli ¢calismalarin koordinasyo-
nunu yurtGtmektedir.

Tiirkiye ihracatcilar Meclisi'nin gérevleri neler
Turkiye ihracatinin 6zel sektor kanadinin en st
orgUtl olarak ihracatgilan yurt iginde ve yurt di-
sinda temsil etmek, ihracatgi Birlikleri arasinda
koordinasyon ve dayanismayi saglamak, ihracat
hedef ve politikalarinin belirlenmesi galismalarin-
da yer almak; belirlenen ihracat hedefine ulasil-
mas! yoniinde galismalar yapmak, diger kurum
ve kuruluslarca yurdtilen galismalara katkida
bulunmak, s ticaretle dogrudan veya dolayli ilgi-
li konularda kamu kurum ve kuruluslari ve sivil
toplum kuruluslartile koordinasyon halinde calis-
malar yapmak ve yuritulen galismalara katkida
bulunmaktir.

ismail Giille hakkinda

1960 yilinda Sivas'ta diinyaya gelen ismail Guil-
le ilk ve orta o6grenimini ayni kentte tamamlad.
1982 yilinda istanbul Teknik Universitesi Elektrik
Fakdltesi'nden mezun olan Giille, ihtisas prog-
ramini Istanbul Universitesi isletme Iktisadi
Enstitiisi'nde yapti.

1970 vyilinda babasi merhum Halis Giille'nin
kurmus oldugu Giille Entegre Tekstil Isletmeleri
A.S/de Yonetim Kurulu Baskanligi gérevini yUri-
ten Giille, 1999 - 2003 yillari arasinda istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri ihracatcilar Birligi Yo-
netim Kurulu Uyeligi, 2003-2018 vyillari arasinda
[THIB Yonetim Kurulu Baskanligi gérevinin yani
sira, Turkiye ihracatcilar Meclisi Sektérler Konse-
yi Uyeligi, istanbul Sanayi Odasi Meclis Baskan
Yardimeiligi, Sivash Sanayici ve isadamlari Gru-
bu Dernegi Yonetim Kurulu Baskanligi gorevlerini
basariyla strdlrdl. Ergene-2 Organize Serbest
Bolgesi Yonetim Kurulu Baskanh@l ve Mutevelli
Heyet Uyeligi, iktisadi Kalkinma Vakfi Yonetim
Kurulu Uyeligi, DEIK Yonetim Kurulu Baskan
Yardimeiligl, DEIK icra Kurulu Bagkan Yardimcli-
iy, Eximbank Yonetim Kurulu Uyeligi, Tekstil ve
Hammaddeleri Sektor Kurulu Bagkanh@l gorev-
leri devam eden Giille, 30 Haziran 2018 tarihinde
yapilan 25. Olagan Genel Kurulu'nda TIM Bas-
kanhgr gorevini Ustlendi. Sivas ve ilgelerinde yap-
tirdigr okullar, gok sayida orta ve ylksek 6grenim
ogrencisine gerek bireysel, gerekse kurumsal
kaynaklardan sagladigi burs olanaklari ile egiti-
me destek veren Gllle, evli ve iki gocuk babasidir.
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~ DUNYA
YUKSELiYOR

"Evet, kelimenin tam anlamiyla diinya ytikseliyor.
Su anda tarihteki en bliylik kentlesme dalgasinin
ortasindayiz. Sehirler, Diinya'nin alaninin sadece
%2’sini kaplarken dinya nufusunun da %55'inden
fazlasini barindiriyor ve 2030°a kadar bu oranin
%70'e ulasmasi bekleniyor.

Bliyuk sehirlerdeki kullanilabilir arazi sinirli
oldugundan, bu muazzam ¢ogunluga yasam alani
saglamak, sehirlerde yliksek ve ¢ok yliksek katli
binalarin insasi anlamina geliyor.

Birlesik Krallik, bu ytikseliste ¢cok hizlanmis durumda.
Diinyanin finans merkezi olarak adlandirilan Londra,
genel olarak ‘dustik katli” bir sehir olarak kabul
edilirken, son yillarda insasi planlanan ve devam
eden ylksek binalariyla gindeme geliyor.”

Unya yikseliyor,

Evet, kelimenin tam anla-

miyla ylkseliyor. Su anda

tarihteki en blytk kentles-
me dalgasinin ortasindayiz. Sehirler,
Dinya'nin alaninin sadece %2'sini kap-
larken dinya nifusunun da %55'inden
fazlasini barindirtyor ve 2030'a kadar
bu oranin %70'e ulagmasi bekleniyor.

Buyuk sehirlerdeki kullanilabilir arazi si-
nirli oldugundan, bu muazzam ¢ogun-
luga yasam alani saglamak, sehirlerde
ylksek ve ¢ok ylksek katli binalarin in-
sasl anlamina geliyor.

Birlesik Krallik, bu ylkseliste gok hizlan-
mis durumda. Dinyanin finans merkezi
olarak adlandirilan Londra, genel olarak
‘disik katl’ bir sehir olarak kabul edi-
lirken, son yillarda insasi planlanan ve
devam eden yiksek binalaryla giinde-
me geliyor.

Britanya Kalkinma Ajansi verilerine
gore; su anda Birlesik Krallik'ta, cogu
15 katin Uzerinde, 1500'den fazla yeni
ylksek binanin projelendiriimesi Uze-
rine calisiliyor. Bu projeler; Londra, Bir-
mingham, Manchester, Liverpool ve
Salford gibi blyUk sehirlerde yogunla-
slyor.

insaatin artmaslyla, dzellikle yiiksek bi-
nalarin, Ust sinif altyapi ve teknolojiye
olan ihtiyaglari da artiyor.

“Akilli binalar ve akilli asansorler bu
noktada dikkatimizi ¢ekiyor”

Akilll asansorler ve yurtyen merdiven-
lerin isletiimesi, dogrudan asansor-
lerden veri toplayabilen, isleyebilen ve
aninda sorunun giderilmesine yonelik
aksiyon baslatabilen akilli bir sisteme
ihtiyac duyuyor.

Bu sistem, bir ariza oldugunda arizanin
giderilmesine yonelik tepki srelerini
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hizlandirmakla kalmiyor, daha ongortld
bir hizmet modelini gelistirmeye yardimci
olarak, bakim sirketinin hatalari meydana
gelmeden once tahmin etme, sistemi
maksimum stlre calisir durumda tutabil-
me gibi olanaklar saghyor.

“Akilli binalar ve akilli asansor sistem-
lerini, asansor sektorii agisindan c¢ok
onemli bir gelisme olarak gériiyorum.”
GUnUmuzde binalar, ileri teknolojinin sag-
ladigi Ustln konforla tanisiyor. Elbette
binalarda, katlar arasinda yolculuk yap-
mamiza yardimci olan asansorler de geli-
sen teknolojinin olanaklarindan fazlasiyla
yararlaniyor. Teknolojiyi tasarimlarinda
kullanarak asansorlere “akil” katan kuru-
luglarin basinda ise “KONE" geliyor. Din-
yada oldugu gibi Ulkemizde de asansor
pazarinin zirvesinde yer alan KONE, akilli
asansor ¢ozumleriyle degisen ihtiyaclara
ve beklentilere cevap veriyor.

Beklemeye son veren akilli destinasyon
sistemi...

KONE Polaris™destinasyon kontrol sis-
temi, asansoOrde Ustlin trafik kontrol
performansi sunuyor. Acik ve anlasilir
yonlendirme ve akilli yolcu gruplandirma
ozellikleriyle yiiksek konfor ve kolaylik
sagliyor. Boylece bekleme sirelerini kisal-
tarak asansorlerin kapisinda olusan kuy-
ruklara son veriyor. KONE destinasyon
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kontrol sistemleri, bir yandan asansor
kapasitesini ve performansini gelisti-
rirken diger yandan binalardaki konforu
da biiyiik oranda arttirtyor. Kullanicilarin
en uygun asansore yonlendirilmesi, ka-
binlerin kalabaliklagsmasini 6nliiyor, se-
yahat siirelerini kisaltiyor ve asansoriin
gereksiz yere birgok katta durmasinin
oniine gegiyor.

Geleneksel asansor kontrol sistemleri
yalnizca istenen seyahat yoniini dik-
kate alirken, KONE Polaris™destinasyon
kontrol sistemi, bekleyen yolcularin sa-
yisinin yani sira, gidilecek olan katlari
da g6z oniinde bulunduruyor. Sistem,
gelismis glivenlik ozellikleriyle de dikkat
cekiyor. Asansor sistemi binanin erigim
kontrol sistemine entegre edilebiliyor.
Boylece, asansorlerin yetkisiz kullanimi
onlenmis ve bina sakinlerinin huzuru
temin edilmis oluyor. Destinasyon kont-
rol sistemi, KONE Access™ ¢oziimi ile
birlikte kullanildiginda, kullaniciya 6zel
kapi kapanma siireleri, yolcularin ev
katlarina otomatik asansor ¢agrisi ola-
nagi ve sesli yonlendirme gibi ilave se-
cenekler de sunulabiliyor.

- ingiltere ekonomisi

ingiltere ekonomisi, COVID-19 pande-
misi etkisine ve toparlanmanin oldukca
yavas ilerlemesine ragmen, yaz done-
minde beklenene gore daha az da olsa
biliylime kaydetti.

Reuters tarafindan yapilan arastirmaya
gore Agustos ayinda Birlesik Krallik'ta
GDP 'de (gross domestic product- gayri
safi yurtici hasila ) aylik %4,6'lik bir bii-
yime kaydedildi.

Ulusal istatistik Ofisi'ne gére, Nisan
ayindaki %19,5'lik rekor diistisiin ardin-
dan Temmuz'da %6,4, Haziran'da %9,1
ve Mayis'ta %2,7'lik bir genisleme izledi.
ingiltere’'de ekonomistlerin takip ettikleri
ana senaryo soyle, gelistirilen asinin er-
ken donemde onaylandigini, Ocak 2021
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ve sonraki dort ay i¢inde kullanima baslanacagini
varsayarak, pandemiyle ilgili tim kisitlamalarin
terk edilmesine izin verecek ve siire¢ boyle devam
ederse Nisan ayl sonunda ekonomi ve dolayisiyla
biliyiime de toparlaniyor olacak.

- Dig Ticaretimiz

Tirkiye istatistik Kurumu ve Ticaret Bakanlid
is birligiyle agiklanan dis ticaret verilerine gore,
Turkiye'nin ihracati, Ekim'de gegen yilin ayni ayina
gore yuzde 5,6 artarak 17 milyar 329 milyon dola-
ra, ithalati ylizde 8,4 artigla 19 milyar 703 milyon
dolara yukseldi.

Buna gore, Genel Ticaret Sistemi (GTS) kapsa-
minda ihracat ekimde gegen yilin ayni ayina goére
ylizde 5,6 artarak 17 milyar 329 milyon dolara,
ithalat da ylizde 8,4 artigla 19 milyar 703 milyon
dolara ulasti.

Dis ticaret acigi ekimde gegen yilin ayni ayina
gore ylizde 34,4 yiikselerek 2 milyar 374 milyon
dolara ulasti. ihracatin ithalati karsilama orani
Ekim 2019'da yiizde 90,3 iken gegen ay yiizde 88'e
geriledi.

ihracat Ocak-Ekim déneminde ise gegen yilin ayni
donemine gore yilizde 9,1 azalarak 135 milyar 617
milyon dolara diiserken, ithalat ylizde 2,2 artarak
175 milyar 888 milyon dolara gikti.

Ekim ayi ihracatimiz, gegen yilin ayni ayina gore
ylizde 5,6 bliylyerek 17 milyar 333 milyon dolar
olarak gerceklesti.

17 milyarin tizerinde bir rakam bugtine kadar ger-
ceklestirilen en yiiksek aylik ihracat rakami.

insallah bu rakamlari arttirarak siirdiiriiriiz. igin-
den gectigimiz donem, ongoriilemez ve kritik bir

sureg. Turkiye dis ticarette diger Ulkelere nazaran
gok daha iyi noktada olmaya devam ediyor.

- Ingiltere asansér ve yiiriiyen merdiven pazari
Asansor ve yuridyen merdiven pazarini, Birlesik
Krallik'ta, yeni imalatlar, bakim ve onarimlar ile
modernizasyonlar seklinde ayirabiliriz.

Asansorlere  ve yUrdyen merdivenlere servis
hizmeti veren sirketler de yeni imalat ve mo-
dernizasyon yapan sirketler kadar sektorde gok
kazangl ve hizli hareket eden bir pazara sahip.
Hepimizin bildigi gibi hizmet sektoriinde rakip-
lerin oniine gegebilmek igin, minumum hizmet
disi kalma streleri ile optimal verimlilikte galis-
may! saglamak gok dnemli. Bu nedenle asansor
ve yuridyen merdiven sirketleri, bakim islemlerini
kolaylastiran ve otomatiklestiren, gecikmeleri,
hatalari ve yonetici maliyetlerini azaltan gugli bir
hizmet yonetim sistemine gegiyorlar ya da geg-
me gabasi igerisindeler diyebiliriz.

Dinya genelinde lider bir pazar arastirma sirke-
ti olan TechNavio'’nun; “Birlesik Krallik Asansor
ve Ylrlyen Merdiven Pazari, Rekabet Tahmini
ve Firsatlar” degerlendirmesi, 2012—2022 rapo-
runa gore; Ingiltere asansor pazarindaki biyii-
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me, 2022'ye kadar yillik bilesik biiyiime oranin-
da, (CAGR) Compound Annual Growth Rate, yani
% 6,5 oraninda biliylimesi bekleniyor. Ayrica yine
ayni raporda yiirliyen merdiven pazarinda da
onuimiizdeki yillarda tahmini % 5,8 CAGR biyiime
ongordliyor.

Bu verilerin, Tiirk treticimize, ingiltere marketine
girmeleri ve sektdrde paylarini biyiitmeleri igin
harika haber diyebiliriz.

Ticaret Bakanligi dis ticareti arttirmak amaciyla
ihracat yaparken; miisteri bulmaktan yurt disinda
reklam vermeye, fuarlara katilmaktan musterileri-
niz i¢in uygun kredi bulmaya kadar sayisiz destek
veriyor.

Bu desteklerden, benim de zaman zaman fir-
malarimla c¢alistigim Kiiresel Tedarik Zinciri
Destekleri'ni (KTZ) uiretici firmalarimizin ihracat-
larini gelistirmeleri agisindan oldukga 6nemsi-
yorum.

Bu destek ile iireticilerimizin kiiresel firmalara mal
satabilmeleri igin; yeni yazilimlar kurmak, riin
kalite belgelerini almak, yeni makineler almak gibi
gerekli Uretim standartlarini karsilayabilmeleri,
egitim, danismanlik, miisteri ziyareti faaliyetleri
gibi konularda masraflarin %50 sini 1 milyon Do-
lara a kadar destek olarak alabiliyorsunuz. Ozel-
likle danismanlk ve miusteri ziyareti faaliyetleri
hakkinda detayli bilgi almak i¢in info@miracleen-

gineering.co.uk ya da ceylal@gmail.com adres-
lerinden bana ulasabilirsiniz.

Ceyla Akin hakkinda;

2004 yihnda meslek hayatina Eskisehir'in koklii
asansor ve insaat firmalarindan birinde baslayan
Ceyla Akin, ilerleyen yillarda sirket ortagi olarak

daha kapsamli iglere imza atti. Yogun is tempo-
suna ve henlz dokuz aylik olan bebegine ragmen
kendini gelistirmeye ve egitime olan yogun istegi
agir basan Akin, bir yandan galisirken bir yandan da
Dumlupinar Universitesi Fen Bilimleri Enstitiisii'nde
imalat bransinda ytiksek lisans yapmaya basladi.
Kompozit malzemeler, seramik malzemeler, mal-
zeme yorulma ve dayanimlari tzerine yogunlasan
Akin, ytksek lisans tezini Tubitak destekli bir pro-
jede ‘cam elyaf takviyeli epoksi kompozit malze-
melerin dislk hizda darbe almalari sonucu lamine
tabakalarin hasarinin tespiti’ tizerine yapti.

Ceyla Akin, 2009 yilinda asansoér projelendirme,
son kontrol ve ruhsatlandirma ile birlikte sektorde
mekanik tesisat proje alanina da yoneldi. Ortagi ol-
dugu firmanin ayni zamanda insaat firmasi olmasi
kendisine mekanik tesisat proje alaninda bilinirlik
sagladi ve kisa zamanda Eskisehir'de mekanik te-
sisat proje alaninda tercih edilen projeciler arasina
katildi. ilerleyen zamanlarda, biiyiik site projeleri ve
kompleks konut projelerinin isitma, sodutma, ik-
limlendirme, 1s1 yalitim ve yangin dnleme sistemleri
projeleri muelliflikleri ile tecriibelerini gelistirmeye
devam eden Ceyla Akin, 2010 yili Makina Mihen-
disleri Odasi yonetim kurulunda gorev aldi.

Meslek hayati boyunca birgok panel, seminer ve
televizyon programina konusmaci olarak katilan
Ceyla Akin, 2018 yilina kadar Eskisehir ve tim Tur-
kiye genelinde bir gcok onde gelen konut, rezidans,
okul ve tarihi bina restore projelerinde, proje muel-
lifi olarak gorev aldi.

Hala devam etmekte olan ve mdellifi oldugu res-
torasyan projeleri bulunan Akin, 2018 yilinda,
Ingiltere’'ye ‘business person’ vizesiyle giderek
Londra'da, mihendislik danismanlik sirketini kurdu.

Akin, 2018 yilindan bu gline asansor sektort agirlik-
I olmak tizere, Tiirkiye'den Ureticilerle, ingiltere mar-
ketinde yer almalari, uzun vadeli ¢ozim ortakliklar
gelistirebilmeleri adina, galismalar strddriyor.

Tilrkiye'nin 6nde gelen asansor Ureticilerinden biri
ile de metal ve sag isleme Uzerine fason Uretim ko-
nusunda aktif olarak galismalarini strdiren Akin,
bununla birlikte, Miracle Engineering & Consul-
tancy olarak CNC similasyonu MANUS yazilimin
da Birlesik Krallik'taki distribGtord.
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01 sizKimiz?

Arti Kasnak Asansor
Makine 2013 yiinda
sadece asansorlericin
kasnak imal etmek
amacil ile kurulmus ve
alaninda uzmanlasmis
bir firmadir.

(2 IHRACATLARIMIZ

ITALYA, ISPANYA, FRANSA VE

BIRCOK AVRUPA ULKESININ YANI
SIRA ORTADOGU VE AFRIKA'DA 28
ULKEYE IHRACAAT YAPIYORULZ.

L Caste
HASSASIYETINDE OZEL MiL

iIC
PAKETLEME



ARTI  +  kasnak’

www.artikasnak.com

04 DOKIM KASNAKLAR

D&kUm kasnaklarimiz;
03 CAPTORMAL KASNAKLAR GG 25-30 ve GGG 50 kalitesinde, kendi

ddékumhanemizde, musterilerimizin
isteklerine cevap verebilecek sekilde
Uretiimektedir. Kasnaklarimiz CNC
makinalarda islenmekte ve yUksek
kaliteli rulman ve mil ile son halini
almaktadir.

Savurma dékim teknigi ile Uretilen
kasnaklarimiz ses ve ftitresim
problemlerini ortadan kaldirmakta,
sifir korozyon ile uzun sUre stabil
kullanim saglamaktadir. 2,5 m/sn'ye
kadar balans almaksizin kullanima
uygun olan kasnaklarimiz, CNC
makinalarda islenmekte olup yUksek
kaliteli rulman ve mil ile kullanima hazr
hale gelmektedir. Ustin avantajlannin
yani sira montaj ve tasima kolayligi ile
dékUm kasnaklarinin yerini almaktadir.
TUrkiye'de ilk ve tek Uretim tesisi ile
Ulkemizde ve dUnyanin bircok Ulkesinde
sektorin hizmetine sunulmustur.

CNC MAKINALARI  CAPTORMAL 24 SAATTE
iLE URETIM DOKUM TESisi TESLIMAT

iInfo@artikasnak.com
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DEVRIM
GECEGEZER:
GUNDEMIMIiz
"NASIL DAHA IYI
URETIRIM?" OLMALI

N DOSYA

"lhracat faaliyetlerimizin saglikli bir
sekilde artarak devam edebilmesi
icin Turkiye'nin gelismis llkeler
seviyesine ylikselmesinin ontindeki
politik engeller asilmalidir.

Ayrica tlkemizdeki her (reticinin
belirli bir kalite ¢itasindan asagida
urtin dretmeyerek, fiyat degil
ekonomik lrtine yonelmesi de
ayrica onem tasiyor.”

Asansor sektoriinde kat-kabin panelleri, buton-
yerler, cagri butonlari, LCD ekran, kayar dijital ve
7 segment gostergeler, kontrollli gecis sistem-
leri, hazir tesisat sistemleri gibi birgok yan Uiriin-
le ilgili hizmet veren Gen Elektromekanik San.
Tic. Ltd. Sti. (GENEMEK) Genel Miidiirii Devrim
Gecegezer, GENEMEK'in 2020 yil ihracat faali-
yetleri ve 2021 6ngoriilerini anlatti.

GENEMEK'in 2020 yili ihracat faaliyetlerinde ar-
tis yasandigini ifade eden Genel Miidiir Devrim
Gecegezer, 6zellikle Avrupa'dan taleplerin artti-
gini kaydetti.

Doviz kurlarindaki dalgalanmalarin ihracata
etkisi ile ilgili; "Ekonomi stabilite sever, inig ve
cikislar her tiirlii zarara sebep olur. Déviz kurla-
rinin yiiksek olmasi degil, Gilkenin tretiminin de-
gersizligi problemdir." diyen Gecegezer, “Amag
katma degeri yiiksek iiriin tiretmek olmali. Pa-
rite veya kur yerine ‘Nasil daha iyi liretirim?' ko-
nusuna odaklanmaliyiz.” dedi.

Devrim GECEGELER

GENEMEK GENEL MUDURU

2021 yili igin kalite ve teknolojik Ustinliikleri-
nin agirhgini daha da baskin hissettiklerini dile
getiren Gecegezer, sozlerini soyle siirdiirdy;
“Oniimiizdeki dénemde yeni (riin serilerimize
ve teknolojik farkliliklarimiza ilgili olan gelismis
lilkelere yonelecegiz. Bu yilki firma verilerimizi
gegen yilin ayni donemi ile karsilastirdigimizda
2021 yihinda ihracat artis ivmesinin daha da ar-
tacagini diiglinliyoruz.

Asansor sistem (reticilerinin artmasi ve orta
olgekli firmalarin bliyimeye calismasi sektori-
miiz agisindan onemli bir gelisme.

ihracat faaliyetlerimizin saglikh bir sekilde arta-
rak devam edebilmesi igin Tirkiye'nin gelismis
tlkeler seviyesine yiikselmesinin éniindeki poli-
tik engeller asilmalidir.

Ayrica llkemizdeki her Ureticinin belirli bir kalite
citasindan asagida iiriin tiretmeyerek, fiyat degil
ekonomik Uriine yonelmesi de ayrica 6nem ta-

slyor.

Son olarak herkese saglikli bir yasam diliyorum.
2020 igin ise 'Allah beterinden saklasin' demek
istiyorum."



YURT DISI
BAGIMLILIGINA
SON!

2014/33/AB Asansor Yonetmeligi
Giivenlik Komponenti kapsaminda
Turkiye'de yetkilendirilmis ilk kurulus.

SZUTEST

f Szutest in Szutest

szutest.com.tr

@ szutest

@ Szutesttr




62 Asansor Vizyon Dergisi @ Kasim - Aralik 2020

KALITEDEN
~ ODUN
VERMIYORUZ

2020 ihracatimiz lilke genelinde oldugu gibi
onceki yillara oran ile artti. Firma olarak
kalite ve proje yonetimine verdigimiz énem,
paket asansor sevkiyatlarimizi arttirdi. lleriye
yonelik hedeflerimiz de bu yonde. Uretimdeki
ihracat payimiz direk ihracat olarak %25leri,
dolayli ihracat rakamlarini da dahil edersek
%35’leri buluyor. Amacimiz bu oranlari ve
karsiligindaki tutarlari arttirmak. Hedef
pazar olarak daha ¢ok komple sistem ihtiyaci
olan llkeleri tercih ediyoruz. Burada kalite
on plana cikiyor, dolayisi ile fiyatlar artiyor.
Zor bir pazar, kalite - fiyat dengesi hassas
bir denge. Ancak kaliteden odiin vermeden
devam ediyoruz.”"

P Yener Oviing Asansor Genel
MUdurd Seving Yener ile 2020
ihracat faaliyetlerini ve 2021
ongordlerini konustuk.

‘2020 ihracatimiz Ulke genelinde oldugu gibi
onceki yillara oran ile arttl” diyen Seving Yener,
firma olarak kalite ve proje yonetimine verdikle-
ri onemin paket asansor sevkiyatlarini arttirdi-
gini, Uretimdeki ihracat paylarinin direk ihracat
olarak %25'leri, dolayl ihracat rakamlarini da
dahil ettiklerinde %35'leri buldugunu ifade etti.

Seving Hanim merhaba. 2020 yili ihracat fa-
aliyetleriniz hakkinda bilgi verir misiniz?
Merhaba. 2020 ihracatimiz Ulke genelinde ol-

dugu gibi onceki yillara oran ile artti. Firma
olarak kalite ve proje yonetimine verdigimiz
onem, paket asansor sevkiyatlarimizi arttir-
di. lleriye yonelik hedeflerimiz de bu yonde.
Uretimdeki ihracat payimiz direk ihracat
olarak %25'leri, dolayli ihracat rakamlarini
da dahil edersek %35'leri buluyor. Amaci-
miz bu oranlari ve karsiligindaki tutarlari
arttirmak. Hedef pazar olarak daha c¢ok
komple sistem ihtiyaci olan Ulkeleri tercih
ediyoruz. Burada kalite 6n plana gikiyor, do-
layisi ile fiyatlar artiyor. Zor bir pazar, kali-
te — fiyat dengesi hassas bir denge. Ancak
kaliteden 6diin vermeden devam ediyoruz.

Yiiksek déviz kuru ihracat igin

avantaj midir?

Konu uzmanlarin yorumlayacadi bir konu
aslinda. Genel olarak doviz kurundaki arti-
sin ihracati arttirdigini soyleyebiliriz ama,
bu cok dar bir bakis acisi olur herhalde.
Ayni doviz kurunun dlke borcuna, ithalata,
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kurundan 6nce, pazarda olusan talebin, ta-
lebe karsilik Uiretilen malzeme yeterliliginin
ve firmalarin orta uzun vadeli hedeflerinin;
ihracat igin daha biiyuk etkenler oldugunu
disliniyorum. Bu basamaklarda dogru
konumlanan firmalarin, doviz hareketliligi
ile yon degistireceklerini diigtinmiiyorum.

Elbet etki edecektir, lilke olarak etkilenir-
ken firma veya birey bazinda bu etkileri si-

Swin,g ‘Y£‘lll£7i firlamak miimkiin olmuyor. Ama esas olan

MP GVUNG YENER ASANSOR sirekliligi saglayabilecek altyapiy1 olus-
GENEL MUDURU turmaktir. Aksi halde yiiksek doviz kuru ile

hammadde maliyetlerine, hane gelirine ka-
dar birgok konuya etkisine beraber bakmak
gerekir. Bahsettigimiz tim konular beraber
degerlendirilirse, kisa vadelerde olugsan doviz
kuru hareketlenmelerinden dlkelerin genel an-
lamda olumsuz etkilendigini goriyoruz. Doviz

yapilan satiglar sadece donemsel kalir. Bu
donemlerde hacim olarak satis miktarla-
rinda artis goziikse de, yliksek kur yanilgisi
ile genel olarak birim fiyatlar diser, karlilik
azalir. Bu donemleri esas alamamak, uzun
vadeli yapilanmalar kurmak gerekir.

2021 kur ongoriiniiz nedir?

Keske bilebilseydim. Ongériimiiz degilse
de dilegimiz, daha yatay seyirde ilerleyen,
uzun vadeli plan yapmamiza imkan sagla-
yacak kur belirginligi olugsmasidir.

Sektorde uzun yillardir faaliyet gosteren
bir firma olarak, 2021 yili igin siirdiiriilebi-
lir ihracat politikaniz nedir?

Diinya ekonomisinde de ihracatin artigini
destekleyen, virlis ve Cin lretim — tedarik
zincirinde yasanan kayiplar gibi etkenler
oldu bu sene. Bunlarin etkisi ile iilke olarak
tercih edilen bir konuma da ulastik. Tim bu
etkenleri birlestirirsek, ihracat rakamlari-
nin belli diizeylerde artmasini basaridan
¢ok normal olanin uygulanmasi olarak go-
rebiliriz. Bu sekilde bakinca, bu artislar ye-
terli gormek dogru degil. i¢c pazardaki da-
ralma ve virls etkisi, birgok firma gibi bizi
de ihracata yonelmeye itti. Bu genel an-
lamda faydali bir yonelme tabi, lilkeye ya-
pilan para girisi bilylik pencereden bakinca
her zaman faydalidir. Ancak burada dikkat
edilmesi gereken nokta, ihracata hazirlk-
Il olmanin 6nemidir. Dogal etkenlerin bizi
olumlu yone itmesi, bizi orada kalici kilma-
ya yetmez. Hem uriin olarak, hem kapasite
olarak hem de gii¢ olarak (is giict ve fi-
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nans giici), ihracata hazirlikh olmali ve ihracat
faaliyetlerini sirekli kilabilmeliyiz. Aksi durum,
imajimizi olumsuz etkileyecek, mevcut olumlu
rizgari uzun vadede negatife dondiirecektir.

Pazar yogunlugu hangi bolgelere veya iilke-
lere kayiyor? Hangi iiriinler daha fazla talep
goriiyor?

Asansor sektorii igin lilkemize talep, tim pa-
zarlardan geliyor. Lojistik olarak yakin konum-
da olan iilkeler basta olmak lizere, aradigi irii-
niin karsihgini bulan tiim pazarlar, tilkemizden
Uriin talep ediyorlar. Sektor olarak teknolojik
yetersizlik kaynakl hitap edemedigimiz Uriin
gruplari var ve katma degeri yiiksek olan kisim
da bu uriinler aslinda. Ama genel olarak hemen
hemen tiim pazarlara hitap edebiliyoruz. Kuzey
Afrika ve Ortadogu pazari zaten Ulkemizden
yogun alimlar yapan pazarlar, bu durum uzun
zamandir boyle. Son donemde buna ek olarak,
driin igerigimizin ve kalite anlayisimizin ge-
lismesi ile Avrupa pazari ve CIS lilkeleri daha
yogun talepte bulunmaya basladi. Yine Giliney
Amerika lilkeleri talepleri yogunlasti. Uzakdogu
fiyatlarindaki artis ve viris etkisi de bu artislara
etken tabi. Bu donglide sira bize geldi gibi, bize
yakin pazarlar Uzakdogu ile bizi kiyaslayabi-
liyor, fiyat ve kalite olarak tercih de edebiliyor.
Bu durumu iyi degerlendirmemiz, su ana kadar
siiren basarili gelisimi devam ettirerek pazar
paylarimizi arttirmamiz lazim.

Bu yilki firma verilerinizi gegen yilin ayni do-
nemine gore degerlendirdiginizde 2021 ihracat
ongoriileriniz nelerdir?

Pozitifiz, talebin devam edecegi ongoriisi ile
bu talebe karsilik verecek sekilde hazirliklari-
mizi yapiyoruz. Hazirlikli olmak, ihracat mikta-
rindaki artisi kendiliginden getirecektir. Onemli
olan, daha once bahsettigimiz lizere, bu faali-
yetleri sirekli hale getirebilmektir.

2020 yilinda asansor sektorii agisindan onemli
gordiigiiniiz sektoriimiizii etkileyen temel ge-
lismeler-olaylar olarak neleri siralayabilirsiniz?
Tabi ki oncelikle korona virlisiin tim diinya-
daki etkileri yadsinamaz. Herkes gibi bizi de
sektor olarak c¢ok olumsuz etkiledik. Sorun
saglik olunca, is arka planda kaliyor normal
olarak. Umarim biran once saglkh bir sekilde
eski giinlerimize ddnebiliriz. is konusabildigi-
miz glinlere.

Yine 2018 sonlarindan bugiine gelen, insaat
sektorindeki yavaglamayl da atlamamak la-
zim. Devlet politikasi olarak desteklenen ingaat
sektorl, bu desteklerin olumlu etkisi ile donem
donem hareketlense de, virlis etkisi de ekle-
nince genel olarak duraganlasti. insaat sekto-
rinln yarinini iyi analiz etmek, bu analize gore
dogru konumlanmak, dogru yatirimlar yapmak
gerekiyor.

Sektoriimiizde ihracat konusunda yasadiginiz
en 6nemli sorun ve bu soruna ¢6ziim 6neriniz
nedir?

Aslinda sektorel veya sektor digy, tlke olarak ih-
racat sorunlarimiz genel olarak ayni gibi. Ana
sorun olarak katma deger orani yliksek Uriinle-
ri ihrag edememeyi soyleyebiliriz. Tartida agir,
isglicl yUksek Urlnlerin ihracati, haliyle disik
karlilik oranlari ile yapilabiliyor. Aksine, katma
degeri ylksek, teknolojik igerigi kuvvetli Grdnler,
daha ytksek karliliklar ile fiyatlandirilabiliyor. Bu
durum bence tim sektoreler igin gegerli ve tim
sektorlerin ana problemi. Bunu asmanin yolu
hepimizin bildigi Uzere, gadi yakalayan Uretim-
leri yapabilmektir. Yani AR-GE galismalarina
onem vermek, teknoloji ve kalite olarak gerek-
lilikleri karsilayan Uriinler Uretebilmek, dncelikli
hedefimiz olmalidir.

Sektor olarak ihracatimizin gelistirilmesi adi-
na ne gibi ¢alismalar yapiimalidir?

Tekrar olacak ama 6nemli, dncelikle kendimizi
gelistirmeliyiz. Ihracata her anlamda hazirlikli
olmaliyiz. Dis talep artisy, i¢ talep distsd, do-
viz kuru artisi gibi birgok dis etken bizim ihra-
catimizi desteklerken, biz de tstimize diseni
yapmallyiz. Devlet de her anlamda ihracatgiya
destek oluyor zaten. Bu destek ve tesvik ka-
lemlerine ulasmak artik cok kolay. Onemli olan
ihracati hedeflemek, buna yonelik altyapimizi
hazirlamaktir. Bu yapiyl kuran firmalar, gereki
yerlere er geg ulasacaklardir.

Son olarak eklemek istedikleriniz...

Bizleri birbirimizden uzak yagsamak durumunda
birakan ve bir araya gelmemize engeller koyan
2020 yilinin ardindan, yeni yilin ve énimizdeki
donemin herkese oncelikle saglik vermesini di-
leriz. Hep bir arada olacagimiz ve katma degeri
ylksek bircok ise imza atacagimiz nice firsatla-
rimizin olmasini temenni ederiz.
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"FIYAT ODAKLI
REKABETIN
GUCUNE
INANMIYORUM"

N DOSYA

"Zorlu bir stire¢ten gectigimiz
2020 yilinda ihracatimizi
arttirdik” diyen Ada Lift Genel
Miidur Yardimcisi Sevilay Mert
Kaya ile ihracat faaliyetlerini ve
2021 beklentilerini konustuk.

2020 yilinda ihracat faaliyetlerine zorlu bir siiregten
gecilse de devam ettiklerini kaydeden Ada Lift Genel
Midir Yardimcisi Sevilay Mert Kaya, “Ada Lift olarak
2019'a oranla bu yil hepimizin basinda olan muchir
sebebe ragmen ihracat artigimiz siirdii. Uretim de-
partmanimiz iirettigi UPS, el terminali ve sensorler gibi
yeni Uriinlerini sahaya siirerek yaptigimiz ihracatlar
bizi daha da mutlu etti.” dedi.

2020 yilinda yasanan doviz kuru artislarinin teorik
olarak Tirkiye sanayi Uriinlerinin ihracattaki rekabet
guiclind arttirdigini ifade eden Sevilay Mert Kaya, ugu-
lamada ise ihracatgi firmalarin doviz kuru artislarinda,
cogunlukla déviz cinsinden fiyatlarini asagi gekerek
savasmayl, rekabet gliclerini bu sekilde arttirmayi ter-
cih ettiklerini belirtti.

2021, 2020'nin ekonomik olarak zor gegen giinlerinin
bir saglamasi olacak gibi geliyor bana. Ekonomi prog-
ramlarina bakildiginda dolarin yiikselecegi ve Tiirki-
ye igin biraz daha zor bir sinavin verilecegi bir yil bizi
bekliyor. Mucizeler giizel olur." diyerek 2021 yili igin
ongordulerini aktaran Sevilay Mert Kaya, “Her gecen
glin siirdiirebilir ihracatin, ticaretin 6nemini daha ¢ok
anliyoruz, benimsiyoruz aslinda." dedi.

Sevilay Mert Kaya, "Biitiin sahip oldugumuz bilgi, tec-
riibeler ile basliyor ve benligimizdeki yerini aliyor. Eger
ki tecriibelerimizi onyargilarimiz ile karistirmaz isek
glizel isler cikarabilecegimizi biliyorum. Teknoloji ¢a-
gindayiz ve hergiin yeni geligsmelere ayak uydurmak
durumundayiz. Hergiin kendimize yeni seyler katarak
ufkumuzu gelistirmek zorundayiz. Adalift olarak siir-
dirilebilir ihracat politikamizin basinda yeni yakla-

Sevil MERT hAYA

ADA LIFT GENEL MUDUR YARDIMCISI

simlara uyum saglamak geliyor.” dedi.

Fiyat odakli rekabetin giiciine inanmayanlardan oldu-
gunu sdyleyen Sevilay Mert Kaya, fiyat odakl rekabetin
gelip gegici oldugunu ifade etti. Bu tarz rekebetlerle ge-
gici basarilar elde edilebilecegine dedinen Sevilay Mert
Kaya, "Finans olarak rekabet etmek, sayisal anlamda
rakiplerimizi geride biraksa da bence bu balon bir ba-
saridir. 2021 yilinda ekip arkadaslarimiza siirdiiriilebilir
ihracat saglamak adina; giicii yiiksek, dinamik pazarlara
yonelen ve nihai tiiketiciye ulasan hedefler koyduk. Ya-
sadigimiz zorlu siiregte Avrupa tilkeri hedeflerimiz ara-
sinda olmakla beraber Asya (ilkeleri de ciddi bir pazar.

Her climlemizde belki de pandemi siirecinin tarafimi-
za biraktiklarini hissettirdik. 2021 pandemi siireci etki-
sinde kalmaz ise; gimriik kapilari 2020'de oldugu gibi
gegcici de olsa kapatilmaz ve hedef pazarlarimizin bu-
lundugu lkeler ile siyasi gerilimler yasanmazsa iretim
hizimiza giivenerek daha giizel isler g¢ikartacagimiza
inaniyorum.

Her gecen giin artan konut ihtiyaci ve yiiksek katl bi-
nalarin vazgegilmezi olan asansor ihtiyaci sektoriimiiz
acgisindan ¢ok biiyiik bir avantaj. Sektor olarak alterna-
tif goziimler ile yenilikci ve surdiriilebilir projelere imza
atabilmek bizi ding tutacaktir.

Bu hos sohbet icin Asansor Vizyon dergisi ailesine ve
bana bu firsati verdigi igin Genel Miidiirimiiz Mir Saa-
dat JAZAYERI Bey'e tesekkiir ediyorum. Ada Lift olarak
tiim ekip arkadaslarim adina herkesin 2021 yilinda bas-
ta saglikh bir yil gegirmelerini, bol huzur ve is ile devamli
kalmalarini diliyoruz." diye konustu.
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HASAN YALDIZ:
IHRACATIMIZ
YUZDE 10
ARTTI

N DOSYA

Stof Asansor Dis Ticaret Direktoru
Hasan Yaldiz, 2020 yili ihracat
oraninda bir onceki yila gore
yaklasik yizde 10'luk bir artis
meydana geldigini belirterek;
"Ulke genelinde yasanan ihracat
artisi oncelikle sektoriimiize,
daha sonra da firmamiza olumlu
yonde yansid.." dedi.

“2020 yil ihracat oranimizda gecen yila gore
yaklasik yiizde 10'luk bir artis meydana geldi."
diyen Stof Asansor Dis Ticaret Koordinato-
ri Hasan Yaldiz, iilke genelinde yasanan ihra-
cat artisinin 6ncelikle asansor sektoriine, daha
sonra da Stof Asansor'e olumlu yonde yansidi-
gini soyledi.

ihracatta yasanan olumlu havada déviz kurlari-
nin etkisini, "“Doviz kurlarinin yiikselisi her sek-
torde oldugu gibi, firmamiza da olumlu yonde
etki etti. Her ne kadar fiyatlar genel olarak zamli
fiyatlara gegilse de bu ihracattan kaynaklanan
kambiyo gelirlerini arttirmaya yetti.” diye acgik-
layan Yaldiz, 2021 yili Euro & USD parite orani
ongorusinii de 1,19 olarak ifade etti.

Pazar yogunlugunun Ortadogu ve Balkan dlke-
lerinden Afrika'ya kaydigini ifade eden Yaldiz
soyle konustu; “Gelismemis Ulkelerin ihracati-
mizdaki payi ve 6nemi giin gegtikge artmaktadir.
Bu yilki firma verilerimizi gegen yilin ayni déne-
mine gore degerlendirdigimizde 2021yilinda ih-
racatimizda artig bekliyoruz. Firmamizin ihracat
departmani olarak artan doviz kurlari ve ivme
kazanan ihracat payimizla birlikte gegen yil sir-

ket satislarindaki yiizde 25'lik bir orana sahip
olan ihracatimizin orani bu yil yiizde 35 olarak
sonuglanacak gibi goriiniiyor.

Koronavirlis pandemi siirecinin tiim Glkelerde
biraktigi olumsuz i¢ piyasa sartlari sebebiyle ih-
racatimiz olumsuz yonde etkilendi. Bu baglam-
da probleme yol acan temel etken ithalatgilarin
isyerlerini mecburen siireli ya da siiresiz olarak
kapatmasi ve galismalarini durdurmasi oldu. Bu
durum bir ¢ok sektorii oldugu gibi asansor sek-
toriine de olumsuz yansidi. Ancak buna ragmen
ihracatimizdaki artis sevindirici."
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"IHRACATGILARA
SUREKLIi ARTAN
DOViZ KURLARI

DEGIL, iSTIKRARLI
KUR VE IS ORTAMI
GEREKiIYOR"

N DOSYA

Htiras Asansér Dis Ticaret Muddird
Muhammet Abdullah Hamurcu,
"lhracat faaliyeti olarak tiretim
yelpazemizi daha da genislettik.
2020 yilinda firmamiz asansér
kapisi lretiminin yani sira ¢esitli
asansor malzemelerinin imalatina
da baslad.." dedi.

“Ihracat faaliyeti olarak iretim yelpazemi-
zi daha da genislettik. 2020 yilinda firmamiz
asansor kapisi Uretiminin yani sira cesitli
asansor malzemelerinin imalati faaliyetleri-
ne de basladi. Ayrica iretimini yapmadigimiz
diger asansor malzemelerinin de tedarikini
yaparak yurtdigi misterilerimize sunuyoruz.”
diyen Hiiras Asansor Dig Ticaret Midiri Mu-
hammet Abdullah Hamurcu, d6viz kuru artis-
larinin ihracatta tek basina etkili olmadigini
soyledi.

ihracatcilarin siirekli artan déviz kurlarina de-
gil, istikrarh kur ve is ortamina ihtiyaci oldu-
gunu ifade eden Hamurcu; ihracat yaptiklari
pazarlar, hedefleri ve karsilagtiklari sorunlar
hakkinda sunlari soyledi:

“Hiiras Asansor olarak pazar yogunlugumuz
daha ¢ok Afrika, Ortadogu, Balkan dilkeleri ile
gelismekte olan iilkeler. Uriinlerimizin hepsi
ilgi gortiyor. Ancak, ekonomik anlamda yapi-
lan degisiklikler miisterilerimizin taleplerini de

Uuhammet Abdullah
HAMURCU

HURAS ASANSOR DIS TICARET MUDURU

arttirniyor. Ayrica yeni normlarin getirdigi tirtinler-
deki degisikliler de misterilerimizin ilgisini ¢e-
kiyor. 2020 yili hepimiz i¢in oldukga zorlu gegen
bir yil oldu. Pandemi déneminde yasanan so-
runlari ortadan kaldirmak igin yapilan calismalar
sektorlerde yeni Urlinler dogmasina da sebep
oldu. Sektoriimiiziin rettigi asansor kabini ste-
rilizasyon Urinleri de bunlardan biri.

Gegen yila gore Uretimimizi pandemi olmasina
ragmen yilizde 80 oraninda arttirdik, buna bagh
olarak 2021 yili ihracat hedefimizi tiretimimizin
yiizde 60'1 oraninda belirledik.

‘Tark mali' imajindaki koti algiyi ise dis pazar-
daki sektoriimiiziin oniindeki en biiylik sorun-
lardan biri olarak gosterebiliriz. Kalitesiz ucuz
mal imaji, Tirk asansor Ureticisi firmalarin dis
pazarda istenilen olglide basarili olmasini zor-
lastirmaktadir. Ihracatgi firmalarimiz girilmesi
planlanan pazarlarda daha 6nce faaliyet goster-
mis ve kotii hizmet vermis olan firmalarin birak-
tig1 imaji1 degistirmekte zorlaniyor.”
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"IHRACAT
CiROMUZ

~ TOPLAM
CiROMUZUN
%24'UNE
ULASTI"

2020 yilinin ilk 11 ayinda Integra
Asansor'iin ihracat cirosunun toplam
cirosuna oraninin ytizde 24'e ulastigini
kaydeden Genel Muddr Mustafa

Ucar, ihracat yaparken bolgesel bir
hedef belirleme yerine katma degerli
urtinlerin zor pazarlara satilmasi
tzerine bir yol izlediklerini soyledi.

ustafa bey merhaba. 2020
yih  ihracat faaliyetleriniz
hakkinda bilgi verir misiniz?
2020 Yili olusan ciromuza
baktigimizda ihracat ciromu-
zun artis icinde oldugunu goriyoruz. 11. Ay
sonu olusan durum iginde ihracat ciromuz
toplam ciromuzun %24 tne ulamis durum-
da. Firmamiz bildiginiz gibi tedarik tarafinda
gorev almaktadir ve gogunlukla ozellikli ak-
samlarin tedarik ve satisini yapmaktadir. Bu
durum iginde ihracatimizda, ozellikli aksamlar
talebini karsilamaya yonelik durumdadir.

Bolgesel bir hedef belirleme yerine katma de-
gerli Uriinlerin zor pazarlara satilmasi tzerine

olan galismalar yapiyoruz. Hammadde
ya da dlkemizdeki avantajli kosullarin
Uzerine kurulu olan fiyat performans
drdnleri konusunda dretici Ulkeler ciddi
bir rekabete girmis durumda. Bizim tek-
liflerimiz karsisinda Cin ve Hindistan gibi
Olgek ekonomisi glicliniin yiksek oldu-
gu rakipler bulunmakta ki bu durumda
integra Asansér olarak biz de katma
degeri yiksek Urinlerin zor diye tabir
edilen pazarlarda karsiligini aramaya ¢a-
lislyoruz.

Yiiksek doviz kuru ihracat igin avantaj
midir?

imalatg agisindan degerlendirdigimiz
takdirde, nihai fiyata etki eden doviz ve
Tdrk Lirasi oraninin ne oldugu bu konu-
da belirleyici olabilir. Asansor aksam-
lari Uzerinde disindigimizde; sac
sekillendirme, talasl imalat, elektrik ve
elektronik imalat hammadde ve tekno-
loji Uzerine kurulu bir imalat sisteminde
isgilik distk bir oran olusturmakta ve
Uretim kaynaklarinda doviz Gzerinden
belirlenen sistem zaten Tirk Lirasi mali-
yetlere hizli bir sekilde yansimaktadir. Bu
durumda yiksek doviz kuru sirdurdlebi-
lirlik agisindan belirleyici bir etken degil-
dir. Oncelikli olarak bizler ve imalatcilar
isletme sermayelerinin deger kaybina
ugramamasi i¢in galismaktayiz. Fiyatla-
ma agisindan da dinamik fiyatlama yon-
temi kullanarak olasi olumsuz etkilerden
kurtulmaya galislyoruz.

2021 kur ve parite 6ngoriiniiz nedir?

Arz ve talep arasindaki denge Uzerinden
bir fiyatlama ortaya cikacaktir. Gelis-
mekte olan Ulkemizdeki diger etkenlerile
gliven ortami, strddrdlebilirlik ve politik
durumun ekonomi Uzerine etkisi olarak
ek endeks olusabilir. Buradan ¢ikan basit
sonug, istikrarli kur ve istikrarli is ortami
bizim igin asil kazang olacaktir. Yikselen
kurun bir kazang oldugu diistinmiyoruz.

Sektorde uzun yillardir faaliyet goste-
ren bir firma olarak, 2021 yili igcin siir-



Mustafa UCAR

INTEGRA ASANSOR GENEL MUDURU

diiriilebilir ihracat politikasi igin neleri
belirlediniz?

Is birligi ve is ortakligl saglamak burada
bizim belirleyici hedefimiz olacaktir. Bakis
acimizi degistirerek bir analiz yapmaya
calisalim. Talebin dulstigu yurt igi paza-
rina karsilk tim firmalarimiz ihracat pa-
zarlarinda daha etkin olmaya galismakta
ve her firma kendi igi dinamigini ve gUcld
yanlarini kullanmaktadir. Avrupa standart-
lari dahilindeyiz, sekttér geneli olarak iki
binli yillarin basindan beri fuar, tanitim, is
ziyaretleri ile bir atilim icindeyiz, farkl pa-
zar ihtiyaclarina gore hizli uyum saglama
yetenedimiz bulunmakta. Buraya kadar
basarili bir caligsma planimiz var, simdi bir-
de miusterimizin goziinden kendimizi de-
Jerlendirmeye calisalim. Muhtemel bakis
acilari icinde ilk sirayr uygun fiyat almakta
ve hemen takibinde bir gliven hassasiyeti
yasanmakta. Takibinde Ulkesel istikrar igin
endiselerin  oldugunu  disinmekteyim.
Bize dlisen musteri gozi ile kendimizi de-
Jerlendirip bu siregten basarili gikmaktir.
integra olarak bu basarinin ihracat tara-
findaki anlami, katma degeri yliksek olan
drdnlerin, isbirligi kosullarinda uzun soluk-
lu olmasini saglamaktir.

Pazar yogunlugu hangi bélgelere veya (il-
kelere kayiyor? Hangi iriinler daha fazla
talep goriiyor?

Verilen hizmete ve Ulke asansor yapilan-
masina gore durum degismektedir. Tir-
ki Cumbhuriyetlere baktigimizda komple
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sistemler daha cok talep gormektedir.
Rusya son donemde hem komple sistem
hem de kendi imalatlarini destekleyecek
aksamlar {izerinden talep olusturmakta-
dir. Sinir komsularimiz tizerinden devam
ettigimizde iran ciddi bir suskunluk igin-
de hem ambargo hem de pandemi sart-
lari ile miicadele eden lilkede ithalat zor-
lasmis durumdadir. Irak yapilagsmasinda
yavaglama so6z konusu oldugu goriiliiyor.
Suriye'ye baktigimizda goristigimiiz
bazi eski dostlar stoklarinda bulunan
Tirk mali Griinler igin ceza 6dediklerini
belirtiyor. Liibnan ekonomik kriz duru-
munda ve Avrupa Birligi'nden aldiklari
Uriinlerde giimriik vergisi 6demiyor. Suu-
di Arabistan ile gegtigimiz bahar aylarin-
da Saber sorunu yasadik, bazi imalatgi-
lanimizin siparisleri glimrilkleme 6ncesi
bekletiimek durumunda kaldi. Resmi ol-
mayan bir ambargo havasi olusturulmus.
Misir, Tunus glimriik vergileri konusunda
artis yapti. Kuzey Afrika'da bizim ihra-
catimiz artmakta hatta diger Ureticile-
rimizin komple sistem calismalarinda
basarli olduklar net. Bu arada kardes
firmamiz Hindistan'da ciddi artislar ya-
kalamis durumdaki sehirlesmenin hizli
oldugu pazarlarda firsatlari yakalaya-
bildigimiz gorillyor, yalniz bu pazardan
gerekli payl almak igin cok mesakkatli
bir calisma yapildigini belirtmek isterim.
integra Euro bélgesinde artan bir grafik
icinde. Bu bdlgelerde karsilikli is birligi
arttikga bizim de katma degeri yiiksek is-
lerimiz artmaktadir. iletisim kanallarinin
gelismesi ile uzak cografyalarda da bazi
goriismelerimiz olmustur. Sonug olarak,
bolge yogunlagsmasindan ziyade, kendi
yeteneklerimizin karsilik buldugu yer bi-
zim igin hedef pazardir.

Bu yilki firma verilerinizi gegen yilin ayni
donemine gore degerlendirdiginizde
2021 ihracat ongoriileriniz nelerdir?

ihracat cirosu artmaya devam edecektir,
biz is birligi gelistirmek Uzerine bir ham-
le olusturmaya calisiyoruz. Fiyat perfor-
mansa dayali iirlinler tizerine gitmekten-
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se, bizi sistemlerde ¢6ziim ortag yapabilecek
calismalara agirlik veriyoruz. Dogal artisin ize-
rine gikmak ve ihracat ciromuzu %50 seviyesine
tasimak igin galismalarimizi arttiriyoruz.

2020 yilinda asansor sektorii agisindan onemli
gordiigiiniiz sektoriimiizii etkileyen temel gelis-
meler-olaylar olarak neleri siralayabilirsiniz?
Yiiksek talep kargisinda rahat bir donem yasa-
yan sektoriimiizd, ilk once ingaat sektoriindeki
durgunluk ve takibinde pandemi etkilemis du-
rumdadir. Daha ¢ok ikili iligki ve iletisim tizerine
kurguladigimiz is planlarimiz pandemi sebebi ile
revizyona ugramistir. 2020 yili iginde sektoriimiiz
acisindan temel gelisme, dijitallesme ve verimli-
lik konusunda ne yapmamiz gerektigini diisiin-
mek ve uygulama denemeleri yapmak olmustur.

Sektoriimiizde ihracat konusunda yagadiginiz en
onemli sorun ve bu soruna ¢6ziim oneriniz nedir?
En 6nemli sorunumuz diye baktigimizda her fir-
maya gore degisik cevaplar ortaya gikabilir. Sek-
torel olarak bakar isek sorunumuz; Anlamsiz re-
kabet, beraber stratejik hareket edememe; katma
degeri diistik galigma ve gliveni olusturacak ileti-
simi kuramama olarak siralanabilir.

Sektor olarak ihracatimizin gelistiriimesi adina

ne gibi ¢alismalar yapiimalidir?

Sebep-sonug iliskili verimlilik artirma, her kosul
ve durumda dogru sonucu verecektir. Firma, STK
veya Kamu agisindan yapilacak her calisma igin
dogru degerlendirme sistemi olur ise sonuglar-
daki verimliligi olgebilir ve daha iyi sonuglar igin
galisma yapabiliriz. Neler yapildigi konusunda
basit bir gozden gegirme yaptigimiz takdirde:

Firmalar kendi Pazar arastirmalarini zaten uzun
yillardir yapmakta ve kendi pazarlama faaliyetle-
rini ylrdtmektedir. STK'larin yurt disi organizas-
yonlarda yer aldigi gorilmektedir. STK binyesin-
de gorev alan arkadaslar uluslararasi fuarlarda
sektor tanitimi yapmaktadir. Kamu agisindan
baktigimiz takdirde, firmalar ve kamu otoritesi
arasinda bir glivensizlik sezinlenmektedir.

Son olarak neler séylemek istersiniz?
Sektériimizde ihracat konusunda ciddi atilimlar
yapllmis durumda. Ulkesel olarak baktigimiz-
da dlkemizdeki Ureticiler ve sistem tedarikgileri
Avrupali rakiplerine karsl pazar Ustinligini ka-
zanmis durumda iken son 2-3 yilda tekrar bir yer
degistirme s6z konusu gibi. Uluslararasi fuarlara
ve organizasyonlara baktigimizda, rakip dlkelerin
ulusal yaklasim ile bize kaptirdiklari liderlikleri
tekrar geri almaya basladikla-
nni gozlemliyorum. Ihracat
sorumlusu olarak gorev aldi-
gim yillar boyunca Orta Dogu,
Kuzey Afrika ve Avrupa llkele-
rinde seyahat etme imkanim
oldu. Bizler 'Performans’ ve
‘Fiyatin’ beraber degerlendi-
rildigi projelerde aktif rol alir
iken, uzun soluklu is birligi
projelerinde stratejik rol ala-
madik.

Bugiine kadar olusturdugu-
muz basarlyl koruma ve bir
adim Gteye tasimamiz gerek-
mektedir.

Acaba elimizdeki yontemler
bizi bir adim Gteye tasima ko-
nusunda yeterli mi? Ihracat
yapan veya planlayan firmala-
rimizin bu degerlendirmeyi iyi
yapmasl gerekmektedir.




www.emayasansor.com
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NEJDET OK:
SEKTORUMUZUN
EN ONEMLI
PROBLEMI
KALITE VE URUN
GUVENLIGI

BN DOSYA

Tiirkeli Ray Genel MiidLirti
Nejdet Ok: "Sektériimiiziin en
onemli problemi olan kalite
ve urun guvenligi konularinda
etkin denetim ve kontroller
arttirilmadikga, i¢ piyasada
ithal mallarinin baskisinin, dis
pazarlarda da ‘Tiirk Mali'nin
kotu imajinin islerimize olan
etkisinin olumsuz bir sekilde
tretimlerimizi etkileyecegi
kacinilmaz bir gercektir."

Tiirkeli Ray Genel Miidiirii Nejdet Ok; ihra-
cat, sektor sorunlari ve 2021 ongoriilerini
dergimize anlatti.

Nejdet Ok, “2020 yilinda pandemi etkisi ve
Cin'in diinya piyasalarinda reaktif duruma
gecmesi Ortadogu ve bazi Avrupa pazar-
larinda bizim Uriinlerimizin daha on plana
gecmesiyle gorece olarak 2019 yilina gore
daha iyi bir yil gegirmis olduk.” dedi.

Nejdet Ok aciklamalarini séyle siirdiirdii:
- Euro/USD paritesi

“"Euro/USD paritesinin Euro lehine hareke-
ti demir gelik hammaddesinin dolara gore

&3 TURKELI RAY

ELEVATOR GUIDE RAIL

islem gormesinden kaynakli yilin son ayla-
rinda hammadde fiyatlarinda dolar bazin-
da %30'lari gegen bir fiyat artigina sebep
oldu. Dogal olarak, sermaye yogun isler-
den biri olan asansor rayinda bu etki iglet-
me sermayeleri lizerinde olumsuz bir tablo
sergilemektedir."

- 2021 ongorii

“2021 yilinda ABD'nin agiklayacagi tesvik
paketinin miktarina gore paritenin 1.17-
1,25 araliginda hareket edecegini varsay-
maktayiz. Buna gore fiyatlarin gorece ola-
rak biraz daha yiikselip 5. aydan itibaren
daha stabil hale gelecegini diigliniiyoruz."

2021 yilinin sektor ve lilke ekonomisinin,
pandemi ve bulundugu sdylenen asinin,
etki derecesine gore sekillenecegini var-
saymaktayiz. insaat sektoriiniin 2 yildir
uykudan uyanmasina gore, sektor i¢ piya-
sasl sekillenecek olup, petrol geliri olan dig
pazarlarimizin petroliin seyrine gore talebi
sekillendirecegini varsaymaktayiz. Tabii
dis pazarlardaki bir etkinin de tlkemiz y6-
netiminin ticaret yaptigimiz iilkelerle yiri-
tecegi politikalarla direkt alakali olacagini
diisinmekteyiz."

“Sektoriin en onemli problemi kalite ve
iiriin giivenligi”

“Sektoriimiiziin en 6nemli problemi olan
kalite ve Urlin glivenligi konularinda etkin
denetim ve kontroller arttinlmadikga, ig
piyasada ithal mallarinin baskisinin, dig
pazarlarda da ‘Turk Mal'nin kot imajinin
islerimize olan etkisinin olumsuz bir sekil-
de Uretimlerimizi etkileyecegi kaginilmaz
bir gergektir.

Herkese iyi ve saglikh bir yil dileriz."
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MEHMET OZLU:
2021 YILININ
2020'YE NAZARAN
COK DAHA OLUMLU
GECECEGINI
DUSUNUYORUZ

BN DOSYA

ASP Miihendislik Kurucusu Mehmet Ozlii:
'2020 yili pandemi ile miicadelelerle,
sokak kisitlamalariyla, kisa ¢alismalarla
gecti. Dinyada hayat durma noktasina
geldi. Bu sebepten otiirii 2021 yilinin
2020'ye nazaran ¢ok daha olumlu
gegecegini dustintiyoruz." dedi.

“2020 yih, malum diinyayi etkisi altina alan pande-
mi nedeniyle diinyada ezberlerin bozuldugu bir yil
olmustur." diye sozlerine baslayan ASP Miihendislik
Kurucusu Mehmet Ozlli, pandeminin tiim diinyada
saglik sektoriinii dogrudan, uluslararasi ticareti ve
tretimi de biiyiik ol¢lide olumsuz etkiledigini soyledi.
Ozellikle asansor sektériinde ihracat yapabilmek icin
oncelikle yiizde 50 ila 60 oraninda ithalat yapilmasi
gerektigini ifade eden Ozlii, “Bu sebeple ithalat bolge-
lerindeki salgin da, pazar bolgelerindeki salgin da tiim
ihracatgilari olumsuz etkilemistir. ikili gériismeler
yapilamamis, fuarlar ertelenmis, iilkeler gelen mal-
lara karantina uygulamis bu sebepten 6tiirli ihracat
hacimleri ¢ok fazla ivme kazanamamistir." dedi. ASP
Miihendislik Asansér olarak bu siireci otomatik kapi
ve kabin Uretimlerinin kapasitesini arttirmaya yone-
lik faaliyetlere agirlik vererek gegirdiklerini kaydeden
Ozlii, 6000 metrekare kapali alani olan yeni modern
fabrikalarina tasinarak makine parkurlarini genislet-
tiklerini ve yenilediklerini belirtti.

Doviz kurundaki yiikselmenin ihracata etkisi hakkin-
da, "Dolar kurunun yiiksek olmasinin her zaman ih-
racatcilar igin bir avantaj oldugu dogrudur. Aslinda
tireticinin ve ihracatginin esas sorunu ddviz kurunun
sabit kalmamasidir. Glinkii tedarik noktasinda kurun
dalgalanmasi olumlu ya da olumsuz risk olugturmak-
ta ve uretim maliyetlerinde yanilmalara sebep olmak-
tadir.” diyen OzIi, 2021 yilinda asi galismalarinin ba-
sarili olmasi durumunda Tiirkiye'nin lokomotifi olan

Mehmet OZ1U
ASP MUHENDISLIK VE PSA ASANSOR
KURUCUSU - MAKINA MUHENDISI

turizmin gectigimiz yillardaki seviyelerine gelmesiyle
ve yeni ekonomik reformlarin uygulamaya konmasiyla
kurlarin daha stabil bir sekilde seyir edecegini diisiin-
digiini ifade etti.

"Avrupa pazarinda etkinligimiz giinden giine artiyor”

Ozlii, Turkiye asansor sektori igin agirhkl pazarin; Or-
tadogu, Afrika, Rusya, Balkan (ilkeleri ve Yakin dogu
tlkeleri iken simdilerde sektoriin Girlin kalitesinin art-
masi ve fiyatta rekabetci olunabilmesi sebebiyle Av-
rupa pazarinda da sektoriin etkinliginin giinden giine
arttigini soyledi. “Belki markalagmig diinya ¢capinda bir
montaj firmasi yaratamadik fakat asansér malzeme
retimi noktasinda 6nemli marka haline gelen firma-
larimizin sayisi giin gectikce artmaktadir." diyen Oz,
2020 yih degerlendirmesinde 2020 yilinin pandemi ile
miicadelelerle, sokak kisitlamalariyla, kisa ¢aligmalar-
la gegtigini, diinyada hayatin durma noktasina geldigi-
ni bu sebepten 6tiirli de 2021 yilinin 2020'ye nazaran
¢ok daha olumlu gegecegini diisiindiigiinii ifade etti.

ihracatin gelistirilmesi ile ilgili olarak da Ozlii; “Bu
konuda ticaret ve sanayi odalarinin ihracati arttirma-
ya yonelik faaliyetlerde ekstra katki saglamadiklarini
diistinliyorum. Ticaret ve sanayi odalari biinyelerin-
de sektor sektor ihracat komisyonlari kurmali ve yerli
ureticiler ile dis pazardaki muisterileri bulusturma ve
tanitim noktasinda faaliyetler diizenlemeli. Bu sekilde
lilke ekonomisi igin ve Uyeler igin biiylik katki saglamis
olurlar." dedi.
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Kiriker Metal Asansér Yonetim Kurulu
Baskani Mustafa Kiriker, Kiriker
Metal Asansor olarak DOORLIFE

ve LIFTOR markalariyla su an 30
civarinda Ulkeye ihracat yaptiklarini,
yurticinde ve yurtdisindaki bayi
satislari ile yaklasik 60 civarinda
tlkede urtinlerinin kullanildigini
kaydederek, "Pandeminin de
etkisiyle beraber bazi ulkelerde
kendimize yeni pazarlar bulma
firsati yakaladik. Ozellikle Giiney
Amerika ve Hindistan pazari ile ilgili
calismalar yiiriitmekteyiz. Insallah
buralarda surddurdlebilir bir basari
hedeflemekteyiz. Rekabeti fiyat ile
degil Ttirk drtinlerinin kalitesiyle
yakalamak istiyoruz." diye konustu.

MUSTAFA
KIRIKER

KIRIKER METAL
ASANSOR

Mustafa bey, 2020 yili ihracat faaliyetleriniz
hakkinda bilgi verir misiniz?

Kiriker Metal Asansor olarak DOORLIFE ve
LIFTOR markalariyla su an 30 civarinda iilke-
ye ihracat yapmakta, yurtiginde ve yurtdisin-
daki bayi satiglarimiz ile yaklasik 60 civarinda
tlkede driinlerimiz kullanilmaktadir. 2020 yi-
lina hizli bir ihracat ivmesiyle baslayan firma-
miz, 2020 Mart ayiyla beraber diinyada daha
¢ok etkisini gosteren COVID 19 pandemisiyle
beraber ister istemez diistise gegmistir. Mart
ve Nisan aylarinda lilkelerin kapanmasi, teda-
rik zincirinin kirllmasi ve diinya ekonomisinin
bozulmasi ile beraber biz de firma olarak bazi
ihracat ayaklarimizi askiya almak zorunda
kaldik. Haziran ayi ile beraber ihracatta diger
Ulkelerin sinirlarini agmasi ile beraber tekrar
bir ivme yakalamis durumdayiz. Pandeminin
de etkisiyle beraber bazi iilkelerde kendimize
yeni pazarlar bulma firsati yakaladik. Ozellik-
le Gliney Amerika ve Hindistan pazari ile ilgili
caligmalar yiiriitmekteyiz. ingallah buralarda
surdirilebilir bir basari hedeflemekteyiz. Re-
kabeti fiyat ile degil Tiirk Grtinlerinin kalitesiy-




le yakalamak istiyoruz. Yeni pazarlarla bera-
ber iiretimimizi ve kalitemizi artirma yolunda
makina parkurumuzu 3 milyon TL civarinda
yaptigimiz makine yatirimiyla destekledik.
Firma olarak AR-GE yatirimlarina da daha ¢ok
yatirim yaparak kaliteli, misteri ihtiyacglarini
karsilayacak driinler iireterek iilkemizi Uiriin-
lerimizin gittigi her yerde en iyi sekilde temsil
etme amacindayiz.

Doviz kurundaki dalgalanmalar ihracatinizi
nasil etkiliyor? Yiiksek doviz kuru ihracat igin
avantaj midir?

Kurdaki dengesizlik birtakim sorunlara haliyle
neden olmaktadir. Ozellikle iiretim yapan fir-
malar igin kur dengesizligi hem hammadde
aliminda hem de satarken baz zararlar be-
raberinde getiriyor. Tabiki kurun yiiksek olusu
diinya rekabeti agisindan avantajli olarak go-
rilebilir, fakat firma olarak fiyattan ¢ok kalite
ile rekabet etme politikasini glidiiyoruz.

2021 kur ve parite ongoriiniiz nedir?

2021 deki kur ve parite de 6ngoriimiiz dolarin
8 civarinda paritenin de 1,18 yoniinde olacagi
yoniinde bir 6ngoriimiiz var. Tabi ki bununla
beraber diinyada yasanan gelismeler doviz
kurlarinda sert inis ve ¢ikislari da beraberinde
getiriyor. Bir fiyat tahmininden daha ¢ok den-
geli olarak gitmesini temenni ediyoruz diye-
bilirim.

Sektorde uzun yillardir faaliyet gosteren bir
firma olarak, 2021 yili igin siirdiiriilebilir ihra-
cat politikasi i¢in neleri belirlediniz?

Kiriker Metal Asansor olarak sirdiriilebilir
ihracat noktasinda kaliteli Griin ve satis son-
rasi servis destegiyle beraber (ilke bayii bazli
olarak calismanin daha siirdiirebilir oldugunu
diisiinmekteyiz. Ve adimlarimizi buna gore
atiyoruz. Bu arada llkede galistigimiz partner
ile ortak adimlar atmak ve zamaninda Uiriin-
leri gondererek teknik servis noktasinda o
bayinin arkasinda durmak hem miisteri hem
de firma agisindan siirdirebilir olmaktadir.
Biz, bu politikayla isbirligi yaptigimiz bayilerle
uzun zamandir ¢galismaktayiz. Boylece hem
fiyat noktasinda hem de malzemeye ulagma
noktasinda son kullaniciya daha saglkli hiz-
met sunabiliyoruz.
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Pazar yogunlugu hangi bolgelere veya iilke-
lere kayiyor? Hangi iiriinler daha fazla talep
goriiyor?

ihracat pazari olarak agirlikli olarak Ortadogu
ve Kuzey Afrika pazarlarina iirlin satmaktayiz.
Bununla beraber son zamanlarda Balkanlar
ve Giliney Amerika (lkelerinde agirlik vermis
durumdayiz.

Kiriker Metal Asansor olarak prensibimiz sa-
dece Uretimimiz olan uriinleri satmaktir. 2003
yilindan bu yana DOORLIFE markasi ile yari
otomatik ve kramer kapisi, 2017 yilindan bu
yana da LIFTOR markasi ile otomatik kapi
tretmekteyiz ve sadece bu iriinlerin satigini
gergeklestirmekteyiz. En gok talep goren uri-
niimiiz sektorde uzun zamandan beri yer alan
yariotomatik ve kramer kapilarimizdir. 2017
yillinda dretimine basladigimiz LIFTOR oto-
matik kapi da pazarda gliglii bir sekilde yerini
almaya basladi ve 6ngoriilerimiz 2021'de LIF-
TOR marka otomatik kapilarimizin pazarda
¢ok daha iyi bir konuma yiikselecegi yoniinde.

Bu yilki firma verilerinizi gegen yilin ayni do6-
nemine gore degerlendirdiginizde 2021 ihra-
cat ongoriileriniz nelerdir?

Gegen seneye gore ihracatimiz pandemiye
ragmen yiizde 25 civarinda gelisme gosterdi.

2021 yilinda kurdaki yiikselis rekabetgi kur ve
gliclli Turk sanayisinin pandemi esnasinda
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liretime ara vermemesinden kaynakli yiikselise
gecgecegini diisiinmekteyiz. Kiriker Metal Asan-
sor olarak hedefimiz 2021 yilinda tiim satislar
icinde ihracatin payini yiizde 50 yiikseltmek ve
pazar lokasyon cesitlendirmesi yapmaktir.

2020 yilinda asansor sektorii agisindan onemli
gordiigiiniiz, sektoriimiizii etkileyen temel gelis-
meler-olaylar olarak neleri siralayabilirsiniz?
2020 yilinin tartismasiz en 6nemli olay1 Covid 19
pandemisidir. Covid 19 pandemisi yilin 2. geyre-
ginde uretim ve satislari olumsuz olarak etkilese
de Avrupa'da Uretimde yasanan sikintilar nede-
niyle Avrupali alicilar kaliplagsmis bazi aliskan-
liklarini kirarak yoniini tilkemize gevirmistir. Bu
sebeple 3. gceyrekte hem farkli tlkelerden ihracat
talebi hem de artig gdzlemledik. Ozellikle Ortado-
gu pazarinda bu siiregte bazi marka aliskanlikla-
rinda kirllmalar yasanmistir.

Sektor icin onemli olan diger bir olay ise hiikii-
metimizin pandemiden dolayi konut kredilerinde
yapmis oldugu destek ile insaat sektoriinii can-
landirmasi olmustur. Canlanan insaat sektorii do-
layisiyla sektoriimiize olumlu sekilde yansimistir.

Sektoriimiizde ihracat konusunda yagadiginiz en
onemli sorun ve bu soruna ¢6ziim 6neriniz nedir?
Sektorde yasanan en onemli sikinti isin ehil ol-
mayan firmalarin yurtdisinda is alarak hem fiyati
dislirmeleri hem de ithalatgi firmaya teslimatta
yasattiklari sikintilardan dolay! tilkemizin en giic-
i oldugu sektorlerden biri onlar asansor sek-
toriimiize darbe vurmalaridir. Bununla beraber
yasanan sikintilardan bir digeri ise bazi lilkelerle
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yasanan belgelendirme sorunudur. Bazi Ulkele-
rin kalite kontrol testlerinden Gte sirf tlkemizde-
ki Ureticileri maliyetlerini artirmak igin yaptirdigi
gereksiz belgelendirmeler islerinin Ureticimizi ve
ihracatcimizi yordugunu distndyorum.

En 6nemli sikintilardan biri de son zamanlarda lo-
jistik firmalari tarafindan yasanan ekipman sikin-
tisidir ve bu stirecte konteyner bulmakta zorluk
gektigimizi soyleyebiliriz.

Sektor olarak ihracatimizin gelistiriimesi adina
ne gibi ¢alismalar yapilmalidir?

Firma olarak en onem verdigimiz konu marka-
lasma ve AR-GE konusudur. Markalagsma ko-
nusunda firma olarak kalitemizi ve prensiplerle
birlestirildiginde markanin zaten kendiliginden
olusacagini didsinmekteyiz. Sektorde de diger
firmalar tarafindan da markalasma tzerine adim
atilmasinin gerekli oldugunu distinmekteyiz ve
devletimiz tarafindan da bu tesviklere daha ulasi-
labilir ve biraz daha sade prosediirlerle ulagiimasi
gerekmektedir.

AR-GE konusunda da sektérdeki firmalar tara-
findan devletimizin de destekleri ile daha fazla
onem verilmesi gerekmektedir. Kiresel rekabet
ortaminin yogun oldugu sektérimizde hem
maliyetleri disiirmek hem de kaliteli ve yenilikgi
drtinler gikarmak igin AR-GE kacginilmazdir. Boy-
lece ithalatgl firmalara zamaninda, saglam ve ka-
liteli Urlin teslimati yaparak hem tlkemizin hem
de firmalarimizin gtvenli bir is ortagr oldugunu
ispatlamak gerektigini dislntyoruz.







86 Asansor Vizyon Dergisi @ Kasim - Aralik 2020

"ULKEMIZDE

BIR ASANSOR
MARKASI
OLUSAMAMASI
KAGIRDIGIMIZ

~ EN ONEMLI
GELISIMLERDEN"

Arkel CEO'su Cem Ceylan, 2018

yilinda Tirkiye'deki asansor pazarinin
daralmasi nedeniyle bircok asansor
firmasinin ihracata yonelik faaliyetlerini
arttirdigini belirterek; "Bu ¢ok
sevindirici bir gelisme olmakla beraber,
ancak maalesef hala llkemizden bir
asansor markasi olusamamasi belki de
bizim kagirdigimiz en 6nemli gelisim
alanlarindan bir tanesidir. Bu kadar
ekipman reticisinin oldugu bir yerde
bir yerli asansor markasinin global bir
marka haline getirilebilmesi aslinda
temelde ¢ok zor bir is olmamasina
ragmen belki de bizim Tirk is
metodolojisi, Turk is adami dustince
yapisi nedeniyle yol alamadigimiz bir
alandir.” dedi.

rkel CEQ'su Cem Ceylan ile

Arkel'in ihracatini ve hedefle-

rini konustuk. 2020 yilini ihra-

cat tarafinda ciddi bir artisla

gegirdiklerini aktaran Ceylan,
65 llkeye dogrudan ya da dolayli yoldan
ihracat yapan bir firma olarak hemen he-
men tUm alanlarda, tim cografyalarda bu
artisi yakaladiklarini belirtti.

Arkel'in 2020 yili ihracat faaliyetleriniz
hakkinda bilgi verir misiniz?

2020 yiliihracat faaliyetlerimiz, 6zellikle sir-
ketimizin hacmindeki oranini arttirarak ge-
cirdigimiz bir yil oldu. Genel blyidmemizin
en blyuk katkisi hem direkt hem de dolayli
ihracat faaliyetlerimizden gelmektedir. Do-
layisiyla ciddi bir artigla 2020 yilinda ihra-
cat anlaminda gegcirdigimizi séyleyebiliriz.
Ulkeler bazinda degerlendirirsek, aslinda
biz 65 Ulkeye dogrudan ya da dolayh yol-
dan ihracat yapan bir firma olarak hemen
hemen tUm alanlarda, tUm cografyalarda
bu artisi yakaladigimizi sdylemek yanlis
olmaz. Hedeflerimizin de Uzerinde bir ih-
racat gergeklestirdigimizi soyleyebiliriz.
Uretimimizdeki payi gegmis yillara oranla
gok daha yogunlukta oldugunu sodylemek
gerekir. Bunun en blyUk nedenlerinden biri
2018 yilinda Turkiye'deki insaat sektortin-
deki yavaslamanin getirdigi etki ile Turki-
ye'deki musterilerimiz olan asansor paket
ve kumanda sistemi saticilarinin da kendi
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gelismelerin kur ve paritede ne kadar et-
kili oldugunu 2020 yilinda yasamis bulu-
nuyoruz. Dolayisiyla 2021 igin rakamsal
bir 6ngériide bulunmak yanilgilara sebep
olabilir goriisiindeyim. Onemli olan kurun
ve paritenin stabilitesinin saglanabilmesi
acisindan siyasi, ekonomik ve hukuksal
zeminin stabil hale getirilmesi 6nem arz
etmektedir. Bunlar basarldigi takdirde ve
Covid-19 gibi ongoriilemeyen ortamlarin
olugsmamasi halinde kur ve paritede biiyik
bir dalgalanma beklememe yoluna gidebi-
liriz. Ancak, daha dnce de bahsettigim gibi
bu kosullar ancak bilinmeyen bir¢gok kosu-

la bagh oldugu igin 2021 yilindaki gelisme-
Cem Ce(yl?qw leri hep birlikte takip ederek, kur ve parite
ARKEL CEQO'SU ongorilerimizi dinamik sekilde yil icinde
revize ederek takip etmeye devam edece-
giz.

satiglarinin hedefledikleri pazari ozellikle Sektorde uzun yillardir faaliyet gosteren
ihracat pazarlarina gevirmesi, bizim endi- bir firma olarak, 2021 yili igin siirdiiriilebi-
rekt diye tabir ettigimiz dolayli ihracatimizi lir ihracat politikasi i¢in neleri belirlediniz?
arttiran faktorlerden biri olmustur. Aslinda biz ihracat stratejilerimizi ve po-
litikalarimizi  yilhk belirlemiyoruz. Sirket
Yiiksek doviz kurunun ihracat ile iligkisini olarak bizim 5 yillik planlarimiz dogrultu-
nasil degerlendiriyorsunuz? sunda yaptigimiz planlarin 2021 yili iginde
Yiksek doviz kuru bazi sektorlerde ihracat de uygulanacak aksiyonlarini hayata gegi-
yapan firmalar igin avantaj sayilabilir. Tabi recegiz. Dolayisiyla uzun donemde ihracat
bu firmalarin 6zellikle hammadde ve isgi- stratejilerimizde Arkel olarak bizim 6zellik-
lik giderlerinin toplam maliyetteki oraninin le stratejik gordiigiimiiz pazarlarda lokali-
ylksek olmasi nedeniyle maliyetlerinin TL zasyonumuzu arttirmak, Arkel'in 6zellikle
bazinda olmasi satis kurlarinin ise yurtdigi- satis sonrasi destek kisminda giicli ol-
na doviz bazl olmasi nedeniyle onlara bir dugu pazarlarda kendi ekibi ve ofisleriyle
avantaj saglamaktadir. Ancak bizim sirke- ihracatini arttirmaya yonelik faaliyetleri-
timizi degerlendirdigimizde bizim maliyet ni sirdirmesini saglayacagiz. 2021 yih
girdilerimiz maalesef agirlikli olarak dolar icinde de galismalarimiz bu yonde devam
ve Euro bazinda olmasindan otird aslin- edecek. Yani cografi genislememizi bulun-
da maliyetlerimizde herhangi bir degisiklik dugumuz pazarlardaki pazar paylarimizi
saglamamasi, yurt disinda da satis fiyat- arttirici faaliyetlerin iginde en gcok 6nemse-
larimizin yine déviz bazli olmasi nedeniyle digimiz noktalardan biri satis sonrasi des-
hem girdisi hem ¢iktisi doviz olan bir ope- tegimizin giclini yerel olarak ya da uzak-
rasyonda aslinda bizim igin kur degisimleri tan erisim kabiliyetlerimizi de teknolojik
asadi ya da yukar yonlu gok bir degisiklik olarak arttirarak oradaki miisteri memnu-
arz etmemektedir. Dolayisiyla ylksek do- niyetini en Ust diizeye gikarip o pazarlarda

viz kurunun Arkel acisindan ihracatta bir da pazar liderligine oynamak olacaktir.

avantaj olmadigini sdyleyebilirim.
Pazar yogunlugu hangi bolgelere veya iil-
kelere kayiyor? Hangi iiriinler daha fazla

2021 kur ve parite 6ngdériiniiz nedir? talep goriiyor?
2027'de de aslinda 2020 yili gibi degerlen- Aslinda bizim pazar yogunlugumuzu bolge
dirmek gerekmekte. Herhangi bir 6ngort- ya da llkelere kayma gibi bir durumu s6z

de bulunabilmek igin aslinda yil igindeki konusu degil. Biz tim bulundugumuz bol-
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gelerde ve lilkelerde paralel sekilde bliylimemizi
siirdiirmeye devam ediyoruz. Tabii ki pazarlara
ve llkelere gore tercih edilen Uriin gruplarinin
modelleri ve aileleri degismektedir. Ozellikle
2019 yilinda lansmanini yaptigimiz ARCUBE
uriin ailesi bizim ARCUBE'e yonelik iilkelerde ve
cografyalardaki pazar payimizi ¢ok hizl sekilde
arttirmaya devam etmektedir. Bunun yani sira
ARCODE iirtin grubu ile yapilan sistem islerinde
de mevcut pazarlarimizda gegmiste bulundu-
gumuz ihracat pazarlarimizdaki pazar payimizi
az once bahsettigim satis sonrasi desteklerin
ve is sireclerinin hizini arttirllmasiyla orada da
bliylimemize devam ediyoruz. Yani kisaca soy-
lemek gerekirse, tim {riin gruplarimiza farkli
pazarlarda paralel sekilde biyiime 6n gordii-
gimizi soyleyebiliriz. Dolayisiyla herhangi bir
bolgeye ya da lilkeye ihracatimizin kaymasi s6z
konusu degil. Tim aktif oldugumuz pazarlarda
ayni yogunlukta ve ayni oranlarda bilyiime gay-
retimizi siirdiirliyoruz.

Bu yilki firma verilerinizi gegen yilin ayni do-
nemine gore degerlendirdiginizde 2021 ihracat
ongoriileriniz nelerdir?

Az 6nce bahsettigim tizere 2020 yilina, 6zellikle
ihracatta ciddi bir biiylimeyle kapatan bir sirket
olarak 2021 yilinda da ihracat 6ngoriimiiz ayni
ivmenin devam etmesidir. Dolayisiyla ARKEL'in
ozellikle yurt disi pazarlardaki ciro payinin sir-
ketimizin cirosundaki oraninin artarak sirece-
gini ongoriyoruz.

2020 yilinda asansor sektorii agisindan onemli
gordiigiiniiz sektoriimiizii etkileyen temel ge-
lismeler-olaylar olarak neleri siralayabilirsiniz?
2020 yilinda asansor sektoriinii iki kategoride
degerlendirmek lazim. Bizim agimizdan bir ta-
nesi Turkiye pazari, yani kendi lilkemizin pazari.
Diger kisim da ihracat pazarlari. 2020 yilinin,
ozellikle ilk yarisinda hiikimetin de yayinlamis
oldugu cazip konut kredileriyle, gegmis iki yil-
daki olugsmus olan konut stogunun satilmasiy-
la, ciddi anlamda bir konut imalat hizinin arttigi-
ni soyleyebiliriz. Tabii ki bu asansor sektoriinde
de dogrudan is hacmi olarak etki eden bir faktor
oldugu, dolayisiyla ilk yarisi 2020 yilinin olduk-
¢a verimli, is acisindan hizh bir donem olarak
degerlendirmek lazim. Ancak hepimizin yasa-
digi ve yasamaya devam ettigi Covid-19 siireci
bu hizi igglicli anlaminda 6zellikle nisan, mayis
aylarinda ilk dalga olmak lizere ve su anda da
yasadigimiz aylarda yapilan islerin hizi anla-

minda bir etkisi oldugunu sdyleyebiliriz. Dolayi-
slyla Covid-19 siireci olmadigi takdirde aslinda
Turkiye'nin asansor sektor olarak 2019'a gore
daha hareketli, daha hacimli bir yil olabilecegi-
ni soyleyebilirdik. Fakat maalesef salginin etki-
si 2020 yilinda da ozellikle i¢ piyasada o arzu
edilen hacme gidilmemesinde bir faktor oldu.
Yurtdigi pazarlari degerlendirdigimizde de aslin-
da ihracat pazarlarimizda biz oldukga yogun bir
is temposundayken gene az once bahsettigim
Covid-19 siireci diinya ¢apinda bir salgin olma-
sI nedeniyle hemen hemen tim Ulkeleri etkisi
altina aldi. Donemsel olarak bazi Ulkeler farkli
donemlerde bu etkiyi gorduler. Ancak ortalama-
da, hemen hemen dinya lzerinde 2-2,5 aylik bir
is etkisinden bahsetmek yanlis olmaz 2020 yili
iginde. Bunun diginda major bir gelisme ya da
olay olarak sayabilecegimiz bir durum yasama-
digimizi distntyorum 2020 yilinda.

Sektoriimiizde ihracat konusunda yasadiginiz
en onemli sorun ve bu soruna ¢6ziim oneriniz
nedir?

Sektorimizde ihracat konusunda yasadigimiz
bence en 6nemli sorun; Karsilikli ekonomik an-
lasmalarin ve gimrk birliklerinin aslinda anlas-
malar cergevesinde tam olarak uygulanmama-
sidir. Clnkd bu tip anlasmalarin arttiriimasi ya
da gergekten hayata gegirilmesinin tlkemize
yalnizca asansor sektord igin degil, birgok sek-
torde ihracat kolayligi ve rekabet glici saglaya-
cagina inanmaktayiz. Bunun igin ¢ozim Gne-
rimiz biraz daha aslinda belki Clke yonetimine
dismektedir. CozUmin burada yapilmasi gere-
ken, az dnce arz ettigim gibi Ulkeler arasi ticari
anlagsmalarin, para transferlerinin daha kolay-
lastinimasi, gimrik islemlerinin, gimrik pro-
seddrlerinin yalinlagtinlmasi, sektoriimize hiz
katacagina inandigimiz gelistirme faaliyetleridir.
Bununla ilgili gerek dernek capinda gerekse bi-
reysel sirketler olarak devletimizle gerekli istisa-
reler yapiimaktadir. Oniimiizdeki donemde bun-
larin ¢ozilerek, sektorinde ihracat konusunda
hem diinya rekabetinde daha &n plana ¢ikmasi,
hem de isleri daha kolay hale getirip ticaret hac-
mini gelistirmesi ve para transferlerinin daha
kolay hale getirilmesini umut etmekteyiz.

Sektor olarak ihracatimizin gelistiriimesi adina
ne gibi ¢caligmalar yapilmalidir?
Sektor olarak aslinda az 6nce de 6nceki sorular-
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da bahsettigim lizere 2018 yilinda iilkemizdeki
asansor pazarinin daralmasi nedeniyle birgok
asansor firmamizin ihracata yonelik faaliyetleri
artmistir. Bu ¢ok sevindirici bir gelisme olmakla
beraber, aslinda belki 6rnek olarak almamiz ge-
reken lilkelerden bir tanesi ispanyadir. ispanya
da bundan 20-25 yil kadar once bize benzer bir
insaat sektor daralmasiyla ihracatgl firmala-
rin nasil global 6lgekli firmalar haline geldigini
model olarak incelemekte fayda olur goriisiin-
deyim. Bizim aslinda diinya lizerinde asansor
ekipmani lreten basta gelen (lkelerden biri
olmamizin avantajini, bunu ihracata kanalize
ederek globallestirdigimiz takdirde 6niimiizdeki
yillarda diinya asansor sektoriinde de ekipman
ureticisi olarak oldukca s6z sahibi bir tlke hali-
ne gelmemize yol acacaktir. Ayni zamanda tabii
ki ihracat hacmimizi de gok biiyitecektir. Bura-
da benim gozlemledigim gelistirilmesi gereken
bazi calismalar var. Bunlardan baslicasi gergek-
ten ekipman Uretimi anlaminda iilkemizde gok
kiymetli firmalar var. Ancak maalesef hala tilke-
mizden bir asansor markasi olusamamasi belki
de bizim kagirdigimiz en 6nemli gelisim alanla-
rindan bir tanesidir. Bu kadar ekipman Ureticisi-
nin oldugu bir yerde bir yerli asansér markasinin
global bir marka haline getirilebilmesi aslinda
temelde ¢ok zor bir is olmamasina ragmen bel-
ki de bizim Tirk is metodolojisi, Tiirk is adami
diisiince yapisi nedeniyle bizim biraz yol alama-
digimiz bir alandir. Burada belki yine ornekleri
ispanya'dan almak lazim ispanya'dan su anda
diinyaya paket asansor ihracati yapan birgok
biyik firmanin olusmasi da aslinda zamaninda
ispanya'nin bizim gegirdigimiz siireci bir firsat
olarak degerlendirip sirketleri konsolide hale
getirmesiyle mimkiin olmustur. Dolayisiyla bi-
zim de aslinda Tiirkiye asansor sektoriinde yap-
mamiz gereken; dnemli firmalarin bir ¢ati altin-
da birlegerek birlikte faaliyet yiriitmesi, birlikte
yalnizca Ar-Ge ya da uriin gelisimi faaliyetleri
degil, ayni zamanda ticari faaliyetlerini de kon-
solide ederek paket asansoér ¢oziimlerinde tim
pazarlara hitap edebilecek degisik asansér mo-
dellerini tamamen buradan retilmis bir marka
adi altinda diinya pazarina gikrabilmesidir. EGer
bu basarilailirse oniimiizdeki on yillik siireg-
te Turkiye'den de birkag globallesmis asansor
markasinin olusmamasi isten bile degildir.

Ayni zamanda biz ihracati yalnizca mal olarak
degerlendirmekte hata ederiz. Bunun nedeni
bizim yetigsmis insan gliciimiiz de oldukga kiy-

"Tirkiye asansor sektortinde
yapmamiz gereken; onemli
firmalarin bir ¢ati altinda
birleserek birlikte faaliyet
yurutmesi, birlikte yalnizca Ar-Ge
ya da lrtn gelisimi faaliyetleri
degil, ayni zamanda ticari
faaliyetlerini de konsolide ederek
paket asansor ¢ozumlerinde

tiim pazarlara hitap edebilecek
degisik asansor modellerini
tamamen buradan uretilmis

bir marka adi altinda diinya
pazarina ¢ikarabilmesidir. Eger
bu basarilabilirse onimdizdeki

on yillik stirecte Tlirkiyeden

de birkag¢ globallesmis asansor
markasinin olusmamasi isten bile

degildir. Ayrica ozellikle montaj,
servis, bakim firmalarimizin biraz
daha yurtdisi konusunda cesaretli
davranip oralarda lokal ekiplerini
olusturarak hizmetler vermeye
baslamasi i¢in uygun bir platform
oldugunu dtsdinidyorum.”

metli bir varliktir. Bunun ihracatini da yapmakta
aslinda ihracatimiza buyuk bir katki saglayacak
bir hizmet sektori de dogurabilmektedir. Ozel-
likle ntfus yaslilik orani yiiksek olan Ulkelerde
geng nlfusun asansor sektériinde montaj ve
devreye alma ve servis bakim iglerine c¢ok ilgi
duymamasli nedeniyle buytk bir isglci agigl
mevcuttur. Turkiye olarak bizim sansimiz ye-
tismis elemani olan, geng niifusu fazla olan bir
ulke olarak bu yakin cografyamizda ozellikle is
glcline ihtiyaci olan Ulkelere bu isgictniin ih-
racatini da yaparak bir nevi bacasiz sanayi tabir
edebilecegimiz ayrica bir ihracat kolunu da sek-
torimdiz igin olusturma imkanimiz mevcuttur.
Burada da ozellikle montaj, servis, bakim firma-
larimizin biraz daha yurtdisi konusunda cesa-
retli davranip oralarda lokal ekiplerini olustura-
rak hizmetler vermeye baslamasi igin uygun bir
platform oldugunu distntyorum.
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"TURK MALI
MARKA DEGERINi
MUTLAKA
ONCELIKLi SIRADA
TUTMALIYIZ"

N DOSYA

[stanbul lla Asansér Genel Miidirii
Stefanos Parizyanos: "lhracat
yapan her firma 'Tiirk Mali’ marka
degerini mutlaka dncelikli sirada
tutmalidir.” dedi.

2020 yih ihracat faaliyetlerini, “Firmamiz giincel
pandemi sartlari altinda bu seneki ihracat hedef-
lerini yakalamis hatta agsmis oldugunu soyleyerek
baglamak istiyorum." diye anlatmaya basglayan
istanbul ila Asansér Genel Miidiirii Stefanos Pa-
rizyanos, bunun oncelikli sebebini hali hazirda ¢a-
listiklan dlke ve firma bazinda sipariglerin artisina
bagladi. Stefanos Parizyanos, “Calistigimiz firma-
lar bizden ve yolladigimiz asansorlerden memnun
olduklarindan, bu durum yeni siparislerin artisi ola-
rak yansimistir. Dogru miihendislik ve projelendir-
me ile kaliteli Gruinleri birlestirerek kurguladigimiz
tasarimlarin meyvesini almis bulunuyoruz.

Bunun yani sira bu sene basinda Libya'da sektor
disindan bir firma ile ortaklik imzaladik. Bu firma,
Bingazi ve Trablus sehirlerinde asansor ile ilgili
showroom, websitesi, sosyal medya ve miihendis
ekibi yatirimi da yaparak saglam adimlarla Libya
asansor sektoriinde yerini almigtir. Bu ortak calis-
manin olumlu geri doniislerini 6zellikle Libya igin
ciddi sikintilarin yagsandigi bu sene iginde gergek-
lestirebilmis olmamiz bizi mutlu etmistir.

ihracat noktasinda yogunlugumuz Azerbaycan,
Ozbekistan, Kirgizistan, Giircistan, Libya, Irak,
Hindistan, Liibnan gibi iilkeleri sayabiliriz. Avrupa
tlkelerindeki en faal calistigimiz lilke Sirbistan ve

Stefancs PARTLYANOS

ISTANBUL iLA ASANSOR GENEL MUDURU

biraz da Yunanistan'dir. Avrupa tlkelerine ihraca-
timiz ¢ok diisiik oldugundan bu sene hedeflerimiz
icinde paket asansorlerimize iirlin tip belgesi alip bu
bolgeden daha yogun siparis alabilmek vardi. Yilin
son ayina girdigimiz bu glinlerde bu hedefimizi de
nerdeyse gergeklestirdik. Paket tirlin tasarimlarimiz
ve testlerimiz nerdeyse sonuglanmis olup yakin za-
manda belgemiz ¢ikacaktir." dedi.

“Euro-dolar kuru ¢ok dalgali seyir ettiginde deza-
vantaja doniigebilmektedir”

Euro-dolar kurunun yiiksek olmasinin ihracatgl igin
avantaj oldugunun kesin oldugunu ifade eden Pa-
rizyanos, "Ancak bu durum ¢ok dalgali seyir ettigin-
de ise dezavantaja donlisebilmektedir. Bu noktada
onemli bir detay da isciligin Griintinizdeki oranidir.
Her tiir hammadde neredeyse tiim diinyada kendi
borsasina baglidir bu da ister dolar ister Euro ister
TL olsun fiyatiniza direk yansimaktadir. Hatta bazen
tedarikgiler, Grtinlerine dolar veya Euro kurunun arti-
sindan fazla zam yaptiklarindan bu durum bize kur
ne kadar yiikselse de dezavantaj olarak yansimak-
tadr.

Gelecege dontlik kur ve parite igin 6ngoriide buluna-
bilmenin de ¢ok kolay olmadigi agik. Global durum
da buna yardim etmemektedir. Her an yeni bir konu
giindeme gelip paritelerin seyrini degistirebilmekte-



/\ AYBEY _ [clele]
ELEKTRONIK DESIGN

AE-MAESTRO

Tiirkiye'nin ilk Kontaktérsiiz (STO)
Tumlesik Asansor Kumanda Sistemi

+90 (216) 394 5055 (pbx) Konforlu , Akilli ve Sessiz
=) +90(216) 394 5058

sales@aybey.com

@ Sanayi Mah. H|z_|r Reis Cad.No: ;6
34906 Pendik - Istanbul / TURKIYE

www.aybey.com



94 Asansor Vizyon Dergisi @ Kasim - Aralik 2020

BN DOSYA

"Sektor olarak ihracatimizin gelistirilmesi
adina ne gibi ¢calismalar yapilmalidir?”
diye sordugumuz Istanbul ila Asansér
Genel Midiirii Stefanos Parizyanos; "Bu
konu hakkinda tek soyleyebilecegim;
ihracat yapan her firmanin Ttrk mali
marka degerini mutlaka oncelikli sirada
tutmasidir. Bunu gerceklestirmek icin de
teknolojiyi daha faydali kullanip, lretim
streclerini iyi yonetip, gtivenilir olup,
muisteri memnuniyetini 6n planda tutup,
fiyat odakli calismaktan vazge¢memiz
gerekmektedir." diye cevap verdi.

dir." diye konustu.

Stefaos Parizyanos soélerini soyle sirdiirdii: “Sek-
tor gegmisim sahsi olarak 20 yili gegmis olmak-
la birlikte firmamin gegmis 6 yila dayanmaktadir.
ihracat siirekliligi ve markalasma paralel ilerleyen
olgulardir. Markalagsma sadece firmalarin marka-
lagsmasi olarak disiinilmemeli, Tiirkiye markalas-
masi bence daha 6nemli! Her firmanin bunu mutla-
ka oncelikli olarak degerlendirmesi gerekmektedir.
Sahsi inancim ve gorlisiim, Turk mali algisi ne ka-
dar iyi yonetilirse bu bize mutlaka olumlu olarak
donlis saglayacaktir. En ucuz hep ucuz algisi her
zaman uzun vadede olumlu sonuclar elde etme-
mize yardimci olmayacaktir. Urettigimiz iriinlerin
veya paket asansorlerin katma degerini ve karlihgi-
mizi arttirmak igin en onemli nokta ‘Tirk markasi’
algisini daha (ist seviyeye tasimaktir.

2021 yihinda birinci hedefimiz var olan miusteri-
lerimize daha iyi hizmet saglayip onlarin da daha
fazla siparis almasini saglamaktir. Bu nedenle mii-
hendislik ve gizim programlarimiza yatirim yaptik,

fason imalatlarimizdaki kalite kontroliimiizii arttir-
dik, dahaiyi is ortaklari ile anlasip fiyat kalite orani-
ni en uygun seviyeye tasimayi hedefledik.

‘Sektoriimiiz icin pazar yogunlugu herkesin bildigi
iizere geligen iilkeler ve yeniden insa edilen iilke-
lerdedir.’

Sektoriimiiz igin pazar yogunlugu herkesin bildigi
tizere geligen lilkeler ve yeniden insa edilen tlkeler-
dedir. Bu bélgeler genelde fiyat odakli calistiklarin-
dan bu iilkelerin bize sagladigi katma degerli satis
kisith kalmaktadir. Bu iilkelere satis yapilmasi sii-
rimden kazanmak olarak algilansa da tretim yapi-
nizi yorabilmektedir. Oysa katma degeri yiiksek (il-
kelere yapilabilen ihracat hem sizi daha teknolojik,
yenilikgi, miihendisligin one giktigi tiretimlere yon-
lendirmekte hem de sagladigi katma deger olarak
firmanizi gelistirip 6ne gikmanizi saglamaktadir.

Bu kadar olumsuzlugun yasandigi bu seneye bakti-
gimizda firmamiz %20 lik bir artigla yili kapatacak-
tir. Bu bizim igin biiyiik bir basaridir. ihracat nok-
tasindaki artisimiz da buna yakindir. 2020 iginde
ihracatta yakaladigimiz memnun miusterilerimiz
sayesinde 2021 senesinde ihracattaki artisimizin i¢
pazardaki artigl geride birakacagini diisliniiyorum.
Onun yani sira yeni tasarladigimiz ve kendi marka-
mizla i¢ piyasaya slirmeyi planladigimiz bazi iiriin-
lerimiz de hedeflerimiz dogrultusunda katki saglar-
sa 2021'in iyi bir sene olacagina inaniyorum.

KDV iade ve ihrag kayith alimlardaki KDV iade sii-
reclerinin hizlandinlmasi ihracat yapan firmalara
biyiik dl¢lide fayda saglayacaktir.

Diger taraftan ozellikle paket asansor ihracati ya-
pan firmalarin mutlaka her siparis icin miihendis
tarafindan proje c¢izilmesi ve hesaplarin yapilmasi
haksiz rekabeti ve uygunsuz paket asansorlerin ih-
racatinin yapilamamasi noktasinda kesin olmasa
da fayda saglayabilir.

Sektor olarak ihracatimizin gelistirilmesi adina ne
gibi calismalar yapilmalidir konusunda tek soyle-
yebilecegim; ihracat yapan her firmanin 'Turk Mali'
marka degerini mutlaka oncelikli sirada tutmasidir.
Bunu gergeklestirmek icin de teknolojiyi daha fay-
dali kullanip, tiretim sireglerini iyi yonetip, glivenilir
olup, miisteri memnuniyetini 6n planda tutup, fiyat
odakli galismaktan vazgegmemiz gerekmektedir.”
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"BAZI YENI
ULKELERI
IHRACAT

PORTFOYUMUZE
KATMAYI
BASARDIK"

N DOSYA

"Pandemi sireci kuresel ¢apta

tim ekonomileri etkiledigi i¢in,
kacinilmaz olarak bizi de etkiledi.
Ozellikle Hindistan ve Giiney
Amerikadaki gorece daha uzun stiren
kapanma stregleri bu pazarlardaki
beklentilerimizi olumsuz olarak
etkiledi. Ama yine bu stirecte ziyaret
etme imkani bulamasak da bazi
yeni llkeleri ihracat portfoyiimdiize
katmayi basardik."

Mik-el Satis Midiri Emrah Terzan, pandemi siire-
cinin kiiresel gapta tiim ekonomileri etkiledigi icin,
kacinilmaz olarak kendilerini de etkiledigini belirtti.
Ozellikle Hindistan ve Giiney Amerika'daki gorece
daha uzun siiren kapanma siiregleri bu pazarlardaki
beklentilerini olumsuz olarak etkiledigini kaydeden
Emrah Terzan, “Ama yine bu siiregte ziyaret etme
imkani bulamasak da bazi yeni iilkeleri ihracat port-
foyiimiize katmayi basardik. Bu sekilde kaybimizi
da dengelemis hatta bir miktar olumluya gevirmis
olduk. Bu yilin ihracat payinin gegen yili da biraz
asarak toplam ciromuzun yarisina yakin olarak ger-
ceklesmesini bekliyoruz." dedi.

Doviz kurunun yerel para biriminden degerli ol-
masinin 6zellikle isciligi yogun Griinlerde avantaj-
Il olabildigini aktaran Terzan, bunu genellemenin
tam olarak dogru olmayacagini da sozlerine ekledi.
Terzan, “Bildigimiz gibi, para birimi bircok iilkeden
daha degerli oldugu halde ihracati gok giiclii olan

Emrah TERZAN

MiK-EL SATIS MUDURU

tlkeler de var. Burada onemli olan yerel para birimi-
nin, 6zellikle USD ve EURO gibi uluslararasi ticarette
kullanilan para birimlerine karsi miimkiin oldugunca
stabil olabilmesidir. Bdylece ihracatgi firmalar onle-
rini daha iyi gorebilecekleri bir ortamda enerjilerini
kur dalgalanmalarinin yarattigi sorunlar yerine yeni
pazarlar bulmaya harcayabilirler.

Oniimiizdeki dénem igin ABD'nin yiiklii tesvik pa-
ketleri Uzerinde calistigini duyuyoruz. Bu paketler
hayata gegirilirse USD {izerinde asagi yonlii bir baski
olusacaktir. Tiirkiye de, son bir aydir ekonomi politi-
kasinda piyasa tarafindan olumlu goriilen bazi degi-
siklikler yapmaya basladi. Ekonomi alaninda dogru
adimlari atmaya devam edersek kurun gok fazla yiik-
selmesini beklemiyorum. Belki daha 6nce gordiigi
eski seviyeleri gérmeyi deneyebilir. Ama iyi yonetilir-
se fazla dalgalanmadan ve ekonomiye zarar verme-
den kontrol altina alinabilir." diye konustu.

Mik-el Satis Midirii Emrah Terzan 2021 yili ihracat
beklentileri ile ilgili olarak da sunlari sdyledi: “Bu ko-
nuda 2021 yilinin 1. geyregdini gérmenin ¢ok dnemli
oldugunu diistinliyorum. Gilinkii bu dénemde bekle-
nen 3. Covid-19 dalgasinin hangi ulkeleri ne élgiide
etkileyecegini bu donemde g6zlemleyecegiz. Asilarin
etkilerini de yine bu donemde gérmeye baslayacagiz.
Bizim Griin tiplerine gore uyguladigimiz belli ihracat
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"Ozellikle 2. Covid-19 dalgasi
ile birlikte UV-C lambanin
kontrolli ve guvenli bir
sekilde ¢calismasini saglayan
bir kontrol modiilii olan
UV-DCM isimli diriine
Avrupadan gelen talepler
artmaya basladi. Simdi ise
bu uriniin kabin bosken
dezenfeksiyon ozelligine,
kabin doluyken havayi sirkile
ederek dezenfeksiyon yapma
ozelligini ekledik."

[ ) ®
mik-el
LIFT TECHNOLOGIES
www.mik-el.com

ve pazar stratejilerimiz var tabii. Ama tiim diinya
¢ok 6zel ve zorlu bir donemden gegiyor. Bu ister is-
temez bizim ihracat faaliyetlerimizi de etkileyecek-
tir. Benim beklentim, 2021'in 2. geyreginden itibaren
ve 2022 yilinda, yeni pazarlara agilma ve ihracatimi-
z1 arttirma sansi dogacagi yoniinde.

Altini gizmek isterim ki, pandemiden kaynakli olum-
suz etkilerin azalmasiyla birlikte pazar durumlarini
daha net gérmeye baslayacagiz.

Pandemi doéneminde talep gormeye baslayan rii-
nimiz, UV-C 1sigini kullanarak asansor kabinlerin-
deki virlis, bakteri ve diger zararli mikroorganizma-
lari temizleyen modiiliimiiz oldu. UV-DCM isimli bu
modiil, UV-C lambanin kontrollii ve giivenli bir sekil-
de galismasini saglayan bir kontrol modiili. Eski ve
yeni tim asansorlere uygulanabiliyor.

Ozellikle 2. Covid-19 dalgasi ile birlikte bu iiriine
Avrupa'dan gelen talepler artmaya basladi. Simdi
ise bu Uriiniin kabin bosken dezenfeksiyon ozelli-
gine, kabin doluyken havayi sirkiile ederek dezen-
feksiyon yapma ozelligini ekledik. UV-ALD isimli bu
Urlinimiiziin satisina da Aralik 2020 itibariyle basg-
lamis olduk.”

UV-ALD UV-C

1sik ve fanlariyla
asansor kabinlerinde
dezenfeksiyon
yapabiliyor.
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"TOPLAM
CiROMUZU
%100, IHRACAT
HACMIMIZI %120
ARTTIRDIK"

BN DOSYA

Ktictik Group Yénetim Kurulu
Baskani Mevliit Kti¢tik: "2020 yili
pandemi stirecinde Uretimimize
ara vermeden devam ettik. 2020
yili sonu beklentilerimize gore
onceki yila kiyasla toplam ciromuzu
%100, ihracat hacmimizi de %120
arttirmis bulunuyoruz. Ortadogu
tlkeleri agirlikli olmak iizere Giiney
Afrika'dan Avrupa'ya uzanan bir
ihracat agimiz var."

2020 yili pandemi siirecinde Uretimlerine ara ver-
meden devam ettiklerini sdyleyen Kiiciik Group Y6-
netim Kurulu Baskani Mevliit Kiigiik, 2020 yili sonu
beklentilerine gore onceki yila kiyasla toplam ciro-
larini %100, ihracat hacimlerini de % 120 arttirdik-
larini belirtti. Mevlit Kiglk, ihracatlarinin cirolari
icerisindeki hacminin %30 seviyesinde oldugunu
kaydederek "Ortadogu ilkeleri agirlikli olmak tizere
Giiney Afrika Ulkelerinden Avrupa iilkelerine uzanan
bir ihracat agimiz bulunmaktadir.” dedi.

Mevliit Kiiglk, yliksek ddviz kuru ihracat ile iliskisi
ile ilgili olarak da, “Ulkemizde ihracati yapilan iiriin-
lerin hammadde ve yari mamul ithalati azalmadikga

Mevliit KUCUK

KUGUK GROUP YONETIM KURULU BASKANI

kurun yiiksek olmasi her zaman negatif etki yarat-
maktadir. Her ne kadar kur artisi ihracatglyi sevindi-
riyor goriinse de dovize endeksli hammadde fiyatlari,
enflasyonist ortam (riin fiyatlarina olumsuz yan-
simaktadir. Kurun yiiksek olmasindan daha onemli
olan konu ise kur hareketlerinin hizli degisim gos-
termesidir. Kur fiyat makasinin kisa zaman diliminde
actk olmasi maliyetlerin belirlenmesini zorlastirmak-
tadir. Pandemi siirecinin 2. dalga siirecini yasiyoruz.
2021 yilinda 3. dalganin yasanacagi ongoriileri yo-
gunlagsmaktadir. Her ne kadar agi ¢alismalarinin son
asamalarina gelindigi sdylense de 2021 yili sonunu
bulacagini tahmin ediyoruz. Bu kapsamda ABD gibi
tUlkelerin ekonomi paket ¢aligsmalarinin sona gelmesi
USD kurunda gevseme yaratacagini gostermektedir.
Fakat ABD ve AB Tiirkiye iligkileri diislintildiigiinde,
pandemi siirecinin uzamasi ile birlikte USD/TL kuru-
nun 8,25-8,50 araliginda olmasini bekliyoruz." diye
konustu.

Kiigliik Group'un yatinmlari ve ihracat faaliyetle-
ri hakkinda bilgi veren Mevliit Kiiglik sozlerini soyle
siirdiirdli; "Kiclik Group olarak yatirimlara devam
ediyoruz. Artan ciro, ihracat hacmimiz ve talepler
sonucunda yatirimlari tamamlanan 22.400 metre-
kare arsa lizerine kurulu 10.000 metrekaresi kapali
yeni fabrika binamiza tasinmayi planliyoruz. Bu si-
reci 2021 yilinin ilk geyreginde tamamlayacagiz. Yeni
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"Klictik Group olarak yatirimlara devam
ediyoruz. Artan ciro, ihracat hacmimiz
ve talepler sonucunda yatirimlari
tamamlanan 22.400 metrekare arsa
tzerine kurulu 10.000 metrekaresi
kapali yeni fabrika binamiza tasinmayi
planliyoruz. Bu stireci, 2021 yilinin

ilk ceyreginde tamamlayacagiz. Yeni
binamizda ihracat yapilan ilke sayisini
artirma yéntinde dis ticaret birimi

ve diger kadrolara yeni istihdamlar
saglayacagiz. "

binamizda ihracat yapilan iilke sayisini artirma yo-
niinde dis ticaret birimi ve diger kadrolara yeni is-
tihdamlar saglayacagiz.

Asansor sektorii Ureticileri olarak Diinya'nin dort
bir tarafina ihracat yapabiliyoruz. Tiirkiye jeopolitik
konumu, tretim hizi ve lojistik imkanlari sebebiyle
diinya pazarinda 6nemli bir yere sahiptir. Bu sebep-
le pazar yogunlugu diger diinya markalarinin Avru-
pa ulkelerinde bulunan iiretim tesisleri sebebiyle de

Avrupa'da yogunlasmistir. Ulkemizde asansor ekip-
manlarinin tamami ({retilebilmektedir. Bu sebeple
tlim Urlinler talep gormektedir.

Kiiglik Group olarak daha dnce de belirttigim tizere
gecen yilki ihracat rakamlarimizi % 110 biyiitmis
bulunmaktayiz. Firma olarak kriz ortamlarini her za-
man firsata gevirmis ve yatirimlara devam etmisiz-
dir. 2021 yilinda da yeni yatinmlarimiz kapsaminda
ihracat rakamimizi daha yiiksek seviyeye tasimayi
hedefliyoruz.

Tiirk asansor sektori olarak tiim asansoér ekipman-
larini Uretebilen bir yapidayiz. Uriinlerde kaliteyi
birinci plana alarak markalagsma adina yatinmla-
ra devam etmeliyiz. Ayni zamanda hammadde ve
yart mamul tretim yatirimlarini da hizlandirmaliyiz.
Hammadde konusunda disa olan bagimhhgimizi
azaltabilirsek maliyet avantajimizi kullanarak dis
piyasa da rekabetci bir konuma gelebiliriz.

Pandemi siireci maalesef Ureticilerin sesini duyu-
rabildigi, markalarini diinyanin dort bir yanina ta-
nitabildigi uluslararasi fuarlarin yapilmasina engel
olmustur. Bu siirecin saglikh bir sekilde yonetilerek
sonrasinda kamu destekli fuar organizasyonlarinda
yer alinmasi ihracat hacmine 6nemli katki saglaya-
caktir. Yine kamu 6zelinde tiim ihalelerde yerli fir-
malarin tercih sebebi olmasi diinya asansor sektorii
goziiyle yerli markalara olan giiveni de artiracaktir.”
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"IHRACATIN

__ CIROMUZ
IGERISINDEKI
PAYI1 %70'DEN
FAZLA"

Sanel Asansor Genel Muddirii Mustafa
Nafiz Cavdar: "Oniimiizdeki yillar icin
amacimiz, paket asansordeki basarimizi,
komponent satisinda da saglamaktir.
Yillardir kendi asansérlerimizde
kullandigimiz; asansor otomatik kapilari,
kabin, kat ve kabin kasetleri ve kumanda
panosu, halat sisesi gibi tretimlerimie,
gectigimiz yillarda; tip manyetik, asansor
kapi fotoseli gibi elektronik Liriinler

de ekledik. Komponent ihracatinda

da oncelikle ust siralara yerlesmek ve
akabinde 1. olmak ilk hedefimizdir. Ana
hedefimiz ise, her zaman vurguladigimiz
gibi tum diinyada bilinen bir asansor
markasi olmaktir.”

Mustafa Nafiz CAVDAR

SANEL ASANSOR FiRMA SAHIBI

alkanlar'dan,  Kuzey  Afrika'ya,

Ortadogu'dan, Rusya, Ukrayna ve

Turki Cumbhuriyetlere varan genis

bir alanda ihracat faaliyetlerini sdr-

durddklerini belirten Sanel Asansor
Firma Sahibi ve Genel Mudurl Mustafa Nafiz
Cavdar, “Toplamda 47 (lke ile ihracat iligkimiz
devam ediyor” dedi.

Sanel Asansor'iin ihracat faaliyetlerini anlatir
misiniz?

Son yillarda sektordeki paket asansor ihracat
yapan yerli firmalar arasinda 1. Siradayiz ve bu
siralamamizi korumaya devam ediyoruz. ihra-
catin ciromuz igerisindeki payr %70'den fazla.
Balkanlar'dan, Kuzey Afrika'ya, Ortadogu'dan,
Rusya, Ukrayna ve Turki Cumhuriyetkere va-
ran genis bir alanda ihracat faaliyetlerimizi
slrddrdyoruz. Toplamda 47 dlke ile ihracat
iliskimiz devam ediyor. Simdilerde Orta Afrika
Ulkeleri ile iliskilerimiz basladi. Bu pazarlarda
kalici olmak ilk hedefimiz. Sonrasinda ise pa-
zar payimizi arttirmaya galigiyoruz. 2019 gore
2020'de ihracatimizi pandemiye ragmen %10
arttirmayi basardik.

Oniimiizdeki yillar icin amacimiz, paket asan-
sordeki basarimizi, komponent satisinda da
saglamaktir. Yillardir kendi asansorlerimizde
kullandigimiz; asansor otomatik kapilari, ka-
bin, kat ve kabin kasetleri ve kumanda panosu,
halat sisesi gibi Uretimlerimize, gegtigimiz yil-
larda; tip manyetik, asansor kapi fotoseli gibi
elektronik driinler de ekledik. Komponent ihra-
catinda da oncelikle Ust siralara yerlesmek ve



akabinde 1. olmak ilk hedefimizdir. Ana hedefimiz
ise, her zaman vurguladigimiz tim dinyada bili-
nen bir asansor markasi olmaktir.

Déviz kurlarindaki dalgalanmanin ihracata etki-
leri hakkinda ne diigliniiyorsunuz?

Euro/dolar kurlarindaki hizli degisim ve aralarin-
daki parite degisiklikleri Ureticiyi her zaman ra-
hatsiz etmistir. Urin fiyatini belirlemekte zorlan-
maktayiz. Ylksek déviz kuru bir avantaj degildir.
Belki ilk anda avantaj gibi goriinse de uzun vade-
de geri doniist olumsuz olmaktadir. Bir trlin igin
belirlediginiz fiyati daha sonra parite degistiginde
yikseltme sansina sahip degilsiniz. Bunu miiste-
rinize izah edemezsiniz.

Biz ve bizim gibi ihracat odakli firmalar igin strekli
artan ve ongorilemeyen doviz kurlari degil, istik-
rarli bir is ortami gerekmektedir.

2021 kur ve parite 6ngoriiniiz nedir?

Bu ¢ok zor bir soru diinyada nasil gelismeler ola-
cak, Turkiye bu gelismelerden nasil etkilenecek?
Ulkemiz yoneticileri bu durumlarda nasil karar
alacaklar? Ulkemiz ekonomi iklimi tiim bu cevap-
layamadigimiz sorular ve sorunlardan etkileniyor.
Ayrica ihracat yaptigimiz Ulkeler ile ikili iligkileri-
miz nasll olacak?

Kisaca 6ngorlde bulunmak zor.

Sektorde uzun yillardir faaliyet gosteren bir fir-
ma olarak, 2021 yili i¢cin siirdiiriilebilir ihracat
politikast i¢in neleri belirlediniz?

Sdrddrlebilir inracatin aslinda herkes tarafindan
bilinen iki temel noktasi vardir: Kaliteli Griin Uret-
mek ve musteri memnuniyetini saglamak. Bu iki
temel unsuru sagladiktan sonra, misteri devam-
lIhg1 ve yeni talepler kendiliginden gelmektedir.

Bu iki temel noktayl saglamak amaciyla, Uretti-
giniz Urdnldn hem teknik agidan hem de ekono-
mik olarak surekliligin olmasi en dikkat ettigimiz
noktalardan biridir. Teknik alt yapinizin strekli
yenileniyor olmasi. Ar-ge ve Ur-ge faaliyetlerinizi
musterileriniz bu streklilik icerisinde fark ediyor
olmasi temel hedeflerimizden. Pazarlarda kalici
olmanizin tek unsuru yukarida belirttigim operas-
yonlarin surekliligini saglamanizdir. Ve bir diger
onemli faktor ise tim bunlari firmaniz personeli
tarafindan i¢sellestiriimesidir.

Pazar yogunlugu hangi bolgelere veya lilkelere
kayiyor? Hangi lirlinler daha fazla talep goriiyor?
Ulkemiz dis ticaretinde diger sektorlerde diinyada
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ortalama % 1,5 ihracat potansiyeline sahibiz.
Asansorde ise diinya ihracat pazarindan al-
digimiz pay binde 6 (0.006). Ulkemiz asansor
ureticileri kendilerini siiratle oncelikle anlayis
sonrasinda ise teknik ve idari altyapilari baki-
mindan gelistirmelidir. Yukarida belirttigimiz
pazardan daha fazla pay almanin ve iilkemize
gelir getirmenin garelerine bakmaliyiz. Diin-
yanin her tarafinda asansor ihtiyaci var. Sizin
hedefiniz neresi ise oraya yonlenilebilir.

Bu yilki firma verilerinizi gegen yilin ayni do-
nemine gore degerlendirdiginizde 2021 ihra-
cat ongoriileriniz nelerdir?

Denizli fabrika yatiimimizi pandemiden do-
layi devreye almayi ertelemistik. 2021 yili ige-
risinde devreye almayi planliyoruz. Buranin
devreye girmesi ile oncelikle verimliligimizin
artacagini disiiniiyoruz. Ayrica faaliyetimizin
fiziki sartlarimizin kisitl olmasindan dolayi az
oldugu komponent pazarinda da var olmayi,
bu pazardaki payimizi da arttirmayi hedefle-
mekteyiz. Tim bunlardan dolayi da ihracati-
mizin artacagini ongormekteyiz.

2020 yilinda asansor sektorii acgisindan
onemli gordiigiiniiz sektoriimiizii etkileyen
temel gelismeler-olaylar olarak neleri sirala-
yabilirsiniz?

Sadece 2020 igin degil llke olarak siiratle
Uretim ortamimizi iyilestirmemiz, ortalama
kalite denilen tim bilesenlerin oranini yik-
seltmek temel hedef olmalidir.

Sektoriimiizde ihracat konusunda yasadi-
giniz en 6nemli sorun ve bu soruna ¢6ziim
oneriniz nedir?

Yukaridaki aciklamalarda belirttim, biraz
daha agalim. ihracatin her agamasi bilgi ve
birikim gerektirir. Firmalanimiz, Tirk mali
imajinin korunmasi agisindan Urettigi Griin-
lerini, hizmetlerini dikkatle yapmalidir. Ayrica
hic denetlenmeyen bir mecra ihracat bu ko-
nularda denetleme mekanizmalarinin olustu-
rulmasi gereklidir.

Tirk firmalari genelde yeni pazar arastirmasi
yapmak yerine mevcut pazara ve miisterilere
saldinyorlar. Bu da zaten rekabetci olan or-
tamin kafa karigikligina sebep olmaktan ote
higbir faydasi olmamakta hatta zarari olmak-
tadir. Sektoriimiizde Tiirk mali imajini yukari
¢cekmemiz gerekiyor. Yeterliligi olmayan fir-
malarimizin bu alandan el ¢ektirmemiz gere-
kiyor. Ulkemize ciddi zarari oluyor.
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"YAPTIGIMIZ
YATIRIMLARLA
MEVCUDU
KORUMAKLA
KALMADIK AYNI
ZAMANDA ARTIS
SAGLADIK"

N DOSYA

Emay Asansér ihracat Direktorii
Tayfun Gora: "lhracat faaliyetlerimiz
maalesef pandemiden dolayi biiyiik

olctide aksad. Clinkii ne miisteri

ziyareti miumkdin oldu, ne de fuarlara
gidebildik. Ayrica ana pazarimiz
kuzey ve bati Avrupa oldugundan ve
bu bélgeler virtisten yogun sekilde
etkilendiginden islerimiz epey bir
zorlasti. Ancak yerinde ve zamaninda
yaptigimiz yatirimlarla portfoyimiize
yeni pazarlar ekleyerek mevcudu
korumakla kalmadik, ayni zamanda
artis sagladik.” dedi.

“ihracat faaliyetlerimiz maalesef pandemiden
dolayi biiyiik olgiide aksadi. Glinkii ne misteri
ziyareti miimkiin oldu, ne de fuarlara gidebildik.
Ayrica ana pazarimiz kuzey ve bati Avrupa oldu-
gundan ve bu bolgeler virlisten yogun bir sekilde
etkilendiginden islerimiz epey bir zorlasti. Ancak
yerinde ve zamaninda yaptigimiz yatirimlarla
portfoylimiize yeni pazarlar ekleyerek mevcudu
korumakla kalmadik, ayni zamanda da artis sag-
ladik." diyen Emay Asansér ihracat Direktérii Tay-

Tayfun GORA

EMAY ASANSOR iHRACAT DIREKTORU

fun Gora, Euro — USD paritesinin donemsel olarak
degistigini, bunu geriye donlik birkac yila bakinca
daha net gorebilecegimizi kaydetti. Gora, “Kisaca
danigikh doviise tanik oluyoruz. USD degeri diiser
ABD ihracati artar, cari agiklari istenilen noktaya
gelince bu sefer USD deger kazanir, EURO deger
kaybeder ve AB ihracati artar. Bu sefer AB'nin cari
acigl istenilen seviyeye gelince basa doneriz ve
bu bdyle devam eder. Tiirk Lirasi'na gelince doviz
kurunun yiiksek olmasinin ya da diisiik olmasi-
nin ihracati etkiledigine inanmiyorum. Maalesef o
kadar giiclii bir para birimine sahip degiliz. Ayrica
imalatgi olarak maliyetlerimizin biiyik bir bolimii
doviz endeksli oldugu igin yliksek doviz kurlarinin
ihracati olumlu etkiledigini diisinmiyorum." diye
konustu.

2021 kur ve parite ongoriileri ile ilgili olarak, bir
ongoriide bulunmak igin, daha ¢ok erken olacagi-
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"lhracatin gelistirilmesi ile ilgili
olarak STK ve Kamu bazinda
herhangi bir beklentim, daha

dogrusu bir umidim yok.
Simdiye kadar bir hayirlarini
gérmedigimiz gibi bundan sonra
da gorecegimizi sanmiyorum.

Ancak firma bazinda daha
once de dedigim gibi ytiksek
teknolojili drdn ve kaliteli trtn
tretmeliyiz. Ve son zamanlarda
ister firmamiza isterse diger
firmalara bakinca, bu konuda
ciddi ilerlemelerimiz var. Kisaca
STK ve Kamuda ne kadar
karamsar ve lmitsizsem firma
bazinda o kadar iyimser ve
umitliyim."

ni soyleyen Tayfun Gora, “Ancak 2021'de kurda
ciddi bir artis beklemiyorum. Pariteye gelince
daha once de belirttigim gibi bir miiddet daha
bu sekilde kalr ardindan yavas yavas 1,1- 1,08
seviyesine geriler. Sonra yine makas agilir ve

bu béyle devam eder. Bu konuda s6z hakkimiz
yok." dedi.

Tayfun Gora, “2021 yili igin sirdirilebilir ih-
racat politikalari i¢cin neler belirlediniz?" diye
sordugumuzda, "Elimizde olan Grdnd en iyi
bildigimiz sekilde pazarlamaya var gilicimiizle
devam edecegiz. Fakat 2021 yili 2020'ye oran-
la ¢gok farkh olacaktir. Evrensellige karsi olan
Trump, yonetimi evrenselligi ilke edinmis olan
Biden'e teslim edecek. Bu da taslarin tekrar
yerinden oynamasina ya da yerine oturmasina
sebep olacak. Bizim avantajimiz ise millet ola-
rak ve haliyle bu milletin sanayicisi olarak es-
nek olmamiz ve yeni durumlara ¢abuk adapte
olabilmemizdir." diye cevap verdi.

Gora sozlerini, "Sadece iilke olarak degil, diin-
ya olarak ciddi degisimlere gebe olacagimiz
bir doneme girdigimize inaniyorum. O yiizden
2021 yihnda ihracat konusunda pek de bir 6n-
gorum yok acikgasi. Ancak galismaya devam
edecegiz ve firsatlari degerlendirmeye calisa-
cagiz.

Geride biraktigimiz bu yilda en énemli proble-
mimiz tabii ki de Covit-19 oldu. Ancak genel
olarak en 6nemli sorunumuz lilke olarak kaliteli
driin acisindan imajimizin hala zayif olmasi ve
gliven veremememiz. Bunu firma olarak biytik
olciide teknoloji Ureterek astigimizi diisiiniiyo-
rum. Dolayisiyla diger firmalara 6nerim hatta
ricam ‘Kalitemizi yiikseltelim ve yiiksek tekno-
lojili Griin Uretimine odaklanalim’ olacaktir. Ki-
saca rekabetimizi teknoloji ile kalite ile yapalim
fiyatla degil.

ihracatin gelistirilmesi ile ilgili olarak STK ve
Kamu bazinda herhangi bir beklentim, daha
dogrusu bir imidim yok. Simdiye kadar bir ha-
yirlarini gérmedigimiz gibi bundan sonra da
gorecegimizi sanmiyorum.

Ancak firma bazinda daha 6nce de dedigim gibi
yiiksek teknolojili tirlin ve kaliteli Griin tiretmeli-
yiz. Ve son zamanlarda ister firmamiza isterse
diger firmalara bakinca, bu konuda ciddi ilerle-
melerimiz var. Kisaca STK ve Kamuda ne kadar
karamsar ve Uimitsizsem firma bazinda o kadar
iyimser ve Umitliyim." diye bitirdi.
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"MERIH ASANSOR,
BiR DUNYA
MARKASI OLMAK
ICIN YOLA GIKMIS,
STRATEJILERINI
VE URUNLERINI
BUNA GORE
OLUSTURMUSTUR"

N DOSYA

Merih Asansor Dis Ticaret Mudir
Kathan Yunus: "2020 yili ihracatimiz
agisindan olumlu baslamisti. Ocak ve
subat aylarini degerlendirdigimizde
bir énceki yila gore katma deger
saglayarak ilerlemistik. Fakat mart ayi
itibariyle llkemizde ve diinyamizda
pandeminin artmasi sonucu gelen
yasaklar ihracatimizda distslere sebep
oldu. Her ne kadar dustste olsa, yil
bazinda degerlendirdigimizde 2020 yili
hedeflerimize yaklastik." dedi.

Merih Asansor Dis Ticaret Mudirli Kathan Yunus,
2020 yilinin ihracat agisindan olumlu basladigini
belirterek, “Ocak ve subat aylarini degerlendirdigi-
mizde bir dnceki yila gore katma deger saglayarak
ilerlemistik. Fakat mart ayi itibariyle lilkemizde ve
diinyamizda pandeminin artmasi sonucu gelen ya-
saklar ihracatimizda diisiislere sebep oldu. Her ne
kadar diisiiste olsa yil bazinda degerlendirdigimiz-
de, 2020 yili hedeflerimize yaklastik. Misterilerimiz
ile yil icerisinde teknolojik altyapimizi kullanarak
irtibatimizi kesmedik. Teknolojiyi etkin bigimde kul-
lanarak yeni miisterilerimize ulasabildik ve iletisim
kurduk. Yazin yasaklarin hafiflemesi ve yurt disi

fiathan YUNUS

MERIH ASANSOR DIS TiCARET MUDURU

ucuslarinin agilmasindan dolayi fabrikamizda misa-
firlerimizi agirlamaya devam ettik. Pandemiye ve ya-
sanan olumsuzluklara ragmen krizi firsata gevirerek
satislarimizi yogun bir sekilde devam ettirdik." dedi.

2021 kur ve parite ongoriilerini sordugumuz Kat-
han Yunus, diinyada yasanan ekonomik ve siyasal
belirsizliklerin kur ve paritede tahminleri zorlastirdi-
gini soyledi. "Birgok Uilkenin ekonomi yetkilileri kur
ve parite konusunda kararsizhgini belirterek farkh
cevaplar vermistir. Turkiye Ortadogu'da, Afrika'da,
Asya'da ve hatta bazi Avrupa llkelerinde kuvvet-
li Uretici lilke konumundadir." diyen Katha Yunus,
2021 yilinin ilk geyreginde asinin gelmesiyle bera-
ber pandeminin son bulacagini iimit ettiklerini ifa-
de etti. Pandemi sonrasinda imalatgilarin istikrarh
bliyiimesinin devam edecegini ve Tiirkiye'nin 2023
hedeflerine ciddi katkida bulunacagini diistindiik-
lerini belirten Yunus, Tiirk Lirasi'na gilivenin artarak
eski degerine kisa bir zaman igerisinde ulasacagini
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"lhracatciya tesvik kanallari arttiriimali
ve cesitlendirilmelidir. Devlet

tesvikiyle yapilacak ikili gortismeler,
uluslararasi iyi niyet anlasmalari her
zaman firmalarimiza avantaj olarak
donecektir. Son olarak ise, devlet
kurumlarinda yerli triin kullanmaya
ve tesvik etmeye 6zen gosterilmelidir.
2021 yilina sayili giinler kala bu
konuyu maalesef hala ¢ozmiis degiliz.
Bugiin devletimizin resmi kurumlarinin
kullandigi trtinlere baktigimizda yerli
drdnlerin ithal driinlere nazaran daha
az kullanildigini gorebiliriz. Resmi
kurumlarimizda kullanilan yerli trtinler
yurt disinda firmalarimiza referans
olarak donmektedir. Sartnamelerimiz
hala istenilen seviyede degil.
Sartnamelerde yerli tiriinlere, yerli
asansor firmalarina agirlik verilmesi
sektortimize buyuk gl¢ katacaktir.

ongordiiglini de ifade etti.

Kathan Yunus, 2021 yil igin siirdiiriilebilir ihracat
politikasi ile ilgili olarak, "Firmamizin yurt i¢i ve yurt
disinda belli bir kalitesi mevcut. 43 yillik tecriibemiz
ile yurt disina ihracat yapmanin hakli gururu ve mut-
lulugunu yasiyoruz. Miisteri portfoylimiizii arttirmak
icin gesitli calismalar gergeklestiriyoruz. Her seyden
evvel miigteri memnuniyetini 6n planda tutuyoruz.
Yeni yatinmlarimiz, yenilikgi yaklagimimiz, gelisen
ve biiyliyen ekibimiz ile pazarin isteklerine eksiksiz
cevap verebilmek adina araliksiz calismalarimizi de-
vam ettiriyoruz. Merih Asansor markasini basariyla
tim diinyaya tanitmak istiyoruz. Kendimizi miste-
rilerimize daha iyi anlatmak igin yurt digi fuarlari-
na katiliyor ve 'b2b' goriismeler gerceklestiriyoruz.
Ayrica hayatimiza son donemde fazlasiyla eklenen
online goriismeler ve sanal fuarlara daha gok 6nem

verip 6niimiizdeki zaman da bu yonde de ilerlemeyi
planliyoruz. Hedefimiz yurt disinda tlkemizi basa-
riyla temsil ederek, diinyada lider bir asansér mar-
kasi olusturmaktir. Firmamizin stratejisini buna gore
planliyoruz." dedi.

Merih Asansor olarak uzun yillardir 65'den fazla il-
keye ihracat gergeklestirdiklerini kaydeden Kathan
Yunus, Tirkiye'nin jeopolitik konumu olarak gok
onemli bir yerde blundugunu belirtti. “Tirkiye bir-
¢ok uluslararasi yatirnmcinin dikkatini gekmektedir.
Oncelikle yasadigimiz bélgenin kiymetini bilmeliyiz.
Bolge avantajindan dolayi bircok pazara rahatlikla
hitap edebiliyoruz." diyen Merih Asansor Dis Ticaret
Miidiiri Kathan Yunus so6zlerine soyle devam etti: *
Diinyay! bir biitlin olarak ele aliyoruz. Bélge ayrimi
yapmiyoruz. Tim bdolgelere ayni yogunlukta ve ayni
ilgiyle davraniyoruz. Merih Asansor bir diinya mar-
kasi olmak i¢in yola gikmistir. Stratejilerini ve uriin-
lerini buna gore olusturmustur.

Sektor olarak ihracatimizin gelistirilmesi adina, basta
belirtmek gerekirse kalite ve memnuniyet en (st se-
viyede olmalidir. Bu bireysel sorumlulugumuzdur. Su
s0zi hatirlayalim: Gazi Mustafa Kemal Atatiirk'iin de
dedigi gibi 'Vatanini en ¢ok seven, gorevini en iyi ya-
pandir." Unutulmamalidir ki, rekabet adina yurt disina
gonderilen kalitesiz Uriinler hem firmaniza hem yerli
Urtinlere hem de (lkemizin prestijine golge disiir-
mektedir. Rekabet, iirlinlere kalite olarak yansimalidir.

ihracatciya tesvik kanallari arttinlmali ve gesitlendi-
rilmelidir. Devlet tegvikiyle yapilacak ikili goriigmeler,
uluslararasi iyi niyet anlagmalari her zaman firma-
larimiza avantaj olarak donecektir. Son olarak ise,
devlet kurumlarin da yerli tiriin kullanmaya ve tesvik
etmeye 6zen gosterilmelidir. 2021 yilina sayili giin-
ler kala bu konuyu maalesef hala ¢ozmiis degiliz.
Bugiin devletimizin resmi kurumlarinin kullandigi
Urtinlere baktigimizda yerli Griinlerin ithal Griinle-
re nazaran daha az kullanildigini gorebiliriz. Resmi
kurumlarimizda kullanilan yerli Griinler yurt disinda
firmalarimiza referans olarak dénmektedir. Sartna-
melerimiz hala istenilen seviyede degil. Sartnameler
de yerli Uriinlere, yerli asansor firmalarina agirlik ve-
rilmesi sektoriimiize biiyiik gli¢ katacaktir.

Ulke bazinda ve sektor olarak ihracatimizin gelisme-
si icin bastan sona hepimizin biiyiik sorumluluklari
mevcuttur. Bunun igin herkes iizerine diisen gorevi
fazlasiyla yapmalidir."
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Yiikselis Asansor Dis Ticaret ve [s
Gelistirme Uzmani Korhan Kése:
"Yiikselis Asansor olarak urtinlerimizi
5 kitada 54 llke ile bulusturmakta
olup ihracat faaliyetlerimizi her gecen
gun genisleterek surdlrmekteyiz.
Ozellikle yasanan pandemiye
ragmen ihracat rakamlarimiz bu

yil artis gostermistir. Fabrikamizda
liretilen (iriinlerin %63"li ihrag
edilmektedir. Alaninda uzman dis
ticaret birimimiz ile yurtdisindaki

is ortaklarimiz ile en dogru ve en
etkili iletisimi saglayarak kendilerine
projelendirme asamasindan ihracata
ve satis sonrasi dahil olmak lizere
tum streglerde en iyi sekilde hizmet
vermekteyiz."

YUKSELIS
ASANSOR

Korhan bey merhaba, 2020 yili ihracat faali-
yetleriniz hakkinda bilgi verir misiniz?

Merhaba. Yiikselis Asansor olarak driinleri-
mizi 5 kitada 54 iilke ile bulusturmakta olup
ihracat faaliyetlerimizi her gegen giin genis-
leterek siirdiirmekteyiz. Ozellikle yasanan
pandemiye ragmen ihracat rakamlarimiz bu
yil artig gostermistir. Fabrikamizda iretilen
uriinlerin %63'l ihrag edilmektedir. Alaninda
uzman dis ticaret birimimiz ile yurtdisindaki
is ortaklarimiz ile en dogru ve en etkili ileti-
simi saglayarak kendilerine projelendirme
asamasindan ihracata ve satis sonrasi dahil
olmak lizere tim sireclerde en iyi sekilde
hizmet vermekteyiz. Bu yil fabrikamizin 3.
etabinda asansor test kulemizi ve ofisleri-
mizi kullanima agtik. Yikselis Asansor test
kulesi su an Tirkiye'nin en yiilksek asansor
test kulesidir. Ayrica yine 3. Etapta asansor
motor iretim hattimizin galismalarina son
siirat devam ediyoruz. Yakinda ihracatini
yaptigimiz uirlin yelpazemize dislisiz asansor
motorlarini da ekleyip diinya pazarlarindan
aldigimiz payi ve karlihgimizi artirmayi, sir-




ket vizyonumuz dogrultusunda Uriinlerimizi
daha cok lilkeye ulastirmayi hedefliyoruz.

Yiiksek doviz kuru ihracat igin avantaj midir?
DOviz kurunun artigi Turk Lirasi'nin degerini
disiirdiigiinden fiyatlarimizi doéviz bazinda
yabanci alici tarafindan avantajli hale getir-
mesi beklenmektedir. Fakat doviz ile alinan
(ithal edilen) hammadde kullanimi, bu duru-
mu dezavantajli hale getirmektedir. Ozellikle
asiri dalgali seyir eden kurlar, verilen teklifler-
de kisa vadede biiyiik farklara sebep olarak
yurtdigindaki Uretici, araci ve son kullanicilar
arasindaki fiyat dengesini olumsuz etkile-
mektedir.

Sektorde uzun yillardir faaliyet gosteren bir
firma olarak, 2021 yili icin siirdiiriilebilir ihra-

www.asansorvizyon.net 1 1 5

%orhan KOSE

YUKSELIIS ASANSOR
DIS TICARET VE i$S GELISTIRME UZMANI

cat politikasi igin neleri belirlediniz?
Yurtdisi is ortaklarimiz ile beraber uzun va-
deli is birligi icerisinde olan firmamiz, bunu

surdurilebilir ihracat politikalari ile devam
ettirmektedir. Genigleyen Ulretim kapasitesi
ve Urlin yelpazesi beraberinde Ar-Ge yaparak
piyasaya katma degeri yiiksek, uluslararasi
pazarda rekabetciligi olan iriinler elde edil-
mesi hedeflenmektedir. Ayni zamanda robo-
tik ve akilli Uretim sistemlerinin kullanimini
arttirarak daha az girdi ile daha ¢ok c¢ikti elde
etmeyi planliyoruz. Uzmanlar, 2021 yilinda
da pandemik durumun devam edecedi ile il-
gili siirekli demecler vermektedir. Bu nedenle
is seyahatleri kisitl olabilir. Pazar arastirma,
markalasma, tutundurma gibi faaliyetlerde
teknolojiden daha cok faydalanmayi hedefli-
yoruz. Halihazirda ig birligimiz siiren firmalar
ile stirdiiriilebilirligimizi saglamak adina gev-
rimigi toplantilari sik hale getirerek miisteri
ihtiyaclarina daha ¢ok odaklanacagiz. Yeni
pazarlarda da gevrimigi pazarlamanin tim
ozelliklerini kullanarak bir bakimdan krizi fir-
sata gevirmeyi planhyoruz.

Yurt disinda hangi iiriinleriniz daha fazla ta-
lep goriiyor?

Baslica Urlin gruplarimiz asansor otomatik
kapilari ve kabinler, butonlar, tasiyici kar-
kaslar, asansor komponentleri ve komple
paket asansorlerinden olugmaktadir. Ozel-
likle diinyada sinirli Ureticisi bulunan dairesel

kapi Grlinimiiz daha fazla talep gormektedir.
Ayrica dairesel panoramik paket asansor ¢o-
zlimleri konusunda Yiikselis, diinyada ¢okga
tercih edilmektedir.

Bu yilki firma verilerinizi gegen yilin ayni do-
nemine gore degerlendirdiginizde 2021 ihra-
cat ongoriileriniz nelerdir?

Yikselis Asansor her gegen yil istikrarla bii-
yiimeye devam etmektedir. ihracat rakam-
lari yoniinden bu yili gegtigimiz yil ile kargi-
lastirdigimizda USD ve EURO karma olmak
Uzere ylizde 25.44 artis gozlemliyoruz. Gin'in
Wuhan kentinde baslayan Covid-19 pande-
misinin ilk zamanlarinda, uluslararasi asan-
sor misterisi odak noktasini Uzakdogu'dan
Tirkiye'ye cevirmistir. Asansorde yiiksek
kalite, rekabetgi fiyatlar ve kaliteli hizmet ile
karsilasan misteri, Uzakdogu'da sartlarin
diizelmesine ragmen Turkiye'den alim yap-
maya devam etmistir. Bu durumu gz oniin-
de bulundurarak yiizde 27 ile 35 arasinda
mikro Olgekli beklentimiz olmakla beraber
ylizde 40 ile 70 arasinda makro olgekli bek-
lentimiz, ylizde 50 ile 70 seviyelerinde ¢ilgin
artis olarak adlandirdigimiz bir beklentimiz
s6z konusudur.
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Sektoriimiizde ihracat konusunda yagadiginiz
en onemli sorun ve bu soruna ¢6ziim oneriniz
nedir?

Asansor sektori olarak aciliyet bakimindan ol-
dukga hassas olan hastaneler ve oteller gibi ya-
pilara hizmet vermekteyiz. Yurtdiginda meydana
gelen ve yerel olarak ¢oziilemeyen bir arizada
teknik ekiplerimizin aninda miidahale etmesi ge-
rekmektedir. Maalesef pandemi nedeniyle birgok
tilkede bulunan seyahat kisitlamalari sebebiyle
Tirkiye'den onarim ekibinin vize almasi oldukga
zor hale geldi. Bu tiir acil seyahatlerde vize is-
lemlerinde gikan bir aksilik, tiim bu siireci olum-
suz etkilemekte, iiretici lilke ve markanin presti-
jine zarar vermektedir. Bu konuda ¢ok daha hizli
vize alabilmek adina diplomatik adimlar atilabilir.

Sektor olarak ihracatimizin gelistirilmesi adina
ne gibi ¢calismalar yapilmalidir?

Asansor sektoriinde faaliyet gésteren firmalarin
ihracati gelistirmek adina 6ncelikle arastirma ve
gelistirme c¢alismalarina 6nem vererek katma
degeri yiiksek uriinler tretmesi gerekiyor. Son-
rasinda nokta atigi pazar arastirmalar ve yurt-
disi ziyaretler ile masada ve sahada is gelistirme
calismalari yapilmalidir. Ayni zamanda 6zellikle
yurtdisindaki fuar katiimlari, reklam, tanitim ve
markalasma calismalari biiyiik bir fayda sagla-
yacaktir. Firmamizda bu galismalar her gecen
giin daha yogun bir sekilde yapilmaktadir.

STK Bazinda sektorel kiimelenme calismala-
ri igin Ankara'da ilk adim atildi. Sirketimizin de
icerisinde bulunacagi asansoér kiimelenmesinde,
ortak pazar arastirma calismalar, fuar katilim
ve ziyaret organizasyonlari, sektorel yurtdisi he-
yetler ile bulugsma gibi tiim organizasyonlar tek
bir cati altinda toplanabilecektir. Burada birbirini
tamamlayan firmalarin ortaklasa bir tiriin ¢ikarip
bunu diinyaya pazarlayabilmesi de miimkiindiir.
ihracati gelistirmek adina bu tarz kiimelenmele-
re sektorde bulunan tiim firmalarin aktif katihmi
saglanmalidir.

Kamu alaninda T.C. Ticaret Bakanhgi'na bag-
I “Tirkiye Tanitim Grubu” projesinde asansor
sektoru su an “Turkish Machinery” yani makine
sektoriiniin altinda bulunmaktadir. Yurtdigin-
da Tirk Grdnlerinin marka bilinirligini arttirmayi
amaglayan bu projede sektoriimiiz igin “Turkish
Elevator” seklinde farkli bir segment olusturula-
rak diinyanin Tirk asansor sektoriine daha fazla
dikkat cekmesi saglanabilir.

Yikselis Asansor olarak vizyonumuz dogrultu-
sunda gectigimiz yil yaklasik 205 milyon dolarlik
ihracat hacmine sahip olan sektortimuiz ve dlke-
mizin gelecek ihracat hedeflerine ulagsmasi igin
var gliclimuz ile calismaktayiz.
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*Kullanilan malzeme EN1822 test sertifikasina

sahiptir c €



120 Asansor Vizyon Dergisi @ Kasim - Aralik 2020

BN PAYLASIM

SALGIN,
EKONOMI VE
'VEBALIMIZ'
KADIN -2-

Bizler gériinmeyenleriz; okur - yazar olmayanlariz,
emekgileriz, gogmenleriz, yoksullariz.

Bizler aclik ¢ceken kadinlariz; “Siginacak bir evin,
Ozgdirliigiin, birbirimizin, kahkahanin, agkin”
achgini geken kadinlar.

Bizler kemikleri kirilmig, akillar, yiirekleri eritilip
yok edilmis kocakarilariz, yeni yetmeleriz.

Bizler acilarina agit yakmaktan bikanlar,
sessizligini kiranlar ve sabrini tiiketenleriz.

Bizler bir yerlerde sarki séyleyen o kadinin sesiyiz.
Pisen yemeklerinin kokusu, yalnizca selamlamak
i¢in kalkan elleriz.

Bizler mucizeleri yaratanlariz.

Bizler bizi yakanlarin, gdmenlerin, tecaviiz
edenlerin anasiyiz.

Kadin cinayetleri viriis tanimiyor

Korona virlisiiniin yayilmasini nlemenin sarti te-
masi en aza indirmek, mimkiin oldugunca evlere
kapanmak. Ancak bu durum bazi insanlar igin ha-
yati tehlikenin artmasi demek. Diinyanin korona
tecriibesi izolasyonun kadinlara ve ¢ocuklara sid-
det oranlarini yiikselttigini ortaya koyuyor. Pek ¢ok
tlke ev ici siddetle miicadele igin gesitli stratejiler
gelistirmeye calisiyor. Peki sokaklar bosalirken ve
korona salgininin ilk giinlerinde kadin cinayeti ha-
berleri siirerken Tiirkiye'de durum ne?

Deniz

DEMIRKAPTAN

C Siifi is Giivenlik Uzmani .
TASIAD/AYSKAD Yon. Kur.Uyesi
Elektrik Elektronik Miihendisi

ingiliz feminist gazeteci Helen Lewis, William Sha-
kespeare ve Isaac Newton'un karantina giinlerinde
Uretkenliklerinin takdire sayan oldugunu belirtip
ekliyor: “Higbirinin gocuk bakmak gibi bir sorum-
lulugu yoktu."

Lewis siyasetgilerin kriz diginda baska bir sey
konusulmamasi konusunda israr ettigini, ancak
pandemi dénemlerinin var olan biitiin esitsizlikleri
daha da derinlestirdigini vurguluyor. ingiliz gaze-
teci, icinde bulundugumuz olaganiistii durumun
aylar siirebilecegini dile getiriyor ve kadin 6zgiir-
lesmesinin pandeminin sessiz bir kurbani olaca-
gini dustinliyor. Lewis'in hakli sebepleri ve saglam
dayanaklari var:

* Okula gitmeyen c¢ocuklarin ihtiyaci olan nedir?
Biri(leri)nin onlara bakmasi. Bu sorumluluk, mev-
cut isgiicll yapisi nedeniyle kadinlarin omuzlarina
daha ¢ok yiiklenecek.

* Kriz donemleri kiz gocuklarinin hayatini sonsuza
kadar degistirebiliyor. Afrika'da Ebola salgini si-
rasinda okuldan alinan kiz ¢cocuklar oldu. Cocuk
yasta hamilelikler artti.

* Zengin ya da fakir fark etmeksizin, sokaga ¢ikma
yasaklari sirasinda stres, alkol tiiketimi ve ekono-
mik sikintilar nedeniyle aile igi siddet vakalari her
llkede artis gosteriyor.







122 Asansér Vizyon Dergisi @ Kasim - Aralik 2020

Kriz donemleri her daim en kirilgan olani en ¢ok
vuruyor. Aile i¢i siddete karsi miicadele veren akti-
vist Wan Fei, COVID-19 salgininin ilk basgdsterdi-
gi Cin'de, polis kayitlarina yansiyan aile igi siddet
vakalarinin 2020 Subat ayinda lige katlandigini
soyliyor. Tam da bu nedenle, Birlesmis Milletler
Toplumsal Cinsiyet Esitligi ve Kadinin Giiglendi-
rilmesi Birimi Bagkani Anita Bhatia “insanlari vi-
risten korumak icin kullandigimiz teknik, aile igi
siddet magdurlarini olumsuz etkileyebilir" derken
haksiz degil.

Avusturya hiikiimetinin tedbirleri arasinda yardim
hatlarinin 24 saat siddet magdurlarina hizmet
vermesi, siddet magdurlarinin online olarak her
tirlii destege ulasabilmesi de yer aliyor. Evden
uzaklastirma tedbirleri karantina kosullarina rag-
men uygulaniyor.

Siddete kargi stratejiler

Sokaga c¢ikma yasaklarinin siirdiigii italya'da
ilk giinden beri siddet goren kadinlar igin ku-
rulan destek hatlarinin televizyon ekranlarinda
dort doniyor olmasi tesadiif degil. Kolombiya ve
ispanya'da da durum ayni. Bogota Bolgesi Kadin
Sekreteryasi tarafindan agilan hatti Instagram he-
sabindan paylasan bir kadin soyle diyor:

“Biitlin glin siddet uygulayan bir erkekle evde ol-
mak birgok kadin, gocuk ve yash yetiskin i¢in ¢cok
acl verici olacak. Bogota'da ve lilke genelinde yar-
dim hatlari var. Ancak, muhtemelen adam yaniniz-
da dururken aramak kolay olmayacak. Belki arka-
daslariniz veya aileniz sizin igin yardim isteyebilir."

Sanal destek hatlari su glinlerde hayati 6nem arz
ediyor dersek abartmis olmayiz. Avusturya hiikii-
meti, bu durumun farkinda olarak karantina giin-
leri icin bir dizi 6nlem alan iilkelerden. Tedbirler
arasinda yardim hatlarinin 24 saat siddet mag-
durlarina hizmet vermesi, siddet magdurlarinin
online olarak her tiirlii destege ulagabilmesi de yer
aliyor. Yetkililerin agiklamasina gore, evden uzak-
lastirma tedbirleri karantina kosullarina ragmen
uygulanacak, az sayida mahkeme calisiyor olsa

Deniz
DEMIRKAPIAN

C Snifi i Giivenlik Uzmami
TASIAD/AYSKAD Yon. Kur.Uyesi
Elektrik Elektronik Miihendisi

da siddet durumlarinda hakim ve savcilar gorev
basinda olacak. En 6nemlisi ise hi¢ sliphesiz bu
konuda gosterilen siyasi irade... Kadin ve Enteg-
rasyon Bakani Susanne Raab'in “Su anki kriz aile
ici siddete agik mektup olarak goriilemez. Kadin
ve cocuklara siddet uygulayanlara karsi en sert
sekilde miidahalede bulunacagiz" sozleri bu agi-
dan oldukga dnemli. Adalet Bakani Alma Zadic'in
yeni bir yasa gecirmeyi hedeflediklerini, bu yasaya
gore siddete maruz kalan kadin veya gocuklarin
polisle kurduklari ilk temasta polisin siddet uygu-
layan kisi hakkinda koruyucu tedbirler alabilece-
gini aktarmasi da odyle...

Women Against Abuse, gegen hafta bir 6ncekine
gore yiizde 30 daha fazla bagvuru aldigini agikla-
di. Covid-19 giinlerinde kadina siddet vakalarin-
daki artis ABD basini tarafindan siklikla haberles-
tiriliyor.

ABD de salginin hizla yayildig tlkelerden biri. Phi-
ladelphia merkezli kadin kurulusu Women Aga-
inst Abuse, gegen hafta bir 6ncekine gore yiizde
30 daha fazla basvuru aldigini agikladi. Covid-19
glinlerinde kadina siddet vakalarindaki artis ABD
basini tarafindan siklikla haberlestiriyor. Time
dergisine konusan Ulusal Aile igi Siddet Hat-
t1 yoneticisi Katie Ray-Jones'un “Failler giddet
magdduru kadinlar virlisii kapmalari igin sokaga
atmakla tehdit ediyor" agiklamasi durumun va-
hametini ortaya koyuyor. ABD'deki hat, karantina
donemi igin yeni stratejiler olusturma pesinde.
Ozellikle sanal iletigimin elzem oldugu vurgulani-
yor, ¢linkii magdurun fail evdeyken telefon agmasi
takdir edersiniz ki pek miimkiin degil.

Almanya da tehlikenin farkinda: Sivil toplum, ka-
din ve gocuklara acil bir durumda destek sagla-
yacak sanal platformlarin artmasini talep ediyor.

Uluslararasi insani yardim kurulusu CARE, Co-
vid-19 pandemisinin toplumsal cinsiyete dayali
siddet nedeniyle kadin ve ¢ocuklar lizerinde daha
olumsuz etkiler birakacagindan endise ettigini
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acikladi. Siddetin yanisira, Ebola ve Zika salgin-
larinda karsilastiklar diger sorunlara, yani kadin
ve ¢ocuklara yonelik koruma hizmetleri talebinin
artmasina karsilik hizmetlere erisimin kisith hale
gelisine de dikkat gekiyorlar.

Tiirkiye'de durum

Peki, kadin ve ¢ocuklarin kriz dénemlerinde temel
ihtiyaglara erisiminin dahi zorlasabildigi, ayrica
siddetin her tiirliisliyle karsi karsiya kaldiklari bu
ortamda Tiirkiye ne yapiyor?

Su an icin kamuoyu tarafindan bilinen, 6zel olarak
alinmis tedbirler yok, ama bu ihtiya¢ olmadigi ya
da olmayacadi anlamina gelmiyor. Mor Cati Kadin
Siginagi Vakfi goniilliisii Melike Keles su an evden
galistiklarini anlatiyor. “Olaganiistii bir durum ol-
dugu icin ofiste degiliz. Bizim igin de yeni bir uy-
gulama" diyor.

Keles'in de dikkat c¢ektigi lizere, siddete ugrayan
kadinlar genelde kocalari disarda ya da isteyken
yardim istiyor, ama bu, ev karantinasi sirasinda
zor. "Kadinlar igin evlerin glivenli olmadigini bili-
yoruz" diyor ve siddet goren kadin ya da kiz ¢o-
cuklarinin telefonlarinin ellerinden alinabilecegini
soyliyor Keles. Bu da, destek mekanizmalarina
erisim saglayamamalari demek.

SONIM (Siddet Onleme ve izleme Merkezleri) nasil
onlemler aliyor? Yargi ve kolluk birimleri koordineli
¢alisma yirutiyor mu? Siginak kabulleri yapiliyor
mu? Devletin acil olarak 6zel biitge ayirmasi ge-
rektigini vurgulayan Mor Cati igin kocaman soru
isaretleri bunlar.

Oyleyse, salginin kisa vadede kontrol altina ali-
namayacagini disiiniirsek, 6niimiizdeki siiregte
aile ici siddet magdurlarina yonelik neler yapi-
labilir?

Siddet Onleme ve izleme Merkezleri nasil 6nlem-
ler aliyor? Yargi ve kolluk birimleri koordineli ¢alis-
ma yiiriitiiyor mu? Siginak kabulleri yapiliyor mu?

Deniz
DEMIRKRAPIAN

C Sinift i Giivenlik Uzmani
TASIAD/AYSKAD Yon. Kur.Uyesi
Elektrik Elektronik Miihendisi

Mor Cati icin kocaman soru igaretleri bunlar.

“Alo 183 Siddet Hatti'nin daha aktif hale gelmesi
lazim. Emniyet Genel Midirliigl tarafindan ge-
listirilen acil miidahale uygulamasi KADES (Kadin
Destek Uygulamasi) pilot il kapsamindan cikari-
larak Tirkiye genelinde yayginlastirilabilir. Siddet
durumunda yapilabilecekleri anlatan kamu spot-
lari hazirlanabilir. Kolluk kuvvetleri siddet goste-
ren kisileri aninda evden uzaklastirabilir. Siginak
kabulii yapilirken kadinlarin 14 giin karantina al-
tinda olabilecekleri giivenilir yerler olmali.”

Kadin haklar aktivistleri devlet mekanizmalari-
nin karantina giinlerinde aile i¢i siddeti 6nleme
konusunda daha fazla tedbir almasi gerektigini
dillendirirken, Meclis'e sunulan ceza infaz di-
zenlemesine iligkin taslak metinde bekleme-
dikleri bir durumla karsi karsiya kaldilar: Cinsel
suclarda 4'te 3'liik saliverilme oraninin 3'te 2'ye
indirilmesi. Bu metin tizerine #CinselSuglaraindi-
rimOlamaz etiketiyle sosyal medya kampanyasi
baslatan feministler, salginla birlikte ev igi fizik-
sel ve cinsel siddetin artis gosterecegine dikkat
cektiler, “Koronaviriis bahane edilerek cinsel sal-
din, gocugun cinsel istismari ve kadina yonelik
siddet suclarinin da infaz degisikligi kapsamina
alinmasi kabul edilemez" dediler. infaz paketiy-
le ¢ocuk istismari dahil cinsel suglarda 3/4'liik
kosullu saliverilme oraninin 2/3'e diisiiriilmesini
kabul etmediler.

Yakin zamanda istanbul Sézlesmesi'nin resmi
Twitter hesabindan “Ev karantinasi siddet goren
kadinlar igin giivenli degil. Bu zor zamanda siddet
magddurlarini desteklemek énemli” uyarisi yayinlan-
di. Aile ici siddete karsi koordinasyon halinde siki
¢alismalar yiriitiilmesi gerektigi apagcik bir gergek.

“Kadin cinayetleri viriis tamimiyor.”
Kendi hayatini savundugu igin katledilen, SANKI

Hi¢ YASAMAMIS GiBi OLEN kadinlarin anisina
saygi ile...







126 Asansér Vizyon Dergisi & Kasim - Aralik 2020

® J.C.Lo.a.o.”
' d G asansor

Ida Asansor Fabrika Miidiirti Miisliim Ozcelik:
"Uretilen her parcanin asansérde kullanilacadi
ve yasam tasidigi bilinciyle tretim yapan

Ida Asansér; faydali ve giivenilir diriinleri ile
musterilerinin tercih ettigi bir marka olmanin
gururunu tasiyoruz.”

009 yilinda asansor sektoriinde

otomatik kapi ve kabini Uretimi,

satigi  konularinda faaliyetlerine

baslayan ida Asansor, bugiin yap-

tigr hem insan hem de makine ya-
tinmui ile Gréin gamini arttirarak; kabin, tam
otomatik kapi, kabin ve agirlik karkasi, maki-
ne daireli ve dairesiz komple paket asansor
dretimi ve satisi yapiyor.

Kurulduklar ginden bu yana misteri mem-
nuniyeti ve sirekli gelisim odakli bir vizyo-
na sahip olduklarini sdyleyen ida Asansor
Fabrika Miduri Muslim Ozgelik, “Kiresel
piyasalar igerisinde her gegen gin adini
saglamlastiran yapimiz sayesinde mdsteri-
lerimize rekabetgi ve ylksek kaliteli Urtinler
tasarliyoruz.

Uretilen her parcanin asansorde kullanilaca-
gi ve yasam tasidigi bilinciyle Gretim yapan
Ida Asansor; faydali ve giivenilir Uriinleri ile
tercih edilen bir marka olmanin gururunu
tagimaktadir. Sahip oldugumuz sertifikalar
dretilen Urlnlerin kalitesini ve standartlara
uygunlugunu belgelemekte ve yaptigimiz
Uretime olan bakis agimizi gostermektedir.

ida; miisteri memnuniyeti, kalite, given, ye-
nilik ve estetik demektir. Hedefimiz miste-
rilerimizi bu ortak noktada bulusturmaktir”
dedi.

ida Asansor'lin, asansor sektoriine yari oto-
matik kapi ve kabin dretimi ile basladigini ifa-
de eden Ozgelik, “Firmamiz, ilerleyen siirec
icerisinde gerekli yatinmlari yaparak, teknik
kadrosunu genigleterek; gicli ve saglam



is birlikleri olusturarak givenilir bir tedarikgi
konumuna gelmistir. 2020 yilina baktigimiz-
da dinyanin birgok yerinde estetik ve glive-
nilir asansorlerimiz kullaniimaktadir.” dedi.

ida Asansor Fabrika Miidiirt Muslim Ozge-
lik baglica Urtin gruplarini; asansor kabini,
tam otomatik kapilari, komple paket asan-
sor, pano, taslyici karkaslar ve buton olarak
siraladi.

ida Asansorin tim asansor bilesenlerini
mudsterilerine glvenilir ve zamaninda teda-
rik etme kapasitesine sahip oldugunu da ifa-
de eden Ozgelik, “Musterilerimizin talepleri
dogrultusunda uzman mihendislerimiz ve
teknik personelimiz projelendirme hizmeti
sunmaktadir. Givenilir tedarikgi konumun-
da bulunan ida Asansor olarak; satis sonra-
s kurulum, teknik destek konusunda gerekli
tdm hizmetleri misterilerine zamaninda ve
eksiksiz sunuyoruz.” dedi.

"Misyonumuz; Urinlerimiz, kalitemiz, ¢o-
zimlerimiz, hizmet sonrasi sagladigimiz
guvenirlilik ve ylksek is ahlakimiz ile mus-
terilerin ilk tercihi olarak, galisanlarmiz ve
musterilerimiz igin deger yaratan bir sirket
olmak. Yiksek standartli, kaliteli tretim ya-
parak ve birinci sinif hizmet vererek miisteri
memnuniyetini en Ust dlizeye ¢lkarmaya ve
bu memnuniyetin strekliligini saglamaya
calisiyoruz.” diyen Ozgelik, ida Asansor'in;
insanliga, cevreye ve evrensel degerlere
olan sorumluluklarini yerine getirmeyi, bilgi
caginin getirdigi yeni ve kaginilmaz gergek-
ler dogrultusunda, ¢ozim ortagr kimligi ile
sektorln ve musterilerinin ihtiyaglarini karsi-

www.asansorvizyon.net 127




128 Asansor Vizyon Dergisi & Kasim - Aralik 2020
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madik. Firmamiz planlarini uzun vadeli yapar ve
stoklu galisir. Taleplerde, pandemi slrecinin ilk
zamaninda belirsizlik ve limanlarda yasanan ge-
cikmeler sonucunda bir yavaslama olsa da, kisa
zaman sonra rotasini Turkiye'ye geviren alicilar ve
yurt igi misteri talepleri dogrultusunda 2020 he-
deflerimize ulastik.

- 35 lilkeye irlinlerimizin yiizde 50'sini ihrag edi-
yoruz

ida asansor olarak; misterilerimizin kosulsuz
tatmin ve memnuniyetini saglamak kosuluyla,
kurmus oldugumuz uzun dénem ticari iligkileri-
miz sayesinde ihracatimiz giin gegtikge artiyor.
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I E FiRMALARDAN

gimiz lke sayisini da arttirryoruz.

ida Asansor olarak hedefimiz; satis, pazarlama,
ve misteri iliskilerine verdigi deger ile Uretimini
yaptigi tUm asansor bilesenlerini diinyaya duyur-
mak ve markalagmaktir”
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YASAM;
ZORLUKLAR VE
SURPRIZLERLE
DOLU...

Pandemi gergegiyle birlikte is hayatinin isleyisi
degisti. Ancak Mart ayindan bu tarafa asansor
sektorii calisma diizenine gaz kesmeden de-
vam etti.

Sokaga cikma kisitlamasinin arttirildigi, galis-
ma saatlerinin esnek olarak yeniden diizenlen-
digi glinler yasiyoruz tekrar. Bir maskenin ar-
dinda nefes almaya galigmak, bolca su, sabun
ve tabi ki sosyal mesafe var. Her aksam tele-
vizyon ekraninda izledigimiz turkuaz tablodaki
sayilarin artigi zihnimizde de bazi kaygi ve kor-
kulari harekete gegiriyor.

ibn-i Sina'nin yan tarafta okudugunuz dene-
yi yapmaktaki amaci zihinsel durumumuzun,
duygularimiza ve fiziksel sagligimiz lizerinde
etkilerini arastirmakti.

Bu yaziyi okuyorsunuz bazen gerceklesmemis
olasiliklar igin kendinizde kaygi yasadiginiz
oldu mu hig? Veya etrafinizda boyle insanlar
taniyor musunuz?
“Ya oyle olursa!!"

“Ya isler istedigim gibi gitmezse!!!!"

Boyle ciimlelerin sayisini da artirabiliriz. Son-
ra bas agrilar, belki sinirlilik hali, belki kurt-

Rasime SALZAK

Tiirkiye ASFED Egitim Komitesi Uyesi
Insan Kaynaklari Profesyoneli

Ibn-i Sina séyle bir deney yapar:

Ayni yaslarda, ayni kiloda, ayni
yemlerle beslenen iki kuzuyu iki
ayri kafese koyar.

Tiim sartlan egittir iki kuzunun.

Biiyiik usta yan kafese de bir kurt
koyar. Ancak bu kurdu kuzulardan
yalnizca birisi gérebilmektedir,
digeri ise kurdun varligindan
tamamen habersizdir.

Aradan birkag ay gectikten
sonra kurdu gorebilen kuzu iyice
zayiflar, bir deri bir kemige déner
ve saghgi da bozulur. Kurt kuzuya

bir sey yapmamasina ragmen,
zavalli kuzu yasadigi korku,
stres ve beslenme yetersizligi
yliziinden bir siire sonra 6liir
gider.

Kurdu gérmeyen diger kuzu ise







tan korkan kuzu gibi zayiflamalar. Bu sefer
de ugras dur degisen zihin dengesi ve saghk
problemleri...

“Elimizde degil, hayatta kaygilanacak sey insan
dogasinda var" diyorsunuz degil mi iginizden?

Kurt'u Goriip Korkmak
Yerine Citler Kurabiliriz
Yasam, belirsizlik, zorluk ve siirprizlerle dolu!

Ama bardagin dolu tarafindan baktigimizda,
belli bir miktar kayginin faydasi da bu. Kaygi
ve korku insan yasamina olumlu etkileri olan
uyum saglayici duygulardir. Korku, bizi o an
icin karsilastigimiz tehlikelerden korur. Zihin-
deki kaygi-korku ve tedbir alarak harekete ge-
cerek dengeyi kurmak, 6nemli bir beceri haline
geliyor. Bu beceriyi artiramadigimiz siirece as-
linda olmayan bir sorun i¢in hayatimizda bedel
o0demeye basliyoruz.

2020 yilini geride birakmaya sayili giinler kaldi,
ama bilim adamlarinin ve saglik otoritelerinin
soyledigine gore, korona salgini 2021 yilinda
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Rasime SALAK

Tiirkiye ASFED Egitim Komitesi Uyesi
Insan Kaynaklar1 Profesyoneli

da degisen hayatlarimizin giindeminde olacak.

Evden calisma, dijital egitimler, e-ticaret gibi
yenilikler olmaya devam ederken, asansor sek-
torl bire-bir yerinde fiziksel olarak galismaya
devam etti. Sehir hayatinin vazgecilmezi olan
asansorler, yenilikgi ve teknolojik donanimla-
riyla stirekli calisti ve calismaya devam ede-
cek. Asi mijdesinin verildigi ve umutlarimizin
tekrar arttigi bu donemde; miisteri ve galisan-
laryla iyi bir iletisim iginde kalmayi basaracak
sirketlerin bu zorlu siiregten daha giiclii ve gii-
ven veren firmalar olarak gikacaktir.

Diinya daha 6nce de salgin hastaliklarin, sal-
ginlar, ekonomik krizler yasadi ve o zaman da
insanlar ¢ozimler buldu. Biz de bunun iiste-
sinden gelecegiz.

Madem "“Olmaya devlet cihan, bir nefes sihhat
gibi”, bizler de tedbirlerimizi alarak, zihnimizi
korkularimizdan arindirarak c¢alismaya de-
vammm...

Saglikl ve bol kazangli giinler diliyorum...
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ELIT
ASANSOR

_ "ASANSORDEKI
COZUM ORTAGINIZ"

1996 yilinda kurulan Elit Asansor,
Sanliurfa’nin 2. Organize Sanayi Bélgesi'nde
toplam 17.000 metrekare alan lizerine
kurulu, 5.500 metrekare kapali alana sahip
uretim tesisinde uzman kadrosuyla asansor
paket satisi, yedek malzeme satisi ve TS

EN 81-20/50 yonetmenligine uygun olarak
asansor kabin imalati, siispansiyon, makine
sehpasi ve sarf malzemeleri lretimi ile
musterilerine hizmet veriyor.

HEHE FiRMALARDAN

odern hayati sekillendiren

yeni kesiflerin 6nctligu-

nd Ustlenerek daha iyi bir

yasamin  standartlarini

olusturmak icin galistikla-
rini ifade eden Elit Asansor Yonetim Ku-
rulu Basgkani Salih Demir, Elit Asansor'in
1996 yilinda kuruldugunu kaydetti.

“MuUsterilerinin yani sira is ortaklari, ¢ali-
sanlari ve hatta rakipleri i¢in bir tutkuya
dontsecek, sinifinin en iyisi olan asansor
sektorlindeki tim markalari blinyesinde
barindiran Elit Ailesi, hizmet verdigi alan-
larda her gegen giin kendini yenileyerek,
musterilerinin talepleri dogrultusunda ¢a-
lismalarina emin adimlarla devam etmek-
tedir” diyen Salih Demir soyle konustu:

‘Sanlurfa’nin - 2. Organize  Sanayi
Bolgesi'nde toplam 17.000 metrekare
alan Uzerine kurulu, 5.500 metrekare ka-
pali alana sahip Uretim tesisimizde konu-
larinda uzman galisanlarimizla asansor
paket satigl, yedek malzeme satigi ve TS
EN 81-20/50 yonetmenligine uygun ola-
rak asansor kabin imalati, siispansiyon,
makine sehpasi ve sarf malzemeleri (re-
timlerimizle musterilerimize hizmet ver-
mekteyiz.

Mdsterilerimiz ve dostlarimiz tarafindan
da takdirle karsilanan Elit Asansor'in,
bugiinkii  vizyonuna ulagsmasinin  en
onemli etkeni, strdlrdtgd faaliyetlerinin
yani sira, Elit Ailesi cirosunun ortalama
olarak ylzde 5'ini kendi 6z kaynaklari ile
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Salih DEMIR
ELIT ASANSOR
YONETIM KURULU BASKANI

finanse ettigi Ar-Ge faaliyetlerine ayirmis
olmasidir.

- 2021 yilinda ihracatimizi yiizde 25 biiyiit-
meyi hedefliyoruz

Elit Asansor olarak ihracata biliyiik 6nem
veriyoruz. Bu amacla hedeflerimiz arasin-
da 2021 yilinda mevcut ihracatimizi yiiz-
de 25 oraninda biiylitmek var. Bu yondeki
calismalarimizi hizlandirdik. ihracat faali-
yetlerimiz i¢in gerekli goriismeleri Yonetim
Kurulu Baskani olarak bizzat kendim ger-
geklestiriyorum. Aldigimiz olumlu sonuglar
neticesinde sonraki yillarda bu oranin daha
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fazla artacagindan, iilke ekonomisine sagla-
yacagimiz katkilardan dolayi, Elit ailesi olarak

o
mutluluk duyuyoruz. .
Tim sektorlerde oldugu gibi asansor sektoriin- E I I
de de basarili olmanin tek sirri vardir, o da galis- I

mak. Bunun bilinciyle tiim diinyada insan sagli- o
ASANSOR

gini ve tilke ekonomilerini zora sokan Covid -19
pandemisini de bu bilingle gegiriyoruz.

Daha once de belirttigim lizere pandemi siire-
ci sadece asansor sektoriinde degil diger tiim
sektorlerde olumsuz etki birakti. Bu siiregte biz
de, kendi biinyemizde almis oldugumuz karar-
lar ve tedbirler ile kiigiilmeye gitmek, personel
ctkarmak yerine; azimle daha fazla calisarak
Uretkenligimizi arttirmayi tercih ettik. Siireci bu
sekilde en az zararla gegirmek i¢in gayret gos-
termekteyiz.

Verdigimiz hizmetlerde, sektorii en dogru sekil-
de takip edip siire¢ yonetiminde profesyoneller-
le calisarak, siirekli en milkemmeli misterileri-
mize saglamak icin gaba gostermekteyiz.

Elit Asansor olarak ana diisturumuz; diriistlige
ve ticaret ahlakina duydugumuz saygiyi daimi
kilmak, hizmet kalitesini, kar politikalarindan
daha onde tutmak. Her zaman bu diisturun bi-
linciyle hareket etmekteyiz. Herkesin bu sekilde
diistinlip, bu diistincelerini uygulamaya gegirdi-
ginde sorunlarin ¢oziilecegine inantyorum.

Asansordeki ¢oziim ortaginiz, Elit Asansor her
zaman sizlere daha iyi hizmet verebilmek ve her
turll isteklerinize cevap verebilmek icin emin
adimlarla, kendisini gelistirmeye, yenilemeye
devam etmektedir."







140 Asansor Vizyon Dergisi & Kasim - Aralik 2020

M TERAPI

PSIKOLOJIK
BAGISIKLIK
SISTEMINIZi
GUGLENDIRIN

Bagisiklik sistemi, bir canlidaki hastaliklara karsi sa-
vunma mekanizmasini olusturan, patojen ve timor
hiicrelerini taniyip onlari yok eden, viicudu yabanci
ve zararl maddelerden koruyan ¢ok hassas ve kar-
masik bir sistemdir. Daha basit ifade etmek gerekir-
se, viicudu hastaliklara karsi koruyan bir savunma
kalkanidir. Genel olarak enfeksiyonlara yatkinlik,
bagisiklik sistemi zayifigina isaret eder. Ozellikle su
an iginde bulundugumuz pandemi doneminde, bagi-
sikligi zayif kisilerde etkiler daha da yogun goriilir.
Bu sebeple, aylardir tiim diinyayi etkisi altina alan
Kovid-19'dan korunabilmek igin, herbirimizin giglii
bir bagisiklik sistemine sahip olmasi sart.

Dengeli beslenememe, diizensiz uyku, yetersiz su
tiiketimi, heraketsizlik, asiri yorgunluk vb. sebeplerin
yanisira, iginde bulundugunuz olumsuz ruh hali de
bagisiklik sisteminizi kolaylikla zayiflatabilir. Stres
konusunda en genis fizyolojik arastirmalarin sahibi,
bilim adami Hans Selye “bugiin yaygin hastaliklarin
¢ogunun mikroplarin, virlislerin, zararli maddelerin
veya her tirlti dis etkenin yarattigi aksakliklardan
¢ok, strese uyum gosterme eksikliginden kaynak-
landigini goriiyoruz” dediginde, kimse ona inanma-
mistir; ancak bugiin biliyoruz ki, gergekten de 6nemli
olan hastalik degil, viicudun hastaliga verdigi cevap-
tir. incelemeler, bagigiklik sistemi {izerindeki psiko-
lojik faktorlerin etkilerine yani psikolojik bagisiklik
sisteminin varligina 1sik tutmaktadir. Psikolojik ba-
gisikhk sistemi; bilissel, motivasyonel ve davranigsal
kisilik 6zelliklerinin birlesiminden olusan, saglikh ge-
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lisimi ve stres toleransini saglayan sistemdir. insan
bedensel ve ruhsal bir biitlindiir. Bedende olusan bir
rahatsizlik nasil psikolojinizi etkiliyorsa, yasadiginiz
stres, kaygi ve depresyon da beden yapiniz iizerin-
de olumsuz etki yaratacaktir. Normal zamanlarda
toplumda yayginligi oldukga yiiksek olan psikolojik
sorunlarin, mutsuzluklarinin daha kotiiye gidebilece-
di, gelecegi karamsar olarak gorme duygulari, isleri-
ni kaybetme ve issiz kalma duygulari depresyonun
gortilme sikhigr pandemi donemlerinde daha da art-
maktadir.

Psikolojik bagisikhk sistemi, bagisiklik hiicreleri gibi
bir dizi savunma mekanizmasi ve stratejisi gelistirir.
Harvard Universitesi'nden Daniel Gilbert gibi davra-
nigsal ve saglik bilimlerindeki uzmanlar, psikolojik
bagisikhgi yiiksek kisilerin Kovid-19 viriisiine karsi
daha direngli olduguna ve pandemi siirecinde psi-
kolojik bagisiklk sisteminin de yiiksek tutulmasinin
gerekliligine dikkat ¢ekerek bu yonde birtakim oneri-
ler sunmaktadirlar:

1. Kendinizi sevin. Kendinizi hak ettiginiz kadar sev-
mekten asla korkmayin! Kendinizi sevmek ya da
yiiksek benlik saygisina sahip olmak bencillik degil,
psikolojik refahi artirici bir stratejidir. Unutmayin,
kendinizi sevmeden, baskalarini da sevemezsiniz.

2. Diigiincelerinizin farkina varin, olumlu diigiiniin.
Olumsuz diisiinmek ve karamsar diisiince yapisi-
na sahip olmak, daha kolay hastalanmamiza sebep
olur. Bunun sebebi, beynimizi ve zihnimizi zehirleyen
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kot distincelerdir. Bu disiinceler hizla bagisiklik
sistemimizi de etkiler ve bizi hasta etmeye ¢alisir. Bu
sebeple her zaman saglam, mutlu ve umutlu olmak,
olumlu diisiinmek ve bu yonde enerji yaymak gerekir.
Olumlu diiglinmenin, baslarda biraz ¢aba gerektir-
mesi haricinde, hi¢cbir maliyeti yoktur ve "iyi" oldukga,
tatbik etmesi de kolaylasir.

Belirsizlik durumlarinda, “"ya soyle olursa?" gibi dii-
stincelerin ortaya ¢ikmasi oldukc¢a dogaldir. Kaygini-
zin artmasina neden olan bu gibi diiglinceler ortaya
¢iktiginda, kendinize “kontrol altina alabildigim/be-
nim kontroliimdeki seyler neler?", “gegmiste yasadi-
gim zorluklarla basa gikmada ne gibi yontemler bana
yardimci olmustu ve su an da bu yontemlerden bana
yardimci olabilecek olanlar var mi?" vb. sorulari so-
rabilir, olumlu diiglinerek ¢6ziim Uiretebilirsiniz.

3. Neyi degistiremeyeceginize degil, cozebileceginiz
sorunlara odaklanin. Unutmayin, kendinizi ¢cevreniz-
den ¢ok daha kolay degistirebilirsiniz. Kendinize na-
zik olun.

4. Duygularinizin farkinda olun. icinde bulundugu-
muz bu donemde, kendinizi savunmasiz ve bunal-
mis hissetmeniz oldukg¢a normaldir. Duygularinizin
farkina vararak fiziksel ve zihinsel saghginiza dikkat
etmek konusunda destek olmak ve destek almak,
duygularinizi yonetebilmek onemlidir. Kayginizin
arttiginl hissediyorsaniz, duygularinizin farkina va-
rarak glivendiginiz bir kisiyle, arkadaslarinizla veya
ailenizle duygularinizi paylasin. Endiseli olabilece-
gini diistindiigiiniiz veya yalniz yasadigini bildiginiz
kisilerle iletisime gegcmeyi ihmal etmeyin. Bu, o kisi-
lere desteklendiklerini hissettirmenin yanisira, size
de kendinizi iyi hissettirecektir.

5. Yasaminiza bir anlam verin. Hepimiz hayati farkl
sekillerde goriir ve degerlendiririz ve aslinda her sey,
ona yiiklemek istedigimiz anlama bagldir. Odakla-
nin, disiiniin ve hayata kendi anlaminizi verin.

6. imkanlar dahilinde, sosyal iligkilerinizi siirdiiriin.
Kendinizle, arkadaslarinizla, ailenizle ve gevrenizle
ilgilenmek, ise yarar oldugunuzu hissettirerek stres
ve kaygilarinizla daha iyi bagedebilmenize yardimci
olacaktir.

7. Kendinizi ve gevrenizdekileri korumak igin neler
yapabileceginizi gozden gegirin. Salgindan kendini-
zi ve gevrenizdekileri nasil koruyacaginizi bilmeniz,
kaygi veren diislincelerinizi kontrol altina almaniza
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yardimci olabilir. Salgin hastalik dénemleri, hijyenle
alakah takintilh diisiinceleri ve ise yaramayan bazi
davranislari tetikleyebilir. Asiriya kagtiginizi fark et-
tiginizde, hijyeninize dikkat ederken, kendinize karsi
nazik olmayr unutmayin. Saghginizi tehlikeye atabi-
lecek asiri davranislardan kaginin.

8. Fiziksel aktivitelerden uzak kalmayin. Stres duy-
gusal oldugu kadar, fiziksel bir tepkidir. Bu baglamda
fiziksel olarak etkin kalmak, stres seviyenizi azaltip
enerji seviyenizi yikseltir. Vaktinizin gogunu evde
gecirmeniz gereken bu donemde, sizi fiziksel olarak
etkin kilacak uygun alternatif yollar bulmaya calisin.
9. Uyku diizeninizi koruyun. Bu donemde zamanin
¢ogunu evde gecirmek, sosyal yasamdan uzaklas-
mak, belirsizlik ve glinliikk yasamin isleyisindeki degi-
siklikler, uykuya dalmada giigliik ve sik uyanma gibi
sorunlara neden olabilir. Uyku sorunlari ise halihazir-
da var olan stres ve kaygi diizeyinin artmasina neden
olacaktir. Her glin benzer saatlerde yataga gitmek ve
benzer saatlerde uyanmak, uyumadan yaklasik bir
saat kadar once televizyon, bilgisayar, telefon kul-
lanimindan kaginmak, bu déngliyli korumaniza yar-
dimci olacaktir.

10. lyi ve saglikli beslenmeye 6zen gosterin. Dengeli
beslenme konusunda farkindaliginizi artirin ve kont-
rolii elden birakmayin. Yeterli miktarda su tiiketin.
11. Nefes ve gevseme egzersizleri yapin. Gevsemek
ve bedeni rahatlatmak, olumsuz duygularin azalma-
sina ve stresle basa ¢ikmaniza yardimci olacaktir.
Kas gevsetme, nefes ve meditasyon egzersizlerini
deneyerek kendinizi nasil rahatlatacaginiz konusun-
da farkindalik saglayabilirsiniz.

12. Alkol, sigara, uyusturucu madde kullanimindan
kacinin. Giin iginde ¢ok faza kafein tiiketmemeye
0zen gosterin.

Her giin psikolojik bagisiklik sisteminize 6zen gos-
terin ve benlik saygisini artiran olumlu diiglinceler,
kisisel degerler, yeni hedefler ve uygun stratejilerle
kendinizi doldurmaya baslayin.

Unutmayin ki, stres altinda bagisiklik sistemi baski-
lanir. Yasadiginiz kaygi ve stresle basa cikamadigi-
nizi diisiiniirseniz, profesyonel yardim da alabilirsi-
niz. Pandemi siiresince, gevrimici yollar araciligiyla
da psikolojik destek ya da terapi hizmeti sunan uz-
manlar oldugunu kendinize hatirlatin...
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BULUT
MAKINA

Bulut Makina Satis Pazarlama Mdddirt
Uygar Karatas: "Bulut Makina olarak hem
Ttrkiyede hem de dunyadaki kirk dort
ulkede binlerce misterimizin asansorde
¢ozum ortagi olduk. Musterilerimizin
karsilastigi en zor projeleri standart

urdn seriliginde ve yliksek kalitede en
kisa stirede teslim etmeyi basardik.

2020 yili pandemi yili olmasina ragmen,
bizler salgina karsi her tirli onlemimizi
alarak yogun bir sekilde vardiyali
calisarak musterilerimizin teslimatlarini
gerceklestirdik.” diyerek Bulut Makina'nin
temel felsefesini "Uriiniimtiziin her sartta
arkasinda olmak” diye agikladi.

ulut Makina Satis & Pazar-
lama MUdurl Uygar Karatas
ile Bulut Makina'yl va faali-
yetlerini konustuk.

Sektoriimiizde uzun yillardir faaliyet
gosteren Bulut Makina'yi bir de sizden
dinleyebilir miyiz?

1988 yilinda Mustafa BULUT tarafin-
dan kurulan Bulut Makina, bugiin 8.800
metrekarelik fabrikasinda son teknoloji
ekipmanlariyla yurt iginde ve yurt disin-
da birgok misterisinin projelerine en gu-
venilir gozUmleri sunmaktadir. Saglam
adimlarla gergeklestirdigimiz sirket bi-
ylmemiz tesislerimizi biyttme gerekli-
ligi dogurmus ve daha 6nce Orhanli'da
bulunan Uretim tesisimiz, 2018 yili sonu
itibariyla insasini tamamladigimiz yeni
fabrikamiza, Cayirova Sekerpinara ta-
sinmistir. Bugln, Bulut Makina olarak
hem Tirkiye'de hem de diinyadaki 44
lkede binlerce musterimizin asansor-
de ¢ozim ortagdl olduk. Misterilerimi-
zin karsilastigi en zor projeleri standart
Urtin seriliginde ve yiksek kalitede en
kisa sirede teslim etmeyi basardik.
2020, pandemi yili olmasina ragmen,
bizler salgina karsi her tirld onlemimizi
alarak yogun bir sekilde vardiyali cali-
sarak musterilerimizin teslimatlarini
gerceklestirdik. Bulut Makina'dan drin
almak en ylksek kalitede malzemeyi
tedarik etmenin yaninda sinirsiz teknik
destek ve sinirsiz is birligini saglama-
yI da taahhit etmek demektir. Her yil
azimle blyUyen sirketimizin temel fel-
sefesi UrGindnUn her sartta arkasinda
olmaktir.

Sektére sundugunuz (iriin gruplariniz
ve hizmetleriniz hakkinda bilgi verir
misiniz?

Bizler, Bulut Makina olarak genis bir
Uriin gamina sahibiz. Asansor sekto-
riinde 6ncd olan 7 farkli marka ve kendi
Uretimimiz olan kabinlerimizi, sispansi-
yonlarimizi, agirhk saselerimizi, makina
saselerimizi, otomatik kapilarimizi, yari



Uygar HKARATAS

BULUT MAKINA SATIS VE PAZARLAMA MUDURU

otomatik kapilarimizi musterilerimizin
hizmetine sunuyoruz.

Otomatik kapilarda kendi markamiz
MB'nin yaninda 25 yili agkin stredir Fer-
mator distribltorligu yapiyoruz. Ayrica
2020 yili itibariyla Wittur kapi distribU-
torltigund de biinyemize kattik. Hidrolik
asansor komponentlerinde dinyanin
en eski Ureticilerinden GMYV, asansor
makinalarinda Avrupa'nin en biyik Ure-
ticilerinden Sicor ve Cin'li Uretici Xinda,
asansor kilavuz raylarinda Sunrise ve
asansor elektronik komponentlerinde
kardes firmamiz Aybey Elektronik ile
galismakta ve musterilerimize genis bir
yelpazede Urlinler sunmaktayiz.

Yillarin vermis oldugu otomatik kapl
distribitorliginden gelen bilgi biriki-
mi ve degerli misterilerimizden gelen
talepler dogrultusunda 2009 vyilinda
kendi otomatik kapimizi, firmamizin ku-
rucusunun onuruna isminin bas harf-
lerinden olusan, MB adiyla piyasaya
sunduk. MB Otomatik Kapi Sistemleri
Bulut Makina kalitesinin otomatik kapi-
ya yansimis halidir. 600 mm’'den 6000

vvwvv.asansorvizyon.net 1 45

mm'ye kadar ¢ok gesitli olclide standart
seri, ince seri, ekstra ince seri ve agir hiz-
met-yogun trafik gruplarinda tretim ger-
ceklestirdik. Tasarimdaki uzmanligimizi
diinyanin en biiylik kapi karti ve motoru
Ureticisiyle birlestirerek trlinimiizii ku-
sursuzlastirdik.

Bugiin, MB kapilarimiz diinyanin birgok
Ulkesinde konuttan fabrikaya ve is mer-
kezine kadar her kosulda g¢aligmakta ve
driinden memnun musteriler aligverisle-
rine devam etmektedir. Gerek ham mad-
de secimindeki titizlik gerekse Uretimde
tercih edilen otomasyon sistemleri, MB
operator ve mekanizmalarinda miiste-
rilerin taleplerini fazlasiyla karsilamak-
tadir. Tedarik surelerinin kisaligi ve hizh
yedek parga tedariki MB kapinin onemli
bir diger avantajidir. Ayrica bu yil MB ka-
pilarimizda "IP 54 sertifikasi" alarak toza
ve sigrayan suya kargi korumali kapi iire-
timine de basladik.

Bunlarin yaninda misterilerimizin serti-
fikali komple paket asansor taleplerine
hidrolik dislili ve dislisiz olarak cevap ve-
rebilir durumdayiz.

Uriinlerinizin tercih edilmesini saglayan
rekabetci avantajlariniz nelerdir?

Bizim tercih edilme sebebimizin en ba-
sinda sektdrde elde ettigimiz tecriibe
var. Bunun yaninda giiven, karsihkli ilis-
kilerde iyi niyet ve biitlin Urlnlerimizin
ayni kalite ve standartlarda olmasi geli-
yor. Miisterilerimize sadece satis destegi
degil; Grlin alimindan sonraki siiregte de
desteklerimizi vermeye ve onlarin sorun-
larini ¢ozmeye odakliyiz. Fabrikamizda
Uretmis oldugumuz kabinden konsola
kadar her tiirlii parcanin iretim kayitla-
ri en az 10 yil boyunca saklanmaktadir.
Boylelikle mdsterilerimiz aradan yillar
gegse de herhangi bir yedek malzemeyi
en hizli sekilde birebir ayni olarak alabil-
mektedir. Bizlerden almis oldugu paket
drtinler igin her tirli detay disiinilerek
hazirlanmis olan projelerimiz sayesinde
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en hizh ve kolay montaj avantaji saglamaktayiz.
Her bir ig siirecimizi, miisteri memnuniyetini goz
onilinde bulundurarak tasarlayip uygulamaktayiz.
Miisteri beklentilerini siirekli olarak analiz ederek
beklentilerin 6tesinde Uriinler ve hizmetler sunma-
ya devam edecegiz. Bunun yani sira bizimle ¢ali-
san tedarikgilerimizi, “kalite ekip isidir" felsefesine
gore ekibimizin bir parcasi olarak kabul ediyor ve
gelisimlerine katkida bulunmak igin kalite yénetim
sistemimize entegre hale getiriyoruz.

Uretim tesisiniz, makina parkurunuz ve istihdami-
niz hakkinda bilgi verir misiniz?

1988 yilinda kurulan Bulut Makina bugtin yeni fab-
rikasinda 8.800 metrekare alaniyla iiretimine en
son teknolojiyle kaliteli bir sekilde devam etmek-
tedir. Bizler icin en onemli kaynak, gerektiginde
zor sartlarda 6zveri ile galisan personelimizdir. Bu
sebeple, personelimizin siirekli gelisimini saglaya-
cak ve her bir personelin, kendini bu biiyiik ailenin
degerli bir ferdi olarak hissetmesi igin gereken her
tlirlii hassasiyeti gostermeye devam edecegiz. Bu-
gilin tasarimda on yildir bizlerle ¢alisan miihendis-
lerimiz, imalatta yirmi bes yili askin siredir bizler-
le caligsan ustalarimiz ile birlikte her zaman Bulut
Makina kalitesini yansitacak triinler Gretmekteyiz.
Ulusal ve uluslararasi standartlari ve yasal mevzu-
ati stirekli olarak tarayarak, kurdugumuz 6z deger-
lendirme sistemi ile bu diizenlemelere tam uyumlu

olarak galismaya devam edecegiz. Surekli gelisim
felsefemizi “ISO Yonetim Standartlar” kurallarina
entegre ederek, kaliteyi ve glvenligi sansa birak-
mayacagiz. Sistemli galismanin énemini, organi-
zasyonumuzdaki tim kademelerde hissedilecek
sekilde vurgulayarak bu anlayisi bir kurum kdltird
haline getirecegiz.

AR-GE ve teknoloji ¢calismalariniz nelerdir?
Bakanlik tarafindan onaylanmis Tasarim Merke-
zimiz var. Ve c¢alismalarimizi bu olgu igerisinde
yUriitmekteyiz. Yapmis oldugumuz ve yapmakta
oldugumuz birgok projelerimiz var. Bunlara ornek
vermek gerekirse; itfaiyeci (acil durum) asanso-
rU, kuyu dibi ve kuyu Ustl yetersiz binalar igin
asansor tasarimi, arag asansorleri igin kosegen
otomatik kapi tasarimi gibi birgok proje bulun-
maktadir Bu gergevede komple paket asansorler
icin tip onay sertifikalarimizi aldik. Once Makina
daireli projeler icin almis oldugumuz tip onay ser-
tifikasinin yanina hidrolik ve son olarak da makina
dairesiz sistemler icin olanlarini da aldik. Bugiin
dinyanin her yerinde musterilerimize komple ¢6-
zUmler Uretebilmek igin elimizden gelen her seyi
yapmaya devam ediyoruz.

ihracat faaliyetleriniz ve hedefleriniz hakkinda

neler s6yleyeceksiniz?

Bulut Makina olarak buglin 44 Ulkeye ihracat
yapmaktayiz. lhracatta her yil dizenli
olarak artan rakamlarimiz bu yil pandemi
olmasina ragmen dismemis ve artarak
ylksek yogunlukta devam etmistir. Fir-
ma olarak gerek Ulkemize ddéviz girigini
saglamak gerekse son yillarda tlkemizde
yasanan daralmaya karsilik imalati des-
teklemek icin ihracat ¢ok onemli bir un-
sur olmustur. Bununla birlikte diinyanin
farkl bolgelerine satis yapabilmek, Uriin-
lerin tim dlnyaca kabul gorebilecegi bir
standart ve kalitede olmasinin bir gos-
tergesidir. Bizler tecriibeli muhendislik
kadromuzla mdsterilerimize her agsama-
da destek veren bir firmayiz. Yeni yildaki
hedefimiz dinyanin farkl bolgelerindeki
daha fazla msteriye ulasmak ve Bulut
Makina kalitesini daha genis alanlara
yaymaktir. Boylelikle ihracat rakamlari-
mizi toplam satisimiza oranini daha fazla
arttirmaktir. Yani aktif ihracat agimizda
bulunan firmalar listesine yapmis oldu-
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gumuz Ar-Ge calismalar, kaliteli Uriin, genis trin
yelpazesi, satis sonrasi gostermis oldugumuz ilgili
hizmetler ve galismis oldugumuz firmalarin referan-
styla yeni dinamik is ortaklari eklemek en 6nemli he-
defimiz olacaktir.

Asansor sektoriinde basarili olmanin sirri nedir de-
sek ne soylemek istersiniz?

Aslinda her sektorde giiven, kalite ve istikrar en
onemli sirdir. Fakat bizim sektoriimiizde gliven
ve kalite kilit noktamizdir. Yapmis oldugumuz igin
ucunda insanin rahati ve en onemlisi insan hayati
var. Asla hata kabul etmeyen bir sektordeyiz. Bu ne-
denle yaptigimiz isi en iyi sekilde tamamlamali, ka-
liteli tirlin sunmali, farkh taleplere cevap vermeliyiz.
Farkli diisinmek zorundayiz. Basarili olmak, lider ol-
mak icin yaptigimiz igin hakkini vermeliyiz. Bununla
birlikte higchbir zaman miisterilerimizin getirdigi zor
isten kagmadik ve hepsi igin miisterilerimizin men-
faatini disilinerek ¢oziim drettik. Bu sayede de fir-
mamiz asansor sektoriinde en zor projelerin adresi
olmayi basarmistir.

Sektoriimiizde sahaya yakin firma olmak fark olug-
turuyor. ikili iligkilerin 6nemli oldugu sektériimiizde,
firma olarak siz pazarlama aginizi nasil kurguluyor-
sunuz?

Bizler biitlin miisterilerimizle sicak temas halinde-
yiz. Misteri-tedarikgi iliskisinden ¢ok giivenilir bir
partner, dost olmayi istiyoruz. Onlarla ge¢gmisten
gelen siki ve manevi baglarimiz var ve miisterileri-
miz her aldiklan sipariglerde, her ziyaretlerinde biz-
lere yeni fikirler veriyor, tavsiyelerde bulunuyor. Bu
sayede miisterilerimizle yakin temasi higbhir zaman
kesmiyoruz. Bunlarla birlikte sektérdeki yeni firma-
lari da takip ediyoruz. Yeni firmalar su anda mevcut
bulunan ya da kapanan firmalardan ortaya ¢ikan
geng firmalar. Bu firmalar ise bizi daha 6nce galistigi
eski firmalarindan taniyorlar. Uriinlerimizi kullan-
mis, kalitemizi ve Bulut Makina kalitesini biliyorlar.
Onlarla da siirekli iletisim halindeyiz. Desteklerimi-
zi vermekteyiz. ikili iliskilerde her zaman nasil yak-
lasirsaniz karsiligini 6yle alirsiniz. Bizler de basta
soylemis oldugumuz gibi dostlarimizi 6nemsiyor
onlarla yakindan iletisim kuruyoruz. Bunun yaninda
gliniimiziin vazgecilmez olanaklarindan olan sos-
yal medyayi giincel ve olumlu kullaniyoruz. Dijital
mecra, bizlere uzak olan kitlelere rahatlikla ulasma-
mizi sagliyor. Sosyal medyayi bilgilendirici bir ileti-
sim araci olarak kullaniyoruz.

Pandemi golgesinde gegen 2020 yilini firmaniz ve

sektoriimiiz agisindan degerlendirebilir misiniz?
Pandemi sadece (lkemizi degil tim dinyayi etki-
leyen ve kimsenin beklemedigi gok agir bir sireg.
Her alanda inanilmaz hizla ilerleyen teknolojinin bir
virUs karsisinda ne kadar aciz duruma disebilece-
gini gorms olduk. Bununla birlikte Cin'de bir sehir
pazarinda c¢iktidi varsayilan bir virtistn, hizla din-
yanin her yerine yayllmasi da bu teknoloji ve glo-
ballesmenin bir sonucu. Herkes gibi bizler de daha
once kimsenin 6ngorip plan dahi yapmadigi bir so-
runla karsi karslya kaldik. Pandemi diinya tizerinde
oldugu gibi bizim Ulkemiz tizerinde de olumsuz du-
rumlara yol acti. Diinya genelinde her sektor ciddi
anlamda zarar gormds vaziyette.

Asansor sektoriinde birgok proje durdu ya da gok
yavasladi. Avrupall tedarikgilerimiz belirli bir sire
Urln ¢ikartamadilar ve Urlinlerini zamaninda teslim
edemediler. Ancak buna kars! bizler gerekli 6nlem-
leri hizla alarak glvenli caligsma ortaminda Gretimi-
mize devam ettik. Bu tlr zamanlarda sirketler hem
finansal hem de dretim olarak giivenebilecekleri te-
darikgilerle caligmalari tercih ederler. Bulut Makina
da 32 yillik tecriibesiyle bu glivene sonuna kadar
layik olmustur.

2021 yili hedef, plan ve beklentileriniz nelerdir?
Oncelikle 2021 yili igin pandeminin tim insanlk
adina bitmis olmasini umuyoruz. Tekrar rahatga
dolasabilecegimiz, piyasalarin gliven igerisinde ga-
listigl ortamlara kavusmayl umuyoruz. Firma ola-
rak da musterilerimize en iyiyi en genis alternatif
listesiyle sunabilmek icin galigiyoruz ve onlarla tek
seferlik degil strekli is baglantisi kurabilmek igin
caba harciyoruz. Uretime yeni Urtinler koymanin
yani sira, Uretmekte oldugumuz Uriinlerin hem tek-
nik seviyelerini ylkseltmek hem de yeni standart-
lara uyumlu hale getirmek igin yogun bir gaba har-
camaktayiz. Bunun yaninda yeni donemde gerek
yurt icinde gerekse yurt disinda satis ve pazarlama
alaninda daha aktif olmak igin ziyaretlerimizi daha
yogun olarak sirdirecegiz.






DEPREM
ANINDA
ASANSORLER
"TSEN 81-77"

Ulkemizin biiyiik bir kismi yiiksek
dereceli deprem kusagi bolge-
sinde yer almaktadir. Ozellikle 1.
ve 2. Deprem kusaginda yer alan
bolgelerde dikkate alinmasi gere-
ken riskler bulunmaktadir. Bu riski
her sektoriin kendi bransinda 6n
gormesi ve bu risklere tedbir al-
masi gerekmektedir. Calismalari-
mizi piyasaya arz etmeden Once,
on gorilen riskleri en alt seviyeye
indirgemeliyiz. Bu husus insan
saghgi acisindan yiiksek 6nem
tagimaktadir.

Asansor sektoriiniin birer nefer-
leri olarak kendi sektorimiizde
yapmis oldugumuz calisma-
larda deprem riskini 6n gorerek
galismalarimizi gelistirmemiz
gerekmektedir. Deprem aninda
asansorlerin  zarar goérmemesi
ve depremden sonra kalici de-
formasyona ugramadan calisa-
bilmesi igin Uriinlerimizi gozden
gecirmeli ve hesaplamalarimizda
biitiin olasiliklari g6z 6niinde bu-
lundurmaliyiz.

Sanayi ve Teknoloji Bakanhgi 3

Subat 2020 tarihinde TS EN 81
ailesine yenir bir standart daha
kazandirdi. 13 Subat 2020'de ya-
yinlan TS EN 81-77 standardini
glincelleyerek giliniimiizdeki hali-
ni yayinladi.

Glnumizde ardi ardina yasanan
deprem olaylarindan sonra TS EN
81-77 standardinda bilgilendirme
yapilmasinin  6nemli oldugunu
diisinmekteyim.

Tam adi “Asansorler - Yapim ve
montaj icin giivenlik kurallan -
Yolcu ve yiik asansorleri icin 6zel
uygulamalar - Boliim 77: Sismik
durumlara tabi asansorler” olan
standartta esas olarak deprem
aninda asansorlerin daha az za-
rar gormesi icin hesaplamalar
lizerinde durulmustur.

TS EN 81-77 igerigi

Standart ile ilgili kisa bir 6zet ver-
meye calisir isek;

0- Girig

1- Kapsam

2- Atif yapilan standartlar ve/veya
dokiimanlar.

Recep ARSTAN

- Makine Miihendisi

- Elektrik Teknikeri

- Is Saghg ve Giivenligi Uzmani

- Alibeykdy Endiistri Meslek Lisesi
Asansor Sistemleri Dali Sektor Temsilcisi

- Reas Asansor Genel Miidiirii

3- Terimler ve tanimlar

4- Onemli tehlikelerin listesi

5- Guvenlik gereksinimleri ve/
veya koruyucu onlemler

6- Giivenlik gereksinimlerinin ve/
veya koruyucu onlemlerin dogru-
lanmasi

7- Kullamim bilgileri

Olmak uizere 8 adet kisimdan
olugsmaktadir. Bu makaleyi EN
81-77 standardi ile ilgili bir on
bilgilendirme niteliginde kaleme
almaktayim. Kapsam detayla-
rinin tam anlamiyla anlasiimasi
icin, Standardin Tiirk Standartlari
Enstitlisi’'nden tedarik edilerek
tam anlamiyla incelenmesini tav-
siye ederim.

Bu standart “TS iSO 12100 Ma-
kinalarda giivenlik - Tasarim igin
genel prensipler - Risk degerlen-
dirilmesi ve risk azaltilmasi” stan-
dardindaki prensiplere gore hazir-
lanmistir.

Standardin kisa bir 6zeti olmasi
amaciyla 5. Bolim giivenlik ge-
reksinimlerinden itibaren incele-







meye alalim.

Tabloda anlasildigi gibi asansor
kuyu yiiksekligi 3 durumda ince-
lenmistir.

+ Asansor kuyu yiiksekligi 20 met-
renin altinda olmasi durumunda
glivenlik tedbiri aranmamaktadir.
* Kuyu yiiksekligi 20 metre ile 60
metre arasinda olmasi durumun-
da hareketli kontrol kablolari ile
takilma riski olan alanlar arasin-
da 900mm mesafe, denge halati,
denge zinciri, karsi agirlik regiila-

tord ile takilma riski olan alanlar
arasinda 750mm, salinim yapan
kabin regtilatori ile takilma riski
olan alanlarda arasinda 500mm
mesafe birakilmalidir.

+ Kuyu yiiksekligi 60 metreden
fazla olan projelerde takilma riski
salinim yapan biitiin ekipmanlar-
da olmamalidir.

5-4 Kabin ile ilgili hesaplamalar
TS EN 81-77 Standardi Deprem

Recep ARSTAN

- Makine Miihendisi

- Elektrik Teknikeri

- Is Saghg ve Giivenligi Uzmani

- Alibeykoy Endiistri Meslek Lisesi
Asansor Sistemleri Dali Sekt6r Temsilcisi

- Reas Asansor Genel Miidiirii

esnasinda tasarim ivmesi sebe-
biyle olusacak ek kuvveti hesap-
lamak icin yolcu asansorlerinde
beyan yiikiiniin %40 1, yik asan-
sorlerinde de beyan yiikiiniin %80
i kadar ek bir kiitlenin bos kabin
kitlesine eklenerek hesaplarin
yapilmasi gerektigini belirtmek-
tedir.

5-4-2 Kabin destek tutuculari (Ki-
lavuz patenler)

Maddesinde 2. ve 3. Sinif sis-
mik asansor kategorisinde kabin
slispansiyonunda alta ve Uste
ek destek Acil Durum Kilavuzlari
kullanilmasi sarti gelmistir. Bu ci-
hazin tanim ve olgleri Sekil 1 de
verilmistir.

Aradaki acikliklar d1, d2, d3, 5 mm
den fazla olamaz. Acil durum ki-
lavuzunun derinligi veya raylara
yakinhgi bir frenlemeye veya takil-
maya sebep olmayacak mesafede
olmalidir. Deprem aninda raydaki
esneme sonucu acil durum kila-
vuzu, ray palasini en az z3 > 5 mm
icinde tutacak sekilde hesap ya-
pilmalidir. Rayda normal esneme
miktarlarina ek olarak yeni kuvvet
ilavesiyle olusacak ek bir esneme
miktari degerlendirilmelidir.

SEKIL - 1
ACIL DURUM KILAVUZU







a) Normal ¢alisma durumu

b) Deprem esnasinda Acil du-
rum kilavuzunun durumu z3 > 5
mm olacak sekilde hesaplar ya-
pilmalidir. d1, d2, d3 olgiileri en
fazla 5 mm olmalidir.

5.5 maddesinde Karsi agirlik ve
dengeleme agirligr siispansi-
yonu ve acil durum kilavuzla-
ri, deprem esnasinda olusacak
kuvvetlere dayanikli olmasi ve
acil durum kilavuzlarinin kabin-
dekilerle ayni 6zellikleri tagimasi
gerektigini belirtmektedir.

5.6 maddesinde Aski ve den-
geleme halatlari, tahrik kasnagi
ve diger kasnaklarin korumalari
anlatilmaktadir.

5.7 maddesinde hidrolik asan-
sorlerde cevreye verilecek za-
rarin  onlenmesi konularinda
alinmasi gereken onlemler anla-
tilmaktadir.

5.8 Kilavuz raylar maddesinde
ise deprem esnasinda miisaa-
de edilen gerilme ve esneme-
lerin degerleri verilmektedir. Bu
madde de yeni olan deprem es-
nasinda maksimum miisaade
edilebilir esneme miktari olarak
“Operm = z1 — 2d3 — 5" esitli-
ginin verilmesidir. Ama esneme
her sart altinda 40 mm'‘nin altin-
da kalmalidir.

5.9 maddesinde ise makina ve
diger asansor bilesenlerinin

montaj ve sabitlemeleri ile ilgili
onlemler belirtilmistir.

5.10 maddesinde elektrik dona-
nimlari ve bilesenlerine yer veril-
mistir.

5.10.1 maddesinde asansor
elektrik donanimlarinin  kuyu
icerinde deprem aninda salinim
yapmasina ve sonucunda risk
olusturmasina ayriimistir.

5.10.2 maddesinde asansor
tahrik motorunu besleyen giig
kaynaginin deprem aninda ke-
silmesine yer verilmistir.

5.10.3 maddesinde 3. Kategori-
de yer alan asansorlere sismik
dedektor sisteminin monte edil-
mesinden bahsetmektedir.

5.10.4 maddesinde deprem
aninda sismik dedektorden sin-
yal gelmesi durumunda asan-
sorlin uyacagi senaryo sartlarini
icermektedir.

6. maddesinde Giivenlik gerek-
sinimlerinin ve/veya koruyucu
onlemlerin dogrulanmasi, de-
netlenmesini anlatmaktadir.

7. maddesinde kullanici igin bil-
gilendirmenin yapilmasi sartla-
rini icermektedir.

Toplamda sekiz boliimden olu-
san standart deprem aninda
asansorlerin  kalici deformas-
yona ugramamasi ve deprem

Recep ARSTAN

- Makine Miihendisi

- Elektrik Teknikeri

- Is Saghg ve Giivenligi Uzmani

- Alibeykoy Endiistri Meslek Lisesi

Asansor Sistemleri Dali Sektor Temsilcisi

- Reas Asansor Genel Miidiirii

sonrasinda galismasina devam
edebilmesi igin tasarim sira-
sinda dikkate alinmasi gereken
hesaplamalari ve uyarilari iger-
mektedir. Bitlin maddeler her
kategori asansor igin gegerli
degildir. Hangi sartlarin hangi
kategori asansorlerde gegerli
oldugu standardin detaylarinda
belirtilmistir.

Asansor sistemleri Uretimi, ta-
sarimi, montaji, servis hizmeti
yapan kisilerin deprem esnasin-
da ve deprem sonrasinda uygun
asansor sistemlerini piyasaya
arz edebilmeleri igin 6zetini yap-
tigimiz standardi incelemeleri
faydali olacaktir.

insan hayatini riske atmamak
icin deprem gibi 6n goriilen do-
gal afetlere karsi risk degerlen-
dirmesinin onceden yapilmasi,
her sektor gibi asansor sektori
tarafindan da yapilmaldir. Top-
lum yarari igin Uretmis oldugu-
muz asansorlerin, toplum zara-
rina donlismemesi igin Sanayi
ve Teknoloji Bakanhgi'nin ilgili
Standartlari biz degerli sektor
mensuplari tarafindan bilinmesi
ve uygulama ornekleri yapilirken
hesaba katilmasi, on goriilen
riskleri azaltilmasi konularinda
faydali olacaktir.

Yapacagimiz ¢alismalar ve ala-
cagimiz tedbirler ile depremde
magdur olan bir toplum olmak
yerine, depremi karsilayan bir
toplum olabilmek timidiyle...
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VOICEBOX

BB TEKNOLOJI

"Bir Ar-Ge' sirketi olarak en énemli
misyonumuz, degisimlere olabildigince
hizli uyum saglayarak lrettigimiz avangart
cozumler ile yeni degisimlere oncuiliik
etmektir." diyen Mustafa Duman, bir
yazilim sirketi olarak edindikleri misyon
cercevesinde insanlari korumaya yardimci
olmak icin, insanlari ciddi anlamda rahatsiz
eden asansor temas! konusunda Voicebox
uygulamasini yaptiklarini séyledi. Duman,
Voicebox'in kullanicinin sesli komutlari ile
asansoru kontrol edebilmesine imkan veren
ve temasi sifira indirerek hem hijyen hem
de kullanim kolayligi sunan bir uygulama
oldugunu séyledi.

oicebox ve pandemi hakkinda neler

soyleyeceksiniz?

Bir "Ar-Ge" sirketi olarak en onemli

misyonumuz, degisimlere olabildi-

gince hizh uyum saglayarak iiret-
tigimiz avangart ¢oziimler ile yeni degisimlere
onculik etmektir. Bulundugumuz yil itibariyle
tim diinyay! derinden etkileyen bu salgin; ha-
yatimizi, aliskanliklarimizi ve korkularimizi bii-
tiniiyle degistirdi. Temas etme eylemi insanlk
olarak en biiyiik g¢ekincelerimizden biri haline
geldi ve siire¢ igerisinde temasi ortadan kal-
diran birgok uygulama hayata gecirildi. Biz de
edindigimiz misyon gergevesinde insanlari ko-
rumaya yardimci olmak i¢in neler sunabilecegi-
mizi degerlendirdik. Bu baglamda tek bir asan-
sor bile her giin yiizlerce kisinin temas etmek
zorunda oldugu bir ortak kullanim alani ve bu
temas ortami insanlari ciddi anlamda rahatsiz
etmektedir. Voicebox, kullanicinin sesli komut-
lari ile asansori kontrol edebilmesine imkan
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veren ve temasi sifira indirerek hem hijyen hem
de kullanim kolayligi sunan bir uygulamadir.

Voicebox geligimi hakkinda bilgi verir misiniz?
Dinyanin deneyimledigi bu kokli degisiklik ve
edindigimiz misyon 1siginda; neyi, nasil yapa-
cagimiza hizla kadar verdik. Oncelikle kendi
dilimiz olan Tirkce'de dil modellemesi yapma-
miz, verilen sesli komutlarin yapay zeka destekli
speech-to-text teknolojisi ile metne doniistiire-
cek yazilimi liretmemiz ve bunu zor olan yoldan,
cevrimdigl galisabilecek sekilde yapmamiz ge-
rekiyordu. “CevrimdisI" burada anahtar kelime.
Neden diye soracak olursaniz; ¢gevrimigi galisan
speech-to-text yazilimlari hali hazirda mevcut.
Asansor igerisinde kablosuz ag ile gevrimigi ol-
mak neredeyse imkansiz ve bunu hepimiz giinliik
hayatlarimizda deneyimliyoruz. Kablolu baglanti
ise islemin zorlugu ve kablolama maliyetleri ne-
deniyle uygulanabilir degil. Bu sebeplerden o6tiirii
bu ¢6ziimiin en etkin ve giivenli yolu, bu yazilimi
cevrimdigi ¢alisabilecek kapasitede iiretebilmek.
Bu siireci Ar-Ge ekibimiz ile birlikte basariyla ta-
mamladik ve gerekli donanimla entegre ederek
Voicebox'l ortaya cikardik.

Voicebox tercih eden miisterileriniz hangi sek-
torden?

Voicebox, piyasaya arz edilmesiyle birlikte sun-
dugu yenilikgi deneyim sayesinde gliglii refe-
ranslar elde etti ve ulusal basin organlarinda pek
¢ok kez yer aldi. Voicebox'in bu hizli iiniiyle edin-
digimiz misteri portfoyliniin icerisinde; asansor
tretimi, satisi ve bakim hizmeti sunan firmalar,
aliveris merkezleri, konutlar, is merkezleri ve bazi
kamu binalari yer almaktadir. Toplu kullanima
aclk olan her asansoriin, Voicebox ile tanigmasi-
nin gerekligini vurguluyoruz.

Voicebox montaj siiresi hakkinda bilgi verir mi-
siniz?

Voicebox; eski yeni fark etmeksizin her tirli
asansore hizli ve kolay bir sekilde monte edile-
bilmektedir. Bir asansor, yarim saat gibi kisa bir
kurulum siirecinin ardindan sesli komut ile gali-
sabilir hale gelebilmektedir. Kurulum esnasinda
asansor beyni, glig panosu, fren bloklari veya kat
sensori gibi hayati unsurlarin hig birine miida-
hale edilmez ve kurulum sonrasinda da buton
islevleri korunarak hem sesli komut ile hem de
butonlar vasitasiyla asansorii kontrol etmek
mimkiinddr.

Pandemi sonrasinda Voicebox kullanimini nasil
gorliyorsunuz?

Salginin sona ermesiyle uzunca bir siire daha
glinlik yasamimizin ve aliskanliklarimizin eskisi
gibi olacagini distnmuyoruz. Temas, insanlar
icin kacinilmasi gereken bir unsur olmaya devam
edecek ve sundugumuz hijyen faktérl sadece
COVID-19'dan degil, temas yoluyla bulagan tim
hastaliktan korunmak igin énemli bir faktordir.
Insanlik var oldugu siirece bu hastaliklar da var
olacaktir. Voicebox, sagladigi hijyen ile birlikte te-
massiz kullanimi sayesinde engelli bireyler icin
erisim kolayligi sunmakta ve toplumun tim ke-
simlerine hitap etmektedir.

- Voicebox ve turizm

KiltUr ve Turizm Bakanligi'nin hali hazirda zorun-
lu tuttugu Givenli Turizm Sertifikas'nin yaninda,
tesislerimizin mdsterilerini korumak amaciyla
sunacag! Voicebox gibi uygulamalarin tercih se-
bepleri arasinda olacagini diislintyoruz. Zorunlu
olanin yapiimasinin yaninda bunun gibi ek ted-
birler musteriler tarafindan takdir ediliyor ve te-
sislerimize arti puan kazandiriyor. Su anda Tiirk-
ce ve ingilizce komutlar algilayabilen sisteme;
Almanca, Arapga ve Rusca dil segeneklerini en
kisa sirede ekleyerek ¢cok daha buytik bir turist
kitlesine hitap etmek ve Uriinl bu Ulkelere ihrag
etmek istiyoruz.
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F— irkiye Asansor Sanayicileri Fe-
derasyonu (Tirkiye ASFED),

. ]

TU R KIYE Turkiye'nin 7 bolgesinde yer alan

17 Uye dernegi icin bir dizi ziya-

I ret baslatti. Bunlardan ilki Eylul

AS F E D D E N 2020'de Kayseri Asansor ve Yirlyen Mer-

diven Sanayicileri Dernegi'nde (KAYSAD)

gerceklestirilirken, 27-30 Ekim 2020 tarih-

D E R N E KL E R E leri arasinda Dogu Akdeniz ve Glneydogu
= Anadolu Bolgesindeki Mersin, Adana, Hatay,

Z IYAR ET Gaziantep, Maras, Urfa ve Diyarbakir sehir-

lerindeki, temsilciler ile firmalara ziyaretler-

de bulunuldu. Yasanan pandemi donemi

ile sektorde olusan sikintilar ve beklentiler

yerinde incelemeler ile bizzat sektér temsil-

cilerinden edinilen bilgiler gergevesinde de-
gerlendirildi.

7 sehirde sektérel incelemelerde bulunuldu

Turkiye ASFED Yonetim Kurulu Bagkani Yu-
suf Atik ve beraberindeki heyet, 27-30 Ekim
2020 tarihlerinde 7 sehirde yer alan asansor
ve yUriyen merdiven dernekleri yoneticileri
ve sektor paydaslari toplantilar diizenledi.
Toplantilara; Mersin'de MASDER (Mersin
Asansor Sanayicileri Dernedi) Yonetim Ku-
rulu, Adana'da ADASIAD (Adana Asansor

Tiirkiye Asansér Sanayicileri Federasyonu (Tlirkiye
ASFED), Ttirkiye'nin 7 bolgesinde yer alan 17 liye
dernegi i¢in bir dizi ziyaret baslatti. Bunlardan
ilki Eyliil 2020de Kayseri Asansor ve Yiirtiyen
Merdiven Sanayicileri Dernegi'nde (KAYSAD)
gerceklestirilirken, 27-30 Ekim 2020 tarihleri
arasinda Dogu Akdeniz ve Glineydogu Anadolu
Bolgesindeki Mersin, Adana, Hatay, Gaziantep,

Maras, Urfa ve Diyarbakir sehirlerindeki,
temsilciler ile firmalara ziyaretlerde bulunuldu.
Yasanan pandemi dénemi ile sektorde olusan
sikintilar ve beklentiler yerinde incelemeler ile
bizzat sektor temsilcilerinden edinilen bilgiler
cercevesinde degerlendirildi.




Sanayicileri ve isadamlar Dernegi) Yonetim
Kurulu, Hatay'da HATASDER (Hatay Asansor-
cliler Dernegi) Yonetimi Kurulu, Gaziantep'de
GAYSAD (Gaziantep Asansor ve Yirlyen Mer-
diven Sanayicileri Dernegi) Yonetim Kurulu ve
Diyarbakir'da GUNAYSAD (Glineydogu Anado-
lu Asansoreiiler Dernedi) Yonetim Kurulu'nun
ev sahipliginde gergeklestirildi.

Dernek yonetimleri disinda gok sayida sektor
firmasi temsilcilerinin de katildigi toplantilarda,

vvvvvv.asansorvizyon.net 1 61
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Elit Asansor ziyaret edildi. Diyarbakir derneginin
bélgedeki dye firmalarina bu anlamda destek
verdigi ve birlik ¢calismalarini arttirdigr bilgisi de
verildi.
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DE INSANDIR

"Bugtin hangi bina sakini ellerini yikamasi
icin asansorcindin evine girmesine izin verir.
Hele ki, bu pandemi ortaminda buna hi¢

ihtimal vermiyorum. Ama yagli elleri ile
bakim fisini imzalatmak istediginde elindeki

Yusuf HAYHA

yaga, kirli makbuza ve kaleme endise ile

o . . Makine Miihendisi
baktiginizi gormekteyiz.

Pandemi ve yansimalari nedeni ile zorlandi-
gimiz bu giinlerde temizligin 6nemi daha da
belirgin hale gelmistir. Pandemi siirecinde
dahi asansor montaj ve bakim isinin durduru-
lamayacagi, bu sektoriin yasak disinda tutul-
masindan da anlasiimaktadir. Asansor isinin
durmasi demek, yeni binalara insanlarin iskan
edinemeyecegi, hastanelerde insanlarin mu-
dahale alanlarina nakillerinin gergeklestirile-
meyecegi ve ameliyatlarin yapilamayacadg;,
ekmek almaya dahi gitmekte zorlanacagimizi
gosterir. Isin 6zili, asansériin hayatimizin bir
parcgasi oldugu ¢ok aciktir.

Durum boyle iken; yurirliikteki mevzuata bak-
tigimizda kurallarin ekseriyetle sadece asan-
sor kullanicisina yonelik olarak belirlendigini
gormekteyiz. Halbuki, asansoriin kuyu igini
ve makine dairesini kullanan emektar insan-
lar da vardir. Bugiin hangi bina sakini ellerini
yikamasi igin asansorciiniin evine girmesine
izin verir. Hele ki, bu pandemi ortaminda buna
hi¢ ihtimal vermiyorum. Ama yagl elleri ile
bakim figini imzalatmak istediginde elindeki
yagda, kirli makbuza ve kaleme endise ile bak-
tiginizi gérmekteyiz.

1 adet asansor igin saglkli bir bakim iginin 2
saat civarinda olacagini soyleyebiliriz. Uste-
lik bu emektar bu asansorden gikip baska bir

asansor bakim igine gidecek ve bunu ekmek
parasi igin giin boyu tekrarlayacaktir. Hangi-
mizin bu siire zarfinda tuvalet ihtiyaci, temiz-
lik ihtiyaci olmayacaktir.

Devletin asli gorevlerinden birisinin de herke-
sin inancini 6zglirce yasamasina imkan tani-
maktir. Asansorci de insandir bazi ibadetle-
rini yerine getirebilmesi igin asans6r makine
dairelerinde imkan saglamaliyiz. Ustelik ma-
kine dairelerine baktigimizda genellikle g¢ok
bliylik alanlarin atil bir halde kaldigini gor-
mekteyiz. Asansor icin Avrupa standartlarini
kullanmaktayiz. Unutmayalim ki; Avrupa geg-
miste tuvaletin ne oldugunu bilmez iken bi-
yik bir salgin hastaligindan sonra Osmanlida
varolan tuvaletin degerini anladilar, bunun
dogru oldugunu gordiiler ve mimarilerinde
uyguladilar.

Tuvalet, lavabo, ibadethane her insan icin ol-
dugu gibi asansorcii igin de bir ihtiyagtir. Her
asansor makine dairesinde bunlar hem asan-
sor avan projelerinde hem de mimari proje-
lerde yer almalidir. Yapi denetim firmalari ve
Belediyeler bu isin siki takipgisi olmaldirlar.
Unutmayalim asansorcii de insandir, ihtiyac-
lari vardir. Bu ihtiyaglan diigiinmemiz ve buna
gore yapilanmamiz insanca yasadigimizin
gostergesidir.
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I MALi PENCERE

EVDE URETTIKLERI

MALLARI

INTERNETTE

SATANLARA VERGI

Erkan {AFCT

MUAFIYETI

7256 Sayil Kanun'un yirdrlige gir-
mesi ile beraber 2021 yilindan itiba-
ren evde imal etmis olduklari Griinleri
internet izerinden satanlar belirlenen
sartlari saglamalar kosulu ile gelir
vergisi muafiyetine sahip olacaklardir.

Kimler muafiyetten yararlanabilir?
Ay bir igyeri agmaksizin, sanayi tipi
veya seri Uiretim yapabilen makine ve
alet kullanmaksizin, oturmakta ol-
duklari evlerde imal etmis olduklari
mallari internet ve benzeri ortamlar
lizerinden satanlar muafiyetten yarar-
lanabilir.

Muafiyet icin nasil bagvurulur?
Oturduklari evlerde (retmis olduk-
lari mallan satanlarin esnaf muafli-
gindan faydalanabilmesi icin; 'Esnaf
Vergi Muafiyeti Belgesi' almasi ve
Turkiye'de kurulu bir bankada ticari
hesap agmasi gerekmektedir.

Esnaf Vergi Muafiyeti

Belgesi nasil alinir?

Esnaf vergi muafiyeti basvurusunda
bulunacaklarin ikametgahlarinin bu-
lundugu yerdeki vergi dairesine di-
lekge doldurarak basvurmalari gerek-
mektedir.

Yapilan satiglarin

tahsilati nasil yapilir?

Vergi muafiyetinden yararlanacak ki-
silerin Tirkiye'de kurulu bir bankada

bir ticari hesap agmasi ve tiim hasila-
tin bu hesap araciligiyla gergeklesme-
si gerekmektedir.

En az bir is¢i ¢alistiranlardan %2, isgi
calistirmayanlardan %4 tevkifat (vergi
kesintisi) yapilacaktir.

Calisan sayisi

ve kag giin ¢alistigi onemli midir?
Galisani bulunmayan % 4 , en az bir
ve lizeri is¢i galistiranlar % 2 indirimin
uygulanmasi icin en az 10 giin isgi ¢a-
hstinlmasi sarttir!

istihdama bagli olarak edinilen indirim
tutarinin saglanmasi ve devamiigin il-
gili ayda bir isginin en az on giin si-
reyle calistirilmasi gerekmektedir.

Vergi nasil beyan edilecek ?

Aktarilan tutarlar {izerinden kesilen
gelir vergisi, bankalar tarafindan be-
yan edilip, 6denecektir. Bankalar bu
amagla agllan ticari hesaplara aktari-
lan tutarlar lizerinden belirtilen oran-
larda gelir vergisi tevkifati yapmak,
beyan edip ve ddemekle yukimltdiir.

Elde edilen kazang siniri var mi?

Oturmakta olduklari evlerde imal et-
mis olduklari mallar internet ve ben-
zeri ortamlar lizerinden satanlarin
elde ettikleri hasilatin 220.000 TL'yi
gecmesi halinde, kisiler gelecek yilba-
sindan itibaren gergek usulde vergi-

Mali Miisavir - Bagimsiz Denetci
CPA - Independent Auditor
erk@erkdenetim.com

lendirilir. Takvim yili esas alinir.

Elde edilen kazang siniri

agilirsa ne olur?

Belirlenen tutarin tizerinden satis ya-
pan kisiler izleyen yilbasindan itibaren
gercek usulde vergilendirilmekle be-
raber bu muafiyetten tekrar yararla-
GEINEVAETS

Muafiyet siiresi ne kadar?

Esnaf vergi muafiyeti sartlarini sagla-
yan kisiler bir isyeri agmaksizin veya
sanayi tipi Uretim yapmadan; yillik
220.000 TL hasilati agmadigi, uyul-
masi icap eden sartlar ihlal etmedigi
siire boyunca muafiyetten yararlan-
maya devam eder.

Sartlara uyulmamasi halinde
uygulanacak cezai yaptinm nedir?
Muafiyet kapsaminda olan kisiler ha-
silat kosulu disinda yer alan sartlara
uymamasi halinde muafiyetten yarar-
EREINEVAETS

Muafiyetten haksiz yere faydalanil-
masinin tespiti halinde zamaninda
tahakkuk ettirilmeyen vergiler, vergi
ziyasi ve gecikme faizi ile birlikte tah-
sil olunur.

YARARLANILAN KAYNAKLAR:

- 7256 Sayili Kanun

- https://www.resmigazete.gov.tr/es-
kiler/2020/11/20201117-1.htm
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