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ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
Tüyap Konya Uluslararası Fuar Merkezi’nde 
22-25 Mayıs tarihleri arasında büyük bir 
başarıyla gerçekleştirildi. Vizyon Sektörel 
Fuarcılık tarafından düzenlenen ELEVEX 2024, 
asansör ve yürüyen merdiven sektöründeki en 
yeni teknolojileri, iş fırsatlarını katılımcılar ve 
ziyaretçilerle buluşturdu.

Konya'da Uluslararası Teknoloji Zirvesi: 
ELEVEX 2024 Konya Asansör 
ve Teknolojileri Fuarı başarıyla 
gerçekleşti
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Açılış sonrası firma stantları ziyaret edildi.

Konya Ticaret Odası Başkanı Selçuk Öztürk Konya’nın 
ELEVEX 2024 gibi bir organizasyona ev sahipliği 
yapmasından duyduğu memnuniyeti dile getirerek 
Türkiye'nin asansör ve asansör aksamı ihracı hedef-
lerinin gerçekleşmesi için sektörün büyük gayret gös-
terdiğini aktardı. 

Öztürk şunları kaydetti:
"Asansör sektörü Türkiye’nin ihracat fazlası veren na-
dir sektörlerinden. Sektör üretiminin ve ihracatının 
yaklaşık yüzde 40'ı da Konya’dan yapılıyor. Bu rakamı 
önemli bulduğumuzu ifade ederek, Konya’da olma-
mız hasebiyle başta Konyalı firmalarımız olmak üzere 
asansör sektöründe faaliyet gösteren tüm katılımcı-
larımızı tebrik ediyorum. ELEVEX Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı’nın gelecekte dünya çapında sayılı 
fuarlar arasına girmesi için üzerimize düşen her türlü 
görevi yerine getireceğiz. Şehrimize böyle güzel bir 
organizasyonu kazandırarak hem tüm Türkiye’den 
hem de yabancı ülkelerden katılımcı ve ziyaretçileri 
şehrimizde bir araya getiren Vizyon Sektörel Fuarcılık 
yetkililerine de ayrıca teşekkürlerimi sunarım."

Türkiye'nin asansör sektöründe önemli bir merke-
zi haline gelen Konya, ELEVEX Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı ile uluslararası pazarlardaki güçlü 
konumunu daha da sağlamlaştırdı. Sektör üretiminin 
ve ihracatının yaklaşık yüzde 40'ı Konya'dan yapılıyor 
ve Konya'dan yapılan asansör ihracatı geçtiğimiz yıl 
yüzde 25 artış göstererek şehrin toplam ihracat ge-
lirlerinde önemli bir paya sahip oldu. Konya Sanayi 
Odası tarafından yapılan açıklamada, şehrin asansör 
üreticilerinin yüksek kalite standartları ve yenilikçi tek-
nolojileri sayesinde dünya çapında rekabet edebilirlik 
kazandığı belirtildi.

Konya Sanayi Odası Başkanı Mustafa Büyükeğen de 
ELEVEX’in sektör için önemli bir organizasyon oldu-
ğunu belirterek, "Fuarda 200'ü aşkın firmamız stant 
açmış durumda. Çin, İran, Almanya, Amerika, Hindis-
tan, Birleşik Arap Emirlikleri ve Kazakistan gibi ülkeler-
den de katılımcılar var. Sektördeki 500 milyon dolara 
yakın ihracatın yarısına yakını şehrimizden yapılıyor. 
İnşallah bu fuarda sağlanacak yeni işbirlikleriyle birlik-
te bu rakamlar daha yukarılara çıkacak. Konya Sanayi 
Odası olarak biz de ELEVEX Konya Asansör ve Tek-
nolojileri Fuarı için destek vermeye devam edeceğiz." 
değerlendirmesini yaptı.

ELEVEX’te 7 farklı ülkeden ve Türkiye’den toplam 203 
katılımcı firma yer aldı. Türkiye ve 45 ülkeden 21 bin 
507 sektör profesyonelinin ziyaret ettiği ELEVEX’in ilk 

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, Tüyap 
Konya Uluslararası Fuar Merkezi’nde 22-25 Mayıs ta-
rihleri arasında büyük bir başarıyla gerçekleştirildi. Viz-
yon Sektörel Fuarcılık tarafından düzenlenen ELEVEX 
2024, asansör ve yürüyen merdiven sektöründeki en 
yeni teknolojileri, iş fırsatlarını katılımcılar ve ziyaretçi-
lerle buluşturdu.

Dört gün boyunca 38.000 metrekarelik sergileme ala-
nında gerçekleşen ELEVEX 2024, asansör ve yürüyen 
merdiven endüstrisinin son teknolojilerini sergileyerek 
katılımcılar ve ziyaretçiler arasındaki iş bağlarını güçlen-
dirdi. 

Açılış törenine Konya Ticaret Odası Başkanı Selçuk Öz-
türk, Konya Sanayi Odası Başkanı Mustafa Büyükeğen, 
İnşaat Müteahhitleri Konfederasyonu (İMKON) Genel 
Başkanvekili Mustafa Şahin ve asansör sektörünün der-
nek başkanları ile çok sayıda sektör profesyoneli katıldı. 
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sayısında, 4 bin 171 olan yabancı ziyaretçi sayısı 
ilki yapılan fuara küresel bir boyut kazandırdı.

Dikey ulaşım teknolojilerinin zirvesi
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
Makine & Motor Sistemleri, Kumanda Sistemleri, 
Sinyalizasyon & Elektronik Sistemler, Kabin & Kar-
kaslar, Kat & Kabin Kapıları, Ray & Aksesuarları, 
Askı Halatları & Dengeleme, Yürüyen Merdiven 
& Yollar ve Paket Asansör gibi birçok sektörün 
tamamlayıcı ürün gruplarını sergiledi. Katılımcı 

firmalar, yeni ürünlerinin tanıtımını yaparak sek-
törün inovatif gelişimini ve yenilikçi, sürdürülebilir 
teknolojiyi ziyaretçilere sundu.

Vizyon Sektörel Fuarcılık tarafından asansör sek-
törünün desteği ile Konya’da düzenlenen fuar-
da, konut ve ticari bina asansörlerinden hastane 
asansörlerine, ev içi asansör ve kişisel taşıyıcılar-
dan oto asansörlerine, yük ve servis asansörlerin-
den engelli asansörlerine kadar dikey ulaşım tek-
nolojileri ile yürüyen merdiven ve yollara ilişkin 
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1977 yılında kurulan Merih Asansör, 40 yılı aşkın tecrübesi ile otomatik kapı, kabin ve komple asansör sistemleri 
üretimiyle asansör sektörüne hizmet eden öncü bir firmadır. Modern kentlerin ve dikey yapıların asansör ihtiyacını 
karşılamak için yeni teknolojilerin ışığında sürekli gelişmeyi hedefleyen Merih Asansör, kaliteden ödün vermeyen 
üretim anlayışı ile  müşteri memnuniyetini ilke edinmiştir. Merih Asansör uzman üretim, yönetim ve satış ekibinin yanı 
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sektörüne yön vermektedir.
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üretim anlayışı ile  müşteri memnuniyetini ilke edinmiştir. Merih Asansör uzman üretim, yönetim ve satış ekibinin yanı 
sıra AR-GE Merkezi ile de EN 81-20/50 ve En 81-58 uluslararası standartlarına uygun yenilikçi projeler üretmekte, 
sektörüne yön vermektedir.
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tüm yenilikler bir arada sergilendi.

Elevex 2024: Küresel pazarlara uzanan köprü
Konya'nın asansör sektöründe ön plana çıkarak 
adından söz ettirmesi, şehrin sanayi ve teknolo-
ji alanında gösterdiği genel gelişimin bir parçası 
olarak görülüyor. Şehir, asansör sektöründe elde 
ettiği başarıları diğer sanayi kollarına da yayma ve 
bölgesel bir sanayi gücü haline gelme hedefinde. 
Bu gelişmeler, Konya'nın sadece Türkiye'nin değil, 
aynı zamanda Avrupa ve Ortadoğu'nun önemli 
sanayi merkezlerinden biri olarak konumunu pe-
kiştiriyor.

Özellikle Mısır, Çin, Irak, Fas, Suudi Arabistan, 
Libya, Fransa, İtalya ve Kuveyt başta olmak üzere 
45 ülkeden gelen ziyaretçilerin ticari anlaşmalar 
yaptığı ELEVEX 2024’e uluslararası katılımın yük-
sek olması, fuarın küresel bir platform haline gel-

mesini sağladı. Bu da fuarın dünya çapında bilinir-
liğini ve etkisini arttırdı.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fua-
rı, ziyaretçi ve katılımcılar için yeni iş ortaklıkları 
kurma, ihracat ağlarını geliştirme ve yatırım ola-
naklarını değerlendirme açısından oldukça verimli 
geçti. Kurulan bağlantılar ve potansiyel ortaklık-
ların getirisi ile sıcak satışların yapılması fuarın en 
önemli kazanımları arasında yer aldı.

T.C. Ticaret Bakanlığı tarafından onaylanarak ilk 
organizasyonundan Nitelikli Fuar Listesi’ne giren 
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
büyük bir başarıya imza attı. Ziyaretçiler ve ka-
tılımcılar, fuardan oldukça memnun kaldıklarını 
belirttiler ve fuarın gelecekte daha da büyüyerek 
sektörün en önemli etkinliklerinden biri olacağı 
yönündeki beklentilerini dile getirdiler.
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ELEVEX geniş kitlelere ulaşarak sektörde ses 
getirdi
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
fuar öncesi ve süresince yapılan tanıtım çalışma-
ları, sosyal medya kampanyaları ve geniş medya 
kapsamı sayesinde geniş bir kitleye ulaştı ve sek-
tördeki bilinirliğini arttırdı. Fuara ilişkin haberler 
ve tanıtımlar sektörel yayınlarda geniş yer buldu. 
Sosyal medya platformlarında yapılan paylaşım-
lar, fuarın daha geniş bir kitleye ulaşmasını sağ-
ladı. Bu stratejik medya ve pazarlama çalışmaları, 
fuarın genel başarısında önemli bir rol oynadı.

Organizasyonun başarısı ve katılımcıların mem-
nuniyeti, fuarın her geçen sayısında daha da 
büyüyerek sektörün önemli bir etkinliği olarak 
takvimlerdeki yerini alacağını gösterdi. Katılımcı-
lar, fuarda sergiledikleri ürünlere olan ilgiden ve 
kurdukları iş bağlantılarından memnun kaldıkları-

nı belirtti. Ziyaretçiler ise, fuarın sunduğu yenilikçi 
teknolojiler ve iş fırsatlarından faydalandıklarını 
ifade etti. Bu olumlu geri bildirimler, fuarın sek-
tördeki yerini sağlamlaştırdı.

Organizasyonun, katılımcı firmalara sunduğu 
geniş ticari ağ ve iş birliği olanakları, fuarın ulus-
lararası alanda da önemli bir etkinlik olarak ko-
numlanmasına katkı sağlıyor. Ek olarak fuarın 
sunduğu yenilikler ve iş fırsatları, sektörün gele-
ceği açısından büyük umut vaat ediyor ve ELEVEX 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı bu alandaki 
en önemli etkinliklerden biri olarak konumunu 
güçlendirmeye devam ediyor.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’nın 
bir sonraki etkinliği 6-9 Mayıs 2026 tarihinde yine 
KTO Tüyap Konya Uluslararası Fuar alanında ger-
çekleştirilecek.
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Başkanım, ELEVEX Konya Asansör ve Tekno-
lojileri Fuarı beklentilerinizi ne ölçüde karşı-
ladı? Neden?
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
sektörün önde gelen firmalarına yenilikçi tek-
nolojilerini ve en son ürünlerini sergileme fırsatı 
sundu. Hem yerli hem de yabancı katılımcıların 
yoğun ilgisi, fuarın uluslararası düzeyde kabul 
gördüğünü ve önemini pekiştirdi. Katılımcıların 
fuardan memnun ayrılması ve yeni iş bağlan-
tıları kurmaları, fuarın başarısını göstermekte-
dir. Bu açılardan değerlendirdiğimizde ELEVEX 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’nın büyük 
ölçüde beklentilerimizi karşıladığını ifade ede-
biliriz. 

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici 
bulduğunuz şey neydi?
Fuarın en çok ilgimizi çeken ve etkileyici özel-
liği, asansör teknolojilerindeki hızlı ilerlemeler 
ve yenilikçi çözümlerdi. Özellikle akıllı asansör 
sistemleri, enerji verimliliği sağlayan teknoloji-
ler ve güvenlik önlemlerindeki gelişmeler dik-
kat çekiciydi. Bu yenilikler, sektörün geleceğe 
yönelik ne kadar dinamik ve yenilikçi olduğunu 
gösterdi.

Fuarda gördüğünüz yenilikler veya inovas-
yonlar hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuarda gördüğümüz yenilikler ve inovasyonlar, 
sektörün ne kadar hızlı bir şekilde geliştiğini ve 
geleceğe yönelik büyük potansiyel taşıdığını 
gösteriyor. Özellikle dijitalleşme, akıllı asansör 
sistemleri ve sürdürülebilir teknolojiler üzerine 
yapılan çalışmalar oldukça etkileyiciydi. Bu ye-
nilikler, hem kullanıcı deneyimini iyileştirmekte 
hem de sektörün çevresel etkilerini azaltmak-
tadır. Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
sektördeki yenilikleri, teknolojik gelişmeleri ve 
sektörün geleceğine dair öngörüleri bir araya 
getiren bir platform özelliği taşımıştır.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuardaki genel atmosfer oldukça canlı ve 

ELEVEX Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı ilk yıldan 
uluslararası düzeyde kabul gördü
Konya Ticaret Odası (KTO) Başkanı Selçuk Öztürk ile 
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nı değer-
lendirirken, "ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı, sektörün önde gelen firmalarına yenilikçi tekno-
lojilerini ve en son ürünlerini sergileme fırsatı sundu. 
Hem yerli hem de yabancı katılımcıların yoğun ilgisi, 
fuarın uluslararası düzeyde kabul gördüğünü ve önemini 
pekiştirdi. Katılımcıların fuardan memnun ayrılması ve 
yeni iş bağlantıları kurmaları, fuarın başarısını göster-
mektedir. Bu açılardan değerlendirdiğimizde ELEVEX 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’nın büyük ölçüde 
beklentilerimizi karşıladığını ifade edebiliriz." dedi.
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enerjik idi. Katılımcılar arasında sek-
törün önemli oyuncuları, yenilikçi gi-
rişimciler ve uzmanlar bulunuyordu. 
Fuar, bilgi paylaşımı, iş birliği ve yeni 
fırsatların doğması için mükemmel bir 
ortam sundu. Katılımcıların çeşitliliği 
ve profesyonel profili, fuarın sektör-
deki önemini ve değerini bir kez daha 
kanıtladı.

Fuar organizasyonunun gelecekte 
daha iyi olması için ne gibi öneriler-
de bulunabilirsiniz?
Gelecekte fuar organizasyonunun 
daha da iyi olması için birkaç öneride 
bulunabilirim. Öncelikle, daha geniş 
bir uluslararası katılımın sağlanması 
için hedefli pazarlama ve tanıtım ça-
lışmaları yapılabilir. Ayrıca, katılımcı 
firmalar ve ziyaretçiler için daha faz-
la interaktif etkinlik ve workshop düzenlenebilir. 
Teknolojik gelişmelerin sergilendiği özel alanlar 
ve daha fazla networking fırsatı sağlamak da fua-
rın çekiciliğini artıracaktır.

Fuarın genel olarak Konya ticari ve sanayi ha-
yatı üzerinde nasıl bir etkisi olduğunu düşünü-
yorsunuz?
Konya’nın ihracatının yüzde 73'ünden fazlasını 
sanayi ürünleri oluşturmaktadır. Konya sanayisi; 
değirmen makineleri, tarım makineleri, araç üstü 
vinç ekipmanları, gıda makineleri, asansör imala-
tı, metal ve sac işleme, otomotiv yan sanayi gibi 
sanayi kollarında kendini dünyaya ispatlamış du-
rumdadır. Öncelikli hedefimiz, Türkiye ihracatın-
dan aldığımız payı artırma ve şehrimizi uluslarara-
sı ticaretin merkezlerinden biri haline getirmektir. 
Bu hedefe ulaşmamızda asansör sektörümüzün de 
büyük katkısı olacağına inanıyoruz. Ülkemiz ihra-
catında sürekli artış gösteren ve yıllık 500 milyon 
dolar asansör ve asansör aksamı ihracı hedefinde 
ilerleyen sektörün bu hedefi gerçekleştirmesi için 
Konyalı firmalarımız kararlılıkla çalışmaya devam 
etmektedir. Sektör üretiminin ve ihracatının yak-
laşık yüzde 50’ye yakın kısmı Konya’dan yapıl-
maktadır. Bu rakamı önemli bulduğumuzu ifade 
ederek, Konyalı firmalarımızı tebrik ediyorum.

Ülkemiz sanayisinin küresel çapta merkez şehirle-
rinden biri olan Konya, aynı zamanda fuarcılıkta 
da önde gelen şehirler arasında yer almaktadır. 

Konya özel sektörünün dünyaya açılan kapısı ola-
rak gördüğümüz Konya Ticaret Odası Uluslararası 
Fuar Merkezi’nde düzenlediğimiz fuarları, ülke-
mizin ve şehrimizin dış ticaret hedeflerine ulaşma 
noktasında son derece önemli buluyoruz. 

Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, Konya'nın 
ticari ve sanayi hayatına büyük bir ivme kazan-
dırmıştır. Hem yerel hem de uluslararası firmala-
rın bir araya gelmesi, şehrimizin ticaret hacmini 
arttırmış ve yeni iş bağlantılarının kurulmasına 
imkan sağlamıştır. Ayrıca, Konya'nın sektördeki 
konumunu güçlendirmiş ve şehrimizin sanayi po-
tansiyelini daha geniş kitlelere tanıtmıştır. Bu tür 
organizasyonlar, Konya’nın uluslararası ticaretteki 
rolünü daha da pekiştirecektir.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’nın 
başarısı, tüm paydaşların özverili çalışmaları ve 
katılımcıların ilgisi sayesinde mümkün olmuştur. 
Gelecekte daha büyük başarılara imza atmak için 
hep birlikte çalışmaya devam edeceğiz. Kon-
ya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’nın gelecekte 
dünya çapında sayılı fuarlar arasına girmesi için 
üzerimize düşen her türlü görevi yerine getire-
ceğimizi ifade etmek istiyorum. Sektör temsilcisi 
dernek ve firmalarımızın da bu fuara sahip çıka-
rak, bu hedef için katkı sağlayacaklarına inanı-
yoruz. Bu fuarın düzenlenmesinde emeği geçen 
herkese bir kez daha teşekkür ediyorum. Hep 
birlikte, sektörümüzü daha ileriye taşımak için 
çalışmayı sürdüreceğiz.
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KOLMAR ASANSÖR 
SANAYI VE TICARET A.Ş.
ADRES: Ferhatpaşa Mahallesi, M.Fevzi Çakmak 
Caddesi, 44. Sk. No:55 Ataşehir / İSTANBUL

TEL: +90 (216) 661 55 67

E-MAIL: info@kolmar.com.tr

KOLMAR
ASANSÖR SANAYİ VE TİCARET ANONİM ŞİRKETİ

Türkiye distribütörü 

Asansör kumanda 
sistemleri ve Dişlisiz Makine 

üretiminde 40 yıldır süre 
gelen tecrübe 

WYT-H MODEL:
10 m/sn hıza kadar uygulamalarınız 

için ideal çözüm.

WYT-L MODEL:
240 ve 320 mm kasnaklı modelleri, 

kompakt yapısı sayesinde 2 m/sn hıza 
kadar olan Makine dairesiz asansör 

uygulamaları için ideal çözüm

WYT-T MODEL:
400 mm kasnağı, kompakt yapısı 

ile 2,5 m/sn hıza kadar olan Makine 
Daireli asansör uygulamaları için 

ideal çözüm

www.kolmar.com.tr

SHENYANG BLUELIGHT SHENYANG BLUELIGHT SHENYANG BLUELIGHT

SHENYANG BLUELIGHT

Ray üretiminde

52 YILLIK 
ITALYAN TECRÜBESI

SOĞUK ÇEKME RAY (A TİPİ) IŞLENMIŞ RAY (B TİPİ) HIZLI ASANSÖR RAYI (BE TİPİ)

Modeller: T45/A, 
T50/A, T70-1/A

Modeller: T70/B, T75/B, 
T82/B, T89/B, T90/B, 
T114/B, T127/B, T140/B

Modeller: T89/BE, 
T90/BE, T114/BE, T127/
BE, T140/BE
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Mustafa bey merhaba. ELEVEX Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı'na katılma amacınızı ve 
beklentilerinizi okurlarımızla paylaşır mısı-
nız?
Merhaba. Elevex Konya 2024'e temel katılma 
amacımız, sektörde önemli bir yere sahip olan 
Löher markasıyla imal ettiğimiz yeni tasarım 
ağır hizmet tipi yürüyen merdivenimizi ziyaret-
çilerimizin deneyimlemesini ve yakından ince-
lemesini sağlamaktı.

Fuar, beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı? 
Neden?
Fuarın beklentilerimizi yüzde100 karşıladığını 
söyleyemem, zaten böyle olmasını da beklemi-
yorduk. Yine de hedeflediğimiz ilgiyi gördüğü-
müzü ve oldukça olumlu geri bildirimler aldığı-
mızı belirtebilirim.
 
Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici 
bulduğunuz şey ne oldu?
İlk defa düzenlenen bir fuar için katılımcı firma 
sayısı, ziyaretçi yoğunluğu ve ilgisi beklentileri-
mizin üzerindeydi. Fuar alanının ferah, yüksek 
çatılı ve havalandırmasının iyi oluşunu da olum-
lu değerlendiriyoruz.
 
Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel iz-
leniminiz nedir?
İlk defa düzenlenmesine rağmen oldukça iyi 
organize olduğu kanısındayım. Majör bir ak-
saklık yaşamadık. Bence yeme-içme alternatif-
leri ziyaretçi profiline göre çeşitlendirilip zen-
ginleştirilmeliydi, ortam ve tuvalet temizlikleri, 
holler arası geçişler ve işaretlemeler daha iyi 
olmalıydı.
 
Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler hakkında ne düşünüyorsu-
nuz?
Mevcut müşteri ve iş ortaklarımızla birlikte 
yeni potansiyel müşterilerin hem standımıza 
ilgileri hem de pozitif geri bildirimleri bizi çok 
mutlu etti.
 
Fuarda yeni iş bağlantıları kurma veya iş fır-

İlk defa düzenlenen ELEVEX'te, 
katılımcı firma sayısı, ziyaretçi yoğunluğu 
ve ilgisi beklentilerimizin üzerindeydi
ELEVEX 2024 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na 
katılarak sektörde önemli bir ağırlığı olan Löher mar-
kası ile ürettikleri yeni tasarımları olan ağır hizmet tipi 
yürüyen merdivenlerini ziyaretçilerin deneyimlemesini 
ve yakından incelemesini sağlamayı amaçladıklarını 
kaydeden Meteor Grup Dikey Taşıma Endüstri Başkan 
Yardımcısı Mustafa Karaman, "Mevcut müşteri ve iş 
ortaklarımızla birlikte yeni potansiyel müşterilerin hem 
standımıza ilgileri hem de pozitif geri bildirimleri bizi 
çok mutlu etti. İlk defa düzenlenen ELEVEX'te, katılımcı 
firma sayısı, ziyaretçi yoğunluğu ve ilgisi beklentilerimi-
zin üzerindeydi." dedi.
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ELCALIFT
ELEVATE LIFE

Kauçuk ham maddeli asansör kuyu 
dibi tamponları ve yedek parçalarının 

üretimi ile kablo ve kontrol 
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satları bulma açısından nasıl bir deneyim ya-
şadınız?
Yine aynı şeyi söyleyeceğim ama ilk defa düzen-
lenen bir fuar için beklentimizi zaten düşük tut-
muştuk. O yüzden beklentilerimizin üzerine çıkıp 
olumlu bağlantılar kurduğumuzu, görmek istedi-
ğimiz müşteri adaylarını gördüğümüzü söyleyebi-
lirim. Ama daha sonra düzenlenecek ELEVEX'ler-
de, fuarın kapsama alanı genişledikçe, daha iyi 
sonuçlar almayı beklerim.
 
Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Ben genel atmosferi oldukça olumlu buldum. Bel-
ki de ilk defa düzenleniyor olması nedeniyle bana 
daha çok yerel ve bölgesel bir fuar izlenimi ver-
mekle birlikte zaman içerisinde tanınırlığı arttık-
ça katılımcı profili zenginleşip çeşitlenecektir. İlk 

defa düzenleniyor olması nedeniyle çekinceleri 
olanları da sonraki organizasyonlarda aramızda 
göreceğimizi düşünüyorum. Konya gerçekten bu 
sektörün önemli bir üretim ve ihracat üssü, böyle 
profesyonel bir sektörel fuarı hak ediyor.
 
Fuarda gördüğünüz yenilikler veya ino-
vasyonlar hakkında ne düşünüyorsunuz? 
Önümüzdeki yıllarda düzenlenecek ELEVEX'ler-
de daha inovatif ürün ve çözümler göreceğimizi 
umuyorum. Bu soruyu böyle biraz politik yanıt-
layayım.
 
Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle fuar 
sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınızda nasıl 
bir sonuç elde ettiniz?
İlk defa düzenlenen bir fuar olduğundan beklen-
tilerimizi düşük tuttuğumuzu söylemiştim. Yine 
de takibimizde olan birçok güncel projenin ilgili 
potansiyel alıcılarıyla bir araya gelme, ürünümü-
zü gösterme ve yüz yüze görüşme fırsatı bulduk. 
Özellikle içinde bulunduğumuz coğrafyanın, çev-
remizdeki komşu ya da yakınımızdaki ülkelerin 
dışında katılımın bir miktar sınırlı kaldığını düşü-
nüyorum.
 
Fuar organizasyonunun gelecekte daha iyi ol-
ması için ne gibi önerilerde bulunabilirsiniz?
Bu fuarın küresel ölçekte bir alternatif olması 
hedefleniyorsa ki hedeflenmeli, tanıtımının da 
bu ölçekte yapılması gerektiği kanısındayım. 
Aksi takdirde bölgesel bir fuar olarak kalır diye 
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düşünüyorum. Tabi bu söylediğim tamamen bu 
organizasyonla ne hedeflendiğiyle ilgili. Bunun 
dışında en azından fuar süresince Konya'ya sık 
ve direkt ulaşım konusunda ulusal ve özel ha-
vayolu şirketlerimizle anlaşmalar yapılabilir. Ör-
neğin biz İzmir'den araçlarımızla gelip dönmek 
zorunda kaldık.
 
Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-
nuz? Neden?
Evet, katılmamız gerekir diye düşünüyorum. 
Çünkü sektörün önde gelen firmalarından biri 
olarak böyle fuarlarda konsept bir ürün ya da 
ürünlerle yer almanın her zaman ses getireceğine 
inanıyorum.
 
Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde nasıl 
bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
Gözlemim o ki, bir anlamda ülkenin batı ve do-
ğusunu buluşturan böyle bir alternatif fuara ihti-
yaç varmış. Bence yıllar geçtikçe ve organizasyon 
oturdukça sektöre olumlu katkıları artarak devam 
edecektir. Bence bu fuar kalıcı olacağını daha şim-
diden kanıtladı.

Fuara katılımınızın şirketinize veya kişisel işini-
ze sağladığı en büyük fayda ne oldu?
Löher'in sektöre geri dönüşünü teyit eden bir fuar 
olduğunu rahatlıkla söyleyebilirim. Eski müşteriler 
ve yeni potansiyel müşteriler artık bundan emin 

oldular. Hem sergilediğimiz yürüyen merdiveni-
miz hakkında oldukça olumlu geri bildirimler aldık 
hem de fuar sonrasında teklif talepleri ve iş bağ-
lantıları anlamında kayda değer bir artış yaşadık.
 
Başta her an her dakika sahada olan Özhan Bey 
ve eşi Meral Hanım olmak üzere emeği geçen 
tüm kişi ve kuruluşlara teşekkür ederiz.
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Kuzey Bey merhaba. Fuara katılma ama-
cınız ve bu amaç doğrultusunda beklenti-
leriniz nelerdi?
Fuar, bizim için sadece ürünlerimizi sergi-
leme fırsatı değil, aynı zamanda sektördeki 
yenilikleri keşfetme ve değerli iş ortaklıkları 
kurma imkânı doğurdu. Müşterilerimiz ve 
iş ortaklarımızla yüz yüze görüşme ve bilgi 
alışverişinde bulunabilme şansı sundu. Bu 
bağlamda, yeni iş bağlantıları kurma, sek-
tördeki yenilikleri yakından takip etme ve 
firmamızın tanıtımını yapma gibi hedeflerle 
fuara katılım sağladık. Beklentilerimiz ara-
sında marka bilinirliğimizi arttırmak, müşteri 
sadakatini pekiştirmek ve sektörün gelece-
ğine yönelik stratejiler geliştirmek bulun-
maktaydı.

Fuar beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı?
Fuar, beklentilerimizi büyük ölçüde karşıla-
dı. Yeni ürünlerimize gösterilen ilgi, müşteri-
lerimizle fikir alışverişinde bulunmak ve yeni 
potansiyel müşterilerle tanışmak fuar ala-
nındaki motivasyonumuzu arttırdı. Özellikle 
yeni iş bağlantıları kurma ve mevcut müş-
terilerle ilişkilerimizi güçlendirme açısından 
oldukça verimli geçti. Katılımcıların yoğun 
ilgisi, ürünlerimizin sektördeki yerini ve öne-
mini bir kez daha teyit etmiş oldu.

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyi-
ci bulduğunuz şey nedir?
Yeni bir organizasyon olmasına rağmen or-
ganizasyonun profesyonelliği, katılan firma-
ların kalitesi, Konya halkının misafirperverli-
ği, fuar alanındaki teknolojik araçlar, yöresel 
yemekler, görsel şölen ve ikramlar oldukça 
etkileyiciydi. Özellikle teknolojik yenilikler 
ve diğer firmaların inovasyonları, fuarın sek-
tördeki rekabeti nasıl şekillendirdiğini gör-
mek açısından oldukça değerliydi.

Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel 
izleniminiz nedir?

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nın bek-
lentilerini büyük ölçüde karşıladığını söyleyen Metrop-
last Yönetim Kurulu Başkan Yartdımcısı Kuzey Akdemir, 
"Yeni bir organizasyon olmasına rağmen organizasyonun 
profesyonelliği, katılan firmaların kalitesi, Konya halkı-
nın misafirperverliği, fuar alanındaki teknolojik araçlar, 
yöresel yemekler, görsel şölen ve ikramlar oldukça etkile-
yiciydi. Özellikle teknolojik yenilikler ve diğer firmaların 
inovasyonları, fuarın sektördeki rekabeti nasıl şekillen-
dirdiğini görmek açısından oldukça değerliydi." dedi.

Kuzey Akdemir: ELEVEX, yeni 
iş bağlantıları kurma ve mevcut 
müşterilerle ilişkilerimizi güçlendirme 
açısından oldukça verimli geçti
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Genel olarak, temizlik hizmetinden, lavabo 
tesisatının kurulmasına ve havalandırma hiz-
metlerine kadar memnun kaldık. Fuar orga-
nizasyonunun her detayı titizlikle planlanmış 
ve ziyaretçilerin rahat etmesi için gereken tüm 
önlemler alınmıştı. Ayrıca, ziyaretçilere sunulan 
ikramlar ve hizmet kalitesi de oldukça yüksekti.

Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler hakkında ne düşünüyorsu-
nuz?
Firmamız sektörde tanınan kalitesi ve tecrübe-
siyle ön planda olan bir firmadır. Fuar alanında 
müşterilerimiz tarafından standımıza yapılan 
ziyaretlerde "Biz ürünlerinizi yıllardır kullanıyo-
ruz ve oldukça memnunuz." şeklindeki açıkla-
malar, geri bildirimlerin olumlu yönde olması 
bize mutluluk ve gurur verdi. Bu tür geri bildi-

rimler, ürünlerimizin sektördeki yerini ve kali-
tesini bir kez daha teyit etti.

Fuarda yeni iş bağlantıları kurma veya iş 
fırsatları bulma açısından nasıl bir deneyim 
yaşadınız?
Fuar, mevcut müşterilerimizle görüşme fırsatı 
sağlamanın yanı sıra yeni iş bağlantıları kurma-
mıza ve iş fırsatları bulmamıza olanak sağladı. 
Yeni tanıştığımız firmalarla potansiyel iş birlik-
leri ve projeler üzerine görüşmeler yaptık. Bu 
durum, gelecekteki iş planlarımız ve stratejile-
rimiz açısından oldukça umut verici oldu.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuara ilgi beklentimizi karşıladı, hatta aştı. 
Özellikle Ortadoğu bölgesinden yabancı ka-
tılımcı oranı yüksekti. Katılımcıların çeşitliliği 
ve profesyonel profilleri, fuarın uluslararası bir 
platformda yer aldığını ve sektördeki önemini 
gösterdi. Genel atmosfer oldukça dinamik ve 
inovatifti.

Fuarda gördüğünüz yenilikler veya inovas-
yonlar hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuar alanında kullanılan teknolojik aletler ol-
dukça popülerdi. Bizim gibi diğer asansör fir-
malarının yeni ürünlerini tanıtması, sektörün 
inovasyon değerlerini ortaya koydu. Bu yeni-
likler, sektördeki rekabetin ve teknolojik geliş-
melerin ne kadar hızlı ilerlediğini gösterdi.
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Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle 
fuar sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınız-
da nasıl bir sonuç elde ettiniz?
Konya’da ilk asansör fuarı olmasına rağmen 
katılımcı sayısı oldukça yüksekti. Bu katılım, 
müşteri kitlemizin çoğalmasına büyük ölçüde 
destek sağladı. Fuara katılmadan önce belir-
lediğimiz hedeflerin büyük bir kısmını gerçek-
leştirmiş olmamız, beklentilerimizin ne kadar 
yerinde olduğunu gösterdi.

Fuar organizasyonunun gelecekte daha İyi 
olması için ne gibi önerilerde bulunabilirsi-
niz?
Şehrin ulaşım ve konaklama altyapısı genişle-
diğinde katılımcı ve ziyaretçi çeşitliliğinin ar-
tacağını düşünmekteyiz. Ayrıca, fuar alanının 
daha düzenli ve daha modern hale getirilme-

si, katılımcıların ve ziyaretçilerin deneyimini 
olumlu yönde etkileyecektir.

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-
nuz? Neden?
Evet, Elevex 2024 Konya’nın başarısı, titiz ve 
özverili bir ekibin çalışmalarının sonucudur. 
2026 yılındaki organizasyonda yine yer almayı 
dört gözle bekliyoruz. Fuardan elde ettiğimiz 
geri dönüşler ve kurduğumuz bağlantılar, bu 
kararı almamızda etkili oldu.

Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde 
nasıl bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
Fuarların tekelleşmesine karşıyız, asansör fuar-
larının çeşitliliğini desteklemekteyiz. Rekabet 
adil fiyatlandırmayı doğurur ve bu katılımcıya 
olumlu şekilde yansır. Fuar, sektördeki firmalar 
arasındaki rekabeti arttırarak daha kaliteli ve 
yenilikçi ürünlerin piyasaya sunulmasını teşvik 
etmektedir.

Fuara katılımınızın şirketinize veya kişisel 
işinize sağladığı en büyük fayda ne oldu?
Fuarın firmamıza sağladığı en büyük fayda 
Anadolu merkezli müşterilerimizle buluşma, 
fikir alışverişinde bulunma şansı sunmasıdır. 
Konya’nın jeopolitik konumunun Anado-
lu’daki müşterilerimiz için daha ulaşılabilir 
bir deneyim sundu. Bu sayede, yerel pazarda 
daha güçlü bir konum elde ettik ve müşteri 
ağımızı genişlettik.



    www.asansorvizyon.com  87
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Sektörümüzün önemli markalarından Metroplast Asansör'ün Yönetim Kurulu Başkan Yardımcısı Ku-
zey Akdemir başta olmak üzere tüm Metroplast Ailesine göstermiş oldukları incelikten dolayı sonsuz 
teşekkürlerimizi sunarız. Artık bir aile gibi olduğumuz Türk asansör sektöründen aldığımız bu tarz 

önemli geri dönüşler yapacağımız çalışmalarda bizleri fazlasıyla motive ediyor.  
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Ah&Met Asansör'den Furkan Uğural ELEVEX 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı ile ilgili 
olarak, "Şehrimizde böyle bir organizasyo-
nun olması ve katılımcıların bu denli destek 
vermesi bizleri bir hayli onure etti. Başlan-
gıçta yerelde Konya şehrinde yapılacak ilk 
fuar olması büyük bir cesaret gerektirse de 
organizasyonun kendisine ve fırmamızın sek-
tördeki mevcut konumuna bakarak bu fuar-
da ilk adımları atan firmalar arasında bulun-
maktan, destekçi olmaktan ve cesaretli bir 
tavır sergilemekten hiç çekinmedik." diyerek 
"Şehrimizin ve ülkemizin köklü asansör mar-
ket firması olmamız ve sektörde uzun yıllardır 
gayret göstermemizin sonucunda böyle bir 
organizasyonun Konya’da yapılması heyecan 
verici ve duygu yüklü bir fuar geçirmemize 
sebep oldu. Konya’da bulunan asansör sek-
törünün bu seviyelere gelmesi ve ülkemize 
söz sahipliği hususunda artı bir değer katma-
sı Anadolu’daki bütün meslektaşlarımızı ve 
özellikle bizleri çok gururlandırmıştır. Ziyaret-
çilerimizden aldığımız olumlu geri dönüşler ve 
fuar sonrası karşılaştığımız yoğun ilgiden çok 
memnunuz. Bu yoğunluğun öncelikli sebebi-

ni Konya’nın sektördeki yerine ve içinde bu-
lunduğumuz sektörel büyümeye bağlıyoruz. 
Şehrimizin sektördeki önemini birkez daha 
bütün ülkemize göstermiş olduk. Fuarda biz-
leri çok mutlu eden şeylerden bir tanesi de zi-
yaretçilerimizden gördüğümüz yoğun ilginin  
şüphesiz ki beklentilerimizin çok üzerinde ol-
masıydı. Hazırlık sürecinde fuara getirdiğimiz 
ürünlerimizle beraber takım arkadaşlarımızın 
yoğunluğuyla aslında ne kadar da yüksek bir 
beklenti içerisinde olduğumuzu bizleri ziyaret 
eden değerli müşterilerimiz de gördü. Fakat 
karşılaştığımız yoğun ilgi bu beklentimizin de 
kat ve kat üzerine çıktı." dedi.

Fuardaki atmoseri ve katılımcı profilindeki ve-
rimliliği gayet iyi bulduklarını da ifade eden 
Uğural, "Ziyaretçilerimiz sektör içerisinde bu-
lunmaları ve ihtiyaçlarına dönük yoğun ilgileri 
bizler gibi yereldeki diğer firmaların da beklen-
tilerinin üzerinde bir yoğunlukla karşı karşıya 
bıraktığını gözlemledik. Fuardaki bu katılımcı 
ve ziyaretçi verimliliği ELEVEX'in gerçek bir 
asansör fuarı olduğunu ve gelecek vaad ettiği-
ni gösterirken aynı zamanda insanlara bu fuar-
da tamamen sektörün kalbinde bulunduklarını 
da hissettirmiş oldu." diye konuştu. 

Furkan Uğural konuşmasını, "Teknolojinin 
çok daha hızla geliştiği ve her geçen gün 
artarak devam ettiği bir ortamda yaşıyoruz. 
Bu ortamda kendisini geliştirmeyen hiçbir 
firmanın da gelecekte yer alamayacağını 
hepimiz yaşayarak görmekteyiz. Böyle bir 
ortamı asansör sektöründe ve Konya’da gör-
mek şehrimizin yenilikteki ve inovasyondaki 
çabasını birkez daha bu fuarla gözler önüne 
serdi. İçerinde bulunduğumuz bu durum as-
lında Konya için ve sektörümüz için ilerleyen 
süreçte ülkemize ne denli bir değer kazandı-
racağına ve ufuktaki gelişmelere şahitlik et-
memize fayda sağlamış oldu.

Uğural: Böyle önemli bir 
organizasyonun Konya’da 
yapılması heyecan verici oldu
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Konya Elevex asansör fuarı bu yıl ilk defa dü-
zenlendi ve sağlam bir temelle başlamış oldu, 
ilerleyen yıllarda da gelecek vaad eden bu 
fuar, artık ulusalda ve uluslarası alanda söz sa-
hibi olacak gibi gözüküyor. Ülkemizde gerekli 
çözümleri arayan ve destek bekleyen bütün 
montaj firmaları aslında bu fuara teşvik edil-
meli ve duyuru, reklam gibi konularda çok 

daha fazla aktif rol alınmalı. Sektörümüzde ne 
kadar çok cevap arayan vatandaşımız var ise 
bu fuara katılmasında güçlük çekmeyeceği bir 
ortam oluşturulması bizler gibi fuara ev sahip-
liği yapan organizatörlerimizin de üstüne düş-
mesi gereken bir konu. Bu konuda kendilerinin 
ellerinden gelenin daha fazlasına yapacağına 
canı gönülden inanıyoruz." diye bitirdi.





104  Asansör Vizyon Dergisi    Haziran 2024



STANDIMIZI ZİYARET EDEN TÜM 
DOSTLARIMIZA TEŞEKKÜR EDERİZ...
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ve ziyaretçi sayısındaki yoğunluk oldu." dedi.

ELEVEX'i genel olarak iyi organize edilmiş, hem yurtiçi 
hem de yurtdışı tanıtımı en iyi şekilde yapılmış başarılı 
bir organizasyon olarak değerlendiren Serdar Kaymak, 
stantlarına gelen ziyaretciler ile etkileşimlerinin en üst 
seviyede olduğunu ifade etti. Kaymak, "Hem yurtiçi 
hem yurtdışı ziyaretçilerimiz genel olarak standımız-
dan ve fuardan duydukları memnuniyetleri bildirdiler. 
Fuarda bir çok yeni iş bağlantısı kurma fırsatımız oldu. 
Karşılıklı ciddi görüşmeler ile birlikte fuar sonrası irti-
bata geçtiğimiz daha önce pazarımız olmayan ülkeler 
ile görüşmelere başladık. Fuarın insanların  yenilikler 
aradığı yeni iş bağlantıları kurmaya çalıştığı sıcak sami-
mi bir atmosferi vardı. Genel katılımıcı profili sektöre 
uygun ya asansör malzeme üreticleri ya da satıcıları 
olduğundan doğru bir profil olmuş.  ELEVEX'ten önce 
Konya'da düzenlenecek bir fuar ile ilgili düşüncelerimiz 
olumluydu zaten ama ELEVEX bazı noktalarda beklen-
tilerimizin üzerinde bir fuar oldu. Organizasyon firması 
network olarak çok geniş bir ağa sahip olduğunu kan-
tılamış ve bir çok farklı ülkeden farklı alıcılar getirmiş. 

ELEVEX'in tek dezavatajı bazı önemli diğer fuarlarla 
tarih olarak çakışması oldu. Bir sonraki fuarda takvim-
sel olarak daha iyi bir tarih seçilebilir. 'ELEVEX'e tekrar 
katılmayı düşünüyor musunuz?' diye sorarsanız ceva-
bımız 'Evet' olacaktır. Evet, düşünüyoruz. Çünkü hem 
firmamız için hem de ziyaretçiler için yararlı ve faydalı 
bir fuar geçirdik.

ELEVEX Konya Fuarı göstermiştir ki bu fuar ileride sek-
törün en önemli fuarlarından biri olacaktır. Konya fua-
rının firmamız özelinde; farklı bir mecrada markamızı 
duyurmamız, Konya gibi asansör sanayisinin yoğun 
olduğu bir şehirde bizim de varlığımızı göstermemiz 
açısından etkisi olmuştur." dedi.

ELEVEX Konya, beklentilerin de 
üzerinde bir başarı gösterdi
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na mar-
ka bilinirliklerini hem Türkiye'de hem de uluslararası 
platformda arttırmak, mevcut müşteri ve bayileri ile 
buluşarak onlardan gelen fikirleri dinlemek ve mev-
cut pazar paylarını arttırmak amacı ile katıldıklarını 
belirten Kırıker Metal Dış Ticaret Müdürü Serdar Kay-
mak, "Fuar beklentilerimizi çok büyük ölçüde karşıladı. 
Hem organizsyonel olarak hem de doluluk açısından 
yeterliydi. Fuarda en çok ilgimizi çeken şey ilk defa 
düzenlenen bir fuar olmasına rağmen organizasyo-
nun sanki senelerdir yapılıyormuş gibi olmasıydı. Bu 
bizi gerçekten şaşırttı. İlk defa düzenlenen fuarlarda 
genelde sorunlar olur ama hiçbir sorun olmadan fua-
rımızı bitirdik. Diğer dikkat çeken bir konu da katılımcı 
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ELEVEX Konya'da, yurtdışı 
ziyaretçi sayısı oldukça iyiydi

"Fuar ürün ve hizmet üreticileriyle tüketicile-
rin buluştukları bir pazar niteliği taşımaktadır. 
Rekabetin yoğun olduğu iş dünyasında birçok 
fırsat ve avantaj sağlamak, müşterilerle bire-
bir görüşmeler yapabilmek, iş birliği fırsatları 
yakalamak amacıyla ELEVEX'e katıldık." diye 
sözlerine başlayan Amada Tech Yetkilisi Son-
gül Cici,  beklentilerinin sektördeki profesyonel 
firmalarla iş birliği yapabilmek, müşteri portfö-
yünü genişletmek yönünde olduğunu kayde-
derek, "ELEVEX Fuarı beklentilerimizi fazlasıy-
la karşıladı, yoğun ilgi gördü, hizmetlerinden 
memnun kaldık." dedi.

Fuarın ilk defa yapılmasına rağmen özellikle 
yurtdışından gelen ziyaretçi sayısının fazlalığını 
memnuniyet verici olarak aktaran Songül Cici 
sözlerini şöyle devam ettirdi; "Fuarda sunulan 
hizmetlerden gayet memnun kaldık. Standı-
mızda yurtiçinden olsun yurtdışından olsun çok 
fazla ziyaretçi ağırladık. Misafirlerimizle görü-
şebileceğimiz çok güzel bir ortam oluştu. Fuar 
sonrasında standımıza gelen ziyaretçilerimiz-
den geri dönüşüm sağladık. Fuarda ziyaretçi-
lerimize yeni ürünlerimizi gösterme imkanımız 
oldu. Profesyonel firmalarla iş birliği yapma fır-

satını yakaladık.

Fuarın ilk kez yapılmasına rağmen genel at-
mosfer olarak fuar çok verimli geçti. Yoğun zi-
yaretçi akınına uğrayan fuarda, stant açan fir-
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malar uluslararası alanda müşteri 
edinme ve işleri geliştirme fırsatı 
elde etti.

İnovasyonların dijital dönüşümle 
desteklendiği, yeni projelerin ser-
gilendiği tam bir fuar ortamıydı. 
Beklentilerimizin üzerinde yoğun 
bir ilgi ile karşılaştık ve olumlu 
dönüşler aldık.

Fuar organizasyonun gelecekte 
daha iyi olması için önerim, fuaye 
alanındaki stantlarda sergilene-
cek ürünlerin taşınması esnasında 
zemindeki seramiklerin kırılma-
sından dolayı farklı bir zemin uy-
gulaması yapılmasıdır.

Marka tanınırlığımızı arttırmak, 
uluslararası müşteri portföyümü-
zü genişletmek amacıyla fuara 
tekrar katılmayı düşünüyoruz. 
ELEVEX'in firma ve sektör olarak 
pazar payını arttırabileceğimiz, 
iletişim ve ilişkileri geliştirebile-
ceğimiz ve iş birliği çeşitliliğini 
arttırabileceğimiz kanallara gire-
bileceğimiz ortamları yakalaya-
bilme konusunda etkisi olacağını 
düşünüyoruz. Fuar katılımımızın 
şirketimize sağladığı en büyük 
fayda markamızın tanınırlığını 
arttırmak, sektördeki profesyonel 
firmalarla ve yurtdışından gelen 
ziyaretçilerimizle iş birliği sağla-
mak olduğunu düşünüyoruz."



STANDIMIZI ZİYARET EDEN TÜM 
DOSTLARIMIZA TEŞEKKÜR EDERİZ...
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ELEVEX'e katılma amacınızı ve bu amaç doğrultu-
sunda beklentilerinizi paylaşır mısınız?
ELEVEX'e katılma amacımız, sektördeki en son ye-
nilikleri ve teknolojileri yakından takip ederek, ürün 
ve hizmetlerimizi geliştirmek ve çeşitlendirmek oldu. 
Aynı zamanda mevcut ve potansiyel müşterilerimizle 
doğrudan iletişim kurarak ihtiyaçlarını ve beklentilerini 
daha iyi anlamayı da hedefledik. Bu doğrultuda yeni iş 
birlikleri ve ortaklıklar geliştirmek, müşterilerimizden 
geri bildirim almak, marka bilinirliğimizi arttırmak, pa-
zar trendlerini gözlemlemek ve teknolojik yenilikleri 
keşfetmek gibi beklentilerimiz de var. Fuardan elde 
edeceğimiz geri dönüşlerin, firmamızın geleceği için 
önemli katkılar sağlayacağına inanıyoruz.

ELEVEX, beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı? Ne-
den?
ELEVEX'e katılımımız beklentilerimizi büyük ölçüde 
karşıladı. Öncelikle, sektördeki en son yenilikler ve 
teknolojiler hakkında kapsamlı bilgi edinme fırsatı 
bulduk. Ayrıca, birçok yeni iş birliği ve ortaklık fırsatı 
yakaladık, bu da iş ağımızı genişletmemize yardımcı 
oldu. Müşterilerimizle doğrudan iletişim kurarak ürün 
ve hizmetlerimiz hakkında değerli geri bildirimler aldık 
ve bu geri bildirimleri gelecekteki geliştirmelerimizde 
kullanacağız. Marka bilinirliğimizi arttırma konusunda 
da önemli adımlar attık; fuarda sergilediğimiz ürünler 
ve sunduğumuz hizmetler, ziyaretçilerin büyük ilgisini 
çekti. Pazar trendlerini gözlemleme ve teknolojik ye-
nilikleri keşfetme konusunda da fuar oldukça verimli 
geçti. Bu nedenlerle, fuar katılımımızın beklentilerimizi 
büyük ölçüde karşıladığını söyleyebiliriz.

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici buldu-
ğunuz şey neydi?
Fuarda en çok ilgimizi çeken ve etkileyici bulduğumuz 
şey, sektördeki yeni teknolojik gelişmeler ve inovas-
yonlar oldu. Özellikle akıllı asansör sistemleri ve enerji 
verimliliği konusundaki yenilikler dikkat çekiciydi. Bu 
yeni teknolojiler, asansörlerin daha güvenli, hızlı ve 
çevre dostu olmasını sağlarken, kullanıcı deneyimini 
de önemli ölçüde iyileştiriyor. Ayrıca, sektördeki diğer 
firmaların yaratıcı ve ileriye dönük çözümleri de ilham 
vericiydi. Bu yenilikler, bizim de ürün ve hizmetlerimizi 

"Uluslararası ziyaretçilerle olan 
etkileşimler, yeni pazarlar için 
önemli fırsatlar sundu"
Onaylift Asansör Genel Müdürü Mehmet 
İmamoğlu, "ELEVEX Asansör ve Teknoloji-
leri Fuarı'nda ziyaretçilerle olan etkileşim-
ler ve aldığımız geri bildirimler hakkında 
oldukça olumlu düşünüyoruz. Ziyaretçile-
rimizin ilgisi ve katılımı beklediğimizden 
daha yoğundu. Ürünlerimiz ve hizmetlerimiz 
hakkında birçok olumlu geri bildirim aldık. 
Özellikle uluslararası ziyaretçilerle olan etki-
leşimler, yeni global pazarlara açılmamızda 
bize önemli fırsatlar sundu." dedi.
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geliştirmemiz için yeni fikirler ve fırsatlar sundu.

Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel izle-
niminiz nedir?
Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel izle-
nimimiz oldukça olumlu. Fuarda katılımcılara 
yönelik sunulan hizmetler, organizasyonun pro-
fesyonelliğini ve etkinliğin yüksek standartlarda 
düzenlendiğini gösteriyor. Fuaye alanlarının dü-
zeni, standların yerleşimi ve ziyaretçilere sağlanan 
yönlendirmeler oldukça iyiydi. Ayrıca, katılımcı 
firmalara sunulan teknik destek ve lojistik hizmet-
ler, ihtiyaçlarımızı hızlı ve etkili bir şekilde karşıla-
mamıza yardımcı oldu.

Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler hakkında ne düşünüyorsunuz?
Standımızda ziyaretçilerle olan etkileşimler ve al-
dığımız geri bildirimler hakkında oldukça olumlu 

düşünüyoruz. Ziyaretçilerimizin ilgisi ve katılımı 
beklediğimizden daha yoğundu. Ürünlerimiz ve 
hizmetlerimiz hakkında birçok olumlu geri bildi-
rim aldık, bu da çalışmalarımızın doğru yolda ol-
duğunu gösterdi. Ziyaretçilerle doğrudan iletişim 
kurarak onların ihtiyaçlarını ve beklentilerini daha 
iyi anlama fırsatı bulduk. Ayrıca, bazı ziyaretçiler-
den yenilikçi fikirler ve öneriler de aldık, bu da 
ürün ve hizmetlerimizi geliştirmemiz için bize yeni 
perspektifler kazandırdı. Bu etkileşimler, müşte-
ri memnuniyeti ve ürün geliştirme süreçlerimize 
önemli katkılar sağladı.

Fuarda yeni iş bağlantıları kurma veya iş fır-
satları bulma açısından nasıl bir deneyim ya-
şadınız?
Fuarda yeni iş bağlantıları kurma ve iş fırsatları 
bulma konusunda çok başarılı bir deneyim ya-
şadık. Birçok önemli sektör temsilcisi ile tanışma 
fırsatı bulduk ve potansiyel iş birlikleri için görüş-
meler gerçekleştirdik. Özellikle uluslararası ziya-
retçilerle olan etkileşimler, yeni global pazarlara 
açılmamızda bize önemli fırsatlar sundu. Fuardan 
elde ettiğimiz olumlu geri dönüşler, iş ağımızı ge-
nişletme ve yeni projeler için ileriye yönelik umut 
verici adımlar atmamıza yardımcı oldu.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuardaki genel atmosfer oldukça dinamik ve 
enerjikti. Katılımcıların çeşitliliği ve sektördeki 
farklı firmaların bulunması, etkinliği zenginleştir-
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di. Hem büyük kurumsal firmaların hem de küçük 
ölçekli yenilikçi şirketlerin katılımı, farklı perspek-
tifler ve iş birliği olanakları sunarak fuarda olumlu 
bir atmosfer oluşturdu. Ayrıca, uluslararası katı-
lımcıların yoğunluğu da etkinliğin uluslararası bir 
platform olma özelliğini pekiştirdi.

Fuarda gördüğünüz yenilikler veya inovasyon-
lar hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuarda gördüğümüz yenilikler ve inovasyonlar 
oldukça etkileyiciydi. Özellikle akıllı teknolojilerin 
asansör endüstrisindeki ilerlemesi dikkat çekiciy-
di. Yenilikçi sensör sistemleri, enerji verimliliği 
sağlayan çözümler ve kullanıcı deneyimini artıran 
dijital entegrasyonlar, sektörde önemli bir ilerle-
me sağladıklarını gösterdi. Ayrıca, sürdürülebilirlik 
odaklı yenilikler de fuarın önemli bir parçasıydı. 
Çevre dostu malzemeler, düşük enerji tüketimi 
ve karbon ayak izini azaltmaya yönelik çözümler, 

sektördeki geleceğe dönük trendleri yansıtıyordu. 
Bu inovasyonlar, sektördeki firmaların rekabet 
gücünü artırırken, çevresel etkileri de minimize 
etmeye katkı sağlıyor.

Genel olarak, fuarın sunduğu yenilikler ve inovas-
yonlar, sektördeki ileri teknoloji ve iş yapma şekil-
lerindeki değişimleri gözler önüne serdi. Bu yeni 
trendler ve çözümler, bizim de ürün geliştirme 
süreçlerimizde ilham kaynağı olacak nitelikteydi.

Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle fuar 
sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınızda nasıl 
bir sonuç elde ettiniz?
Fuardan önceki beklentilerimizle karşılaştırdığı-
mızda, fuar sonrası deneyimimiz oldukça başarılı 
oldu. Yeni iş bağlantıları kurma ve potansiyel iş 
fırsatları bulma konusunda beklentilerimizin öte-
sine geçtik. Ayrıca, ziyaretçilerle olan etkileşimler 
ve aldığımız geri bildirimler de son derece olumlu 
ve bizi gelecekteki stratejilerimizi şekillendirmede 
ileriye taşıyacak nitelikteydi. Teknolojik yenilikler 
ve sektörel trendler konusunda da fuar bizi gün-
cel tuttu. Genel olarak, fuar katılımımız iş geliştir-
me ve marka bilinirliği açısından önemli kazanım-
lar sağladı ve gelecek fuarlar için bize değerli bir 
deneyim sundu.

Fuar organizasyonunun gelecekte daha iyi ol-
ması için ne gibi önerilerde bulunabilirsiniz?
Önerilerimizi madde madde sıralamak isterim.
• Katılımcı firmalara detaylı bilgi sağlanmalı, stant 
yerleşimi ve lojistik konularında daha iyi rehberlik 



Yüksek kaliteli, yenilikçi ve özelleştirilebilir
asansör çözümleri sunuyoruz.
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sunulmalı.
• Teknolojik altyapı geliştirilmeli, ziyaretçilere 
mobil uygulamalar aracılığıyla kolay erişim ve et-
kileşim imkanı sağlanmalı.
• Sürdürülebilirlik odaklı yaklaşımlar benimsen-
meli, fuar malzemeleri ve enerji kullanımı sürdü-
rülebilir çözümlerle optimize edilmeli.
• Eğitim ve seminerlerin sayısı artırılmalı, sektörel 
trendler ve yenilikler hakkında daha kapsamlı bilgi 
paylaşımı sağlanmalı.
• Katılımcı geri bildirimleri düzenli olarak toplan-
malı, bu geri bildirimler organizasyonun sürekli 
olarak geliştirilmesine katkıda bulunmalı.

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-
nuz? Neden?
Evet, tekrar katılmayı kesinlikle düşünüyoruz. Bu 
fuar bize değerli iş bağlantıları ve potansiyel iş 
fırsatları sağladı. Ayrıca, sektördeki yenilikleri ya-

kından gözlemleme ve rakiplerimizin güncel stra-
tejilerini anlama fırsatı bulduk. Fuar boyunca ya-
şadığımız etkileşimler ve aldığımız geri bildirimler, 
standımızın ve ürünlerimizin ziyaretçiler üzerinde 
olumlu bir izlenim bıraktığını gösterdi. Bu dene-
yimden sonra, gelecekteki fuar katılımlarımızı 
daha da etkili hale getirmeyi planlıyoruz.

Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde nasıl 
bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
Fuarın sektörümüz üzerinde genel olarak olum-
lu bir etkisi olduğunu düşünüyorum. Bu etkinlik, 
sektördeki son teknolojik gelişmeleri ve yenilikleri 
takip etme şansı verdi. Ayrıca, farklı firmaların ka-
tılımı sayesinde sektörel iş birlikleri ve ortak pro-
jeler için yeni fırsatlar doğdu. Fuarın, sektördeki 
genel ilgiyi arttırarak, sektördeki tüm paydaşların 
bir araya gelip deneyim ve bilgi paylaşımında bu-
lunmasına da katkı sağladığını düşünüyorum.

Fuara katılımınızın şirketinize veya kişi-
sel işinize sağladığı en büyük fayda ne 
oldu?
Fuara katılımımızın şirketimize sağladığı en 
büyük fayda, yeni iş bağlantıları ve potan-
siyel müşterilerle doğrudan etkileşim kur-
ma şansı oldu. Bu etkileşimler, ürünlerimi-
zin ve hizmetlerimizin tanıtımını yapma ve 
marka bilinirliğimizi artırma fırsatı sağladı. 
Ayrıca, sektördeki son trendleri ve müşteri 
beklentilerini daha iyi anlamamızı sağlaya-
rak, ürün geliştirme süreçlerimize yön ver-
memize yardımcı oldu.









136  Asansör Vizyon Dergisi    Haziran 2024

Mevlüt Bey merhaba. Fuara katılma amacınızı ve 
bu amaç doğrultusunda beklentilerinizi paylaşır mı-
sınız?
Merhaba. Uluslararası fuarlar, işletmeler için büyüme 
ve gelişim sağlama açısından kritik bir role sahiptir. 
Özellikle günümüzde yaşanan hızlı değişimler ve geliş-
meler, firmaların yeni bir konum ve değer yaratmalarını 
gerektiriyor. Bu bağlamda, uluslararası fuarlar işletme-
lerin pazarlama ve tanıtım aktivitelerinde önemli bir 
araç olarak öne çıkıyor.

Fuarlar; sektör profesyonelleri, tedarikçiler ve müşte-
rilerle doğrudan iletişim kurma şansı sunmakta ve iş 
birlikleri geliştirmenizi sağlamaktadır, bu yüzden Küçük 
Group olarak 200’e yakın katılımcının bulunduğu bu 
büyük organizasyona şehrimizde ev sahipliği yapmak-
tan mutluluk duyduk. Konya’da ilk kez böyle bir orga-
nizasyonun yapılıyor olması ile ziyaretçi sayısının bekle-
nenden yüksek olması katılımcı tüm firmaları memnun 
ettiği kanaatindeyiz. 

Fuar, beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı? Neden?
Küçük Group olarak sektörel fuarlara oldukça önem 
veriyoruz. Türkiye asansör sektörünün başkenti Kon-
ya’mızın tüm sektör temsilcilerini toplayarak bu güzel 
organizasyona ev sahipliği yapması bu şehrin üretici 
firması olarak bizleri ayrıca gururlandırmıştır. Bu kap-
samda ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’na 
daha titiz ve özenli bir şekilde hazırlandık. Yeni ve eski 
müşterilerimizle birebir etkileşim kurarak ürünlerimiz 
veya hizmetlerimiz hakkında geri bildirim alıp, ihtiyaç-
larına daha iyi cevap vermeye çalıştık. Burada gördük 
ki uluslararası pazarda müşterilerimizin markalarımızı 

"ELEVEX Konya Asansör 
Fuarı'na çok daha titiz ve 
özenli bir şekilde hazırlandık"
Küçük Group Yönetim Kurulu Başkanı Mevlüt 
Küçük; "Küçük Group olarak sektörel fuarlara 
oldukça önem veriyoruz. Türkiye asansör sektörü-
nün başkenti Konya’mızın tüm sektör temsilcilerini 
toplayarak bu güzel organizasyona ev sahipliği 
yapması bu şehrin üretici firması olarak bizleri 
ayrıca gururlandırmıştır.  Bu kapsamda ELEVEX 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’na daha titiz 
ve özenli bir şekilde hazırlandık. Yeni ve eski müş-
terilerimizle birebir etkileşim kurarak ürünlerimiz 
veya hizmetlerimiz hakkında geri bildirim alıp, ih-
tiyaçlarına daha iyi cevap vermeye çalıştık." dedi
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eşsiz ve değerli görmesindeki en önemli kriter mar-
ka prestijimizdir.  Bu doğrultuda sahip olduğumuz 
konum ve değerlerle marka imajımıza ve prestij 
sahibi kimliğimize ciddi katlılar sağladık.   

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici bul-
duğunuz şey neydi?
Fuarcılık sektörü, son yıllarda hızla büyüyüp 
gelişen dinamik bir alandır. Bu büyüme, kü-
resel ticaretin ve iş dünyasının dinamiklerinin 
değişimine uyum sağlayarak gerçekleşmek-
tedir. Fuarlar, işletmeler için sadece ürünleri-
ni sergileme ve tanıtma platformları olmanın 
ötesine geçmiş, aynı zamanda ticaretin can 
damarı haline gelmiştir. İhracatta ve üretim-
de Türk asansör sektöründe Konya asansör 
firmalarının önemli bir payı vardır. Sektör 
üretiminin ve ihracatının yaklaşık yüzde 40’ı 
Konya’dan yapılmaktadır. Bu kapsamda ülke-
miz için önemli bir üretim ve ihracat hacmine 
sahip ilimizin Asansör sektörü için önem arz 
eden bu organizasyona ev sahipliği yapmış 
olması tüm katılımcı firmaların fuara daha 
titiz ve özenle hazırlanmasını sağlamıştır.  
Katılımcı firma ve ziyaretçi sayılarının bekle-
nenin üzerinde olması bizleri mutlu etmiştir. 

Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim 
ve geri bildirimler hakkında ne düşünü-
yorsunuz?
İyi bir şirket imajı, müşteriler arasında güven 
ve sadakat oluşturmanın temel bir unsu-
rudur. Güvenilir, saygın ve dürüst bir imaj, 
müşterilerin ürün ve hizmetlerinizi tercih 
etmesini teşvik etmektedir. Müşteriler, bir 
işletmeye güvendiklerinde, uzun vadeli ilişki-

ler kurmaya daha istekli olurlar. Türkiye Asansör 
sektörünün mihenk taşı olan ilimizi en iyi şekilde 
temsil etmek amacıyla, Küçük Group olarak sahip 
olduğumuz marka imajımız ve prestijimizle Elevex 
Konya Fuarında da 480 metrekarelik alanda mo-
dern çizgilere sahip vizyoner bir stant çalışmasıyla 
müşterilerimizi en iyi şekilde ağırladık.   Tamamen 
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görsel bir şova dönüştürdüğümüz stan-
dımızda ağırladığımız tüm misafirlerimiz 
memnuniyetlerini görmek bizleri mutlu ve 
onore etmiştir.

Fuarda yeni iş bağlantıları kurma veya iş 
fırsatları bulma açısından nasıl bir dene-
yim yaşadınız?
İyi bir imaj, müşteri ilişkilerini geliştirmenin 
ve sürdürmenin önemli bir yolunu oluştur-
maktadır. Müşteriler, işletmelerin değer-
lerine ve taahhütlerine saygı gösteren şir-
ketlerle çalışmaktan daha memnun olurlar. 
Küçük Group olarak kalite, müşteri mem-
nuniyeti, satış ve satış sonrası destek ilke-
lerinden asla taviz vermedik. Bu kapsamda 
gerek mevcut müşterilerimiz gerek potan-
siyel müşterilerimiz fuar davetimizi geri çe-
virmedi ve misafirimiz oldular. Bu sayede 
marka görünürlüğümüz artmış oldu, müş-
teriler ürünlerimizi ve kalitelerini test imkânı 
buldu, hazırladığımız sinevizyon gösterileri 
ile ve sunduğumuz imkanlarla fabrikamızı 
da yerinde görme fırsatı yakalamış oldular. 
Tüm bu değerleri bir araya getirdiğimizde 
de müşteri sadakati ve güvenini pekiştirme fırsatını 
yakalamış olduk.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Konya ili fuar organizasyonları alanında Tarım Fu-
arı ile adını duyurarak önemli bir statüye sahip ol-
muştur. 2024 yılındaki Tarım Fuarı’na 27’si yaban-
cı olmak üzere 454 firma katılmış 241.500 ziyaretçi 
ağırlanmış ve fuar 20. Yılını geride bırakmıştır.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı ilk 
kez düzenlemesine rağmen ilimiz için önemli bir 
kazanım olmuştur. Beklenenin üzerinde katılımcı 
ve ziyaretçi sayısına ulaşması ile ilerleyen yıllarda 
hem katılımcıların hem ziyaretçilerin merakla bek-
leyeceği bir marka fuar konumuna gelecektir. Emi-
niz ki; yeni doğan bir bebek misali her geçen yıl 
büyüyecek, asansör sektörün başkenti Konya’da 
aranan fuarlar klasmanında Tarım fuarını bile ge-
ride bırakarak birinci sıraya oturacaktır.   

Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle fuar 
sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınızda nasıl 
bir sonuç elde ettiniz?
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı ilk 
kez düzenlenmesi itibariyle sektör temsilcilerini he-
yecanlandırmış, katılımcı ve ziyaretçi sayıları konu-

su da ciddi bir merak konusu olmuştur. Teknolojik 
gelişmelerin, bilgi ve yeniliklerin tanıtımı pazar bu-
lunabilinmesi ve satın alınabilinmesi, teknik iş bir-
liği, ticari ilişkilerin kurulması ve geliştirilmesi için 
fuarlara ihtiyaç vardır. Bu kapsamda beklentiler 
yüksek olmuştur. Küçük Group olarak yurt dışın-
dan 250 civarında misafir davet edilmiş ve yüzde 
70 oranında fuara katılımı sağlanmıştır. Yapılan iş 
anlaşmaları ve bire bir temas doğrultusunda marka 
imajımızın güçlendirilmesi bizleri memnun etmiştir. 

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musunuz? 
Neden?
Günümüzde uluslararası fuarlar, iş dünyasının en 
önemli etkinlikleri arasında yer almaktadır. Şir-
ketlerin; teknoloji açısından en son gelişmeleri 
paylaşmak, yeni iş fırsatları keşfetmek ve küresel 
ağlarını genişletmek için bir araya geldikleri bu 
etkinlikler, hem heyecan verici bir atmosfer sun-
makta hem de iş dünyasına büyük katkılar sağ-
lamaktadır. Sektörel yeniliklerin sergilendiği ve 
iş birliklerinin oluşturulduğu en prestijli platform 
olan fuarlar hedef kitlemizle doğrudan iletişim ku-
rulmasına, müşteri memnuniyetinin artmasına ve 
sadık bir müşteri kitlesi oluşumuna ciddi bir katkı 
sağlamaktadır. Bu kapsamda Konya ilini sektörel 
olarak çok iyi temsil ettiğimizi düşündüğümüz 
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı’na 
her zaman katılmayı düşünürüz.
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ELEVEX Konya, ilk fuarında  
beklentilerimizi karşıladı
Mustafa Bey, ELEVEX Asan-
sör ve Teknolojileri Fuarı'na 
katılma amacınızı ve bu amaç 
doğrultusunda beklentilerinizi 
paylaşır mısınız?
Amacımız uzun yıllardır üret-
tiğimiz çelik halatlarla hizmet 
verdiğimiz asansör sektörün-
deki paydaşlarımızla bir araya 
gelebilmek, mevcut müşterile-
rimizle ilişkilerimizi güçlendir-
mek ve potansiyel müşterilerle 
tanışmaktı. Ayrıca, sektördeki 
yenilikleri takip etmek, rekabeti 
gözlemlemek ve marka bili-
nirliliğimizi arttırmak da diğer 
önemli amaçlarımızdandı. 

Fuar, beklentilerinizi ne ölçü-
de karşıladı? 
Fuar ilk defa düzenlenmesi-
ne karşın genel olarak beklentilerimizi karşıladı. 
Standımız yoğun ilgi gördü ve birçok potansiyel 
müşteri ile tanışma fırsatımız oldu. Ayrıca, sektör-
deki yenilikler ve trendler hakkında değerli bilgiler 
edindik. Halatlarımızı kullanılan ve projelerinde 
uygulayan fakat daha önce tanışmamış olduğu-
muz son tüketiciler ile de tanışarak kendimizi an-
latma ve iş konuşma fırsatımız oldu.

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici bul-
duğunuz şey neydi?
Ülkemizin asansör alanında ilgili bütün üretimleri 
yapabildiğini ve dünyanın bir çok bölgesine ih-
racat yaptığını yakından görebilmek en etkileyici 
durumdu.

Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel izle-
niminiz nedir?
Fuarda sunulan hizmetler genel olarak olumlu ol-
makla birlikte sabah fuar girişlerinde güvenlik za-
fiyeti vardı. Özellikle ilk gün fuar giriş kapısından 
giriş kartı okutmadan ve kimsenin sorusuna mu-
hatap kalmadan kolayca girebildik. Ayrıca standı-

mızda bulunan bir büyük masa 
başkaları tarafından alınmıştı. 
Stant yerleşimleri ve koridorlar 
genel olarak düzenliydi. Fuar 
boyunca fuar organizasyonuna 
ek bir talepte bulunmak zorun-
da kalmadık. 

Standınızda ziyaretçilerle olan 
etkileşim ve geri bildirimler 
hakkında ne düşünüyorsu-
nuz?
Ziyaretçilerle birebir yapılan 
görüşmeler, ürün ve hizmetle-
rimiz hakkında doğrudan geri 
bildirim alabilmemiz açısından 
değerliydi. Bizi tanımayan ziya-
retçilerin ilgisini çeken ürünle-
rimizi ve hizmetlerimizi detaylı 
olarak tanıtma ve anlatma im-
kanımız oldu. Özellikle teknik 

konular hakkında merak edilen sorulara cevap 
verirken, onların ihtiyaçlarına yönelik çözümler 
sunduk. Bu etkileşimler, ürünlerimizin pazarda-
ki yerini ve kullanıcılar üzerindeki etkisini bir kez 
daha teyit etmemiz için önemli veriler sağladı. 
Ziyaretçilerden aldığımız geri bildirimler genel-
likle olumlu yöndeydi. Ürünlerimizin kalitesi ve 
yenilikçi özellikleri hakkında birçok olumlu yorum 
aldık. Aynı zamanda potansiyel tedarikçiler ile de 
tanışma fırsatımız oldu.

Fuarda yeni iş bağlantıları kurma veya iş fır-
satları bulma açısından nasıl bir deneyim ya-
şadınız?
Özellikle Orta Doğu ve Kuzey Afrika bölgesinden 
gelmiş olan ziyaretçiler vardı. Bunlar içerisinde, 
daha önce ürünlerimiz ve markamız hakkında 
piyasadan bilgi sahip olup ilk defa sipariş veren 
ziyaretçiler oldu.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Katılımcı profili sektördeki önemli oyunculardan 

Köşkerler Çelik Halat Yönetim Ku-
rulu Üyesi Mustafa Köşker; "ELE-
VEX Konya Asansör ve Teknoloji-
leri Fuarı ilk defa düzenlenmesine 
karşın genel olarak beklentilerimi-
zi karşıladı. Standımız yoğun ilgi 
gördü ve birçok potansiyel müşteri 
ile tanışma fırsatımız oldu." dedi
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oluşuyordu, hali hazırda müşterimiz olan birçok 
firma fuarda katılımcı olarak yerini aldı. İlk fuar 
olmasına rağmen fuar yoğunluğu ve stant alan-
larının doluluğu oldukça önemliydi. Genel olarak 
başarılı bir atmosferin olduğunu söyleyebiliriz. 
	
Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle fuar 
sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınızda nasıl 
bir sonuç elde ettiniz?
Fuara katılmadan önce beklentilerimiz nispeten 
düşüktü. Öncelikle, ekonomik dalgalanmalar ve 
ülkemizdeki belirsizlikler nedeniyle fuarın ziya-
retçi çekme potansiyeli konusunda endişelerimiz 
vardı. Yeni ürün ve hizmetlerimizi tanıtmak için 
geniş bir kitleye ulaşma fırsatımız olup olmayacağı 
belirsizdi. Ancak, fuar sonrası deneyimlerimiz bu 
beklentilerin üzerinde oldu. Fuara katılım önemli 
bir düzeydeydi ve standımıza gösterilen ilgiden 
memnun kaldık. Fuarda aldığımız geri bildirimler 
ve olumlu yorumlar, ürün ve hizmetlerimizin doğ-
ru yolda olduğunu bir kez daha teyit etti. Fakat 
yabancı ziyaretçi sayısının arttırılması için çalışma-
lar yapılmasının gerekli olduğunu düşünüyoruz.

Fuar organizasyonunun gelecekte daha iyi ol-
ması için ne gibi önerilerde bulunabilirsiniz?
Yabancı ülkelerden ve özellikle Avrupa ülkelerin-
den daha çok ziyaretçi çekilebilmesi fuarın de-
vam edebilmesi ve gelişebilmesi açısından faydalı 
olabilir.

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-
nuz? Neden?
Fuarda yer almak, markamızın bilinirliğimizi art-
tırmak ve ürünlerimizi geniş bir kitleye tanıtmak 

açısından önemliydi. Fuarda doğrudan müşteri-
lerden ve ziyaretçilerden aldığımız geri bildirimler, 
ürünlerimizi ve hizmetlerimizi geliştirmemiz ve 
kalitemiz adına değerli bilgiler sağladı. Sektördeki 
diğer firmalarla yaptığımız görüşmeler ve olası iş 
birlikleri, gelecekteki büyüme ve gelişim strateji-
lerimiz için değerliydi. Anılan sebeplerden ötürü 
fuara tekrardan katılmayı düşünüyoruz.

Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde nasıl 
bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
Fuara katılan firmalar arasındaki rekabet ve en 
iyi ürünlerini ve hizmetlerini sergileme yarışı sek-
tördeki genel kalite standartlarının yükselmesine 
katkıda bulunacaktır. Rekabetin artması, firmala-
rın müşteri memnuniyetine daha fazla odaklan-
masını ve daha yüksek kaliteli ürünler sunmasına 
sebep olacaktır. Fuara katılmak, firmaların pazar 
dinamiklerini yakından gözlemlemesini sağladı. 
Rakiplerin ürün ve hizmetlerini incelemek, piyasa 
trendlerini ve müşteri taleplerini daha iyi anlamak 
için önemli bir fırsat sundu. Fuar, firmaların doğ-
rudan müşteri geri bildirimi almasını sağladı. Ziya-
retçilerle birebir yapılan görüşmeler ve anketler, 
firmaların ürün ve hizmetlerini müşteri talepleri 
doğrultusunda iyileştirmesine yardımcı oldu. Bu 
geri bildirimler, müşteri odaklı inovasyonların ve 
geliştirmelerin yapılmasını teşvik etti.

Fuara katılımınızın şirketinize veya kişisel işini-
ze sağladığı en büyük fayda ne oldu?
Potansiyel müşteri adayları ile iletişimimiz ve son 
kullanıcılardan gelen olumlu geri bildirimlerinden 
kalitemizin bir kez daha teyit edilmiş olması bizim 
açımızdan en önemli faydadır.
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Fuara katılma amaçlarını Madenci Asansör'ü tüm Tür-
kiye'deki asansör sektörü profesyonelleri ile buluştur-
mak ve ürünlerini tanıtmak olarak açıklayan Madenci 
Asansör Genel Müdürü Mehmet Madenci, ELEVEX 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda asansör 
sektöründe olup da tanımadıkları firmalarla tanışma 
fırsatı bulduklarını ve ürünlerini anlatarak siparişleri 
aldıklarını söyledi.

Mehmet Madenci sözlerini şöyle sürdürdü: "Fuarda 
gelen misafirlerimizin memnuniyeti çok hoşumuza 
gitti. Yani böyle bir fuarın Konya’da ilk defa olmasına 
rağmen çok güzel geri dönüşler aldık. ELEVEX Kon-
ya Asansör ve Teknoloji Fuarı'nda güler ---yüzlü bir 
karşılama ekibi ve ilgili alakalı personellerle güzel bir 
hizmet aldık. Bunun için de teşekkür etmek istiyorum.

Standımızı ziyaret eden her misafirimiz 'Daha önce 
neden böyle bir fuar yapılmadı?' 'Konya’da en büyük 
eksik buydu.' diyerek bundan sonra da devamı olma-
sını için desteklediklerini söylediler, güzel geri dönüş-
ler oldu.

Madenci Asansör 34 yıllık bir firma. Firmamız sektör-
de zaten biliniyor. ELEVEX'te ürettiğimiz yeni ürünleri 
sergiledik ve güzel geri dönüşler aldık. Fuarda bek-
lediğimizden fazla katılımcı ve ziyaretçi vardı ve bu 
durum gerçekten harika. Konya’mıza yakışan yapıldı. 
Fuarda yer alan tüm firmalar yaptığı yenilikleri sergi-
ledi. Özellikle Konyalı firmaların ürünleri bir Konyalı 
olarak bizleri onurlandırdı ve Konya’nın sektördeki 
yeri belli oldu. Artık her iki yılda bir Konya'da fuarın  
büyüyerek yapılmasını temenni ediyoruz.

Fuarın hafta sonu yani Pazar gününün de dahil edil-
mesi gerekir diye düşünüyorum. İş yoğunluğundan 
gelemeyen ziyaretçilerimizin Pazar günü ziyareti daha 
kolay olacaktır.

2026'da da ELEVEX Konya'da yerimizi alacağız. Fuar 
ile sektördeki gelişmeleri görüyoruz, sektöre yeni gi-
ren firmalarla tanışma fırsatımız oluyor. Sektörümüz-
de Ar-Ge açısından yeniliklerin tanıtılması açısından 
fuarımızın çok büyük katkıları oldu."

"ELEVEX Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı, Konya'ya 
yakışır bir şekilde tamamlandı"
Madenci Asansör Genel Müdürü Mehmet 
Madenci; "Madenci Asansör 34 yıllık bir firma. 
Firmamız sektörde zaten biliniyor. ELEVEX'te 
ürettiğimiz yeni ürünleri sergiledik ve güzel 
geri dönüşler aldık. Fuarda beklediğimizden 
fazla katılımcı ve ziyaretçi vardı ve bu durum 
gerçekten harika. Konya’mıza yakışan yapıldı. 
Fuarda gelen misafirlerimizin memnuniyeti çok 
hoşumuza gitti. Yani böyle bir fuarın Konya’da 
ilk defa olmasına rağmen çok güzel geri dönüş-
ler aldık." dedi.

Halat
Şişeleri

T-Tipi Dövme
Ray Tırnakları

GÜVENİN TEMİNATINDA
NiLKON'UN KALiTE iMZASI!
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Asansör sektöründe Konya 
Türkiye’nin en önde gelen ili ve 
buradaki üreticiler ile bulaşmak 
için Elevex mükemmel bir plat-
form oldu.

İşim gereği dünyadaki tüm fuar-
lara katılıyorum. Birçok fuarında 
ilk organizasyonunda yer aldım. 
İşin açıkçası Elevex Konya 
Asansör ve Teknolojileri Fuarı 
hem katılımcı hem de ziyaretçi 
açısından beklentilerimin çok 
üzerinde gerçekleşti.

Özellikle Konyalı firmaların 
adeta yarışırcasına hazırlamış 
oldukları tasarımlar ve sunumlar 
oldukça dikkat çekiciydi.

Fuarda sunulan hizmetler ilk 
organizasyona göre iyiydi. Ufak 
tefek sorunlar olsa da organizatör 
kuruluşun ilgi, müdahale ve çö-
züm odaklı oluşları memnuniyet 
vericiydi.
Gayet samimi bir ortamda geçen 
ELEVEX sektördeki dostlar ve 
yeni insanlarla tanışma fırsatı 
açısından güzeldi.

Fuarda hem Elevator World hem 
de AFAG Messen için gayet ve-

rimli görüşmeler gerçekleştirdik. 
Daha önce tanımadığımız birçok 
firma ile tanışma ve onları yakın-
dan tanıma fırsatı bulduk.

Elevex Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı'nda samimi 
bir ortam vardı. Bizim için de 
beklentilerimin ötesinde verimli 
geçti.

ELEVEX'in önümüzdeki yıllarda 
düzenlenecek etkinliklerine de 
katılacağız. Fuarı gayet faydalı 

ve verimli buluyorum.

Fuar rekabeti geliştirmesi açısın-
dan olumlu bir adım oldu. Ayrıca 
fuar yeni firmalarla tanışma ve 
satış yapma imkânı sundu.

Daha önce de ifade ettiğim gibi 
ilk organizasyona göre gayet 
başarılı bir fuar oldu. Özellikle 
altyapıyı geliştirerek sonraki fu-
arlarda daha güzel organizasyon-
lar yapılacağına inanıyorum. 

Bülent YILMAZ
Managing Director at Elevator World Inc.
AFAG/interlift 
bulent@elevatorworld.com.tr

ASANSÖR SEKTÖRÜNDE KONYA 
TÜRKİYE’NİN EN ÖNDE GELEN 
İLİ VE BURADAKİ ÜRETİCİLER 
İLE BULAŞMAK İÇİN ELEVEX 
MÜKEMMEL BİR PLATFORM OLDU

ELEVEX 2024
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Hatem Dış Ticaret İhracat Müdürü Ali Aydoğdu ELE-
VEX Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na katılma amaç-
larını; yeni iş bağlantıları kurmak, mevcut müşterileri 
ile ilişkilerini güçlendirmek, sektörle ilgili yenilikleri 
takip etmek ve markalarını daha geniş bir kitleye ta-
nıtmak olarak açıkladı. "Bu doğrultuda beklentilerimiz 
hem ticari hem de bilgi anlamında değerli kazanımlar 
elde etmekti." diyen Ali Aydoğdu, "Fuar, beklentileri-
mizi büyük ölçüde karşıladı. Birçok yeni iş bağlantısı 
kurduk, mevcut müşterilerimizle verimli görüşmeler 
gerçekleştirdik ve sektördeki yenilikleri yakından takip 
etme fırsatı bulduk." diye konuştu.

Fuarda en çok ilgilerini çeken konular arasında asan-
sör sektöründeki teknolojik yeniliklerin ve inovasyon-
ların olduğunu ifade eden Ali Aydoğdu, "Özellikle 
İstanbul'da düzenlenen fuara göre yeni yüzler gör-
mek, dijitalleşme ve otomasyon konularında sunulan 
çözümler oldukça etkileyiciydi." dedi.

Hatem Dış Ticaret İhracat Müdürü Ali Aydoğdu söz-
lerini şöyle sürdürdü, "Fuarda sunulan hizmetler genel 
olarak iyiydi. Organizasyon, stantların düzeni, yönlen-
dirme ve bilgilendirme hizmetleri oldukça profesyo-
neldi. Ancak, Giriş kayıt işlemlerinde iyileştirme yapı-
labilir.

Standımızda ziyaretçilerle olan etkileşim oldukça 
olumluydu. Ziyaretçilerden gelen geri bildirimler ge-
nellikle pozitifti ve ürünlerimize büyük ilgi gösterdiler. 
Böyle önemli bir organizasyonun Konya’da yapılması 
hem sektörümüz hem de firmamız açısından büyük 
etki bıraktı. Yurtdışından gelen ziyaretçilerimiz üretim 
hattımızı gösterme fırsatı buldu. Bu da fuara katılımı-
mızın ne kadar doğru bir karar olduğunu gösterdi 

Fuarda birçok yeni iş bağlantısı kurduk ve potansiyel 
iş fırsatları yakaladık. Fuardaki genel atmosfer oldukça 
dinamik ve profesyoneldi. Katılımcı profili ise geniş bir 
yelpazeye sahipti; hem sektörün lider firmaları hem 
de yenilikçi ürünler yer aldı

Fuarda gördüğümüz yenilikler ve inovasyonlar, sek-
törümüzün ne kadar hızlı bir şekilde geliştiğini bir kez 

"Diğer fuarlara göre yeni yüzler 
görmek, dijitalleşme ve otomasyon  
çözümleri oldukça etkileyiciydi"
Hatem Dış Ticaret İhracat Müdürü Ali Aydoğdu, 
"ELEVEX Asansör ve Teknolojileri Fuarı, beklen-
tilerimizi büyük ölçüde karşıladı. Birçok yeni iş 
bağlantısı kurduk, mevcut müşterilerimizle verimli 
görüşmeler gerçekleştirdik ve sektördeki yenilik-
leri yakından takip etme fırsatı bulduk. Fuarda en 
çok ilgimizi çeken şey, sektörümüzdeki teknolojik 
yenilikler ve inovasyonlardı. Özellikle İstanbul'da-
ki fuara göre yeni yüzler görmek , dijitalleşme ve 
otomasyon konularında sunulan çözümler oldukça 
etkileyiciydi." dedi.
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daha gösterdi. Fuara katılmadan önceki beklenti-
lerimizle fuar sonrası deneyimimizi karşılaştırdığı-
mızda, beklentilerimizin daha üstü büyük ölçüde 
karşılandığını söyleyebiliriz.

Gelecekte daha iyi bir fuar organizasyonu için, 
farklı ülkelerdeki platformlara tanıtım, katılımcılar 
için daha fazla etkileşim reklam alanlarının oluş-
turulması ve networking etkinliklerinin arttırılması 
önerilebilir.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri fuarına 
tekrar katılmayı düşünüyoruz. Çünkü bu fuar, 
sektörümüzle ilgili birçok yeniliği takip etme ve 
iş bağlantılarımızı güçlendirme açısından oldukça 
değerli bir platform. Konya’da olması da büyük 
avantaj oldu.

Fuara katılımın sektörümüz üzerinde olumlu bir 
etkisi olduğunu düşünüyoruz. Fuardaki yenilikler 
ve iş fırsatları, sektörün gelişimine katkıda bulu-
nuyor ve firmalar arasındaki iş birliğini artırıyor.

Fuara katılımımızın şirketimize sağladığı en bü-
yük fayda, yeni iş bağlantıları kurma ve mevcut 
müşterilerimizle ilişkilerimizi güçlendirme oldu. 
Ayrıca, sektördeki yenilikleri takip ederek iş stra-
tejimizi güncelleme fırsatı bulduk.

Fuara katılımımızın genel olarak başarılı geçtiğini 
ve hedeflerimize büyük ölçüde ulaştığımızı söyle-
yebiliriz. Gelecek fuarlarda daha fazla etkileşim ve 
iş fırsatı yakalamayı umuyoruz. Elevex ailesine te-
şekkürlerimizi ve başarılarının devamını diliyoruz
Gez Dünyayı, Gör Konya'yı :)
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"ELEVEX Konya'da yurt dışından 
yeni müşteriler edindik"

Rotek Elektronik Genel Müdürü Nurullah Kaki 
yurt içi ve yurt dışı yeni müşterilerle tanışmak ve 
ürünlerini yakından tanıtmak amacıyla ELEVEX 
Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na katıldıklarını 
ifade ederek, "Fuar sektörün büyük bir kısmını 
bir arada topladığı için belirlediğimiz beklentile-
ri büyük ölçüde karşıladı. Ürünlerimizin gördüğü 
yoğun ilgi bizi çok etkiledi. Organizatör firmanın 
fuar anında her noktada olması çok iyiydi. Ziya-
retçilerimizle gayet sıcak bir etkileşim kurduk. 
Fuar sonrası geri dönüşler bizi memnun etti.

Fuarı yeni iş bağlantıları kurma ve iş fırsatları 
bulma açısından değerlendirmek gerekirse fark-
lı fikirler, farklı müşteriler, yeni ihracat ülkeleri 
v.s. derken bu konuda gayet başarılı bir dene-

yim yaşadık.

Fuardaki genel atmosfer ve ka-
tılımcı profili gayet iyiydi. Katı-
lımcıların tamamı büyük umutla 
katıldıkları bu fuara gereken 
özveriyi fazlasıyla sunmuşlardı. 
Birçok katılımcı firma stantların-
da sektöre kattıkları yenilikleri 
sergilemişlerdi. Sektörün geli-
şimi adına umut verici buluyo-
rum.

Fuar sonrası görünen tablo iş 
hacmimiz için son derece olum-
lu. Fuarda biz üzerimize düşeni 
yaptık. İlerleyen dönemlerde 
emeklerimizin karşılığını fazla-
sıyla alacağımıza inanıyorum.

Fuar organizasyonunun ge-
lecekte daha iyi olması için 
Konya'ya direk uçuşların artma-
sı çok önemli. Konya'ya birçok 
yerden direkt uçuş yok ve ulus-
lararası havaalanı değil. Konak-
lama sorunu var. Bu sorunlar 
fuara daha fazla ziyaretçi gel-
mesi için engel. Özellikle yurt-
dışı müşterileri için.

Saydığımız olumsuzluklara rağmen ELEVEX son 
derece verimli geçti. Fuara tekrar katılmayı düşü-
nüyoruz. Sektörün tamamıyla orada olması sebe-
biyle firmalarla irtibat kurup, yeniliklerimizi sergi-
leme imkanımız oluyor.

ELEVEX asansör sektörünün buluşma noktası 
olacak gibi. Düzenli tanıtımlarla önümüzdeki fu-
arların sektöre çok daha fazla olumlu yansıması 
olacaktır.

Rotek olarak zaten Türkiye genelinde her ilde, 
her noktadayız. Ancak ELEVEX Konya Asansör 
ve Teknolojileri Fuarı ile ihracat için yurtdışından 
yeni müşteriler edindik." dedi. 
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"Katılımcı ve ziyaretçi sayısının 
yüksek olması  etkileyiciydi"

Dörtlü Asansör Yücel Polat: "Öncelikle Merha-
ba, Dörtlü Asansör firması olarak yerelde faaliyete 
geçtiğimiz günden bugüne kadar bayrak taşıyan 
bir firma olduğumuzu dolayısı ile yurtiçi pazarda 
aktif rol almamızla birlikte, geçtiğimiz son 3 sene-
de ihracattaki hedeflerimizin hatırı sayılır kısmına 
ulaşmayı başardık. Bu doğrultuda Elevex Konya 
Asansör Teknolojileri fuarı gerek yurt içi gerek 
yurt dışından standımıza ziyarete gelen müşterile-
rimizin yeni ürünlerimizi yakından görmesi açısın-
dan çok önemli olduğu düşüncesindeyiz.

Elevex Konya Asansör Teknolojileri Fuarı ilk kez 
yapılmasına rağmen yanlış algıları ve olumsuz 
düşünceleri geride bırakarak güzel bir puan aldı 
diyebiliriz.Konya fuarının yurt içi ve yurt dışında 
düzenlenen diğer fuarlara oranla katılımcı ve zi-
yaretçi sayısının yüksek olması gayet etkileyiciydi. 
Sunulan olanak ve hizmetler eksiksizdi diyebiliriz. 
Standımıza gelen ziyaretçilerin geri bildirimleri de 
genel olarak ufak tefek hataların olduğu ama ilki 
düzenlenen bir fuara göre gayet iyi olduğu yö-
nünde oldu. ELEVEX'in ilki yüzdesel olarak gayet 
başarılıydı.

Katılımcı firmalar genel olarak İstanbul’daki diğer 
fuarlara aktif katılım sağlayan firmalardı. Tabi ki 
katılım sağlamayan firmalarda tek tük olmuştur 
Katılım sağlamayan firmaların da bir sonraki Kon-

ya fuarlarında yerini alacağını düşünüyoruz.
Dörtlü Asansör olarak ARGE ve inovasyon yatı-
rımlarımızı hız kesmeden yapıyor ve yeni trendleri 
yakından takip ediyoruz. Katılımcı firmaların yeni 
ürün ve ürün geliştirme çalışmalarının ziyaretçiler 
tarafından taktir gördüğünü düşünüyoruz.

Fuara katılmadan önce özellikle yurt dışı ziyaretçi 
sayısının çok az olabileceği konusunda endişele-
rimiz vardı Ancak gelen ziyaretçi sayısı beklenti-
lerimizi karşıladı diyebiliriz. Gelen yurtdışı ziyaret-
çilerinin hep belirli bölgelerden olması dikkatimiz 
çekti. Sonraki senelerde beklentimiz farklı ülkeler-
den de ziyaretçi sayısının yüksek seviyede olması 
konusunda çalışmalar arttırılabilirse çok daha ba-
şarılı bir fuar olabilir. Yurt dışı reklam ve tanıtım 
çalışmalarının düzenli bir şekilde arttırılarak ulus-
lararası mecrada Konya asansör fuarının tirajının 
daha yukarıya taşınması temennimiz.

Konya başlı başına bir sanayi şehri ve Asansör ile 
alakalı her materyal Konya’daki tesislerde üreti-
lebiliyor. Bu denli geniş üretim hacmine sahip bir 
şehrin tüm Dünya ülkeleri tarafından tanınması 
gerektiğini düşünüyoruz.  Konya’da Asansör fuarı 
yapıldığı müddetçe katılım sağlamayı hedefliyoruz.

Konya’mızın asansör parçaları üretiminde sek-
tördeki yeri ve durumu aşikar bu tür fuar ve or-
ganizasyonlarla desteklendiği sürece adım adım 
hak ettiği konuma ulaşacağına inanıyoruz. Yurtiçi 
ve yurtdışı pazarlarda aktif bulunduğumuz için 
zaman zaman paydaşlarımızla buluşma beraber 
vakit geçirme konusunda yoğunluktan dolayı 
geri planda kalabiliyoruz. Bundan dolayı fuarın 
en güzel kısmı ve bize sağladığı en büyük fayda 
tüm paydaşlarımızla aynı zaman çerçevesinde yüz 
yüze görüşebilmek. Gerek ticaretimiz gerek iş ge-
liştirme konusundaki müşterilerimiz ile olan fikir 
alışverişlerimiz paha biçilemez değerdedir. Dörtlü 
Asansör ile ticaret yapan firmalar bilir Biz her daim 
müşterilerimizi Aileden biri olarak görür ve bir ya-
kınımız gibi davranır ortak paydada buluşmak için 
mücadele ederiz. Fuar sebebiyle bize destek veren 
ziyaret eden ve edemeyen tüm sevenlerimiz Dört-
lü Asansör’e her daim hoş geldiniz."
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Türkiye sanayisinin kalbi Konya, 
tarihinde ilk kez asansör üreticile-
rini bir araya getiren uluslararası 
bir fuara ev sahipliği yaptı. İlk kez 
düzenlenmesine rağmen, bu prestijli 
etkinlik hem yurt içinden hem de 
yurt dışından beklenenin üzerinde 
bir katılım ve ziyaretle büyük ses 
getirdi.

Fuarın açılışında, sektör temsilci-
lerinden sanayi odası yetkililerine, 
ticaret bakanlığı otoritelerine kadar 
birçok önemli isim hazır bulundu. 
Bu fuarın başarısı, sadece katılımcı 
sayısındaki artışla değil, organi-
zasyonun mükemmeliyetiyle de 
kendini gösterdi.

Düzenleyicilerin profesyonelli-

ği, tüm sistemin özenle ve büyük 
özveriyle hazırlanmış olması, en 
ince detaylara kadar düşünülen mü-
kemmellik ve sunulan olağanüstü 
yapıcı hizmetler, herkesin takdirini 
kazandı.

Özellikle, organizasyonun sahipleri, 
sektörün saygın ve sevilen isimle-
rinden Sayın Özhan Şerefli ve kıy-
metli eşi Meral Şerefli liderliğindeki 
adeta bir aile gibi oldukları ekipleri, 
bu olağanüstü başarılarından dolayı 
en büyük tebrikleri hak ediyorlar.

Konya, Türkiye sanayisinin kalbi 
olduğunu bir kez daha kanıtladı, 
sadece asansör sektöründe değil, 
birçok alanda gelecekte düzenlene-

cek fuarların ve gelecek yatırımla-
rın kapılarını araladı. Uluslararası 
arenada büyük yankı uyandıran bu 
etkinlik, Konya'nın bölgesel bir 
merkez olma konumunu pekiştirdi. 

Sonuç olarak, ilk uluslararası asan-
sör fuarı, ELEVEX beklenenin üze-
rinde bir başarıya imza attı. Profes-
yonel organizasyonu ve mükemmel 
hizmet anlayışıyla Konya, sanayinin 
kalbinin attığı yer olarak, gelecekte 
daha birçok uluslararası etkinliğe ev 
sahipliği yapmaya hazırlanıyor.

Bu fuarın başarısı, şehrin uluslarara-
sı arenadaki konumunu güçlendirdi 
ve yeni yatırımların önünü açtı.

KONYA'DA İLK ULUSLARARASI 
ASANSÖR FUARI: ELEVEX TÜRKİYE 
BEKLENTİLERIN ÜZERİNDE BİR 
BAŞARI HİKAYESİ
Ceyla AKIN
Director Miracle Engineering & Consultancy
ceylaakin@miracleengineering.co.uk 
info@miracleengineering.co.uk

PAZAR ARAŞTIRMASI
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Yasemin Hanım merhaba. ELEVEX'e katılma 
amacınızı ve bu amaç doğrultusunda beklentile-
rinizi okurlarımızla paylaşır mısınız?
Merhaba. Türk asansör sanayisinin en büyük buluş-
ması olarak nitelendirilen Konya ELEVEX Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı’na sektörel sivil toplum kuruluşu 
olarak katılım sağladık. Yoğun katılımla gerçekleşen 
fuar sürecinde derneğimizin faaliyetleri ve projeleri-
miz hakkında bilgilendirmeler yaparak, üyelerimizle 
ve tüm paydaşlarımızla bir arada olma fırsatı yaka-
ladık. 

Fuar, beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı? Neden?
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı ilk 
kez düzenlenmiş olmasına rağmen beklentilerimizin 
üzerinde bir performans sergiledi. Katılımcı ve ziya-
retçi acısından sektörü kucaklayan bir fuar oldu. 

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici bul-
duğunuz şey neydi?
ELEVEX, Türk asansör sanayisinin gücünü birlik ve 
dayanışma temelinde ortaya koyan çok etkileyici bir 
organizasyon oldu. Katılımcı firmalar gerek stant ta-
sarımları gerekse ürün bazında çok iyi hazırlanmış-
lardı. Biz de TASİAD olarak bu güçlü organizasyo-
na, fuarın ikinci günü düzenlediğimiz mesleki eğitim 
paneliyle destek verdik. Sürdürülebilirlik teması al-
tında yürüttüğümüz eğitim çalışmalarımıza “Asan-
sör Sektöründe Mesleki Eğitime Farkındalık Paneli“ 
ile bir yenisini daha eklemiş bulunuyoruz. Elevex 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı kapsamında 
23 Mayıs’ta gerçekleştirdiğimiz panelimize MEB 
MTEGM, KTOMEM, BEÜ ALAPLI MYO, TASİS, 
AYSKAD, İMMİB ERKAN AVCI MTAL, GÜVERCİN-
LİK ŞEHİT HASAN GÜLHAN MTAL temsilcileri ka-
tılım sağladı. Sürdürülebilir kalkınmada mesleki eği-
timin önemi, ülkemizde ve dünyada mesleki eğitim 
çalışmaları, etkinlikte, panelistler değerli sunumları 
mesleki eğitime farkındalık kazandırmaya çalıştılar.

Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel izleni-
miniz nedir? 
İlk defa düzenlenmiş olmasından kaynaklı minik 
aksaklıklar oldu. Ama bunlar hiç konu edilecek şey-

Türk asansör sanayisinin 
BİRLİK ve DAYANIŞMA temelinde 
oluşturduğu gücün adı: ELEVEX
Tüm Asansör Sanayicileri ve İş İnsanları Derneği 
(TASİAD) Başkanı Yasemin Bulut: "ELEVEX Konya 
Asansör ve Teknolojileri Fuarı Türk asansör sanayinin 
gücünü birlik ve dayanışma temelinde ortaya koyan 
çok etkileyici bir organizasyon oldu. ELEVEX Asansör 
Fuarı ilk kez düzenlenmiş olmasına rağmen beklentile-
rimizin üzerinde bir performans sergiledi. Katılımcı ve 
ziyaretçi acısından sektörü kucaklayan bir fuar oldu. 
Katılımcı firmalar gerek stant tasarımları gerekse ürün 
bazında çok iyi hazırlanmışlardı. Biz de TASİAD olarak 
bu güçlü organizasyona, fuarın ikinci günü düzenledi-
ğimiz mesleki eğitim paneliyle destek verdik."
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ler değildi. Çünkü ortada inanılmaz bir çaba ve 
gayret vardı. Fuarın enerjisi hepsinin üstesinden 
geldi.

Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler hakkında ne düşünüyorsu-
nuz?
TASİAD yönetimi olarak bu dönem yürüttü-
ğümüz, Türkiye genelinde yeni üye katılım-
ları ile büyüme stratejimizi fuarda başarıyla 
sürdürdük. Katılımcı ve ziyaretçi üyelerimizle 
etkileşimlerimizi arttırdık. Diğer sektörel sivil 
toplum kuruluşlarımızın temsilci ve başkanları 
ile bir araya geldik. Sektörel gelişimi destekle-
me çalışmalarımız hakkında görüş alışverişin-
de bulunduk. 

ELEVEX Konya'da yeni bağlantılar kurma 
veya fırsatlar bulma açısından nasıl bir de-

neyim yaşadınız?
ELEVEX Fuarında TASİAD Küresel Etki Grubu-
muzun yurtdışı bağlantılı çalışmaları için ciddi 
anlamda network oluşturduk. Önümüzdeki 
günlerde projelendireceğimiz bu çalışmaların 
müjdesini de en kısa zamanda sektörümüzle 
paylaşacağız.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuarın ülkemizin üretim ve ihracat üssü 
Konya’da yapılmış olmasında dolayı Türkiye’nin 
her ilinden kolay ulaşım sağlanması yerli asansör 
firmalarının katılımını arttırdı. Bununla birlikte 
organizasyonun geniş ihracat portföyü sayesin-
de yabancı satın almacılar da fuara katılanların 
yüzünü güldürdü.  

Fuarda gördüğünüz yenilikler veya inovas-
yonlar hakkında ne düşünüyorsunuz? 
Teknik ve estetik açıdan güzel düşünülmüş, pro-
fesyonel hazırlanmış stantlar fuarda göz doldur-
du. Ancak Türk asansör sanayisinin dünya ça-
pında markalaşması için yüksek teknoloji ürün 
üretimi konusunda daha çok AR-GE yapılması 
gerektiğini bir kez daha vurgulamak istiyoruz. 
Dış ticaretimizin artması için katma değeri yük-
sek, teknolojik gelişmeleri entegre edeceğimiz 
ürünler üreterek, doğru pazarlama teknikleri ile 
global pazarlarda yerimizi almalıyız. 

Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle 
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fuar sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınızda 
nasıl bir sonuç elde ettiniz?
ELEVEX, TASİAD için her bakımdan çok verimli 
bir fuar oldu. Sektörel sorumluluğumuzun gerek-
lerini yerine getirerek, bütüncül ve kapsayıcı si-
vil toplum gücümüzü ortaya koyduk. ELEVEX ile 
sektörle ilgili her organizasyonda aktif çalışmalar-
la var olacağımızı bir kez daha göstermiş olduk. 

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-
nuz? Neden?
Kesinlikle katılacağız.  Türk asansör sektörünün 
öncü, köklü ve lider sivil toplum kuruluşu olarak 
sorunlara kalıcı çözümler üreteceğimiz, daha 
organizasyonel, daha verimli etkinliklerle sektö-
rümüzle bağlarımızı geliştirmeyi hedeflediğimiz 
ELEVEX fuarlarına katılmak TASİAD için önemli 
bir deneyim olacak.   

Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde 
nasıl bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
Ülkemizde yüksek enflasyonun yansıması olan 

ekonomik daralma karşısında nefes aldıran, fir-
maların motivasyonunu arttıran alışverişler sek-
törümüz üzerinde olumlu etki yarattı.  

Fuara katılımınızın STK'nıza veya kişisel işini-
ze sağladığı en büyük fayda ne oldu?
Son 25 yılda büyüme gösteren yerli asansör sa-
nayisinin birleşerek bir güç oluşturduğunu gör-
mek, bu gücü dünyaya göstermek ve bu gücün 
bir parçası olmaktan, bir sanayici, bir STK baş-
kanı ve bir kadın olarak gurur duydum. Ve bu 
gurur maddi kazanımların çok ötesinde mane-
viyatı çok yüksek bir değer oldu. 

Türk asansör sanayisinin birlik ve dayanışma 
temelinde oluşturduğu gücün adı: ELEVEX 
Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nın fikren oluş-
masında, organize edilmesinde ve düzenlen-
mesinde  emeği geçenlere teşekkür ediyor, 
başta ELEVEX'in organizatörü Özhan Şerefli ol-
mak üzere bu büyük başarıya imza atan herkesi 
kutluyorum.
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TASİAD'dan, ELEVEX  Konya'da, 
'Mesleki Eğitime Farkındalık' Paneli

Konya Elevex Asansör ve Teknolojileri Fuar etkin-
likleri kapsamında 23 Mayıs 2024 tarihinde "Asan-
sör Sektöründe Mesleki Eğitime Farkındalık – Sür-
dürülebilir Kalkınmada Mesleki Eğitimin Önemi" 
konulu panel düzenledi. TASİAD Başkanı Yasemin 
Bulut’un moderatörlüğünü üstlendiği panele MEB 
Mesleki ve Teknik Eğitim Genel Müdürlüğü, Kon-
ya Ticaret Odası Mesleki Eğitim Merkezi, Bülent 
Ecevit  Üniversitesi Meslek Yüksek Okulu, Güver-
cinlik Şehit Hasan Gülhan MTAL, İMMİB Erkan 
Avcı MTAL , TASİS ve AYSKAD temsilcileri pane-
list olarak katılım sağladı. 

Mesleki eğitimin tüm yönleriyle ele alındığı panel-
de; 
T.C. M.E.B. Mesleki ve Teknik Eğitim Genel Mü-
dürlüğü  H. Emre Seçgin;
• Ülke Kalkınmasında Mesleki Eğitimin Önemi  
• Türkiye’ de ve Dünyada  Mesleki Eğitim Uygu-
lamaları 
Konya Ticaret Odası Mesleki Eğitim Merkezi Mü-
dürü; Durmuş Akdoğan,
• Mesleki Eğitiminde Verimliliğin Artırılması Için 
Neler Yapılmalı?
BEÜ ALAPLI Meslek Yüksek Okulu Müdürü; Bur-

çin Henden Şolt   
• Meslek Yüksek Okullarında Asansör Eğitim Ça-
lışmaları                                                             
Güvercinlik Şehit Hasan GÜLHAN MTAL. Okul 
Müdürü; Nihat Şimdi            
•  Asansör Sektöründe Mesleki Eğitimin Genel 
Durumu
İMMİB Erkan Avcı MTAL. Elektrik Öğretmeni; 
Malik Fırat
• Okul / Sanayi İşbirliğinin Önemi
TASİS Genel Başkanı;  A. Turgay KULUĞ	
• Asansör Sektöründe Eğitimli Personel İhtiyacı
AYSKAD Genel Sekreteri/Eğitim Komisyonu Baş-
kanı; İlkay Kaplan Palancı
•Kamu/STK/Özel Sektör İşbirliğinin Önemi	
• AYSKAD’ın Mesleki Eğitim Çalışmaları
      
konularında sunumlar gerçekleştirdiler. 

Panelin; TASİAD’ ın bütüncül ve kapsayıcı anla-
yışla yürüttüğü mesleki eğitim çalışmalarına yeni 
bir boyut kazandıracağını ve asansör sektörün-
de mesleki eğitime farkındalığı artıracağını ifade 
eden Yasemin BULUT; panelistlere teşekkür ede-
rek plaketlerini takdim etti.
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"Beklentilerin çok üzerinde 
bir fuar gerçekleştirildi"

QPA Lift Genel Müdürü Süleyman Yalman, 
ELEVEX'e öncelikle Konya Asansör Fuarı'na kat-
kıda bulunmak ve firmalarını yerli ve yabancı mi-
safirlere tanıtmak amacıyla katıldıklarını söyledi. 
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na 
beklentilerinin üzerinde bir katılım sağlandığını, 
bunun için çok memnun olduklarını ifade eden 
Süleyman Yalman, "İlk kez yapılması dolayısıyla 
bazı endişelerimiz vardı açıkçası." dedi. 

Ekonominin kötü olduğu bir dönemde fuara katı-
lımın son derece yoğun ve güzel olduğunu yine-
leyen Yalman, "Fuar genel olarak başarılıydı. İlk 
kez yapılmasında ötürü oluşan aksaklıklar bizce 
normal karşılandı. Standımız hiç boş kalmadı ve 
ziyaretçilerimize teşekkür ederiz. Yeni müşteriler 
ile tanıştık ve yeni siparişler aldık. Büyük oranda 
ziyaretçilerimiz asansör sektöründen geliyorlardı. 
Oldukça memnunuz." dedi.

Süleyman Yalman; "Fuar, 10 üzerinden 9 puan 
aldı bence. Beklentilerin çok üzerinden bir fuar 
gerçekleştirildi. Fuar organizasyonunun gele-
cekte daha iyi olması için ise şunları söylemek 
isterim. Bu konuda rakibimiz İstanbul'da düzen-
lenen fuar, doğal olarak. 30 seneden fazla bir 
süredir fuar organizasyonu yapılıyor İstanbul’da. 
Konya’da ise ilk defa yapıldı. Yerli ve yabancı zi-
yaretçilerin ulaşımı ve konaklaması sorunları çö-
zülürse, fuarın devamlılığı açısından iyi olacaktır 

diye düşünüyorum. Fuar çıkış saatinde bir ayar-
lama yapılabilir belki. Çünkü sanayi çıkış saatine 
denk geldiğinde bir süreliğine trafik oluşuyor." 
dedi.

Yalman sözlerini şöyle sürdürdü; "ELEVEX'e yine 
benzer bir katılım olacak ise yerimizi almak iste-
riz. Hatta bu sefer kullanılmayan diğer iki holün-
de devreye alınmasını arzu ederiz. İstanbul'daki 
asansör fuarına bir alternatif oluşturması bakı-
mından önemli buluyorum. 

Bizce fuarın özellikle Konyalı firmalara en önemli 
etkilerinden bir tanesi misafirlerimizi şehrimizde 
ağırladık. Zaman zaman fabrikamıza ziyaret ger-
çekleştirdik. Ve en önemlisi zamanımız güzel de-
ğerlendirildi, İstanbul'da yapıldığı zaman bir veya 
iki misafirimizle zor zaman geçirebiliyorduk, ken-
di şehrimizdeki imkanlarımızdan dolayı misafirle-
rimize ayırdığımız zaman çok arttı. 

Fuarda emeği geçenlere teşekkür ederiz. 
ELEVEX'in bir iyi yönü de İstanbul fuarındaki gibi 
birkaç hole yoğunluk olmadı. Büyük çaptaki fir-
malarımızın farklı hollerde olması, diğer bütün 
katılımcılar açısından olumluydu bence. Belki bi-
raz 3.holde bir yoğunlaşma söz konusu idi. Son-
raki fuarda bu dağılımın daha mantıklı ve hak-
kaniyetle yapılmasının devamı diğer katılımcıları 
teşvik edecektir."
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"ELEVEX Konya'da özellikle 
yurtdışından gelen ziyaretçi 
sayısı yüksekti"

Nagel Asansör Genel Müdürü Abdullah Öz-
can ELEVEX'e Konya’da yapılan ilk asansör 
fuarı olmasından dolayı katılmak istediklerini 
belirtti. 

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'nın beklentilerinin çok üzerinde bir yo-
ğunlukla geçtiğini ifade eden Abdullah Öz-
can, "Özellikle yurtdışından gelen ziyaretçi 
sayısı yüksekti. İlk fuar olmasına rağmen ak-
saklık yok denecek kadar azdı. Fuardan genel 
olarak memnun ayrıldık.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'nda halihazırdaki müşterilerimizle soh-
bet etme fırsatı yakaladık. Yeni ticaret ya-

pacağımız firmalarla da anlaşmalar sağladık. 
Fuar genel olarak yoğun geçti. Katılımcılar için 
çok yararlı olduğunu düşünüyoruz. 

Fuara katılmadan önceki beklentimiz düşüktü, 
ziyaretçi profili ve sayısı sayesinde beklentimi-
zin çok üzerinde seyreden bir fuar oldu. 

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'nın ikinci fuarına kesinlikle katılmayı dü-
şünüyoruz. Fuarın ikincisinin daha yoğun ge-
çeceğini düşünüyoruz. 

Fuarların ara verilmeden bir sene İstanbul, 
diğer sene Konya şeklinde her iki senede bir 
yapılması gerektiğini düşünüyoruz. 
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EKA, ELEVEX değerlendirmesi

"Asansör sektörü açısından önemli ve stratejik bir 
üretim merkezi olan Konya’da bu sene ilki düzen-
lenen 'ELEVEX Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda 
EKA olarak yer aldık. Standımızı ziyaret eden ko-
nuklarımızla, asansör üretimimizdeki ileri tekno-
lojilerimizi, sürdürülebilirlik hedeflerimizi ve en 
yeni gelişmelerimizi paylaşmanın mutluluğunu 
yaşadık."

ELEVEX Asansör ve Teknoloji Fuarı ile ilgili olarak 
Emlak Konut Asansör (EKA) tarafından yapılan 
değerlendirmede şu ifadelere yer verildi:

"ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na 
katılmamızın te-
mel amacı, yenilik-
çi teknolojilerimizi, 
sürdürülebilirlik viz-
yonumuzu, Ar-Ge 
projelerimizi ve en 
son gelişmelerimi-
zi ziyaretçilerimizle 
paylaşmaktı. Ayrıca, 
ulusal ve uluslararası 
alanda yeni iş bağlan-
tıları kurmak ve mev-
cut iş birliklerimizi 
güçlendirmek hedef-
lerimiz arasındaydı. 

Fuarda, standımızı ziyaret eden sektör profesyo-
nelleriyle çok verimli görüşmeler gerçekleştirdik. 
Özellikle, ulusal ve uluslararası pazarda faaliyet 
gösteren firmaların yoğun ilgi ve olumlu geri dö-
nüşlerini aldık. Yüksek yerlilik oranlı tedarik zinciri 
yaklaşımımıza katkı sağlayacak potansiyel çözüm 
ortaklarımızla bir araya geldik.
 
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'nın, ülkemizin ihracat hedeflerine önem-
li ölçüde katkı sağlayacağına inanıyoruz. Fuar 
aracılığıyla, katılımcılar ve ziyaretçiler sektörde-
ki en son teknolojik gelişmeleri yakından takip 
etme şansı buldu. Ayrıca, katılımcılar ulusal ve 

uluslararası düzey-
deki sektör temsil-
cileriyle bir araya 
gelerek sektörün 
geleceğine yön ve-
rebilecek fikir alış-
verişlerinde bulun-
dular.

ELEVEX 2024 Asan-
sör ve Teknolojileri 
Fuarını düzenleyen 
Vizyon Sektörel Fu-
arcılığa teşekkürleri-
mizi sunarız."
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Fuara katılma amacınızı ve bu amaç doğrultusun-
da beklentilerinizi paylaşır mısınız?
Fuarımıza katılım amacımız, MDF ve cam üzerine 
görsel baskı çözümlerimizi sektör profesyonellerine 
tanıtmak ve yenilikçi ürünlerimizi sergilemekti. Özel-
likle asansör sektöründe estetik ve tasarımın önemli 
olduğunu düşünerek, ürünlerimizin kalitesini ve çe-
şitliliğini vurgulamak istiyoruz. Beklentilerimiz doğ-
rultusunda, yeni iş ilişkileri kurmak, müşteri ağımızı 
genişletmek ve marka bilinirliğimizi arttırmak için fuar 
süresince etkin iletişim sağlamayı hedefledik. Ayrıca 
sektördeki son trendleri takip ederek, ürün geliştirme 
stratejilerimizi güçlendirmeyi planladık.Elevex 2024 
Asansör Fuarı'nda katılımımızı stratejik bir şekilde yö-
neterek, sektördeki paydaşlarımızla verimli bir etkile-
şim sağlamayı amaçladık.

Fuar, beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı? Neden?
Elevex 2024 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
beklentilerimizi tam anlamıyla karşıladı. Görsel baskı 
çözümlerimiz büyük ilgi gördü ve fuar bizlere yeni iş 
ilişkileri kurma fırsatları sundu. Ayrıca marka bilinirli-
ğimizi güçlendirmemize ve sektör trendlerini takip et-
memize yardımcı oldu. Sonuç olarak, fuar bize bekle-
diğimizden fazlasını verdi ve sektörel etkileşimlerimizi 
olumlu yönde etkiledi.

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici buldu-
ğunuz şey neydi?
Fuarda en çok ilgimi çeken şey, sektördeki firmaların 
sundukları yenilikçi çözümler ve ürünlerin ötesinde, 
insan odaklı yaklaşımları oldu. Özellikle standlarda 
yapılan interaktif sunumlar ve ziyaretçilerle samimi 
diyaloglar, işbirliği ve müşteri memnuniyeti odaklı 
yaklaşımlarını görmek beni etkiledi. Ayrıca, sadece 
ürünlerin değil, hizmet kalitesinin ve müşteri dene-
yiminin ön planda olduğu firmaların varlığı da dikkat 
çekiciydi. Bu yaklaşımlar, sektördeki rekabetin yanı 
sıra iş dünyasında insan odaklı değerlerin önemini an-
lamamı sağladı.

Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel izleni-
miniz nedir?
Fuarda sunulan hizmetler genel olarak çok çeşitli ve 
kaliteliydi. Firmalar, interaktif sunumlar, canlı demo 

"ELEVEX, sektörel ilişkilerimizi 
güçlendirmemize ve yeni iş fırsatları 
keşfetmemize yardımcı oldu"
MRK Ajans Başkanı Muhammet Ünüvar; 
"Elevex 2024 Konya Asansör ve Teknoloji-
leri Fuarı, beklentilerimizi tam anlamıyla 
karşıladı. Glasaria markası ile ürettiğimiz 
görsel baskı çözümlerimiz büyük ilgi gördü 
ve fuar bizlere yeni iş ilişkileri kurma 
fırsatları sundu. Ayrıca marka bilinirliği-
mizi güçlendirmemize ve sektör trendlerini 
takip etmemize yardımcı oldu. Sonuç olarak, 
fuar bize beklediğimizden fazlasını verdi 
ve sektörel etkileşimlerimizi olumlu yönde 
etkiledi." dedi.
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gösterimleri ve bilgilendirici paneller düzenle-
yerek ürünlerini detaylı bir şekilde tanıttılar. Zi-
yaretçilere karşı gösterdikleri ilgi ve profesyonel 
yaklaşımları da dikkat çekiciydi. Standların dü-
zenlemesi ve görsel sunumları da oldukça etkile-
yiciydi. Bu sayede fuar boyunca hizmet kalitesinin 
ve müşteri memnuniyetinin ön planda olduğunu 
açıkça gözlemledik.

Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler hakkında ne düşünüyorsunuz?
Standımızdaki ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler çok olumlu geçti. Ziyaretçiler, 
ürünlerimize büyük ilgi gösterdi ve görsel baskı 
tekniklerimiz ile ürün kalitemiz hakkında detaylı 
sorular sordu. Özellikle canlı demo gösterileri ve 
ürünlerimizin kullanım pratikleri ziyaretçiler tara-
fından çok beğenildi. Geri bildirimler genel olarak 
olumlu ve yapıcıydı. Ürünlerimizin tasarımı ve iş-
levselliği konusunda olumlu yorumlar aldık. Ayrı-
ca, ziyaretçilerden gelen önerileri dikkate alarak 
ürünlerimizi daha da geliştirme fırsatı bulduk. Bu 
etkileşimler ve geri bildirimler, standımızın fuar 
sürecinde başarılı olmasını sağladı ve yeni iş bağ-
lantıları kurma şansı verdi.

Fuarda yeni iş bağ-
lantıları kurma veya 
iş fırsatları bulma 
açısından nasıl bir 
deneyim yaşadınız?
Fuarda yeni iş bağ-
lantıları kurma ve 
iş fırsatları bulma 
konusunda olduk-
ça olumlu bir de-
neyim yaşadık. 
Standımıza gelen 
ziyaretçiler arasın-
da sektörün önde 

gelen firmalarından temsilciler ve potansiyel iş 
ortakları vardı. Ürünlerimizi detaylı bir şekilde 
tanıtarak, karşılıklı fayda sağlayabileceğimiz iş 
ilişkileri geliştirdik. Fuar süresince gerçekleştirdi-
ğimiz birebir görüşmeler ve networking etkinlik-
leri, yeni iş bağlantıları kurmamızı kolaylaştırdı. 
Ziyaretçilerden aldığımız geri bildirimler ve ilgi 
gösterdikleri konular, ürün geliştirme ve pa-
zarlama stratejilerimizi şekillendirme açısından 
bize önemli ipuçları verdi. Sonuç olarak, Elevex 
2024, iş dünyasında etkili bir platform sağlaya-
rak, sektörel ilişkilerimizi güçlendirmemize ve 
yeni iş fırsatları keşfetmemize yardımcı oldu. 

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuardaki genel atmosfer çok canlıydı ve katılımcı 
profili oldukça çeşitliydi. Büyük markaların yanı 
sıra yenilikçi firmalar da ön plandaydı. Ziyaretçi-
ler arasındaki etkileşimler samimi ve iş odaklıydı; 
bu da yeni iş bağlantıları kurma şansımızı artırdı. 
Elevex 2024 Asansör Fuarı, sektördeki güncel ge-
lişmeleri takip etmek ve sektör profesyonelleriyle 
bir araya gelmek için önemli bir platform sağladı.

Fuarda gördüğünüz yenilikler veya inovasyon-
lar hakkında ne dü-
şünüyorsunuz?
Fuarda gördüğüz 
yenilikler ve inovas-
yonlar çok etkileyi-
ciydi. Özellikle dijital 
teknolojilerin asan-
sör sektöründe nasıl 
kullanıldığını gör-
mek ilginçti. Sanal 
gerçeklik uygulama-
ları ve çevresel sür-
dürülebilirlik odaklı 
çözümler, sektördeki 
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ilerlemeleri ve gele-
cek yönelimleri be-
lirlemede önemli rol 
oynayacak gibi görü-
nüyor.

Fuara katılmadan 
önceki beklentile-
rinizle fuar sonrası 
deneyiminizi karşı-
laştırdığınızda nasıl 
bir sonuç elde etti-
niz?
Fuar öncesindeki 
beklentilerimizle fuar 
sonrası deneyimimizi karşılaştırdığımızda, büyük 
bir memnuniyet yaşadık. Yeni iş bağlantıları kur-
ma ve ürünlerimizi tanıtma hedeflerimizi başarıy-
la gerçekleştirdik. Ziyaretçilerle olan etkileşimimiz 
çok olumlu ve verimliydi. Aldığımız geri bildirim-
ler, ürünlerimizin pazardaki algısını güçlendirdi ve 
sektördeki yenilikleri yakından takip etme fırsatı 
bulduk. Bu deneyim, gelecekteki fuar katılımla-
rımız ve iş stratejilerimiz için önemli bir referans 
oluşturdu.

Fuar organizasyonunun gelecekte daha iyi ol-
ması için ne gibi önerilerde bulunabilirsiniz?
Önerilerimizi;
• Dijital pazarlama güçlendirme: Fuar önce-
sinde daha etkili sosyal medya kampanyaları ve 
hedef kitleye özgü dijital tanıtımlar yapılabilir.
• Etkileşimli deneyimler: Ziyaretçiler için inte-
raktif demo gösterimleri ve deneyimler düzenle-
nerek standlar daha çekici hale getirilebilir.
• Networking ve işbirliği: B2B toplantıları ve 
sektörel konferanslar gibi daha fazla networking 
fırsatı sunulabilir.
• Sürdürülebilirlik odaklı yaklaşım: Fuar or-
ganizasyonunda sürdürülebilir uygulamalar ve 
enerji verimliliği önlemleri artırılabilir.
• Geri bildirim ve iyileştirme: Katılımcı geri bil-
dirimlerinin düzenli olarak toplanması ve bu geri 
bildirimlere dayalı olarak organizasyonun sürekli 
iyileştirilmesi sağlanabilir.
şeklinde sıralayabiliriz.

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-
nuz? Neden?
Evet, bu fuara tekrar katılmayı düşünüyorum. Fu-
arın sunduğu networking fırsatları, sektörel yeni-

likleri takip etme im-
kanı ve potansiyel iş 
bağlantıları açısından 
çok değerli olduğu-
nu düşünüyorum. 
Ayrıca, standımızın 
ziyaretçilerle olan et-
kileşimi ve aldığımız 
geri bildirimler son 
derece olumlu oldu. 
Gelecekteki fuarlar-
da da bu tür plat-
formlarda yer alarak 
işbirliklerimizi güç-
lendirmek ve sektör-

deki gelişmeleri yakından takip etmek istiyorum.

Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde nasıl 
bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde olum-
lu bir etkisi olduğunu düşünüyorum. Fuar, sek-
tördeki yeni teknolojileri, trendleri ve yenilikleri 
keşfetme fırsatı sundu. Katılımcı firmaların sun-
duğu ürünler ve çözümler, sektördeki ilerlemeleri 
ve potansiyel gelecek yönelimlerini anlamamıza 
yardımcı oldu.

Ayrıca, fuar sayesinde sektör profesyonelleriyle 
doğrudan iletişim kurma ve işbirliği olanakları ge-
liştirme şansı bulduk. Yeni iş bağlantıları kurma 
ve mevcut ilişkileri güçlendirme fırsatları da fua-
rın sağladığı avantajlardan biriydi.

Sonuç olarak, Elevex 2024 Asansör Fuarı, sektö-
rümüz üzerindeki bilgi birikimini arttırdı, işbirlik-
leri için yeni kapılar açtı ve sektörel gelişmelere 
katkı sağladı.

Fuara katılımınızın şirketinize veya kişisel işi-
nize sağladığı en büyük fayda ne oldu?
Fuar katılımımızın şirketimize sağladığı en büyük 
fayda, yeni iş bağlantıları ve potansiyel müşteri 
ilişkileri kurma fırsatları oldu. Standımızı ziya-
ret eden ziyaretçilerle yapılan etkili etkileşim-
ler, ürünlerimizin ve hizmetlerimizin pazardaki 
algısını güçlendirdi. Ayrıca, sektördeki güncel 
gelişmeleri takip etme ve rakiplerimizle karşılaş-
tırma imkanı elde ettik. Bu deneyim, şirketimi-
zin pazarlama stratejilerini güçlendirmemize ve 
gelecekteki iş planlarımızı şekillendirmemize de 
yardımcı oldu.
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ELEVEX Konya ile asansör 
sektörünün yeni bir fuarı oldu

Tabled Paslanmaz Genel Müdürü Abdullah Tuna 
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na 
yeni ürün tanıtımı ve yeni müşterilerle iletişim 
amacı ile katıldıklarını kaydederek şunları söyle-
di; " ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı 
ürün tanıtımı için alan ve organizasyon  yönün-
den  gayet başarılıydı. İç pazar müşterileri katıldı-
ğımız birçok fuara göre oldukça iyiydi. Ancak dış 
pazardan gelen müşteriler önümüzdeki fuarlarda 
biraz daha arttırılabilir. 

Fuarda sunulan hizmetler gayet yeterliydi. Fuar 
firması gerçekten başarılı bir organizasyon ger-
çekleştirdi. 

Standımızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve geri 
bildirimler konusunda geri dönüşlerin netleşmesi 
gerekir ancak standımızda ağırladığımız ziyaretçi 
sayımız çok başarılıydı. Ziyaretçilerimiz ile yaptığı-

mız görüşmelerde bağlantı yaptıklarımız da oldu 
ama daha önce de belirttiğim gibi geri dönüşler 
için henüz erken.

ELEVEX'te katılımcı firmalar gayet özenle hazır-
lanmış emek zaman ve para harcamış yani katı-
lımcılar üzerine düşeni yapmış. 

Fuara katılmadan önceki beklentilerimle fuar 
sonrası deneyimimi karşılaştırdığımda ELEVEX'in 
sakin, güzel, iyi organize edilmiş amacına hizmet 
eden bir fuar olduğunu söyleyebilirim.

2026 yılında düzenlenecek olan ELEVEX Konya 
Asansör Fuarı'na da katılacağız. Çünkü bu fuarı 
kendi fuarımız olarak görüyoruz.

Şunu gönül rahatlığı ile söyleyebilirim ki; "Asansör 
sektörün yeni bir fuarı oldu."
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ELEVEX Konya'da yeni 
ürünümüz ile ilgili ciddi 
bağlantılar yaptık ve birçoğu 
siparişe dönüştü
ilalift Genel Müdürü Stefanos Pariz-
yanos ELEVEX Konya Asansör ve Tek-
nolojileri Fuarı'nda yeni ürünleri olan 
ILAEON dişlisiz makineyi sergilemek 
amacıyla katıldıklarını söyledi. "Bunun 
yanı sıra Türkiye distribütörü olduğu-
muz İtalya Gem ve Çin Hepu Power ma-
kinelerini de ELEVEX'te sergiledik." diyen 
Stefanos Parizyanos ELEVEX'in beklenti-
lerini fazlasıyla karşıladığını kaydetti. 

Stefanos Parizyanos; "Konya üreticileri 
ve Konya bölgesindeki asansör sektörü 
Türkiye asansör sektörüne kısmen de 
olsa yön veren bir yapıya sahip. Bu yapıda çok 
ciddi paket asansör üretimi yapan firmalarımız 
var. Bu firmalar iç pazara sundukları hizmetler 
kadar yurtdışı ihracatları da çok kuvvetli oldu-
ğundan bu fuarın başarılı olma noktasında etken 
olmuşlardır. Paket üretim dışında Türkiye asansör 
aksam, makine, ray üreticilerinden en büyükle-
rinden bazılarının da Konya’da yerleşik olması bir 
artı daha ekledi. Diğer şehir ve bölgelerden katı-
lımcılar da azımsanmayacak kadar kuvvetli katılım 
sergilediler. Bu bağlamda ziyaretçi yoğunluğu ve 
özellikle ilgisi çok iyi seviyedeydi.

Ziyaretçilerin ilgisi, fuar alanı fuayesinin aldığı gün 
ışığı ve geniş koridorlar. Bazı firmaların büyük ve 
şatafatlı stantları dikkat çekici unsurlar oldu.

Genel anlamda ilk fuar olmasına rağmen büyük 
bir sıkıntı yaşanmadı. Fuaye firmalarına ürünlerini 
yerleştirmek için bir formül düşünülmesi gereki-
yor. Yerler seramik olduğundan forklift çalışması-
na müsaade edilmedi." dedi.

ELEVEX'te gördükleri ilgi ve ziyaretçi profilinden 
çok memnun olduklarını ifade eden Stefanos Pa-

rizyanos sözlerini şöyle sürdürdü: "Türkiye ekono-
misinin zorlandığı bu dönemde gelen ziyaretçiler 
hepsi bu fuara pozitif bir bakış açısı ile gelmiş ve 
bunu sipariş vererek pekiştirmişlerdir. Özellikle 
yeni ürünümüz ile ilgili ciddi bağlantılar yaptık 
ve birçoğu siparişe dönüştü. Fuar genelde herke-
sin pozitif ve mutlu gözüktüğü bir ortamda ger-
çekleşti.  Fuarda gördüğüm gerçek anlamda tek 
yenilik Decosan firmasının sertifikasını da fuarda 
aldığı kayışlı makineli düşük kuyu dibi ve son kat 
ölçülerine uygun 1,0m/sn hızındaki asansörü ve 
deprem asansörü diyebilirim. Bir de, İtalyan orta-
ğımız olan EON kumanda panosu oldu.  

ELEVEX ile ilgili tahminlerim beni yanıltmadı diye-
bilirim. Açıkçası orta ölçekli bir fuarda firmamıza 
olan ilgi daha fazla olduğundan ELEVEX'e tekrar 
katılmayı düşünüyorum. Her fuar sektöre mutlaka 
pozitif anlamda etki etmektedir. Fuar maliyetle-
ri çok yüksek olsa da fuarın ve katılımcıların fuar 
süresince ve sonrasında ticari anlamda pozitif bir 
etki hissedeceğini düşünüyorum. ELEVEX'in özel-
likle yeni ürünümüz ILAEON tanıtımı ve satışında 
birinci derecede bize artısı oldu. Diğer makineleri-
miz için de ciddi siparişler aldık."
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"ELEVEX Konya Asansör 
ve Teknolojileri Fuarı, 
beklentilerimizin üzerinde bir 
deneyim sağladı"
Nilkon Asansör Genel Müdürü Mehmet Ci-
hangir Hamurcu ile ELEVEX'i değerlendirdik.

Merhaba Mehmet Cihangir Bey. ELEVEX'e 
katılma amacınızı ve bu amaç doğrultusunda 
beklentilerinizi paylaşır mısınız?
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'na 
katılma amacımız, ürünlerimizi tanıtmak, sek-
tördeki mevcut ve potansiyel iş ortaklarıyla bağ-
lantı kurmaktı. Ayrıca, firmamızın yerli ve milli 
üretimde kalite anlayışını vurgulamak da önemli 
hedeflerimiz arasındaydı.

Fuar, beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı? Ne-
den?
Fuar, beklentilerimizin üzerinde bir deneyim 
sağladı. Özellikle sektördeki diğer önemli aktör-
lerle bir araya gelme ve yeni iş fırsatları keşfetme 
konusunda çok başarılıydı. Standımıza ve yeni 
ürünlerimize gösterilen ilgi bizi memnun etti.

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici 
bulduğunuz şey neydi?
Fuarda en etkileyici bulduğumuz şey, sektörde-
ki son teknolojilerin ve inovasyonların sergilen-
mesiydi.

Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel iz-
leniminiz nedir?
Fuarda sunulan hizmetlerin genel kalitesi ve or-
ganizasyonun düzeni oldukça iyiydi. Bazı eksik-
ler olsa da Konya’da düzenlenen ilk fuar olması 
sebebiyle gayet profesyonel bir fuar ortamı sağ-
landığını düşünüyoruz.

Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler hakkında ne düşünüyorsu-
nuz?
Standımızda ziyaretçilerimizden olumlu geri bil-

dirimler aldık. Mevcut ürünlerimiz ve yeni ürün-
lerimizin kaliteleri ve teknik özellikleri hakkında 
detaylı sunumlar yaptık ve bu sunumlara göste-
rilen ilgi, ürünlerimizin sektördeki değerini gös-
termesi açısından bize daha çok güven verdi.

Fuarda yeni iş bağlantıları kurma veya iş fır-
satları bulma açısından nasıl bir deneyim ya-
şadınız?
Fuar, yeni iş bağlantıları kurma açısından olduk-
ça verimli geçti. Sektördeki önemli aktörlerle bir 
araya gelme ve potansiyel işbirlikleri için yeni 
fırsatlar keşfetme şansı elde ettik.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
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hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuarın atmosferi ve katılımcı profili profesyonel 
ve dinamikti.

Fuarda gördüğünüz yenilikler veya inovas-
yonlar hakkında ne düşünüyorsunuz?
Fuarda gördüğümüz yenilikler ve inovasyonlar 
sektördeki gelecek trendlerini görmemize yar-
dımcı oldu. Özellikle teknoloji odaklı ürünler 
bizim için çok önemliydi.

Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle 
fuar sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınızda 
nasıl bir sonuç elde ettiniz?
Fuar sonrası değerlendirmemiz, fuarın beklen-
tilerimizi büyük ölçüde karşıladığını gösterdi. 
Özellikle yurtiçinden ve yurtdışından yeni iş bağ-
lantıları açısından olumlu bir deneyim yaşadık.

Fuar organizasyonunun gelecekte daha iyi ol-
ması için ne gibi önerilerde bulunabilirsiniz?
Gelecekteki fuar organizasyonlarında daha çok 
yurt dışından firmaların katılımcı ve ziyaretçi ola-
rak katılması gerektiğini ve fuar organizasyonu-
nun uluslararası medyada gündem oluşturması 
için özellikle fuar açılışına devlet erkanından ilgili 
siyasilerin davet edilebileceğini düşünmekteyiz. 
Ayrıca, dijital platformların daha etkin kullanımı 
da fuar deneyimini zenginleştirebilir.

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-

nuz? Neden?
Evet, Elevex Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'na tekrar katılmayı düşünüyoruz. Bu fuar, 
sektördeki güncel gelişmeleri takip etmek ve 
mevcut iş bağlantılarını güçlendirmek ve yeni 
iş bağlantıları kurmak açısından değerli bir plat-
form oldu.

Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde na-
sıl bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
Fuarın sektörümüz üzerinde olumlu bir etkisi ol-
duğunu düşünüyoruz. Nilkon Asansör olarak sek-
tördeki konumumuzu güçlendirmemize ve mar-
kamızın bilinirliğini artırmamıza yardımcı oldu.

Fuara katılımınızın şirketinize veya kişisel işi-
nize sağladığı en büyük fayda ne oldu?
Fuara katılımımız, ürünlerimizi ve yenilikçi yak-
laşımlarımızı geniş bir kitleye tanıtmamıza ve 
yeni iş fırsatlarına açılmamıza büyük katkı sağ-
ladı. Ayrıca, sektörel bilgi alışverişi ve rekabet 
gücümüzü artırma açısından da önemli bir rol 
oynadı.

Nilkon Asansör olarak, fuar sürecinde bizimle 
ilgilenen herkese teşekkür ederiz. Sektördeki 
yenilikleri takip ederek, kaliteyi üst seviyede 
tutarak ilerlemeye ve gelecekteki fuarlarda da 
yenilikçi ürün ve çözümlerimizi sergilemeye de-
vam edeceğiz. 
“SİZİ YÜKSELTEN KALİTEYİ ÜRETİYORUZ”
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"ELEVEX'te gerçek alıcılar  
görüşmeler sağlamak 
oldukça sevindirici oldu"

Fuara katılma amaçlarını özetle sektörel yenilik-
lerden haberdar olmak, mevcut yurtiçi ve yurtdışı 
pazar portföylerini geliştrimek olarak açıklayan 
Ovit Elevator ve Blues of İstanbul Dış Ticaret Mü-
dürü Barış Güler, "İlk defa düzenlenmiş olmasına 
rağmen ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı oldukça tatminkar oldu denebilir. Gerek ka-
tılımcı gerekse ziyaretçi açısından beklentilerimizi 
karşılayan, gerçek alıcılar ile yüz yüze görüşme-
ler sağlayabilmek oldukça sevindirdi bizleri.

Genel fuar organizasyon şekli ve yapısı olduk-
ça başarılıydı. Ancak daha etkin ve profesyonel 
yerel ekipler ile birtakım yan hizmetler gelişti-
rilebilir.

ELEVEX Konya'da yeni tanıştığımız potansiyel 
yurtdışı alıcılar bizleri heyecanlandırırken, öte 
yandan mevcut yurtdışı portföyümüze dahil 
olan firmalar ile görüşmeler sağlamak karşılıklı 
güven duygusu ve işbirliğini pekiştirdi aslında.

Daha önce de belirttiğim gibi; Blues of Istanbul 
Yapı A.Ş. bünyesinde OVIT Asansör markamız-
la halihazırda süregelen işbirlikçilerimizi stantla-
rımızda ağırlamak hem bizler hem de partnerle-
rimiz açısından sürpriz olmamakla beraber daha 
da kalıcı, yıllara yayılan, karşılıklı güvene dayalı 
ilişkilerimizi güçlendirdi. Aslına bakacak olursak 
fuarda genel atmosfer heyecan verici ve do-

nanımlıydı. Tüm katılımcı firmalarımız gerek 
stant gerekse ürün hazırlığı bakımından çok 
çalışmışlar. Hepsini tebrik ediyor ve başarıla-
rının devamını diliyoruz. Elevex’e katılmakla 
çok isabetli bir karar aldığımızı söyleyebilirim.
,
ELEVEX'in önümüzdeki fuarlarında uluslara-
rası katılımcı sayısı arttırılabilirse aynı oranda 
ziyaretçi sayısının da artacağını öngörebiliriz. 
Bu fuara tekrar katılmayı kesinlikle düşünüyo-
ruz.  Elevex’in her geçen gün kendini gelişti-
rebileceğine ve kısa süre içerisinde uluslararası 

tanınmışlığını arttırabileceğine inancımız tam.

Bize kalırsa; bilinen, alışılagelmiş ve uluslarara-
sı markalaşmış sektörel fuarlarımıza güzel Kon-
ya’mızdan ciddi bir rakip doğmuş durumda. 

Elevex ve Asansör Vizyon’a teşekkür eder; başarı-
larının devamını dileriz." dedi.
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"ELEVEX Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı, beklentilerimizi çok üst 
seviyede karşıladı"

Volare Asansör Genel Müdürü Mehmet Bıyıklı, 
"Fuara katılma amacımız, firmamızın ve üretim 
markamızın Türkiye ve dünya pazarında tanıtı-
mını yapıp, olması gerektiği yeri almasını sağla-
maktır.

ELEVEX Asansör ve Teknolojileri Fuarı, beklen-
tilerimizi çok üst seviyede karşıladı. Müşteri iliş-
kileri ve sahadan ürünle ilgili dönüşler açısından 
oldukça tatmin ediciydi." dedi.

Fuar organizasyonu ile  ilgilenen arkadaşların il-
gisi ve hızlı geri dönüşlerinin, problemlere çözüm 
önerileri sunmalarının gerçekten takdir edilebilir 
düzeyde olduğunu ifade eden Mehmet Bıyıklı, 
"Ziyaretçilerimizden ve müşterilerimizden aldığı-
mız etkileşim ve geri bildirimler, firmamız ve ürü-
nümüz hakkında olumlu dönüşler almak, ürünü-
müzün sektördeki konumu hakkında çok büyük 
bilgi edinmemizi sağladı.

Fuarda birkaç yurtdışı müşterisi ile (Rusya, İran, 
Pakistan…) ciddi bağlantı ve paylaşımlarda bu-
lunduk. Ayrıca yeni yurtiçi müşteri ile tanışma ve 
numune çalışma fırsatları yakaladık. ELEVEX at-
mosferi ve katılımcı profili sektörel bazda kaliteli 

ve harikaydı. Açıkçası fuar öncesi fuardan bu ka-
dar hareketlilik ve yoğunluk beklemiyorduk. Fuar 
zamanı bu fikrimizin yanlış olduğunu gördük.

ELEVEX'in biraz daha uluslararası bir fuar olması 
yolunda yoğun çalışılırsa daha faydalı ve dünya 
çapında ses getiren bir fuar olacağına inanıyorum.
 
Fuarın sektörün ve asansör üretiminin kalbi olan 
Konya’da yapılmasından dolayı tekrar katılmayı 
düşünüyorum.
 
İlk defa Konya’da yapılmasına ve fuarı organize 
eden arkadaşların asansör sektöründe ilk fuar-
ları olmasına rağmen bana göre çok başarılı bir 
fuar organizasyonu oldu. Bu konuda başta Öz-
han Bey’e ve takımına çok teşekkür ediyorum. 
Fuarda gördük ki bizim firmamıza markamızın ve 
ürünümüzün sektörde bizim düşündüğümüzün 
üstünde bir yerde. Abartısız yüzde 100 müşteri 
memnuniyeti olduğunu bizzat müşteri ağzından 
duymak; firmanın ve ürün kalitesinin doğru yolda 
ilerlediğimizi görmek bize çok büyük bir moral ve 
şevk verdi. Sürekli müşterilerimize anlattıklarımı-
zın boş olmadığının görülmesi, ürüne olan inan-
cımızı artırdı ve perçinledi." dedi.
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"ELEVEX Asansör Fuarı'nda, 
birçok yeni potansiyel müşteri ile 
de tanışma fırsatı bulduk"

Balaban Kasnak Genel Müdürü İsmail Balaban ile 
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nı 
konuştuk. 

İsmail Bey merhaba. ELEVEX Konya Asansör 
ve Teknolojileri Fuarı'na katılma amacınızı ve 
bu amaç doğrultusunda beklentilerinizi pay-
laşır mısınız?
Merhabalar. Balaban Kasnak ailesi olarak fuara 
katıma amacımız öncelikle var olan firma bilini-
lirliğini arttırmak ve hali hazırda mevcut müş-
terilerimize yenilerini katmaktı. Bunun yanında 
özellikle potansiyel pazarlara ulaşmak da he-
deflerimizdendi. Özellikle plastik kasnak ürün-
lerimizin avantajlarını ve yenilikçi tasarımlarını 
tanıtmayı hedefledik. Beklentimiz ise firmamızı 
piyasanın baş aktörlerinden biri yapmak.

Fuar, beklentilerinizi ne ölçüde karşıladı? Ne-
den?
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
beklentilerimizin ötesinde bir deneyim sundu. 
Ziyaretçilerimizin standımıza olan ilgisi ve olumlu 
geri dönüşleri, ürünlerimizin sektörde ne kadar 
takdir edildiğini gösterdi. Plastik kasnaklarımızın 
sağladığı performans ve dayanıklılık konusunda-
ki olumlu yorumlar, doğru yolda olduğumuzu bir 
kez daha kanıtladı. Fuarda, mevcut müşterileri-

mizin yanı sıra birçok yeni potansiyel müşteri ile 
de tanışma fırsatı bulduk.

Fuarda en çok ilginizi çeken veya etkileyici 
bulduğunuz şey neydi?
Özellikle yurtdışından ağırladığımız misafirlerin 
Konya'da bu kadar çok asansör sektörü ile ilgili 
üretici firma olmasını takdir etmeleri etkileyiciy-
di. Firmaların çok ciddi bir şekilde ilk defa dü-
zenlenen ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı bu denli ciddi hazırlanmaları da bizi hem 
şaşırttı hem de sevindirdi.

Fuarda sunulan hizmetler hakkında genel iz-
leniminiz nedir?
Genel anlamda sunulan hizmetler yeterliydi. Fa-
kat ilk fuar olmasından dolayı organizasyonda 
giderilebilecek ufak tefek aksaklıklar vardı ama 
bu sorunların daha sonraki dönemlerde giderile-
rek daha profesyonel olacağına eminiz.

Standınızda ziyaretçilerle olan etkileşim ve 
geri bildirimler hakkında ne düşünüyorsunuz?
Standımızda ziyaretçilerle olan etkileşimimiz 
oldukça olumlu geçti. Misafirlerimiz, plastik 
kasnak ürünlerimizin avantajlarını ve kullanım 
alanlarını yakından inceleme fırsatı buldu. Al-
dığımız geri bildirimler, ürünlerimizin kalite-
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si ve yenilikçi tasarımları konusunda bizi daha 
da motive etti. Müşterilerimizin soruları ve ilgi 
alanları, ürün geliştirme süreçlerimiz için de de-
ğerli bilgiler sağladı.

Fuarda yeni iş bağlantıları kurma veya iş fır-
satları bulma açısından nasıl bir deneyim ya-
şadınız?
ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı, 
yeni iş bağlantıları kurma ve iş fırsatları bulma 
açısından oldukça verimli geçti. Hem yerli hem 
de yabancı firmalarla önemli görüşmeler gerçek-
leştirdik. Plastik kasnaklarımızın farklı pazarlarda 
nasıl kullanılabileceği ve hangi ihtiyaçlara çözüm 
sunabileceği konusunda birçok yeni fikir edindik. 
Bu sayede, iş ağımızı genişleterek uluslararası 
alanda da daha fazla görünürlük kazandık.Tabi 
bunda firma olarak bu duruma çok önceden ve 
sıkı bir şekilde hazırlanmamızın katkısı da büyük. 
Tüm ekip arkadaşlarımı özellikle teşekkür ediyo-
rum. Bu duruma vesile oldukları için.

Fuardaki genel atmosfer ve katılımcı profili 
hakkında ne düşünüyorsunuz?
Uluslararası bir fuar oldu diyebiliriz. Özellik-
le gereksiz kalabalık değil de gerçekten ticaret 
yapmak, ürün almak ve ürün satmak için bir 
araya gelmiş iş insanlarını gördük. Bu Konya'da 
düzenlenmiş olan fuarı sonraki seneler için daha 
anlamlı kılıyor. Umarım ivmesi, ticaret hacmi ar-
tarak devam eden bir sürece hep birlikte gireriz.

Fuarda gördüğünüz yenilikler veya inovas-
yonlar hakkında ne düşünüyorsunuz?
Asansör sektörü sürekli kendini yenileyen ve ge-
liştiren bir sektör. Bu sebeple katılımcı firmalar 
hem müşterilerine yeni ürün sunmak hem de 
olan ürünlerinin kalitesini geliştirmek için çok 
uğraş ve emek vermişler. Bu fuarda biz de Ba-
laban Kasnak olarak pek çok yeni ürünümüzü 
müşterilerimize sunmanın mutluluğunu yaşadık. 
İş ortaklarımız tarafında da bu durum memnu-
niyetle karşılandı. Elbette bu bizim haklı olarak 
mutluluğumuzu perçinledi. 

Fuara katılmadan önceki beklentilerinizle fuar 
sonrası deneyiminizi karşılaştırdığınızda nasıl 
bir sonuç elde ettiniz?
Fuardan önce açıkçası birtakım endişelerimiz 
vardı. Fuarın ilk defa düzenlenmesi, Konya'da 
yapılması Türkiye’nin içinde bulunduğu ve tüm 

sektörleri etkileyen ekonomik hal ister istemez 
bizi biraz da olsa endişelendirmişti. Fakat fuar 
sonu değerlendirmemize baktığımızda endi-
şelerimizin haklı ama yersiz olduğunu gördük. 
Konya'da ilk fuar olması hasebi ile farklı ve hoş 
bir duygu bıraktı bizde.

 Fuar organizasyonunun gelecekte daha iyi 
olması için ne gibi önerilerde bulunabilirsiniz?
Gelecekte fuarın daha etkili olabilmesi için, katı-
lımcıların ve ziyaretçilerin daha fazla etkileşimde 
bulunabileceği etkinlikler düzenlenebilir. Ayrıca, 
uluslararası katılımcı sayısının arttırılması ve sek-
törel panellerin düzenlenmesi de fuarın kalitesini 
artıracaktır. Özellikle Avrupa bölgesinde has-
saten balkanlar bölgesinde daha iyi reklam ya-
pılıp oradan müşteri çekilebilir. Çünkü coğrafik 
olarak en kolay ve hızlı ticaret yapabileceğimiz 
bölgeler. O bölgelerde arayışta olan firmalar bir 
şekilde haberdar edilip ikna edilip ekipleri ile bir-
likte Konya'ya getirilmeli. Konya’nın potansiyeli 
uygulamalı şekilde gösterileilir.

Bu fuara tekrar katılmayı düşünüyor musu-
nuz? Neden?
Elbette tekrarı olmalı ve olduğu takdirde katılı-
rız. En başta Konya'da düzenleniyor olması Kon-
yamızı tanıtması. Ardı sıra fuar sonu yaptığımız 
yeni bağlantılar sebebi ile iş hacmimizin artması 
gibi nedenlerden dolayı katılmayı düşünüyoruz. 
Bunun yanında en önemli sebeplerden birisi de 
ELEVEX bize müşterilerimizi fabrikamızda ağırla-
ma imkanı sundu ki, bu çok kıymetli.

Fuarın genel olarak sektörümüz üzerinde na-
sıl bir etkisi olduğunu düşünüyorsunuz?
İş hacmini mutlak olarak arttırdı. İhracat nokta-
sında firmalarımıza çok büyük kolaylık sağladı. 
Firmaların potansiyel pazarlarını görmeleri ve bu 
pazarlara göre aksiyon almaları sağlandı. Bu da 
çok önemli bir kazanım. 

Fuara katılımınızın şirketinize veya kişisel işi-
nize sağladığı en büyük fayda ne oldu?
Başta belirttiğimiz üzere var olan firma bilinirli-
ğimiz perçinlendi. Ulaşmak isteyip zorlandığımız 
pazarlara kolay bir şekilde ve kalıcı olarak dahil 
olduk. Kişisel olarak ise farklı insanlar farklı müş-
teriler tanıma fırsatım oldu ve farklı coğrafyala-
rın isteklerini görmüş oldum. Bu da yapacağımız 
yatırımlarda bize yol gösterici bir etken olacaktır.
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TASFED Genel Kurulu'nda 
başkanlık bayrağını Cem Bozdağ 

teslim aldı

Türkiye Asansör Sanayicileri Federasyonu (TAS-
FED) 6. Olağan Genel Kurul’u 7 Haziran 2024 
Cuma günü  saat 10.00'da Merih Asansör'ün Baş-
kent O.S.B.'deki toplantı salonunda gerçekleşti. 
Seçimli olarak gerçekleşen Genel Kurulda yöne-
tim kurulu asil ve yedek üyeleri ile denetim kurulu 
asil ve yedek üyeleri verilen tek liste ile seçildi.

Genel Kurul sonucunda TASFED Genel Başkanı 
Yusuf Atik görevini Cem Bozdağ'a devretti. Yu-
suf Atik'e delegelerin verdiği önerge ile TASFED 
Onursal Başkanı unvanı verildi.

Yapılan seçim neticesinde TASFED Yönetim Ku-
rulu asil üyeliklerine şu isimler seçildi:
1. Cem BOZDAĞ - Yönetim Kurulu Başkanı
2. Zafer KARABAY - Yön. Kur. Başkan Yardımcısı
3. Özcan TOPRAK - Yön. Kur. Başkan Yardımcısı 
4. Remzi ASLAN - Yön. Kur. Başkan Yardımcısı 
5. Barış SANCAK- Yön. Kur. Başkan Yardımcısı 
6. Naim PEDÜK - Yön. Kur. Başkan Yardımcısı 
7. Nuri KUZAN- Yön. Kur. Başkan Yardımcısı
8. Hüsnü GÖKGÖZ - Genel Sekreter

9. Bünyamin KOCABAY - Sayman
10. Ali CİRİT - Yönetim Kurulu Üyesi
11. Atilla VERİM -Yönetim Kurulu Üyesi
12. İbrahim ÖZÇAKIR - Yönetim Kurulu Üyesi
13. Mustafa ÇEVİK - Yönetim Kurulu Üyesi
14. Nermin BOYACIOĞLU - Yön. Kurulu Üyesi
15. Salim UÇAK - Yönetim Kurulu Üyesi

Denetim Kurulu Asil Üyeliklerine ise; Muzaffer 
HIZARCI, Kerim MAHSERECİ, Sinan TEPE seçildi.

TASFED'den yapılan açıklamada: "07-06-2024 
tarihli 6. Genel kurulumuzda delegelerimizin öne-
risi ile Federasyonumuzun kuruluşundan bugüne 
kadar Yönetim Kurulu Başkanlığı görevini yürü-
ten, her platformda maddi ve manevi destekleri 
ile Federasyona katkılarını esirgemeyen Sayın Yu-
suf ATİK’in Onursal Başkan olması yönünde tek-
lif oylanmış ve oy birliği ile Sayın Yusuf ATİK’in 
onursal başkan olması kabul edilmiştir. Sayın Yu-
suf ATİK’e asansör sektörüne ve Federasyonumu-
za yapmış olduğu tüm katkılar için şükranlarımızı 
sunarız." denildi.

GÜVENLİ

VERİMLİ

HIZLI
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The Elevator Show Dubai:
Katılımcı kayıtları açıldı

13 ülkeden 80'den fazla tanınmış 
katılımcı, ürünlerini ve hizmetle-
rini tanıtmak için The Elevator 
Show Dubai'nin ilk edisyonunda 
yer alacak. Odak noktası asansör 
bileşenleri olan yeni ticaret fuarı 
öncelikli olarak hızla büyüyen MENA bölge-
sindeki (Orta Doğu ve Kuzey Afrika) pazar-
ları hedef alıyor. Ancak Hindistan, Türkiye 
ve Asya'dan da fuara ziyaretçi bekleniyor. 

Elevator Show Dubai, dünyanın önde ge-
len ticari fuarı interlift'in organizatörü AFAG 
Messen und Ausstellungen ve önde gelen 
endüstri ortamı Elevator World ile birlikte dü-
zenleniyor. 

T.Bruce MacKinnon Elevator World Baş-
kanı: “Elevator World, Eylül ayında ya-
pılacak The Elevator Show Dubai'ye ka-
tılmaktan büyük heyecan duyuyor. Bu 
bölgedeki birçok firmayla tanışmayı ve 
sektöre destek vermeyi sabırsızlıkla bekli-
yoruz. MENA bölgesine profesyonelce or-
ganize edilmiş bir etkinlik kazandırmak için 
bu etkinliğin gerekli olduğuna inanıyoruz.  
Yeni sanayi fuarını sabırsızlıkla bekliyorum 
Sektördeki çok sayıda köklü firma, The Eleva-
tor Show Dubai'de ürün ve hizmetleriyle yeni 
pazarlara ulaşma fırsatını yakalıyor." dedi.

VFA Interlift Başkanı Achim Hütter'in yeni 
etkinlikten beklentileri büyük: “İlk The Ele-
vator Show Dubai'de ortak bir stantla tem-
sil edilmekten büyük mutluluk duyuyoruz. 
Bu, üyelerimizin hedefli ve odaklı bir şekil-
de yeni hedef bölgelere ulaşması ve MENA 
bölgesinde yeni müşteriler edinmesi için 
ideal bir fırsattır. Bu ülkelerde sektörümüz 

için büyük potansiyel ve bü-
yüme fırsatları görüyoruz.” 

ZIEHL-ABEGG Orta Doğu 
FZE Genel Müdürü Dipen 
Patel: “Orta Doğu asan-

sör ve yürüyen merdiven pazarının 
katlanarak artan nüfusa uyum sağlamak için 
bölgeyi modern ve fütüristik şehirlerle geliş-
tirmeye ve dönüştürmeye yönelik hükümet 
girişimleri dikkate alındığında önümüzdeki 
yıllarda olağanüstü bir büyüme bekleniyor. 
Bu, asansör endüstrisinin gelişiminde ayrıl-
maz bir rol oynayacağı gayrimenkul patla-
masına dönüşecek. Müşterilere birinci sınıf, 
yüksek kaliteli asansör dişlisiz makine ve in-
vertörler sunan ZIEHL-ABEGG bu yolculuğun 
bir parçası olacak.” dedi.
 
İtalyan derneği ANICA'nın yönetim kurulu 
da Dubai'deki yeni ticaret fuarını memnuni-
yetle karşıladı: “Eylül ayında gerçekleşecek 
olan Dubai Lift Show etkinliğinde ANICA'nın 
(asansör bileşenlerini bir araya getiren İtalyan 
derneği) varlığını duyurmaktan mutluluk du-
yuyoruz. Dubai Dünya Ticaret Merkezi'nde. 
yapılacak etkinlik, asansör işi için stratejik ola-
rak temel olan bir alanda ilgili İtalyan asansör 
bileşeni üreticilerinin mükemmelliği konu-
sunda farkındalık yaratmak için önemli bir anı 
temsil ediyor ve bu nedenle ilgili şirketlerden 
bazıları katılımcı olarak katılmaya karar verdi. 
Dünyanın en kozmopolit ve ticari açıdan can-
lı şehirlerinden biri olan Dubai, dünyanın her 
yerinden potansiyel müşteriler ve iş ortak-
larıyla tanışmak için mükemmel bir sahne.” 

Güncel bilgiler www.elevatorshowdubai.com 
adresinde mevcuttur.

16-18 Eylül tarihleri ​​arasında The Elevator Show Dubai'nin (TES) ilk baskısı Dubai Dünya 
Ticaret Merkezi'nde gerçekleşecek. Ticari ziyaretçiler için kayıt artık açık ve www.

elevatorshowdubai.com/en/ adresinde mevcut.

             

April 2024                                                                

 
Press Release 

 

The Elevator Show Dubai:  
Final preparations are underway for the new 

trade fair for the lift industry 
The first edition of The Elevator Show (TES) will take place from 16 
to 18 September at the Dubai World Trade Centre. The new trade fair 
for the lift industry is already experiencing great demand even 
before its first edition. The trade fair is aimed at the markets in the 
fast-growing MENA region (Middle East and North Africa) and India. 
Over 80 exhibitors are taking part in the first edition of the Elevator 
Show Dubai, presenting a wide range of lift components to 
international guests in Dubai. 
 

Dubai – A few months before the start of the first The Elevator Show 
Dubai, the final preparations for the trade fair are underway. Over 80 
exhibitors have already registered and only a few stand spaces are still 
available for the premiere of the new lift trade fair. The Elevator Show 
Dubai will take place in Za'abeel Hall 6 of the Dubai World Trade Centre. 
The Dubai World Trade Centre is centrally located, and there are 
numerous hotels and restaurants in and around the exhibition grounds. 

Among the exhibitors at The Elevator Show Dubai 2024 are joint 
participations from Europe, India and China as well as companies such 
as Arkel, Invertek Drives, Liftequip, Meiller, Montanari, Orona, Sassi, 
Schaefer, Sicor, Sjec, Wittur and Ziehl-Abegg. National pavilions are 
organised by VFA interlift, the Italian organisation ANICA, the China 
Elevator Association in cooperation with China Shippers and for Indian 
participants by ISEEVENTUS (formerly TAK Expo). 

The Elevator Show Dubai focuses on lift components and corresponding 
services, contacts to experts and the right know-how. The Elevator Show 
Dubai offers the lift industry a platform in the Middle East, a flourishing 
region. Dubai is easily accessible internationally and many nationalities 
do not require a visa to enter the country. The exhibition centre meets the 
latest standards and there are numerous hotels in the surrounding area. 
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Saat sabah 5:30… “Artık uyumam gereki-
yor, yarın yorucu bir gün olacak” diyerek 
gözlerinizi kapattığınızı hayal edin… 3 
saat sonra, telefonun alarmıyla uyandığı-
nızda, ekranda bir mesaj gözünüze çarpı-
yor: sonu “günaydın bu arada” diye biten 
bir mesaj… Mesajın geldiği saat 5:40… 

Bazılarımızın güne başladığı saatte, bazı-
larımızın günü daha yeni bitiyor… 

Sanki bir döngü tamamlanıyor… 
Evet, aslında gerçekten de bir döngü ta-
mamlanıyor. Bir kısmımız gece uyumaya, 
bir kısmımız ise uyumamaya endeksli. 
Askeriyedeki nöbetleri, vahşi doğada ya-
pılan kamplarda daima bir kişinin ateşin 
başında günü ağarttığı anları, aksiyon 
filmlerinde mutlaka birinin gözcü olarak 
bırakıldığı sahneleri şöyle bir gözünüzün 
önüne getirin… Tıpkı o sahnelerdeki gibi 
tehlikelere karşı tetikte ve güvende olmak 
isteyen, gündüz yorulanlar dinlenirken 
uyanık kalarak diğerlerini koruyan ve bu 
sebeple muhtemelen nöbetleşe uyuyan il-
kel atalarımız, bu alışkanlıklarını nesilden 
nesle miras bırakarak bizim bugünkü uyku 
alışkanlıklarımızı da biçimlendirdiler. 

Uyku alışkanlıklarımız genetik yapımıza 
derinden işlemiş olduğundan, bu evrimsel 
miras, modern yaşam düzenimizde hala 
kendini göstermeye devam ediyor ve aile-
mizde ya da büyüdüğümüz ortamda göz-
lemlediğimiz uyku düzenleriyle paralellik 
gösteriyor. Bazılarımız gece geç saatlere 
kadar uyanık kalırken, bazılarımız sabahın 
erken saatlerinde daha zinde hissediyor. 
İşte tam da bu noktada, kronotip sahneye 

giriş yapıyor. Kronotip, kişilerin gün için-
de ne zaman en iyi performansı gösterdik-
lerini belirleyen bir biyolojik özelliktir. 
İlk kabile topluluklarında, Serçeler (ve/
veya Tavuklar) olarak adlandırılan gündüz 
aktif bireyler ve Baykuşlar olarak bilinen 
gece aktif bireyler olmak üzere iki temel 
kronotip bulunuyordu. Bu farklı aktivi-
te zamanları sayesinde, kabilenin sürekli 
korunması mümkün oluyordu. Bununla 
birlikte, her iki grup da yaklaşık dört saat 
süresince aynı anda uyuduğundan, bu saat-
ler boyunca kabile savunmasız kalıyordu. 
Zamanla, Sinek Kuşu olarak adlandırılan 
ve esnek uyku özellikleri taşıyan yeni bir 
kronotip gelişti. Bu yeni tipin ortaya çıkı-
şıyla, kabile üyelerinin aynı anda uyudu-
ğu süreler on sekiz dakikaya kadar düştü. 
Böylece topluluğun güvenliği daha da arttı 
ve hayatta kalma stratejilerine önemli bir 
katkı sağlandı.

Erken kalkıp verimli çalışan Serçeler, sa-
bah saatlerinde daha enerjik ve verimli 
olma eğilimindedirler. Araştırmalar, bu 
bireylerin disiplinli ve sağlıklı bir yaşam 
tarzına sahip olduklarını göstermektedir. 
Geceleri erken yatarlar ve sabahları erken 
kalkarlar.

Baykuş olarak bilinen gece insanları ise, 
günün ikinci yarısında daha aktiftirler ve 
aslında oldukça yaratıcıdırlar. Akşam saat-
lerinde verimliliklerini artıran bu bireyler, 
sabahları erken uyanmakta zorlanabilirler. 
Modern toplumun erken saatlerde başla-
yan iş ve okul düzeni nedeniyle yaşadık-
ları uyum sorunları, "sosyal jet lag" olarak 
adlandırılan uyku düzensizliklerine yol 
açabilir. Bu durum, onların yanlış anlaşıl-

malarına ve “erteleyen, geciken, verimsiz” 
kişiler olarak yanlış etiketlenmelerine se-
bep olabilir. Eğer sabahları güne daha geç 
saatlerde başlayabilirlerse, bu bireyler de 
yüksek üretkenlik potansiyellerini göste-
rebilirler.

Ara tipler olarak bilinen Sinek Kuşları ise, 
gün boyunca enerjilerini daha dengeli bir 
şekilde dağıtır ve hem sabah hem de ak-
şam saatlerindeki aktivitelere uyum sağ-
layabilirler. Bu esneklik, onların sosyal 
ve iş yaşamında daha uyumlu olmalarına 
olanak tanır. Sinek kuşları, Serçeler ve 
Baykuşlar arasında bir denge unsuru ola-
rak kabul edilir ve her iki dünyanın da en 
iyisini sunabilirler.

Dünya nüfusunun büyük bir kısmı benzer 
kronotip özelliklerine sahip olsa da yaş, 
genetik faktörler, çevresel etkiler, stres ve 
çeşitli hastalıklar gibi pek çok değişken, 
kronotipinizi etkileyebilir; hatta değiştire-
bilir. Örneğin, yaşınız ilerledikçe uyuma 
ve uyanma zamanlarınız, uyku süreniz, 
uykuya dalma kolaylığınız değişiklik gös-
terebilir. Bu da zamanla kronotipinizin de-
ğişebileceği anlamına gelir.

Michael J. Breus, yıllar boyunca binlerce 
kişinin uyku sorunları üzerine çalışmış 
ve kronotipleri sınıflandırırken, uyku-
uyanıklık döngülerinin yanı sıra kişilik 
özelliklerini de dikkate almanın önemini 
vurgulamıştır. Breus, geleneksel iki ya da 
üç kronotip modelinin ötesinde, dört farklı 
kronotip kategorisi tanımlamış ve bu yeni 
kategorileri tanımlarken kuşlar yerine me-
melilerden ilham alarak adlandırmıştır. Bu 
çalışma, uyku düzenleri, aktivite tercihleri, 
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kişilik ve davranış özellikleri açısın-
dan farklılık gösteren ve mevcut kro-
notip kategorilerine uymayan özel bir 
grubu belirlemeye yardımcı olmuştur. 
Breus'un bu yaklaşımı, kronotip kav-
ramının daha kapsamlı ve çeşitli bir 
biçimde anlaşılmasını sağlamıştır.

1. Aslanlar. Aslanlar, erken kalkan ve 
sabah avlarına odaklanan kişilerdir. 
Bu kronotipe sahip insanlar genellikle 
iyimser, disiplinli, pratik ve hedef-
lerine odaklıdır. Aslanlar genellikle 
düzenli uyku rutinlerine sahiptirler 
ve orta seviyede bir uyku dürtüle-
ri olmasına rağmen, düzenli uyuma 
saatlerine bağlı kalırlar. Onların bu 
düzenli ve ölçülü yaşam tarzları, ge-
nel sağlık durumlarını olumlu yönde et-
kiler. Araştırmalar, akşam erken saatlerde 
yatağa giren ve sabahın erken saatlerinde 
uyanan insanların, kardiyovasküler hasta-
lıklar, obezite ve mental sağlık sorunları 
gibi çeşitli sağlık risklerine daha az maruz 
kalabildiklerini göstermektedir. Aslanlar, 
günlerine enerjiyle başlarlar ve genellikle 
sabah ile erken öğleden sonra saatlerinde 
en yüksek üretkenliklerini sergilerler. Bu 
kronotipin genel yetişkin nüfusu içindeki 
oranı yaklaşık olarak %15-20 civarındadır.

2. Ayılar. Ayılar, gün boyu avlanabilen ve 
uyku-uyanıklık döngüsünde orta noktada 
yer alan bir kronotiptir. Bu kronotipe sahip 
kişiler, genellikle güneş ışığına uygun bir 
program izlerler ve geç sabah saatlerinden 
erken öğleden sonralara kadar en üretken 
ve enerjik oldukları dönemi yaşarlar. Ayı-
lar, uyumlu ve sosyal yapılarıyla bilinirler. 
Ekip çalışmasını severler ve genelde de-
rin bir uyku dürtüsüne sahiptirler. Ne var 
ki, çoğu zaman yeterince uyumadıkları 
için uyku borcu problemi yaşarlar. Hafta 
içi yeterli uyumadıklarında, hafta sonları 
bu eksikliklerini gidermek için fazladan 
uyurlar. Bu uyku düzeninin tutarsızlığı, 
sirkadiyen ritimlerinin yani biyolojik sa-
atlerinin sürekli olarak dengesiz kalmasına 
yol açabilir. Bu tutarsızlık, yüksek Vücut 
Kitle İndeksi (VKİ) ve obezite riski gibi 
sağlık sorunlarıyla bağlantılıdır. Özellikle 
bel çevresinde kilo birikimi, Ayı kronotipi 
olanlar arasında sık görülen bir durum-
dur ve bu da sosyal jet lag'e karşı yüksek 
duyarlılıkları ile ilişkilendirilir. Ayılar ye-
tişkin nüfusun yaklaşık yarısını oluşturur 
ve bu da onları en yaygın kronotip yapar. 

Bu durum, genel toplumsal zamanlamalar 
üzerinde dominant bir etki yaratır. Örne-
ğin, akşam 18:00 suları, çoğunlukla Ayı-
ların yemek yemeye hazır olduğu zaman 
dilimi olarak kabul edilen standart yemek 
saati haline gelmiştir. Gece 22:00 civarı 
televizyon izlemeye başlamak, genellikle 
Ayıların henüz uyumaya hazır olmadığı; 
ancak dinlenmeye başladığı zaman dilimi-
dir. Modern toplum, büyük oranda Ayı kro-
notipine uygun bir zaman çizelgesi benim-
semiş durumdadır. Diğer kronotipler ise bu 
düzene uyum sağlamak zorunda kalır.

3. Kurtlar. Kurtlar, geceleri aktif olan ve 
genellikle sabah 9:00'dan önce zor uyan-
dıkları bilinen kişilerdir. Bu insanlar gece 
yarısına kadar enerjik kalabilir ve genellik-
le yaratıcı, dürtüsel ve duygusal açıdan yo-
ğun bir yapıya sahiptirler. Kurt kronotipi, 
yeni deneyimler arayan ve risk almaktan 
çekinmeyen bireyleri tanımlar. Ortalama 
bir uyku dürtüsüne sahip olan bu grup, 
günün geç saatlerinde üretkenliklerinin 
zirvesine ulaşır. Kurtların akşam saatlerini 
tercih etmeleri, toplumsal beklentilerle ça-
tışabilir; çünkü geleneksel çalışma ve okul 
saatleri genellikle onların en aktif oldukla-
rı zamanlardan çok daha önce başlar. Bu 
uyumsuzluk, onları kronik sosyal jet lag 
ve yetersiz uyku sorunlarına karşı hassas 
hale getirir. Bu da fiziksel ve zihinsel sağ-
lıklarını olumsuz etkileyebilir. Araştırma-
lar, Kurt kronotipine sahip kişilerde kronik 
hastalıklar, kardiyovasküler rahatsızlıklar, 
diyabet ve depresyon riskinin daha yüksek 
olduğunu göstermektedir. Kurtlar, yakla-
şık yedi saatlik bir uykuyla en iyi perfor-
mansı gösterirler; ancak toplumun zaman 
çizelgeleriyle çelişen biyolojik ritimleri 

nedeniyle yeterli uyku almaları zor 
olabilir. Toplumun yaklaşık %15-20'si 
bu kronotipe sahiptir.

4. Yunuslar. Yunuslar, memeliler ara-
sında benzersiz bir uyku modeline sa-
hiptir: tek yarım küreli uyku. Bu, be-
yinlerinin bir yarısının uyuduğu, diğer 
yarısının ise uyanık kaldığı anlamına 
gelir. Bu uyku biçimi, genellikle hafif 
ve sık sık kesilen uyku paternleriyle 
karakterize edilen Yunus kronotipini 
mükemmel bir şekilde tanımlar. Yu-
nuslar, gün boyunca genellikle yorgun 
olurlar ve geceleri sinirli bir enerji ile 
dolup taşarlar. Bu kronotipin üyeleri, 
gece boyunca sık sık uyanır ve akşam-
ları zihinleri çok aktif olur. Genellikle 

kendilerini yoğun düşünceler içinde bulur-
lar ve fiziksel olarak gergin hissedebilirler. 
Yunusların bu uyku düzeni, sirkadiyen 
ritimlerinin diğer kronotiplerden farklı 
olarak tersine çevrilmiş olmasından kay-
naklanır. Geceleri, beyinlerinin uyanıklığı 
teşvik eden bölümleri aktifleşir. Sabahları 
ise, diğer kronotipler gibi kortizol ve kan 
basıncındaki artışı yaşamazlar; bunun 
yerine bu seviyelerde bir düşüş görülür. 
Kişilik özellikleri açısından, Yunuslar 
genellikle zeki, detaylara dikkat eden ve 
mükemmeliyetçiliğe eğilimli bireylerdir. 
Sıklıkla anksiyeteyle mücadele ederler ve 
toplumun yaklaşık %10'unu oluştururlar. 
Bu özellikler, Yunusları diğer kronotip-
ler arasında öne çıkarır ve onların günlük 
yaşamda karşılaştıkları zorlukları daha iyi 
anlamamıza yardımcı olur.

Her birimiz benzersiz biyolojik ritimlere 
sahibiz. Bu ritimler, yalnızca uyku ve uyan-
ma saatlerimizi değil, aynı zamanda sağlık, 
verimlilik ve ruh halimizi de etkileyebi-
lirler. İster sabah erken kalkan biri olun, 
ister gece geç saatlere kadar enerjik kalın, 
önemli olan bu biyolojik özellikleri tanıyıp 
yaşam tarzınızı ona göre şekillendirmeniz 
ve yaşam kalitenizi iyileştirmenizdir.

Gün içinde en verimli olduğunuz zaman-
ları tespit edin ve işlerinizi, sosyal aktivi-
telerinizi, diğer günlük rutinlerinizi bu sa-
atlere göre düzenleyin. Bu ritimlere uygun 
bir şekilde yaşamınızı düzenlemek hem 
bireysel hem de toplumsal anlamda daha 
sağlıklı ve üretken bir hayat sürdürmenizi 
sağlayacaktır.
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 İHMALİN 
BEDELİ 

Hatice ÇAĞIRAN 
İç Kontrol ve İç Denetim Uzmanı
MKG Yönetim Akademisi

İÇ DENETİM

Şu anda zaman ve para kaybınız olabilir! 

VERİ'yi bir karar mekanizması ve bir 
denetim aracı olarak kullanmıyorsanız... 

Günümüzün hızla dijitalleşen dünyasın-
da, veri, organizasyonlar için stratejik bir 
varlık haline gelmiştir. Etkili veri yöne-
timi ve analizi, işletmelerin daha bilinçli 
kararlar almasına ve performanslarının 
denetlemesine olanak tanır. 

Henry Ford’un da dediği gibi "Veri, bil-
giye, bilgi ise stratejiye dönüşür."
 
Hatalı karar alma, iş süreçlerinde verim-
sizlik, müşteri memnuniyetsizliği, stok 
ve envanter problemleri ile finansal ka-
yıplar, veriyi ihmal etmenin başlıca so-
nuçlarıdır. Bu nedenle, veriyi etkin bir 
şekilde kullanmak, organizasyonların 
başarısı ve sürdürülebilirliği için kritik 
bir öneme sahiptir. Veriye dayalı yakla-
şımlar benimsemek, zaman ve maliyet 
tasarrufu sağlamanın yanı sıra rekabet 
avantajı elde etmeye de yardımcı olur. 

Veriyi bir karar mekanizması olarak kul-
lanabilmek öncelikle verilerimizi topla-
yıp analiz edilebilir bir biçime dönüş-
türmekten geçer. Bu aşamada da veriyi 
temizleme, düzenleme ve entegrasyon 
süreçleri devreye girer. 

Veriyi modellemek, yöneticilere çeşit-
li senaryolar altında en uygun kararları 
vermesinde yardımcı olur, bir nevi karar 
destek sistemi olarak da düşünebiliriz. 
Müşteri davranışlarını inceleyerek sa-

tış trendlerinin oluşmasında ve mevcut 
durumun anlaşılmasında, çeşitli yol ha-
ritalarını riskleri ile beraber çıkartarak 
doğru stratejilerin oluşmasını sağlar. 
Doğru stratejiler, hata yapma lüksümü-
zün olmadığı ve her saniyede hızlı bir 
dönüşümün yaşandığı günümüzde ha-
yatta kalma sigortasıdır. 

Veri, organizasyonların belirli hedeflere 
ulaşma düzeylerini ölçmek için bir de-
netim aracı olarak da kullanılır. Satış bü-
yüme oranı, müşteri memnuniyeti skoru 
ve üretim verimliliği gibi KPI'lar, perfor-
mansın sürekli izlenmesine olanak tanır. 
Modern teknolojiler sayesinde verilerin 
anlık olarak izlenebilmesi ve analiz edil-
mesi, bu hızlılıkla problemler karşısında 
müdahale edilmesine ve düzeltici ön-
lemler alınmasına olanak tanır. 

Veri kullanımının ihmal edilmesi, ma-
nuel işlemlerin artarak insan hatalarının 
çoğalmasına, bu da iş süreçlerinin yavaş-
lamasına ve ek maliyetlere neden olur. 
İş süreçlerindeki verimsizliklerin ve 
iyileştirme alanlarının belirlenmemesi, 
fırsatların gözden kaçmasına yol açtığı 
gibi potansiyelin kullanılamamasına ve 
süreçlerin de optimize edilmesine engel 
olur. 

Örneğin müşteri talep ve sorunlarına, 
elindeki veriyi kullanamamaktan dola-
yı hızla yanıt veremeyen bir organizma 
müşteri kaybı yaşayacağı gibi itibar kay-
bına da uğrayacağı muhakkaktır. 

Yine veri kullanılmadığında tedarik 
zinciri süreçlerindeki aksaklıklar ve ge-

cikmeler daha sık yaşanır. Bu da üretim 
duraklamalarına ve teslimat sorunlarına 
neden olabilir. 

Elimizdekini kullanamamak sadece ope-
rasyonel kayıplar değil, kaynakların etki-
siz bir şekilde dağıtılmasına da yol açarak, 
yanlış projelere yatırım yapmayı veya ge-
reksiz harcamalarda bulunarak maliyetleri 
arttırmaya da neden olur. Enerji verimli-
liğinin sağlanamaması, iş gücünün doğru 
planlanmaması da örnek olarak gösterebi-
leceğimiz diğer süreçlerdir. 

Bir perakendeci, veriyi kullanmadan 
stok yönetimini manuel olarak yürütü-
yorsa, müşteri talebindeki dalgalanma-
ları doğru bir şekilde öngöremez. Bu 
durum, bazı ürünlerde aşırı stok birikme-
sine, bazılarında ise stok yetersizliğine 
neden olur. Hem depolama maliyetleri 
artar hem de satış fırsatları kaçırılır. 

Ünlü stratejik danışman Bernard Marr’ın 
dediği gibi "Veri, çağımızın en değerli 
varlığıdır ve doğru ellerde, sınırları zor-
layan bir güç olabilir." 

Veri, günümüzde işletmeler için sadece 
bir bilgi kaynağı değil, aynı zamanda 
reçetesini kendimizin yazdığı bir ilaç-
tır. Günümüz dünyasında veriyi etkin 
bir şekilde kullanmak rekabet avantajı-
nın elde edilmesinde ve sürdürülebilir 
başarının sağlanmasında iskelet görevi 
üstlenirken, verinin doğru yönetilmesi 
ve analiz edilmesi de kaslarını oluşturur. 
Verilerimize iyi bakıp vücut sağlımızı 
koruyalım...
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• Üreticiye elektrik, su, doğalgaz indiri-
mi yapılmalı
• Doğru ve karlı üretim yapılması için 
eğitimler verilmesi
 
Bu ve benzeri destekler özellikle gıda 
üreticisini ayakta tutup üretime devam 
edebilmeleri için can suyu olacaktır. 
Unutmayalım ki gelecekteki savaşlar su 
ve gıda için yapılacağı tahmin edilmek-
tedir. O sebeple üretici ülkelerin sürdü-
rülebilirliği için en önemli etkenlerden 
biridir.

Teşekkürler…

Dünyanın ve ülkemizin bir numaralı 
sorunu yüksek enflasyon önüne geçile-
mezse,

Toplumun ruh ve beden sağlığını bozan, 
yaşam kalitesini düşüren devamında 
toplumları ayrıştırıp sinir uçlarına do-
kunan büyük bir tehlikedir. Bu süreç kar 
topu gibi büyüyerek devam eder ve so-
nunda hükümetlerin değişimine giden 
bir süreçle sonuçlanır.

Hükümetler enflasyonla mücadele et-
mek için sıkılaştırılmış para politikaları 
uygulamaya başlar, ek vergiler getirilir 
ve banka faizleri yükseltilir.

Bu durum üretici için çekilmez bir du-
ruma dönüşür ve üretici kara kara dü-
şünmeye başlar;
• Hammadde fiyatları yükselir
• Personel gideri artar
• Elektrik, su, doğalgaz gibi genel gi-
derler yükselir
• Emtia fiyatları ve taşımacılık bedelleri 
katlanır

Yukarıda sadece bir kısmını belirttiğim 
süreçler üreticiyi otomatik olarak kor-
kutur ve daha az üretmeye ya da üretimi 
sonlandırıp parasını faize yatırmasına 
sebep olur.

Bu süreçte hem üreticinin hem de hü-
kümetlerin yapması gerekenler elbette 
mevcut.

Üretici öncelikle nitelikli ürün üretmeli-
dir. Ürününe katma değer katıp ihracata 
yönelmesi kendisinin bu süreçten etki-
lenmeden ya da çok az bir zararla etki-
lenerek çıkmasına yardımcı olacaktır.

Hükümetlerin ise bu süreçte üreticiye 
özel destekleyici önlemler alıp, alınan 
önlemlerin uygulanabilirliğini denet-
lemesi gerekmektedir. Üreticiye veri-
lecek desteklerin bir kısmı şu şekilde 
olmalıdır;

• Uzun vadeli ve faizsiz kredi desteği 
verilmeli
• Üreticiye özel mazot fiyatı belirlenmeli

ENFLASYONUN 
ÜRETİME ETKİSİ
Fikret KIZMAZ 
Satış Koordinatörü 
Arkitel İç ve Dış Ticaret Ltd.Şti 
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