
ASANS  R
YIL: 15    SAYI: 91    H

AZİRAN
 2026    w

w
w

.asansorvizyon.com
Sektörel Asansör ve Yürüyen M

erdiven D
ergisi

vizyon dergisi

46 yıllık tecrübemiz üretiyor.
Platformlarımız engel tanımıyor.

Fevzi Çakmak Mah. Konsan Organize San. Sit. 10726. Sokak No:29 Karatay / KONYA
+90 332 346 0902      -      +90 332 346 0904      -      info@poltime.com.tr
 
Zümrütevler Mahallesi Handegül Sokak No:159/ Maltepe/ İSTANBUL
+90 212 671 42 72      -      istanbul@poltime.com.tr

Langenbeckstraße 30 55131 Mainz / Deutschland / ALMANYA
+49 1573 9116878    -    info@poltime.de+49 1573 9116878    -    info@poltime.depoltime.com.tr

Homelift
Engelli Platformları
Yük / Araç Platformları
Özel Tasarım Platformlar
Asansör Sistemleri

61 ülkeden yoğun ilgi: 
ELEVEX Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı küresel 
gücünü bir kez daha kanıtladı

TASFED, "Asansör Sektöründe 
Ürün Güvenliği, PGD Mevzuatı 
ve Sahaya Yansımaları" 
seminerini Bursa'da düzenledi.

İDA Lift, OFAC tarafından yürütülen 
resmi inceleme sürecinin 
tamamlandığını ve şirketin yaptırım 
listesinden çıkarıldığını duyurdu. 

ELEVEX 2026 tasfed ida lıft22 148 164



YÜKSELİŞİN
GÜCÜ

info@ikalift.comwww.ikalift.com

0531 990 27 11(PAKET)   0552 103 15 25 (REVİZYON)BORNOVA/İZMİR



YÜKSELİŞİN
GÜCÜ

info@ikalift.comwww.ikalift.com

0531 990 27 11(PAKET)   0552 103 15 25 (REVİZYON)BORNOVA/İZMİR
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Türkiye Asansör Sanayicileri Federasyonu TASFED tarafından 
Bursa'da düzenlenen "Asansör Sektöründe Ürün Güvenliği, PGD 
Mevzuatı ve Sahaya Yansımaları" seminerinde, Sanayi ve Teknoloji 
Bakanlığı ile TSE uzmanları güncel mevzuat, piyasa gözetimi ve 
denetimi süreçleri ile sahadaki uygulamaları sektör temsilcileriyle 
değerlendirdi.

İDALIFT176

METEOR Group’tan ELEVEX 2026’da "Yerli üretim gücü" gösterisi    76
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Yabancı Varlıkları Kontrol Ofisi (OFAC) tarafından yürütülen 
resmi inceleme sürecinin tamamlandığını ve şirketin yaptırım 
listesinden çıkarıldığını duyurdu. 
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2026 yılının en büyük sektör 
buluşmasını birlikte gerçekleştirdik.

ELEVEX 2026'yı; 61 ülkeden gelen sektör profesyonelleri, 
binlerce ziyaretçisi ve güçlü iş birlikleriyle unutulmaz 
bir organizasyona dönüştüren tüm katılımcılarımıza, 
ziyaretçilerimize, iş ortaklarımıza, destekçilerimize ve 

sektör paydaşlarımıza gönülden teşekkür ederiz.

Sizlerle birlikte sektörümüzü geleceğe taşıyan bu büyük 
buluşmanın bir parçası olmaktan gurur duyuyoruz.

Bir sonraki ELEVEX'te yeniden 
buluşmak dileğiyle…
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61 ülkeden yoğun ilgi: 
ELEVEX Konya Asansör 
ve Teknolojileri Fuarı 
küresel gücünü bir 
kez daha kanıtladı
ELEVEX 2026, yalnızca ziyaretçi sayısıyla değil; 
ulaştığı yeni ülkeler, sergilenen teknolojiler ve 
kurulan uluslararası iş bağlantılarıyla Türk 
asansör sektörünün küresel büyüme vizyonunu bir 
kez daha ortaya koydu.

Konya'nın güçlü üretim altyapısı ile uluslararası 
ticaret ağı ELEVEX çatısı altında buluştu. 
Organizasyon, sektörün üretim gücünü dünyanın 
dört bir yanından gelen profesyonellerle bir 
araya getirdi.

61 ülkeden gelen ziyaretçiler, ELEVEX'in artık 
yalnızca bölgesel bir fuar olmadığını; küresel 
ölçekte takip edilen bir ticaret ve teknoloji 
platformuna dönüştüğünü gösterdi.

Fuarda gerçekleştirilen ürün lansmanları, canlı 
uygulamalar ve yeni nesil mühendislik çözümleri, 
ELEVEX'i sadece bir fuar değil, sektörün 
geleceğini şekillendiren bir inovasyon merkezi 
haline getirdi.
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Asansör ve dikey ulaşım teknolojileri sektörünün 
en önemli uluslararası buluşmalarından biri hali-
ne gelen ELEVEX – Konya Asansör ve Teknolo-
jileri Fuarı, 06–09 Mayıs 2026 tarihleri arasında 
Konya’da başarıyla gerçekleştirildi. 

Dört gün boyunca sektörün üreticilerini, yatı-
rımcılarını, müteahhitlerini, mühendislerini, proje 
yöneticilerini, ihracatçılarını, kamu temsilcilerini 
ve uluslararası satın almacılarını bir araya getiren 
fuar, hem katılımcı hem de ziyaretçi profiliyle dik-
kat çekici bir organizasyona imza attı.

ELEVEX 2026'nın ardından değerlendirmelerde 
bulunan Vizyon Sektörel Fuarcılık Yönetim Kuru-
lu Başkanı Özhan Şerefli, organizasyonun sektör 
tarafından güçlü şekilde sahiplenildiğini belirterek 
şunları söyledi:"İki yılın ardından sektörümüzü 
yeniden Konya'da buluşturmanın mutluluğunu 
yaşıyoruz. Katılımcılarımız, ziyaretçilerimiz, sek-
tör temsilcilerimiz ve tüm paydaşlarımızla birlikte 
son derece başarılı bir organizasyona imza attık. 
ELEVEX 2026, gerek katılımcı firma sayısı gerekse 
ziyaretçi sayısı açısından 2024 organizasyonunun 
üzerine çıkmayı başardı. Bunun yanı sıra ziyaretçi 
ülke sayımızı 45'ten 61'e yükselterek fuarımızın 
uluslararası erişimini önemli ölçüde genişlettik. Bu 
sonuçlar, ELEVEX'in sektör tarafından benimsen-
diğini ve her organizasyonda daha da güçlenerek 
yoluna devam ettiğini gösteriyor."

Şerefli, ELEVEX'in yalnızca bir fuar organizasyo-
nu olmadığını, aynı zamanda Türk asansör sek-
törünün üretim gücünü, ihracat potansiyelini ve 
teknolojik gelişimini dünyaya tanıtan önemli bir 
platform haline geldiğini vurgulayarak, elde edi-
len sonuçların 2028 organizasyonu için de güçlü 
bir motivasyon oluşturduğunu ifade etti.

Türkiye'de asansör sanayisinin en güçlü kümelen-
melerinden birine sahip olan Konya, ELEVEX sa-
yesinde bir kez daha dünya asansör sektörünün 
buluşma noktası haline geldi. Şehrin güçlü üretim 
altyapısı, gelişmiş yan sanayi yapısı, ihracat odaklı 
üretim kültürü ve lojistik avantajları, fuarın ulusla-
rarası başarısında önemli rol oynadı.

Türk asansör sanayisinin 
dünya vitrini: ELEVEX 2026
ELEVEX 2026, 219 katılımcı firma, 61 ülkeden 
ziyaretçi ve binlerce sektör profesyonelini 
Konya'da buluşturarak Türk asansör sanayisinin 
üretim gücünü, teknolojik yetkinliğini ve ihracat 
potansiyelini uluslararası arenaya taşıdı. Yeni 
nesil teknolojiler, ürün lansmanları ve kurulan 
ticari bağlantılarla organizasyon, sektörün 
küresel buluşma noktalarından biri olduğunu bir 
kez daha ortaya koydu. Türk asansör sektörünün 
uluslararası vitrini haline gelen ELEVEX 2026, 
ülke çeşitliliğini 45'ten 61'e çıkararak küresel 
erişimini önemli ölçüde genişletti. 
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Bugün Konya; asansör kabinlerinden kuman-
da sistemlerine, makine motorlarından kapı 
sistemlerine, raylardan güvenlik ekipmanlarına 
kadar sektörün birçok ürün grubunda üretim 
gerçekleştiren yüzlerce firmaya ev sahipliği 
yapıyor. Bu üretim gücü, ELEVEX'i yalnızca bir 
fuar değil, aynı zamanda sektörün üretim mer-
kezinde gerçekleştirilen bir ticaret platformu 
haline getiriyor.

219 firma, 8 ülke ve sektörün tüm 
bileşenleri aynı çatı altında buluştu
ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı, asansör ve dikey ulaşım sektörünün üre-
tici, tedarikçi ve teknoloji geliştirici firmalarını bir 
araya getirerek sektörün en kapsamlı buluşmala-
rından birine ev sahipliği yaptı. Toplam 219 katı-
lımcı firmanın yer aldığı organizasyonda, 8 farklı 
ülkeden 20 yabancı firma ürün ve teknolojilerini 
ziyaretçilerle buluşturdu.

Türkiye'nin yanı sıra Çin, Rusya, ABD, İtal-
ya, Almanya, Hindistan, Güney Kore ve 
Lihtenştayn'dan gelen katılımcılar, ELEVEX'in 
uluslararası niteliğini güçlendiren önemli unsur-
lar arasında yer aldı. Yerli ve yabancı firmalar, 
fuar boyunca asansör teknolojilerindeki son ge-
lişmeleri, yeni nesil güvenlik sistemlerini, kontrol 
çözümlerini, yürüyen merdiven teknolojilerini, 
enerji verimli uygulamaları ve dijital dönüşüm 
odaklı ürünlerini sergiledi.

Makine ve motor sistemlerinden kumanda tek-
nolojilerine, kabin ve kapı sistemlerinden ray ve 
aksesuarlara, yürüyen merdiven çözümlerinden 
akıllı bina entegrasyonlarına kadar sektörün tüm 
ürün gruplarının temsil edildiği fuar, ziyaretçile-
re dikey ulaşım teknolojilerinin güncel durumu-
nu tek bir çatı altında görme imkânı sundu.

ELEVEX 2026'nın öne çıkan yönlerinden biri de 
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yalnızca geleneksel ürün gruplarına değil, sektö-
rün geleceğini şekillendiren teknolojilere de ev 
sahipliği yapması oldu. IoT ve uzaktan izleme sis-
temleri, yapay zekâ destekli çözümler, enerji geri 
kazanım teknolojileri, yeni nesil güvenlik ekip-
manları ve dijital kontrol sistemleri fuarda yoğun 
ilgi gören alanlar arasında yer aldı.

Katılımcı firmalar tarafından gerçekleştirilen ürün 
lansmanları, canlı uygulamalar ve teknoloji gös-
terileri fuar boyunca ziyaretçilerin yoğun ilgisini 
çekerken, ELEVEX'in yalnızca bir ticaret platfor-
mu değil aynı zamanda sektörün yeniliklerini ser-
gileyen uluslararası bir teknoloji vitrini olduğu bir 
kez daha ortaya çıktı.

ELEVEX 2026 yeni pazarlara ulaştı: 
61 ülkeden gelen ziyaretçiler fuarın 
küresel gücünü ortaya koydu
Asansör ve dikey ulaşım teknolojileri sektörünün 

uluslararası buluşma noktalarından biri haline 
gelen ELEVEX – Konya Asansör ve Teknolojile-
ri Fuarı, 2026 yılında yalnızca ziyaretçi sayısıyla 
değil, ulaştığı ülke çeşitliliğiyle de dikkat çekici 
bir başarıya imza attı. 2024 yılında 45 ülkeden 
ziyaretçiyi ağırlayan organizasyon, 2026 yılında 
bu sayıyı 61 ülkeye yükselterek uluslararası eri-
şim ağını önemli ölçüde genişletti.

Toplam 27 bin 591 ziyaretçinin ağırlandığı fu-
arda, 3 bin 258 yabancı ziyaretçi yer aldı. Sa-
yısal olarak yabancı ziyaretçi yoğunluğu belirli 
ülkelerde daha dengeli bir dağılım gösterirken, 
ziyaretçi gelen ülke sayısındaki artış ELEVEX’in 
yeni pazarlara ulaşma hedefinde önemli bir aşa-
ma kaydettiğini ortaya koydu.

Sayılardan daha değerli olan: 
Yeni ülkelere ulaşmak
Fuar organizasyonlarında başarı yalnızca toplam 
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ziyaretçi rakamlarıyla ölçülmüyor. Özellikle ihra-
cat odaklı sektörlerde ziyaretçilerin geldiği ülke 
çeşitliliği ve yeni pazarlara erişim kapasitesi, or-
ganizasyonun uluslararası gücünü belirleyen te-
mel göstergeler arasında yer alıyor.

ELEVEX 2024’te ziyaretçi trafiği ağırlıklı olarak 
Mısır, Çin, Irak, İran, Fas, Suudi Arabistan, Libya, 
Fransa, İtalya ve Kuveyt gibi geleneksel pazarlar-
da yoğunlaşmıştı. 2026 yılında ise bu güçlü pa-
zarlar korunurken, Afrika, Balkanlar, Doğu Avru-
pa ve Asya’dan çok daha geniş bir ülke yelpazesi 
fuar ziyaretçi profiline dahil oldu.

45 ülkeden 61 ülkeye yükselen uluslararası ziyaret-
çi ağı, ELEVEX’in yalnızca belirli pazarlarda değil, 
küresel ölçekte bilinirliğini artırdığını ortaya koydu.

Geleneksel pazar korundu
2026 verilerine göre fuara en fazla ziyaretçi gön-

deren ülke 401 kişi ile Irak oldu.

Türk asansör sektörünün en önemli ihracat pa-
zarlarından biri olan Irak, ELEVEX’e gösterdiği 
yoğun ilgiyle dikkat çekmeye devam etti. Özel-
likle müteahhitlik firmaları, yatırımcılar, proje 
geliştiricileri ve asansör firmalarının temsilcileri 
fuarda yoğun şekilde yer aldı.

Irak’ı 301 kişi ile Nijerya, 208 kişi ile Cezayir, 
162 kişi ile Rusya ve 147 kişi ile Arnavutluk takip 
ederken Libya, Mısır, Fas, Tunus ve Ukrayna’da 
listenin ilklerinde yer alan ülkelerden oldu. 

Bu tablo, Türk asansör sektörünün geleneksel 
pazarlarını korurken aynı zamanda yeni bölge-
lerde de etkisini artırdığını gösteriyor.

Afrika ELEVEX 2026'nın yükselen bölgesi oldu
2026 verilerinin en dikkat çekici sonuçlarından 
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biri Afrika ülkelerinden gelen ziyaretçi sayıların-
daki artış oldu.

Kıtadan gelen ziyaretçi sayıları incelendiğinde 
Nijerya 301 kişi ile önde gelmekte. 2026 yılın-
da ELEVEX’i ilk kez ziyaret eden Afrika ülkelerin 
Burkina Faso, Etiyopya, Gana, Gine, Kenya, Li-
berya ve Tanzanya bulunmakta. 

ELEVEX 2024'te yalnızca 14 ziyaretçi ile tem-
sil edilen Nijerya, 2026 yılında 301 ziyaretçiye 
ulaşarak fuarın en yoğun katılım gösteren ikinci 
ülkesi konumuna yükseldi. Yaklaşık iki yıl içeri-
sinde gerçekleşen bu olağanüstü artış, yalnızca 
fuarın uluslararası bilinirliğinin yükseldiğini değil, 
aynı zamanda Türk asansör sektörünün Afrika 
pazarındaki etkisinin giderek güçlendiğini de 
gösteriyor.

Afrika ülkelerindeki bu artış özellikle Nijerya ile 

birlikte Sahra Altı Afrika pazarının Türk asansör 
sektörü için giderek daha stratejik hale geldi-
ğini gösteriyor. Son yıllarda konut, altyapı ve 
ticari yapı yatırımlarının hız kazandığı Afrika ül-
kelerinde Türk üreticilerinin etkinliğinin arttığı 
görülüyor.

Balkanlar ve Doğu Avrupa'dan güçlü katılım
ELEVEX 2026'nın uluslararası ziyaretçi verileri in-
celendiğinde, fuarın son iki yıl içerisinde Balkan-
lar ve Doğu Avrupa pazarlarında önemli bir dö-
nüşüm gerçekleştirdiği görülüyor. 2024 yılında 
ağırlıklı olarak Kosova, Romanya, Azerbaycan 
ve Rusya gibi geleneksel pazarlardan ziyaretçi 
çeken fuar, 2026 yılında ülke çeşitliliğini artı-
rırken bölgedeki erişim ağını da önemli ölçüde 
genişletti.

2024 yılında Balkanlar ve Doğu Avrupa'dan ge-
len ziyaretçi trafiğinde Kosova 161 ziyaretçi ile 
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bölgenin lider ülkesi konumundaydı. Azerbaycan 
84, Rusya 84, Romanya 77 ve Gürcistan 63 ziya-
retçi ile öne çıkarken, bölgesel katılım daha çok 
belirli ülkelerde yoğunlaşıyordu.

2026 yılında ise tablo daha farklı bir görünüm 
kazandı. Arnavutluk 147 ziyaretçi ile Balkanlar'ın 
en güçlü temsilcilerinden biri haline gelirken, Uk-
rayna 100 ziyaretçi ile dikkat çekici bir yükseliş 
sergiledi. Romanya 85 ziyaretçi ile konumunu 
korurken, Sırbistan, Bosna Hersek, Kuzey Ma-
kedonya, Belarus ve Hırvatistan gibi ülkelerin de 
fuar ziyaretçi profiline dahil olması bölgesel yayı-
lımın genişlediğini ortaya koydu.

Özellikle Ukrayna'nın 2024 yılında yalnızca 21 
ziyaretçi ile temsil edilirken 2026 yılında 100 zi-
yaretçiye ulaşması, yaklaşık yüzde 376'lık bir bü-
yümeye işaret ediyor. Benzer şekilde Belarus'un 
56 ziyaretçiden daha görünür bir pazar haline 

gelmesi ve Balkan ülkelerinin ziyaretçi haritası-
na daha güçlü şekilde dahil olması, Türk asan-
sör sektörünün bölgedeki etkinliğinin arttığını 
gösteriyor.

Rusya ise her iki organizasyonda da önemini ko-
ruyan pazarlardan biri olmaya devam etti. 2024 
yılında 84 ziyaretçi ile temsil edilen Rusya'nın 
2026 yılında 162 ziyaretçiye ulaşması, iki or-
ganizasyon arasında yaklaşık yüzde 93'lük bir 
büyüme anlamına geliyor. Bu sonuç, Rusya'nın 
Türk asansör sektörü açısından stratejik önemini 
sürdürdüğünü ortaya koyuyor.

Balkanlar tarafında Arnavutluk'un yükselişi 
ayrıca dikkat çekiyor. 2024 yılında listede yer 
almayan veya sınırlı düzeyde temsil edilen Ar-
navutluk, 2026 yılında 147 ziyaretçi ile fuarın 
en yoğun katılım sağlayan ilk beş ülkesi arasına 
girdi. 
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Sırbistan, Bosna Hersek ve Kuzey Makedonya 
gibi ülkelerden gelen ziyaretçilerin artması da 
ELEVEX'in yalnızca bir fuar organizasyonu değil, 
aynı zamanda bölgesel ticaret ve iş geliştirme 
platformu haline geldiğini ortaya koyuyor. 

Bölgedeki müteahhitlik faaliyetleri, kentsel dö-
nüşüm projeleri, turizm yatırımları ve yüksek kat-
lı yapılaşma süreçleri, Türk asansör üreticileri için 
önemli fırsatlar sunarken, ELEVEX bu pazarlara 
ulaşmada önemli bir köprü görevi görüyor.

2024 yılında 45 ülkeden ziyaretçi ağırlayan 
ELEVEX'in 2026 yılında 61 ülkeye ulaşması içe-
risinde Balkanlar ve Doğu Avrupa'nın önemli 
pay sahibi olduğu görülüyor. Bölgeden gelen 
ziyaretçilerin yalnızca sayısal olarak değil, aynı 
zamanda karar verici, yatırımcı, proje yöneticisi 
ve satın alma yetkilisi profiliyle fuara katılması, 
Türk asansör sektörünün ihracat potansiyeline 

doğrudan katkı sağlıyor.

Asya ve körfez bölgesindeki etki artıyor
ELEVEX 2026'nın uluslararası ziyaretçi verileri, 
fuarın yalnızca geleneksel pazarlarını korumak-
la kalmadığını, aynı zamanda Asya ve Körfez 
Bölgesi'nde de etkisini genişlettiğini ortaya ko-
yuyor. Özellikle son yıllarda Türk asansör sektö-
rünün ihracatında öne çıkan Orta Doğu, Körfez 
ülkeleri, Orta Asya Cumhuriyetleri ve Güney 
Asya pazarları, ELEVEX'in uluslararası ziyaretçi 
profilinde önemli bir yer tutmaya devam ediyor.

2024 yılında bölgenin en dikkat çekici ülkelerin-
den biri Mısır olmuştu. 307 ziyaretçi ile fuarın 
uluslararası ziyaretçi sıralamasında ilk sırada yer 
alan Mısır, Türk asansör sektörünün Kuzey Afri-
ka ve Orta Doğu'daki güçlü konumunu yansıttı. 
Aynı dönemde Suudi Arabistan 203, İran 196, 
Kuveyt 170, Lübnan 133 ve Ürdün 84 ziyaretçi 
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ile öne çıkarken, bölge ülkelerinin ELEVEX'e gös-
terdiği yoğun ilgi dikkat çekmişti.

2026 verileri incelendiğinde ise bölgedeki lider-
lik tablosunun değiştiği görülüyor. Türk asansör 
sektörünün en önemli ihracat pazarlarından biri 
olan Irak, 2024 yılında 264 olan ziyaretçi sayısını 
2026 yılında 401'e çıkararak tüm ülkeler arasın-
da ilk sıraya yükseldi. Yaklaşık yüzde 52'lik bu 
artış, Irak'taki yeniden yapılanma süreci, konut 
projeleri, ticari yapı yatırımları ve altyapı çalış-
malarının Türk asansör sektörüne olan ilgiyi ar-
tırdığını ortaya koyuyor.

Irak'ın yükselişi, Körfez ve Orta Doğu coğrafya-
sında yeni bir ağırlık merkezinin oluştuğuna da 
işaret ediyor. Birleşik Arap Emirlikleri, Suudi Ara-
bistan ve Kuveyt gibi ülkelerden gelen profesyo-
nel ziyaretçiler fuarda önemli bir yer tutmaya de-
vam ederken, ziyaretçi profilinin daha geniş bir 

coğrafyaya yayılması dikkat çekiyor.

Asya tarafında ise önemli bir dönüşüm yaşanıyor. 
2024 yılında Çin, 301 ziyaretçi ile fuarın en yoğun 
katılım sağlayan ülkelerinden biri olurken, Hin-
distan 112, Kazakistan 141, Azerbaycan 84 ve 
İran 196 ziyaretçi ile güçlü bir temsil oluşturmuş-
tu. Bu tablo, ELEVEX'in Asya pazarında önemli bir 
bilinirliğe sahip olduğunu gösteriyordu.

2026 yılında ise Çin'den gelen ziyaretçi sayısı 93 
olarak gerçekleşmesine rağmen, Asya'daki ülke 
çeşitliliği önemli ölçüde arttı. Pakistan, Güney 
Kore, Afganistan ve Endonezya gibi yeni ülke-
lerin ziyaretçi haritasına dahil olması, ELEVEX'in 
yalnızca mevcut pazarlarda değil, yeni Asya pa-
zarlarında da görünürlüğünü artırmaya başladı-
ğını ortaya koydu.

Özellikle Güney Kore'nin listeye eklenmesi dik-
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kat çekici bir gelişme olarak değerlendiriliyor. 
Dünyanın önde gelen teknoloji ve sanayi mer-
kezlerinden biri olan Güney Kore'den gelen zi-
yaretçiler, fuarın uluslararası niteliğinin güçlen-
mesine katkı sağladı. Benzer şekilde Pakistan ve 
Endonezya gibi nüfus yoğunluğu yüksek, kent-
leşme hızı artan ülkelerin fuar ziyaretçi profiline 
dahil olması, Türk asansör sektörünün gelecek-
teki ihracat potansiyeli açısından önemli fırsatlar 
sunuyor.

Türk Cumhuriyetleri tarafında da ELEVEX'in etki-
si sürüyor. Azerbaycan, Kazakistan ve Gürcistan 
gibi ülkeler hem 2024 hem de 2026 organizas-
yonlarında önemli bir ziyaretçi kitlesiyle temsil 
edildi. Bu durum, Türkiye ile bölge ülkeleri ara-
sındaki ekonomik ve kültürel bağların sektör iş 
birliklerine de yansıdığını gösteriyor.

Körfez ülkeleri ise yüksek katlı yapılaşma, 

mega şehir projeleri ve altyapı yatırımları ne-
deniyle Türk asansör sektörü açısından öne-
mini korumaya devam ediyor. Özellikle Suu-
di Arabistan'ın Vision 2030 projeleri, Birleşik 
Arap Emirlikleri'nin sürdürülen inşaat yatırımları 
ve Kuveyt'teki yeni yapılaşma projeleri, Türk 
üreticileri için önemli iş fırsatları oluşturuyor. 
ELEVEX'te gerçekleştirilen iş görüşmeleri ve ti-
cari temaslar da bu potansiyelin somut göster-
geleri arasında yer alıyor.

2024 yılında Mısır'ın liderliği, bölgenin Türk 
asansör sektörüne olan güçlü ilgisini ortaya 
koyarken; 2026 yılında Irak'ın 401 ziyaretçi 
ile zirveye yükselmesi, bölgedeki ticari dina-
miklerin değiştiğini ve yeni fırsat alanlarının 
oluştuğunu gösteriyor. Bu değişim, ELEVEX'in 
yalnızca mevcut pazarlarda değil, büyüme po-
tansiyeli yüksek ülkelerde de etkisini artırdığını 
ortaya koyuyor.



    www.asansorvizyon.com  53



54  Asansör Vizyon Dergisi    Haziran 2026

Avrupa’dan gelen ilgi sürüyor
ELEVEX 2026'nın uluslararası ziyaretçi verile-
ri, Avrupa pazarında dikkat çekici bir dönüşüm 
yaşandığını ortaya koyuyor. 2024 yılında fuara 
yoğun ilgi gösteren Batı Avrupa ülkeleri yerlerini 
daha dengeli ve geniş bir Avrupa ziyaretçi ağına 
bırakırken, Balkanlar ve Doğu Avrupa'dan gelen 
katılımlar önemli ölçüde arttı.

2024 yılında Avrupa'dan gelen ziyaretçiler in-
celendiğinde Fransa 206 ziyaretçi ile kıtanın en 
güçlü temsilcisi konumundaydı. İtalya 174, Ko-
sova 161, Kazakistan 141, Romanya 77, Azer-
baycan ve Rusya 84'er ziyaretçi ile Avrupa ve 
yakın coğrafya pazarlarında öne çıkan ülkeler 
arasında yer alıyordu.

2026 yılında ise Avrupa ziyaretçi haritasında 
önemli değişimler yaşandı. Almanya 46 ziyaret-
çi ile Avrupa'nın en yüksek katılım sağlayan ül-

kelerinden biri olurken, Romanya 85 ziyaretçi 
ile büyümesini sürdürdü. Özellikle Ukrayna'nın 
21 ziyaretçiden 100 ziyaretçiye yükselmesi ve 
Rusya'nın 84 ziyaretçiden 162 ziyaretçiye ulaş-
ması, Doğu Avrupa pazarında ELEVEX'e olan 
ilginin belirgin şekilde arttığını gösterdi.

Rusya'nın ziyaretçi sayısında yaklaşık yüzde 
93'lük artış yaşanırken, Ukrayna'daki artış yüzde 
376 seviyesine ulaştı. Bu sonuçlar, Türk asansör 
sektörünün Doğu Avrupa'da daha görünür hale 
geldiğini ve bölgedeki ticari ilişkilerin güçlendi-
ğini ortaya koyuyor.

Balkanlar cephesinde de benzer bir gelişim dik-
kat çekiyor. 2024 yılında Kosova 161 ziyaretçi 
ile bölgenin lider ülkesi olurken, 2026 yılında 
Arnavutluk 147 ziyaretçi ile öne çıktı. Bunun 
yanında Sırbistan, Bosna Hersek, Kuzey Ma-
kedonya ve Hırvatistan gibi ülkelerden gelen 
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ziyaretçiler, fuarın Balkanlar'daki erişim alanının 
genişlediğini gösterdi.

Batı Avrupa tarafında ise daha farklı bir tablo or-
taya çıktı. Fransa'nın 206 ziyaretçiden 23 ziya-
retçiye, İtalya'nın 174 ziyaretçiden 15 ziyaretçiye 
gerilemesi ilk bakışta dikkat çekse de, bu durum 
Avrupa ilgisinin azaldığını değil, ziyaretçi profi-
linin daha geniş bir coğrafyaya yayıldığını gös-
teriyor. 2024 yılında belirli ülkelerde yoğunlaşan 
ziyaretçi trafiği, 2026 yılında çok daha fazla Av-
rupa ülkesine dağıldı.

Bu süreçte Belarus, İsviçre ve Hırvatistan gibi ül-
keler ziyaretçi haritasına daha görünür şekilde 
dahil olurken, Birleşik Krallık, Hollanda ve İspanya 
da fuarda temsil edilen ülkeler arasında yer aldı.

ELEVEX 2026 sonuçları değerlendirildiğinde Av-
rupa'daki en önemli gelişmenin ziyaretçi sayısın-

dan çok ziyaretçi çeşitliliği olduğu görülüyor. 
Batı Avrupa merkezli yoğunlaşan yapı yerini 
Balkanlar, Doğu Avrupa ve yeni gelişen Avrupa 
pazarlarının daha güçlü temsil edildiği bir yapıya 
bırakmış durumda.

Bu değişim, Türk asansör sektörünün Avrupa'da 
yalnızca geleneksel ticaret ortaklarıyla değil, 
yeni pazarlardaki yatırımcılar, müteahhitler, 
distribütörler ve satın alma profesyonelleriyle de 
daha güçlü ilişkiler kurmaya başladığını ortaya 
koyuyor. 

ELEVEX artık sadece bölgesel bir fuar değil
2024 yılında 45 ülkeden ziyaretçi ağırlayan 
ELEVEX’in yalnızca iki yıl içerisinde 61 ülkeye 
ulaşması, organizasyonun uluslararası marka 
değerindeki yükselişi açık şekilde gösteriyor.

Her ne kadar yabancı ziyaretçi trafiği geçmiş yıl-
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lara göre daha dengeli bir dağılım göstermiş olsa 
da, çok daha fazla ülkeden sektör profesyoneli-
nin fuarı ziyaret etmesi, Türk asansör sektörünün 
yeni pazarlara açılımının güçlü bir göstergesi ola-
rak değerlendiriliyor.

ELEVEX 2026 sonuçları, organizasyonun artık 
yalnızca Türkiye, Orta Doğu ve Kuzey Afrika 
ekseninde değil; Balkanlar, Doğu Avrupa, Türk 
Cumhuriyetleri, Sahra Altı Afrika ve Asya pazar-
larını da kapsayan küresel bir ticaret ve iş geliş-
tirme platformuna dönüştüğünü ortaya koyuyor.

61 ülkeden gelen ziyaretçilerle ELEVEX 2026, 
Konya'nın üretim gücünü dünya pazarlarıyla bu-
luştururken, Türk asansör sektörünün uluslarara-
sı büyüme hedeflerine de önemli katkı sağlama-
ya devam ediyor.

AH&MET Asansör'den ELEVEX 2026'ya 

damga vuran lansman: AHZ Fix 23 dakika 19 
saniyede kuruldu
AH&MET Asansör, yeni nesil kabin çözümü AHZ 
Fix'in dünya lansmanı için ELEVEX 2026'yı tercih 
etti. Ürünün ilk kez sektör profesyonellerinin 
karşısına çıkarıldığı organizasyon olan ELEVEX, 
böylece yalnızca ticari görüşmelerin gerçekleşti-
rildiği bir fuar olmanın ötesinde, sektörün yeni-
likçi ürünlerinin tanıtıldığı önemli bir vitrin olma 
özelliğini de bir kez daha ortaya koydu.

Canlı montaj gösterisiyle gerçekleştirilen lans-
man boyunca ziyaretçiler, AHZ Fix'in kurulum 
sürecini adım adım takip ederken, ürünün sun-
duğu zaman ve işçilik avantajlarını yerinde ince-
leme fırsatı buldu.

AH&MET Asansör AR-GE Müdürü Mücahit 
Madenci, lansman sonrasında yaptığı değerlen-
dirmede ürünün ortaya çıkış sürecinde sektörün 
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farklı paydaşlarının katkılarının bulunduğunu 
vurguladı.

Madenci, yalnızca kendi ekiplerinin değil, yıllar 
boyunca sektörün biriktirdiği bilgi, tecrübe ve iş 
birliği kültürünün de bu başarının temelini oluş-
turduğunu belirterek sektör temsilcilerine teşek-
kür etti.

"Bugün burada tanıttığımız AHZ Fix yalnızca bir 
ürün değil, yıllardır sektörümüzün ortaya koydu-
ğu bilgi birikiminin ve tecrübenin bir sonucudur. 
Bu süreçte emeği olan tüm sektör paydaşlarımıza 
teşekkür ediyoruz. Hep birlikte büyüyen ve geli-
şen bir sektörün parçası olmaktan gurur duyuyo-
ruz." ifadelerini kullandı.

Madenci, AHZ Fix'in tamamen demonte ve por-
tatif yapısıyla dünya asansör sektöründe yeni bir 
yaklaşım sunduğunu belirterek ürünün bu yö-

nüyle dünyada bir ilk olduğunu ifade etti.

Patent koruması altına alınan sistemin özellikle 
lojistik, depolama ve montaj süreçlerinde önem-
li avantajlar sağladığını belirten Madenci, ürü-
nün yalnızca Türkiye pazarı için değil, küresel 
pazarlar hedeflenerek geliştirildiğini söyledi.

"AHZ Fix'in en önemli özelliği tamamen demon-
te ve portatif bir yapıya sahip olmasıdır. Bu sa-
yede taşıma, depolama ve kurulum süreçlerinde 
ciddi avantajlar sağlıyor. Dünyada benzeri bu-
lunmayan bu sistemin patentini aldık. Bundan 
sonraki süreçte ürünü uluslararası fuarlarda ve 
ihracat yaptığımız pazarlarda tanıtmaya devam 
edeceğiz." dedi.

Tek kişi tarafından gerçekleştirilen ve 23 dakika 
19 saniyede tamamlanan canlı montaj gösterisi, 
ELEVEX 2026 boyunca ziyaretçilerin en yoğun 
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ilgi gösterdiği etkinliklerden biri oldu.

Fuarda bulunan sektör profesyonelleri, montaj 
süresini kronometrelerle takip ederken, AHZ 
Fix'in sunduğu pratik kurulum yaklaşımı özellikle 
montaj firmaları, proje yöneticileri ve uluslararası 
ziyaretçiler tarafından dikkatle incelendi.

İlk kez ELEVEX 2026'da tanıtılan AHZ Fix, yerli 
mühendislik, patentli teknoloji ve yenilikçi mon-
taj yaklaşımıyla fuarın en dikkat çeken lansman-
larından biri olarak hafızalarda yer aldı.

Akra Asansör geleceğin güvenlik 
teknolojilerini ELEVEX 2026'da tanıttı
ELEVEX 2026 yalnızca ticari iş birliklerine değil, 
sektörün geleceğine yön verecek yeni tekno-
lojilerin tanıtımına da ev sahipliği yaptı. Fuarda 
dikkat çeken firmalardan biri olan Akra Asansör, 
geliştirdiği elektromekanik fren sistemi ve yeni 

nesil güvenlik kontrolörü altyapısını sektör pro-
fesyonellerinin beğenisine sundu.

Asansör teknolojilerinde güvenlik anlayışının 
yalnızca mekanik sistemlerle sınırlı kalmadığı-
nı belirten firma yetkilileri, sektörün giderek 
elektronik olarak doğrulanan ve sürekli denet-
lenen akıllı güvenlik mimarilerine yöneldiğine 
dikkat çekti.

Akra Asansör tarafından sergilenen sistemde, 
mutlak enkoder tabanlı kuyu konumlandırma 
teknolojisi sayesinde kabinin konumu, hızı, ha-
reket yönü, fren durumu ve hareket komutları 
sürekli olarak izleniyor. Güvenlik kontrolörü ise 
yalnızca bir sürücü ünitesi olarak değil, aynı za-
manda aktif bir güvenlik yönetim sistemi olarak 
görev yapıyor.

Sistem, kabin hareketleri ile verilen komutları 
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karşılaştırarak olası güvenlik risklerini elektronik 
algoritmalar aracılığıyla analiz ediyor. Özellikle 
istem dışı kabin hareketi (UCM – Unintended 
Car Movement) gibi durumlarda sistem anında 
güvenlik moduna geçerek motor torkunu kesi-
yor, güvenlik zincirini devreye alıyor ve elektro-
mekanik fren sistemini aktive ederek kabini kont-
rollü şekilde durduruyor.

Akra Asansör yetkilileri, sektörün geleceğinde 
mekanik güvenlik sistemlerinin tamamen orta-
dan kalkmasından ziyade, elektronik doğrulama 
sistemleriyle desteklenen hibrit güvenlik mimari-
lerinin ön plana çıkacağını ifade ediyor.

Özellikle EN 81-20, EN 81-50 ve UCM/A3 gü-
venlik gerekliliklerinin önem kazandığı günü-
müzde, elektronik olarak doğrulanan güvenlik 
sistemleri dünya asansör sektörünün geleceğin-
de önemli bir yer tutuyor.

Sergilenen teknolojinin;
• Daha kompakt kuyu tasarımları,
• Daha düşük kuyu dibi ve son kat yüksekliği 
gereksinimleri,
• Daha az mekanik ekipman kullanımı,
• Sürekli elektronik güvenlik doğrulaması,
• Daha yüksek operasyonel güvenlik
gibi avantajlar sunduğu belirtildi.

Bugün 30'dan fazla ülkeye ihracat gerçekleştiren 
Akra Asansör, güvenlik, akıllı kontrol sistemleri 
ve yeni nesil mühendislik çözümlerine yönelik 
yatırımlarını sürdürdüğünü açıkladı.

Firma yetkilileri, ELEVEX 2026'da sergilenen 
elektromekanik fren sistemi ve akıllı güvenlik 
kontrolörü altyapısının, gelecekte daha yaygın 
hale gelecek elektronik doğrulamalı güvenlik 
mimarilerinin önemli bir örneğini oluşturduğunu 
ifade etti.
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Akra Asansör'ün fuarda gerçekleştirdiği teknolo-
ji sunumu, ELEVEX 2026'nın yalnızca bir ticaret 
platformu değil, aynı zamanda sektörün gelece-
ğini şekillendiren yenilikçi teknolojilerin sergilen-
diği uluslararası bir teknoloji vitrini olduğunu bir 
kez daha ortaya koydu.

Türkiye'nin tek yürüyen merdiven üreticisi 
Löher, ELEVEX 2026'nın ilgi odağı oldu
ELEVEX 2026'nın dikkat çeken katılımcılarından 
biri de Türkiye'nin yürüyen merdiven üretimi 
gerçekleştiren sayılı firmalarından ve bu alandaki 
önemli temsilcilerinden Löher oldu. Fuarda ser-
gilenen yürüyen merdiven sistemi, ziyaretçilerin 
en fazla ilgi gösterdiği ürünler arasında yer aldı.

Asansör sektöründe kabin, kumanda sistemleri, 
kapılar ve komponentler yoğun şekilde sergile-
nirken, tam ölçekli bir yürüyen merdivenin fuar 
alanında ziyaretçilerle buluşması katılımcılar açı-

sından farklı bir deneyim sundu. Özellikle alışve-
riş merkezleri, havaalanları, metro istasyonları, 
hastaneler ve büyük ölçekli kamu projelerinde 
kullanılan yürüyen merdiven sistemleri, ziyaret-
çiler tarafından yakından incelendi.

Türkiye'nin mühendislik ve üretim kabiliyetle-
rini yansıtan yürüyen merdiven sistemi, fuar 
boyunca hem yerli hem de yabancı ziyaretçi-
lerden yoğun ilgi gördü. Löher standı, yalnızca 
ürün sergileme alanı değil, aynı zamanda yürü-
yen merdiven teknolojileri hakkında teknik bilgi 
paylaşımının gerçekleştirildiği önemli buluşma 
noktalarından biri haline geldi.

Sektör profesyonelleri, yatırımcılar, proje firma-
ları ve kamu temsilcileri, sistemin teknik özellik-
leri, enerji verimliliği, güvenlik altyapısı ve bakım 
süreçleri hakkında firma yetkililerinden detaylı 
bilgi aldı.
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Löher tarafından sergilenen yürüyen merdiven, 
fuarın yalnızca asansör sistemlerinden oluşmadı-
ğını; dikey ulaşım teknolojilerinin tüm bileşenle-
rini kapsayan geniş bir platform olduğunu bir kez 
daha ortaya koydu.

Fuar boyunca standı ziyaret eden yerli ve ya-
bancı profesyoneller, sistemi yakından inceleme 
fırsatı bulurken, yürüyen merdiven teknolojile-
rine yönelik artan ilgi de dikkatlerden kaçmadı. 
Löher'in sergilediği ürün, ELEVEX 2026'nın tek-
noloji odaklı ve yenilikçi kimliğini destekleyen 
önemli örneklerden biri olarak fuarın öne çıkan 
ürünleri arasında yer aldı.

Decosan Asansör, Sismik Zone ve Vavgen 
çözümleriyle ELEVEX 2026'da dikkat çekti
ELEVEX 2026'da yer alan firmalar arasında De-
cosan Asansör, güvenlik ve mühendislik odaklı 
çözümleriyle öne çıktı. Firma, özellikle geliştirdiği 

Sismik Zone ve Vavgen sistemleriyle ziyaretçile-
re yalnızca ürün değil, sahada karşılaşılan tek-
nik problemlere yönelik çözüm yaklaşımlarını da 
sundu.

Decosan Asansör standında en fazla ilgi gören 
ürünlerden biri olan Vavgen, özellikle kuyu öl-
çülerinin yetersiz olduğu yapılarda uygulanmak 
üzere geliştirilen yenilikçi bir sistem olarak ta-
nıtıldı. Mevcut binaların dönüşüm süreçlerinde 
karşılaşılan alan kısıtlarını ortadan kaldırmayı he-
defleyen çözüm, uygulanması zor görülen pro-
jelerin hayata geçirilebilmesine imkan sağlıyor. 
Özellikle kentsel dönüşüm ve modernizasyon 
projelerinde önemli avantajlar sunan Vavgen, 
fuar ziyaretçilerinden yoğun ilgi gördü.

Firmanın öne çıkardığı bir diğer teknoloji ise 
deprem güvenliğine yönelik geliştirilen Sismik 
Zone sistemi oldu. Türkiye'nin deprem gerçeği 
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göz önünde bulundurularak geliştirilen sistem, 
olası sismik hareketler sırasında asansörün kont-
rollü ve güvenli şekilde davranmasını sağlayarak 
hem yolcuların güvenliğini hem de sistem bü-
tünlüğünü korumayı amaçlıyor. Güvenlik odaklı 
yaklaşımıyla dikkat çeken Sismik Zone, özellikle 
deprem riski yüksek bölgelerde faaliyet göste-
ren sektör profesyonelleri tarafından yakından 
incelendi.

Decosan Asansör Satış Müdürü Metin Kocakap, 
günümüzde standart çözümlerin tek başına ye-
terli olmadığını, sektörün giderek daha fazla özel 
problem çözen mühendislik uygulamalarına yö-
neldiğini belirterek; deprem güvenliği, yapısal 
kısıtlar ve acil durum senaryolarına yönelik sis-
temlerin gelecekte daha da önem kazanacağını 
ifade etti.

Firma ayrıca geleceğe yönelik çalışmalarında yan-

gın anında güvenli tahliyeye yönelik sistemler 
üzerinde çalıştığını da paylaştı. Özellikle engelli 
bireyler ve hareket kabiliyeti kısıtlı kullanıcıların 
tahliye süreçlerine katkı sağlayacak çözümler 
geliştirmeyi hedefleyen Decosan Asansör, bu 
alandaki çalışmalarını EN 81-76 standardı doğ-
rultusunda sürdürdüğünü açıkladı.

ELEVEX 2026'yı sektör profesyonelleriyle doğ-
rudan iletişim kurabildikleri önemli bir platform 
olarak değerlendiren firma yetkilileri, fuarın yeni 
iş birliklerinin geliştirilmesi ve mühendislik çö-
zümlerinin sahada anlatılması açısından önemli 
fırsatlar sunduğunu belirtti.

Sismik Zone ve Vavgen çözümleriyle fuarda yer 
alan Decosan Asansör, güvenlik, erişilebilirlik ve 
özel mühendislik uygulamalarını merkeze alan 
yaklaşımıyla ELEVEX 2026'nın dikkat çeken katı-
lımcıları arasında yer aldı.
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Geleceğin asansörcülerine ilham veren 
bir buluşma
ELEVEX 2026 yalnızca sektör profesyonellerini 
değil, geleceğin sektör temsilcilerini de Konya'da 
bir araya getirdi. Fuarı ziyaret eden okullar arasın-
da yer alan Seydişehir Mesleki ve Teknik Anadolu 
Lisesi öğrencileri, üretimden montaja, komponent 
üretiminden yeni teknolojilere kadar sektörün 
tüm aşamalarını yerinde inceleme fırsatı buldu.

Öğrencileriyle birlikte fuara katılan Seydişehir 
Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi öğretmenle-
rinden Alaaddin Erdoğan, ELEVEX'in gençler açı-
sından önemli bir deneyim sunduğunu belirte-
rek şunları söyledi: "Öğrencilerimizin üretimden 
montaja kadar sektörün tüm süreçlerini yerinde 

görmeleri büyük önem taşıyor. Sınıfta anlatılan 
bilgilerin sahada nasıl uygulandığını görmek on-
ların mesleki gelişimine önemli katkı sağlıyor. 
Mesleğin henüz başında olan öğrencilerimiz için 
ELEVEX son derece eğitici ve motive edici bir et-
kinlik oldu."

Fuar boyunca birçok öğrenci ilk kez sektörün 
önde gelen üreticileriyle bir araya gelirken, kul-
lanılan teknolojileri yakından inceleme ve sektör 
profesyonelleriyle iletişim kurma fırsatı yakaladı. 
Bu yönüyle ELEVEX 2026, yalnızca ticaret ve iş 
birliklerinin geliştirildiği bir organizasyon olma-
nın ötesinde, sektörün gelecekteki insan kayna-
ğının yetişmesine katkı sağlayan önemli bir plat-
form olarak da öne çıktı.
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METEOR Group’tan ELEVEX 2026’da 
"Yerli üretim gücü" gösterisi

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı’nda yer alan METEOR Group, Avelice mar-
kasıyla paket asansör çözümlerini, Löher marka-
sıyla ise yerli üretim yürüyen merdiven sistemlerini 
sektör profesyonelleriyle buluşturdu. Sanayi Grup 
Genel Müdürü Oğuzhan Bulgurluoğlu, fuarın 
beklentilerinin üzerinde bir ziyaretçi yoğunluğuyla 
gerçekleştiğini belirterek, özellikle daha önce ula-
şamadıkları bölgelerden gelen potansiyel müşteri-

lerle tanışma fırsatı yakaladıklarını söyledi.

Bulgurluoğlu, ELEVEX 2026’nın yalnızca ürün 
sergileme platformu değil, aynı zamanda marka-
larını ve üretim kabiliyetlerini yeni pazarlara an-
latma fırsatı sunduğunu ifade etti. Fuar boyunca 
Avelice paket asansör sistemleri ile Löher yürü-
yen merdiven çözümlerinin ziyaretçiler tarafın-
dan yoğun ilgi gördüğünü belirtti.

METEOR Group, ELEVEX 2026’da Avelice paket asansör sistemleri 
ve Löher markalı yerli üretim yürüyen merdiven çözümleriyle yoğun 
ilgi gördü. Sanayi Grup Genel Müdürü Oğuzhan Bulgurluoğlu, fuarın 
yeni pazarlara açılma ve stratejik iş birlikleri geliştirme açısından 
beklentilerin üzerinde geçtiğini söyledi. ELEVEX 2026’da iki ayrı 
standıyla yer alan METEOR Group, yerli üretim gücünü sektör 
profesyonelleriyle buluşturdu. Oğuzhan Bulgurluoğlu, fuarın hem ticari 
bağlantılar hem de yeni pazar fırsatları açısından son derece verimli 
geçtiğini ifade etti.
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Her iki stant da yoğun ziyaretçi ağırladı
METEOR Group’un fuar alanında yer alan iki ayrı 
standının da ziyaretçilerden yoğun ilgi gördüğünü 
belirten Bulgurluoğlu, yerli ve yabancı sektör tem-
silcileriyle çok sayıda görüşme gerçekleştirdiklerini 
söyledi.

Özellikle yeni iş birlikleri kurma ve farklı pazarlar-
dan gelen satın almacılarla doğrudan temas kurma 
fırsatı yakaladıklarını belirten Bulgurluoğlu, fuarın 
ticari anlamda oldukça verimli geçtiğini ifade etti.

Yerli üretim yürüyen merdiven çözümleri 
dikkat çekti
ELEVEX 2026’da en fazla ilgi gören ürünlerden bi-
rinin Löher markası altında üretilen yürüyen mer-
diven sistemleri olduğunu belirten Bulgurluoğlu, 
birçok ziyaretçinin Türkiye’de 20 yılı aşkın süredir 
yürüyen merdiven üretimi yaptıklarını ilk kez fuar-
da öğrendiğini söyledi.

Yerli üretim yürüyen merdivenlerin ziyaretçiler ta-
rafından ilgiyle incelendiğini belirten Bulgurluoğlu, 
özellikle kamu projelerinde elde edilen referansla-
rın da ziyaretçilerin dikkatini çektiğini ifade etti.

Bu kapsamda KonyaRay projesinde asansör ve 
yürüyen merdiven sistemlerinin yüklenicisi ol-
malarının önemli bir referans oluşturduğunu 
belirten Bulgurluoğlu, fuar sırasında hem TCDD 
yetkililerinin hem de Konya Büyükşehir Beledi-
yesi temsilcilerinin standı ziyaret ederek projeler 
ve yürüyen merdiven teknolojileri hakkında bilgi 
aldığını söyledi.

Akıllı teknolojiler ve enerji verimliliği öne çıktı
Fuar boyunca ziyaretçilerin yalnızca mekanik çö-
zümlerle değil, dijital teknolojilerle de yakından il-

METEOR Group, ELEVEX 2026 
Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'nda Avelice markasıyla 
paket asansör çözümlerini, 
Löher markasıyla ise yerli üretim 
yürüyen merdiven sistemlerini 
sektör profesyonelleriyle 
buluşturdu. Sanayi Grup Genel 
Müdürü Oğuzhan Bulgurluoğlu, 
fuarın beklentilerin üzerinde 
bir ziyaretçi yoğunluğuyla 
gerçekleştiğini belirterek, yeni 
pazarlardan gelen potansiyel 
müşteriler ve satın almacılarla 
önemli iş bağlantıları 
kurduklarını ifade etti. Fuar 
boyunca özellikle Türkiye'de 20 
yılı aşkın süredir ürettikleri Löher 
yürüyen merdiven sistemleri 
yoğun ilgi görürken, KonyaRay 
projesindeki referansları 
da ziyaretçilerin dikkatini 
çekti. Dijitalleşme, yapay 
zekâ destekli trafik yönetimi, 
uzaktan takip sistemleri ve 
enerji verimliliği gibi yeni nesil 
teknolojilere yönelik yoğun 
ilgiyle karşılaştıklarını belirten 
Bulgurluoğlu, fuar sonrasında 
gelen fiyat talepleri, proje 
başvuruları ve ürün geliştirme 
önerileri üzerinde çalışmaların 
sürdüğünü söyledi. Yerli üretimin 
küresel gelişmeler karşısında 
stratejik öneminin her geçen 
gün arttığını vurgulayan 
Bulgurluoğlu, Konya'nın üretim 
gücüne yakışır bir organizasyon 
gerçekleştirildiğini ve ELEVEX'in 
her geçen yıl büyüyerek sektörün 
en önemli buluşmalarından biri 
haline geldiğini ifade etti.

"
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gilendiğini belirten Bulgurluoğlu, özellikle uzak-
tan takip sistemleri, yapay zekâ destekli trafik 
yönetimi, yeni nesil güvenlik uygulamaları ve 
enerji verimliliği konularında çok sayıda soru al-
dıklarını ifade etti.

Sürdürülebilirlik odaklı teknolojilerin sektörün 
geleceğini şekillendirdiğini belirten Bulgurluoğ-
lu, ziyaretçilerin de bu alanlardaki gelişmeleri 
yakından takip ettiğini ve yenilikçi çözümlere 
büyük ilgi gösterdiğini söyledi.

Fuar sonrası çalışmalar hız kesmeden sürüyor
ELEVEX 2026 sonrasında yoğun bir değerlen-
dirme süreci yürüttüklerini belirten Bulgurluoğ-
lu, fuar sırasında alınan çok sayıdaki fiyat talebi 
ve proje başvurusunun değerlendirilmesine de-
vam ettiklerini söyledi.

Ziyaretçilere geri dönüşlerin sürdüğünü ifade 
eden Oğuzhan Bulgurluoğlu, aynı zamanda 
fuar süresince iletilen ürün geliştirme talepleri-
nin de AR-GE ekipleri tarafından detaylı şekilde 
incelendiğini belirtti.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'ndan 
elde edilen geri bildirimlerin, hem ürün geliştirme 
süreçlerine hem de şirketin gelecek dönem stra-

tejilerine önemli katkılar sağlayacağını vurguladı.

“Yerli üretim gücü artık daha da 
kritik hale geldi”
Küresel tedarik zincirlerinde yaşanan sorunlar 
ve uluslararası krizlerin yerli üretimin önemini 
daha görünür hale getirdiğini belirten Oğuzhan 
Bulgurluoğlu, Türkiye’nin coğrafi konumu ve 
üretim kabiliyetinin sektöre önemli avantajlar 
sunduğunu ifade etti.

Asansör sektöründe yerli üretim oranlarının 
yüzde 100’e yaklaşabildiğini belirten Bulgur-
luoğlu, kendi kendine yetebilen bir üretim ya-
pısının günümüz şartlarında stratejik önem ta-
şıdığını söyledi. Bu yetkinliğin geliştirilmesinin 
sektörün öncelikli hedefleri arasında yer alması 
gerektiğini de sözlerine ekledi.

ELEVEX 2026’yı değerlendiren Oğuzhan Bul-
gurluoğlu, Konya’nın Türkiye asansör sanayisi-
nin önemli üretim merkezlerinden biri olduğuna 
dikkat çekerek, “Asansör sektöründe güçlü bir 
üretim merkezi olan Konya’ya yakışan bir fuar 
organizasyonu gerçekleştirildi. Bu organizasyo-
nun her geçen yıl büyümesine ve gelişmesine 
tanıklık etmek sektör adına son derece sevindi-
rici” ifadelerini kullandı.

KOLMAR ASANSÖR 
SANAYI VE TICARET A.Ş.
ADRES: Ferhatpaşa Mahallesi, M.Fevzi Çakmak 
Caddesi, 44. Sk. No:55 Ataşehir / İSTANBUL

TEL: +90 (216) 661 55 67

E-MAIL: info@kolmar.com.tr
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ASANSÖR SANAYİ VE TİCARET ANONİM ŞİRKETİ

Türkiye distribütörü 

Asansör kumanda 
sistemleri ve Dişlisiz Makine 

üretiminde 40 yıldır süre 
gelen tecrübe 

WYT-H MODEL:
10 m/sn hıza kadar uygulamalarınız 

için ideal çözüm.

WYT-L MODEL:
240 ve 320 mm kasnaklı modelleri, 

kompakt yapısı sayesinde 2 m/sn hıza 
kadar olan Makine dairesiz asansör 

uygulamaları için ideal çözüm

WYT-T MODEL:
400 mm kasnağı, kompakt yapısı 

ile 2,5 m/sn hıza kadar olan Makine 
Daireli asansör uygulamaları için 

ideal çözüm
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52 YILLIK 
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T82/B, T89/B, T90/B, 
T114/B, T127/B, T140/B

Modeller: T89/BE, 
T90/BE, T114/BE, T127/
BE, T140/BE
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Avrasya Asansör'ün Avrupa 
menşeli çözümleri ELEVEX 2026’da 
ziyaretçilerden yoğun ilgi gördü

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı’nda yer alan Avrasya Asansör, temsil etti-
ği uluslararası markalar ve sunduğu mühendislik 
odaklı çözümlerle sektör profesyonellerinin yoğun 
ilgisini çekti. Avrasya Asansör'ün Kurucu Orta-
ğı ve Genel Müdürü Semih Çalık, ELEVEX 2026 
Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nın yalnızca 
ürünlerin sergilendiği bir organizasyon değil, aynı 
zamanda firmanın vizyonunu ve sektördeki konu-
munu ortaya koyduğu önemli bir platform oldu-
ğunu söyledi.

Avrsaya Asansör Genel Müdürü Semih Çalık, 
ELEVEX 2026’nın Türkiye’nin farklı bölgelerinden 
gelen sektör temsilcilerinin yanı sıra çok sayıda ya-
bancı ziyaretçiyi de bir araya getirdiğini belirterek, 
fuar boyunca gerçekleştirilen görüşmelerin mev-
cut iş birliklerini güçlendirdiğini ve yeni bağlantıla-
rın kurulmasına katkı sağladığını ifade etti.

Avrasya Asansör’ün temel hedefinin yalnızca ürün 
tedarik etmek olmadığını vurgulayan Genel Mü-
dür Semih Çalık, müşterilerine sürdürülebilir, gü-
venilir ve katma değer yaratan çözümler sunmaya 
odaklandıklarını belirtti. ELEVEX’in bu yaklaşımı 
daha geniş kitlelere anlatmak açısından önemli bir 
fırsat sunduğunu dile getirdi.

Hedef pazarlardan yoğun ilgi gördü
Fuar süresince özellikle Türkiye iç pazarından yo-
ğun ziyaretçi ağırladıklarını belirten Semih Çalık, 
Orta Doğu, Kuzey Afrika ve Türk Cumhuriyetle-
rinden gelen sektör profesyonelleriyle de önemli 

görüşmeler gerçekleştirdiklerini söyledi.

Son dönemde erişilebilirlik çözümleri, hidrolik sis-
temler ve enerji verimliliği sağlayan teknolojilere 
yönelik talebin belirgin şekilde arttığını gözlem-
lediklerini ifade eden Çalık, fuarda karşılaştıkları 
ilginin hedef pazar stratejilerinin doğru yönde iler-
lediğini gösterdiğini belirtti.

Avrasya, ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda 
temsil ettiği uluslararası markalar ve mühendislik odaklı çözüm 
yaklaşımıyla sektör profesyonellerinden yoğun ilgi gördü. Kurucu 
Ortak ve Genel Müdür Semih Çalık, fuarın mevcut iş birliklerini 
güçlendirmenin yanı sıra Orta Doğu, Kuzey Afrika ve Türk 
Cumhuriyetleri başta olmak üzere hedef pazarlardan yeni bağlantılar 
kurmalarına önemli katkı sağladığını belirtti.
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Hidrolik sistemler ve erişilebilirlik 
çözümleri ön plana çıktı
Avrasya, ELEVEX 2026’da temsilciliğini yürüttü-
ğü farklı ürün gruplarını ziyaretçilerle buluşturdu. 
Özellikle İtalya merkezli START Elevator’ın hidro-
lik asansör çözümleri, güç üniteleri, valf sistemleri 
ile teleskopik ve standart pistonları ziyaretçilerden 
yoğun ilgi gördü.

Avrasya Asansör GEnel Müdürü Semih Çalık, son 
yıllarda hidrolik sistemlerin modernizasyon proje-
lerinde ve özel uygulamalarda yeniden önem ka-
zandığını belirterek, bu durumun fuardaki ilginin 
temel nedenlerinden biri olduğunu söyledi.

Stantta ayrıca Avusturya merkezli LEHNER 
Lifttechnik’in merdiven asansörleri ve erişilebilirlik 
çözümleri de sergilendi. Yaşlanan nüfus, erişilebi-
lirlik gereksinimleri ve mevcut yapı stokunun dö-
nüşümü gibi konularla ilgilenen profesyonellerin 

bu ürün grubuna özel ilgi gösterdiği belirtildi.

Fuarda tanıtılan bir diğer önemli ürün grubu ise 
İspanyol üretici CEGI’nin dişlisiz asansör motorla-
rı oldu. Avrupa üretimi yüksek kalite standartları, 
kompakt tasarımı ve farklı proje ihtiyaçlarına cevap 
verebilen ürün çeşitliliği sayesinde motor çözümle-
ri de ziyaretçilerden olumlu geri dönüşler aldı.

“Teknoloji bizim için mühendislik 
yaklaşımının bir parçası”
Teknolojik entegrasyonun yalnızca elektronik 

Fuarda START Elevator'ın 
hidrolik asansör çözümleri, 
LEHNER Lifttechnik'in 
erişilebilirlik sistemleri ve 
CEGI'nin dişlisiz motor 
teknolojileri öne çıkarken, 
ziyaretçilerin özellikle 
enerji verimliliği, hidrolik 
modernizasyon çözümleri ve 
erişilebilirlik uygulamalarına 
yoğun ilgi gösterildi. 
Genel Müdür Semih Çalık, 
Avrasya'nın yalnızca ürün 
tedarik eden değil, teknik 
destek ve uzun vadeli çözüm 
ortaklığı sunan bir marka 
olarak konumlandığını 
vurgulayarak, ELEVEX 
2026'dan elde edilen geri 
bildirimlerin şirketin büyüme 
stratejilerini desteklediğini 
ve güçlü uluslararası iş 
ortaklarıyla sürdürülebilir 
çözümler sunmaya devam 
edeceklerini söyledi.

"
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sistemlerle sınırlı olmadığını vurgulayan Çalık, 
Avrasya’nın teknolojiye yaklaşımını doğru ürünü 
doğru projeyle buluşturan mühendislik anlayışı 
olarak tanımladı.

Bu kapsamda fuarda tek bir ürün grubuna odak-
lanmak yerine hidrolik sistemlerden erişilebilirlik 
çözümlerine, dişlisiz motor teknolojilerinden tek-
nik destek hizmetlerine kadar uzanan bütüncül bir 
çözüm yaklaşımı sergilediklerini belirtti.

Çalık’a göre ziyaretçilerin en çok dikkatini çeken 
unsur, farklı ihtiyaçlara yönelik Avrupa menşeli 
ürünlerin tek bir iş ortağı üzerinden temin edile-
bilmesi oldu. Günümüzde firmaların yalnızca ürün 
değil, teknik destek, sürdürülebilirlik ve güveni-
lir tedarik yapısı da talep ettiğini belirten Çalık, 
Avrasya’nın en önemli farkının bu noktada ortaya 
çıktığını söyledi.

ELEVEX, büyüme planlarını doğruladı
Fuardan elde edilen ilk geri bildirimlerin özellikle 
erişilebilirlik çözümleri ve enerji verimli sistemlere 
yönelik talebin hızla arttığını gösterdiğini belirten 
Semih Çalık, bu doğrultuda yılın geri kalanında 
merdiven asansörleri, platform sistemleri, hidro-
lik çözümler ve dişlisiz motor teknolojilerine daha 
fazla odaklanacaklarını ifade etti.

Ayrıca dijital pazarlama faaliyetlerini artırarak son 

kullanıcıları daha fazla bilgilendirmeyi ve sektör 
profesyonelleriyle daha yakın iletişim kurmayı 
hedeflediklerini belirten Çalık, ELEVEX 2026’nın 
önümüzdeki döneme ilişkin büyüme planlarını 
destekleyen önemli bir gösterge olduğunu söyledi.

Güçlü üretici iş ortakları güven veriyor
Küresel tedarik zincirlerinde yaşanan dalgalanma-
ların tüm sektörleri etkilediğini belirten Semih Ça-
lık, bu süreçte güçlü üretici iş ortaklarına sahip ol-
manın öneminin daha net görüldüğünü ifade etti.

START Elevator, LEHNER Lifttechnik ve CEGI gibi 
kendi alanlarında uzman Avrupa üreticileriyle yü-
rüttükleri iş birliklerinin müşterilere sürdürülebilir 
ve güvenilir bir tedarik yapısı sunduğunu belirten 
Çalık, fuarda gerçekleştirdikleri görüşmelerde zi-
yaretçilere yalnızca ürün değil, uzun vadeli iş or-
taklığı ve teknik destek anlayışlarını da aktarma 
fırsatı bulduklarını söyledi.

ELEVEX 2026 deneyimini değerlendiren Genel 
Müdür Semih Çalık, Avrasya’nın fuarda ortaya 
koyduğu yaklaşımı şu sözlerle özetledi: 
“Hidrolik sistemlerden erişilebilirlik çözümlerine 
ve dişlisiz motor teknolojilerine kadar uzanan Av-
rupa menşeli ürün portföyümüzle, yalnızca ürün 
tedarik eden değil, sektörüne uzun vadeli çözüm 
ortaklığı sunan bir marka olduğumuzu bir kez 
daha ortaya koyduk.”
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AKRA Asansör, ELEVEX 2026’da yerli 
mühendislik gücünü dünyaya tanıttı

AKRA Asansör, ELEVEX 2026 Konya Asansör 
ve Teknolojileri Fuarı’nda sergilediği yeni nesil 
ürünleri ve mühendislik çözümleriyle yerli üretim 
gücünü uluslararası sektör profesyonellerinin be-
ğenisine sundu. Yönetim Kurulu Başkanı Musta-
fa Karabulut, fuarın hem marka bilinirliği hem de 
yeni ihracat bağlantıları açısından önemli kaza-
nımlar sağladığını belirtti.

Karabulut, ELEVEX 2026’nın yalnızca ürünlerin 
sergilendiği bir organizasyon değil, aynı zaman-
da Türk asansör sanayisinin üretim kabiliyetlerini 
dünya pazarlarına tanıttığı güçlü bir platform ol-
duğunu vurguladı. Fuar süresince gerçekleştirilen 
görüşmelerin AKRA Asansör’ün uluslararası pa-
zarlardaki görünürlüğünü artırdığını ifade eden 

Karabulut, yeni iş birlikleri için de önemli fırsatlar 
yakaladıklarını söyledi.

AKRA’nın hedef pazarlarından yoğun ilgi
Fuar boyunca standa gösterilen ilgiden memnun 
olduklarını belirten Karabulut, özellikle Orta Doğu 
ülkelerinden gelen ziyaretçilerle yoğun temaslar 
gerçekleştirdiklerini ifade etti. Afrika ülkeleri, Türk 
Cumhuriyetleri ve Rusya’dan gelen sektör temsil-
cileriyle de önemli görüşmeler yaptıklarını kayde-
den Karabulut, Avrupa’dan da ziyaretçiler ağır-
ladıklarını ancak en yoğun ilgiyi gelişmekte olan 
ihracat pazarlarından gördüklerini dile getirdi.

AKRA Asansör’ün ihracat stratejisinde Orta Doğu, 
Afrika, Rusya ve Türk Cumhuriyetlerinin önemli 
bir yer tuttuğuna dikkat çeken Karabulut, fuarda 
kurulan temasların şirketin küresel büyüme hedef-
lerine katkı sağlayacağını belirtti.

20 santimetrelik kuyu dibinde çalışan 
yenilikçi çözüm dikkat çekti
ELEVEX 2026’da en fazla ilgi gören ürünlerden 
birinin, EN 81-21 standardına uygun olarak ge-
liştirilen ve yalnızca 20 santimetre kuyu dibinde 
çalışabilen yeni nesil asansör sistemi olduğunu 
açıklayan Karabulut, sistemin 1 m/s hıza ulaşa-
bildiğini söyledi. Bu çözümde hem regülatörlü 
hem de regülatörsüz çalışabilen yeni nesil elekt-
romekanik fren sistemlerinin kullanıldığını belir-
ten Karabulut, düşük kuyu dibi gereksinimine 
rağmen yüksek güvenlik seviyesinin sağlanması-
nın ziyaretçiler tarafından büyük ilgiyle karşılan-
dığını ifade etti.

AKRA Asansör, ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'nda sergilediği yeni nesil güvenlik sistemleri, AKRA Mega 
ve Supra kapı serileri ile yalnızca 20 santimetrelik kuyu dibinde 
çalışabilen yenilikçi asansör çözümüyle sektör profesyonellerinden 
yoğun ilgi gördü. Yönetim Kurulu Başkanı Mustafa Karabulut, fuarın 
yeni ihracat bağlantıları kurmaları ve yerli mühendislik kabiliyetlerini 
uluslararası pazarlara tanıtmaları açısından önemli kazanımlar 
sağladığını söyledi.
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Mega ve Supra serileri fuarın dikkat çeken 
ürünleri arasında yer aldı
AKRA Asansör’ün fuarda sergilediği AKRA Mega 
ve AKRA Supra serisi otomatik kapılar da sektör 
profesyonellerinden yoğun ilgi gördü.

Mustafa Karabulut, ziyaretçilerin özellikle kapıla-
rın tasarımını, sessiz çalışma performansını, me-
kanik yapısını ve işçilik kalitesini övgüyle değer-
lendirdiğini belirterek, birçok ziyaretçinin ürünleri 
dünyanın önde gelen kapı markalarıyla aynı kalite 
seviyesinde gördüğünü söyledi. Karabulut, ürün-
lerdeki detay işçiliği ve kalite anlayışının ziyaretçi-
ler üzerinde güçlü bir etki bıraktığını da sözlerine 
ekledi.

Teknolojik entegrasyonun merkezinde 
güvenlik vardı
AKRA Asansör standında ziyaretçilerin en çok 
dikkatini çeken unsurun güvenlik ve mühendislik 
odaklı yaklaşım olduğunu ifade eden Karabulut, 
elektromekanik fren sistemleri, modern kontrol 
sistemleriyle uyumlu çözümler ve güçlü üretim 
altyapısının ziyaretçiler tarafından yakından ince-
lendiğini belirtti.

Karabulut, teknolojiyi yalnızca ürünlerde değil, 
üretim süreçlerinde de etkin şekilde kullandıklarını 
vurgulayarak kalite, güvenlik ve sürdürülebilirliği 
aynı anda sağlayan bir üretim anlayışına sahip ol-
duklarını dile getirdi.

Yeni pazarlarda büyüme hedefi
Fuardan elde edilen geri dönüşlerin şirketin ihracat 
hedefleri açısından son derece olumlu olduğunu 
belirten Mustafa Karabulut, özellikle Orta Doğu, 
Afrika, Rusya ve Türk Cumhuriyetleri pazarlarında 
daha aktif olmayı planladıklarını açıkladı.

Karabulut ayrıca, üretim kapasitesini artırmaya 
yönelik yatırımların sürdüğünü, kapı ve kabin üre-
timindeki yerlilik oranını daha da yükseltmek için 
çalışmalar yürüttüklerini belirterek AKRA Mega ve 
AKRA Supra serilerini daha fazla ülkede konum-
landırmayı hedeflediklerini söyledi.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan dalgalanma-
ların sektörü yakından etkilediğine dikkat çeken 
Karabulut, günümüzde müşterilerin yalnızca ka-
liteli ürün değil, aynı zamanda sürdürülebilir ve 
güvenilir bir iş ortağı aradığını ifade etti. AKRA 
Asansör’ün güçlü üretim altyapısı, teknik kadro-
su ve teslimat güvenilirliği sayesinde uluslararası 
ziyaretçilerden olumlu geri dönüşler aldığını be-
lirten Karabulut, fuarda gerçekleştirilen görüş-
melerin yeni iş birliklerinin temelini oluşturduğu-
nu söyledi.

ELEVEX 2026’yı değerlendiren Mustafa Karabu-
lut, AKRA Asansör’ün fuarda sergilediği yenilikçi 
çözümlerle önemli bir iz bıraktığını ifade ederek, 
“20 santimetre kuyu dibinde 1 m/s hız sağlayan 
sistemlerimiz, yeni nesil elektromekanik güvenlik 
teknolojilerimiz ve Mega-Supra kapı serilerimizle 
yerli mühendisliğin ve güçlü üretim altyapımızın 
sektördeki temsilcisi olduk” değerlendirmesinde 
bulundu.

ELEVEX 2026'da yer alan 
AKRA Asansör, düşük kuyu dibi 
gereksinimi sunan yenilikçi 
asansör sistemi, elektromekanik 
güvenlik teknolojileri ve 
otomatik kapı çözümleriyle 
dikkat çekti. Mustafa Karabulut, 
fuar boyunca Orta Doğu, Afrika, 
Rusya ve Türk Cumhuriyetleri 
başta olmak üzere hedef 
pazarlardan önemli iş 
bağlantıları kurduklarını belirtti.

"



    www.asansorvizyon.com  91



92  Asansör Vizyon Dergisi    Haziran 2026

METROPLAST, ELEVEX 2026’da 
yerli üretim gücünü uluslararası 
pazarlara taşıdı

METROPLAST Asansör, ELEVEX 2026 Konya 
Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda sergilediği 
asansör motorları ve geniş yedek parça ürün 
gamıyla sektör profesyonellerinin yoğun ilgisini 
gördü. Yerli üretim gücünü uluslararası ziyaret-
çilerle buluşturan firma, fuar boyunca gerçek-
leştirdiği görüşmelerle hem mevcut ticari ilişki-
lerini güçlendirdi hem de yeni pazarlara yönelik 
önemli iş bağlantıları kurdu.

Genel Müdür Yardımcısı Rüstem Şeker, ELEVEX'in 
yalnızca ürünlerin sergilendiği bir organizasyon 
olmadığını, aynı zamanda Türk asansör sanayisi-
nin üretim gücünü ve mühendislik kabiliyetlerini 
uluslararası pazarlara tanıtması açısından önemli 
bir platform olduğunu ifade etti. Yerli üretimin 
sağladığı kalite, hızlı teslimat, esnek üretim ya-

pısı ve satış sonrası hizmet avantajlarının fuar 
boyunca ziyaretçilere doğrudan aktarılmasının, 
METROPLAST'ın rekabet gücünü daha görünür 
hale getirdiğini belirten Şeker, bu sayede yeni iş 
birliklerinin temelinin atıldığını söyledi.

Hedef pazarlardan yoğun ilgi
Fuar süresince Avrupa, Orta Doğu, Kuzey Afrika 
ve Türk Cumhuriyetleri başta olmak üzere hedef 
ihracat pazarlarından çok sayıda sektör temsilcisini 
standlarında ağırladıklarını belirten Rüstem Şeker, 
özellikle asansör motorları ve yedek parça grupla-
rına yönelik teknik görüşmeler gerçekleştirdiklerini 
ifade etti.

Şeker, ziyaretçilerle yapılan birebir görüşmeler sa-
yesinde ürünlerin teknik özelliklerini ayrıntılı şekil-
de anlatma fırsatı bulduklarını belirterek, kurulan 
temasların mevcut ihracat ağının genişletilmesine 
önemli katkılar sağlayacağını dile getirdi. Fuar bo-
yunca oluşan ticari atmosferin, şirketin uluslara-
rası pazarlardaki büyüme stratejisini destekleyen 
önemli bir gösterge olduğunu vurguladı.

Metroplast motorları ve yedek parçalar 
öne çıktı
METROPLAST, ELEVEX 2026'da kendi markasını 
taşıyan asansör motorlarının yanı sıra geniş yedek 
parça ürün grubunu da ziyaretçilerin beğenisine 
sundu. Ürünlerin yüksek kalite standartları, da-
yanıklılığı ve uzun ömürlü kullanım performan-
sı yerli ve yabancı ziyaretçilerin dikkatini çeken 

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda yer alan 
METROPLAST Asansör, asansör motorları ve yedek parça üretimindeki 
uzmanlığını yerli ve yabancı sektör profesyonelleriyle buluşturdu. 
Genel Müdür Yardımcısı Rüstem Şeker, fuarın mevcut iş ortaklıklarını 
güçlendirmenin yanı sıra yeni ihracat bağlantıları kurulması açısından 
da önemli fırsatlar sunduğunu belirterek, özellikle Avrupa, Orta Doğu, 
Kuzey Afrika ve Türk Cumhuriyetleri'nden gelen ziyaretçilerin yoğun 
ilgisinin şirketin küresel büyüme hedeflerini desteklediğini söyledi.
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başlıca özellikler arasında yer aldı. Profesyonel 
ziyaretçilerden alınan olumlu geri bildirimlerin, 
şirketin üretim kalitesinin uluslararası pazarlarda 
da kabul gördüğünü ortaya koyduğunu belir-
ten Şeker, fuar boyunca gerçekleştirilen teknik 
görüşmelerin yeni projeler için önemli bir zemin 
oluşturduğunu ifade etti.

Enerji verimliliği ve sürdürülebilir üretim 
ön plandaydı
Rüstem Şeker, fuarda yalnızca ürünleri sergilemek-
le kalmadıklarını, aynı zamanda METROPLAST'ın 
üretim anlayışını da ziyaretçilere aktardıklarını 
söyledi.

Stant konseptinde enerji verimliliği yüksek motor 
teknolojileri, modern asansör sistemleriyle uyumlu 
çözümler ve sürdürülebilir üretim yaklaşımını ön 
plana çıkardıklarını belirten Şeker, performans ile 
enerji tasarrufunu bir araya getiren mühendislik 
anlayışlarının ziyaretçiler tarafından ilgiyle karşı-
landığını ifade etti.

Fuardan alınan geri bildirimler yeni 
yatırımlara yön verecek
ELEVEX 2026 sonrasında elde edilen ilk verilerin, 
Metroplast markasına özellikle ihracat pazarların-
da duyulan ilginin arttığını gösterdiğini belirten 
Rüstem Şeker, bu doğrultuda üretim kapasitesini 
geliştirmeye, ürün portföyünü genişletmeye ve 

yeni pazarlarda daha aktif rol almaya yönelik ça-
lışmalarını hızlandıracaklarını söyledi.

Müşteri beklentilerini yakından takip ettikleri-
ni ifade eden Şeker, Ar-Ge yatırımlarını artırarak 
hem mevcut ürünleri geliştirmeye hem de sek-
törün ihtiyaçlarına cevap verecek yeni çözümler 
üretmeye devam edeceklerini kaydetti.

Küresel tedarik zincirlerinde yaşanan dalgalan-
maların üreticiler açısından güvenilirliğin önemini 
daha da artırdığını belirten Rüstem Şeker, günü-
müzde müşterilerin yalnızca kaliteli ürün değil, 
aynı zamanda sürdürülebilir üretim ve kesintisiz 
tedarik gücü de beklediğini ifade etti.

METROPLAST'ın güçlü üretim altyapısı, yerli üre-
tim kabiliyeti ve planlı stok yönetimi sayesinde 
müşterilerine kesintisiz hizmet sunabildiğini vur-
gulayan Şeker, fuar boyunca gerçekleştirilen gö-
rüşmelerde bu üretim anlayışını uluslararası alıcı-
lara doğrudan aktarma fırsatı bulduklarını söyledi.

ELEVEX 2026'yı değerlendiren Rüstem Şeker, 
"METROPLAST olarak ELEVEX 2026'da, yerli üre-
tim gücümüzü yüksek kalite standartları ve yeni-
likçi mühendislik anlayışımızla birleştirerek asansör 
motorları ve yedek parça çözümlerinde güvenilir, 
sürdürülebilir ve güçlü bir iş ortağı olduğumuzu bir 
kez daha ortaya koyduk." ifadelerini kullandı.
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Ah&Met Asansör, ELEVEX 2026’da 
sektörün ezberini bozan inovasyonuyla 
öne çıktı

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı, bu yıl birçok yeni ürün ve teknolojik çözü-
mün tanıtıldığı önemli bir buluşmaya sahne olur-
ken, fuarın en dikkat çekici lansmanlarından biri 
Ah&Met Asansör tarafından gerçekleştirildi. AR-
GE Bölümü’nden Mücahit Madenci, fuarın ardın-
dan yaptığı değerlendirmede, ELEVEX 2026’nın 
yalnızca ticari açıdan değil, sektörün geleceğini 
şekillendirecek inovasyonların tanıtıldığı özel bir 
platform olduğunu vurguladı.

Madenci, fuarın enerjisinin ve uluslararası katılı-
mının beklentilerin üzerinde gerçekleştiğini be-
lirterek, dünyanın farklı coğrafyalarından gelen 
sektör profesyonellerinin gösterdiği yoğun ilgiden 
duydukları memnuniyeti dile getirdi.

“Dünyada eşi benzeri olmayan bir ürün ailesi 
geliştirdik”
Ah&Met Asansör, ELEVEX 2026’da uzun süredir 
üzerinde çalıştığı ve tamamen yeni bir ürün ailesini 
ilk kez sektör profesyonellerinin beğenisine sundu.

Mücahit Madenci, tanıtılan ürün grubunun yal-
nızca yeni bir ürün değil, aynı zamanda ürün ta-
sarımı ve montaj metodolojisi açısından dünyada 
benzeri bulunmayan bir konsept olduğunu ifade 
etti. Geliştirilen sistemlerin temelinde uzun yıllara 
dayanan saha analizleri ve gerçek kullanıcı verileri-
nin bulunduğunu belirten Madenci, ürün ailesinin 
ortaya çıkış sürecinin kapsamlı bir araştırma ve veri 
yönetimi çalışmasına dayandığını söyledi.

Şantiyelerden, montaj ekiplerinden ve saha uygu-

lamalarından elde edilen verilerin detaylı şekilde 
analiz edildiğini belirten Madenci, karşılarına çıkan 
en büyük sorunun dünya genelinde giderek büyü-
yen nitelikli iş gücü eksikliği olduğunu vurguladı.

Nitelikli iş gücü sorununa mühendislik çözümü
Ah&Met Asansör’ün geliştirdiği yeni sistemlerin 
çıkış noktasının, sektörde giderek büyüyen teknik 
personel ve nitelikli iş gücü eksikliği olduğunu be-
lirten Madenci, bu soruna doğrudan çözüm üre-
tecek bir tasarım yaklaşımı geliştirdiklerini söyledi.

Bu doğrultuda hata payını minimuma indiren, alet 
gerektirmeyen ve ultra kolay montaj imkânı su-

Ah&Met Asansör, ELEVEX 2026'da dünya üzerinde benzeri bulunmayan 
yeni ürün ailesinin lansmanını gerçekleştirerek fuarın en dikkat çeken 
yeniliklerinden birine imza attı. AR-GE Bölümü'nden Mücahit Madenci, 
nitelikli iş gücü eksikliğine çözüm sunmak amacıyla geliştirilen patentli 
sistemlerin, kolay montaj ve yenilikçi mühendislik yaklaşımıyla sektörün 
geleceğine yön vereceğini söyledi.
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nan yeni bir ürün mimarisi oluşturduklarını ifade 
eden Madenci, geliştirilen sistemlerin uluslararası 
patentlerle koruma altına alındığını açıkladı.

Yeni ürün ailesinin, montaj süreçlerinde zaman ka-
yıplarını azaltırken saha operasyonlarını da önemli 
ölçüde kolaylaştırmasının hedeflendiğini belirtti.

ELEVEX 2026'yı yeni nesil 
ürün ailesinin dünya lansmanı 
için tercih eden Ah&Met 
Asansör, alet gerektirmeyen, 
hata payını azaltan ve montaj 
süreçlerini hızlandıran 
patentli sistemlerini sektör 
profesyonelleriyle buluşturdu. 
Mücahit Madenci, fuardan 
aldıkları yoğun ilginin 
geliştirdikleri inovasyonun 
pazardaki karşılığını ortaya 
koyduğunu ifade etti. Ah&Met 
Asansör, ELEVEX 2026'da 
tanıttığı yenilikçi ürün ailesiyle 
nitelikli iş gücü eksikliğine 
mühendislik temelli çözümler 
sundu. Mücahit Madenci, 
sahadan elde edilen verilerle 
geliştirilen ve uluslararası 
patentlerle korunan sistemlerin, 
montaj süreçlerinde yeni bir 
dönem başlatacağını belirtti.

"
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Lansman için en doğru adres: Konya
Bu yenilikçi ürün ailesinin ilk kez ELEVEX 2026’da 
tanıtılmasının kendileri için ayrı bir anlam taşıdığını 
ifade eden Madenci, üretimin ve sanayinin önem-
li merkezlerinden biri olan Konya’nın böylesine 
güçlü bir lansman için en doğru adres olduğunu 
söyledi.

Sektör temsilcilerinin ve ziyaretçilerin gösterdiği 
yoğun ilginin, yapılan çalışmanın doğru bir ihtiya-
ca cevap verdiğini bir kez daha ortaya koyduğunu 
belirten Madenci, inovasyonun ancak sahadaki 
gerçek sorunların doğru analiz edilmesiyle değer 
kazanabileceğini vurguladı.

“İnovasyonun pazardaki karşılığını gördük”
Fuarda elde ettikleri geri dönüşlerin kendileri açı-
sından son derece değerli olduğunu ifade eden 
Madenci, ziyaretçilerin ilgisinin üstlendikleri so-
rumluluğun büyüklüğünü bir kez daha gösterdi-
ğini söyledi.

Doğru analiz edilmiş bir inovasyonun pazarda ne 
kadar güçlü bir karşılık bulduğunu gördüklerini 
belirten Madenci, sektörde ezber bozan çözüm-
ler geliştirildiğinde bunun geniş kitleler tarafından 

hızlı şekilde benimsendiğini ifade etti.

ELEVEX’in küresel vizyonu üreticileri 
motive ediyor
ELEVEX’in her geçen yıl daha uluslararası bir kim-
lik kazandığını belirten Madenci, organizasyonun 
dünya çapında bir fuar olma yolunda emin adım-
larla ilerlediğini söyledi.

Fuara yönelik organizasyon çalışmalarını ve orta-
ya konulan vizyonu takdirle takip ettiklerini ifade 
eden Madenci, bu yaklaşımın üreticileri daha ce-
sur, daha yenilikçi ve daha fazla Ar-Ge yatırımı 
yapmaya teşvik ettiğini belirtti.

Ah&Met Asansör olarak katma değerli inovasyon 
üretmeye devam edeceklerini vurgulayan Maden-
ci, ELEVEX’in sektörün vazgeçilmez organizasyon-
larından biri haline geldiğini ifade etti.

ELEVEX 2026’yı değerlendiren Mücahit Maden-
ci, “Sektörün ezberini bozacak inovasyonlarımızı 
kendi evimizde, üretimin kalbi Konya’da tanıtma-
nın gururunu yaşadık. ELEVEX’in büyüyen vizyo-
nuyla birlikte sektörümüzün küresel ölçekte daha 
güçlü bir noktaya ulaşacağına inanıyoruz” dedi.
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PSA Asansör, ELEVEX 2026’da kabin ve 
kapı çözümleriyle kalitesini sergiledi

PSA Asansör, ELEVEX 2026 Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı'nda fuara özel geliştirdiği yeni 
nesil kabin ve kapı serilerini sektör profesyonelle-
rinin beğenisine sundu. Estetik tasarım, yüksek iş-
çilik kalitesi ve dayanıklılığı bir araya getiren ürün-
leriyle dikkat çeken firma, fuar süresince yerli ve 
yabancı ziyaretçilerden yoğun ilgi gördü.

Genel Müdür Mehmet Özlü, Konya'da düzenle-
nen organizasyonun yerli üretimin ulaştığı noktayı 
göstermesi açısından büyük önem taşıdığını ifade 
ederek, ürünlerini ziyaretçilere doğrudan tanıtabil-
menin ve üretim kalitesini sahada gösterebilmenin 
kendileri için önemli bir fırsat olduğunu söyledi. 
Yerli üretimin artık yalnızca bir alternatif değil, 

uluslararası pazarlarda güçlü bir rekabet avantajı 
haline geldiğini vurgulayan Özlü, fuarda gördük-
leri ilginin bunun en somut göstergesi olduğunu 
dile getirdi.

Hedef pazarlardan yoğun ilgi
Fuar boyunca Avrupa, Orta Doğu, Kuzey Afrika 
ve Türk Cumhuriyetleri başta olmak üzere birçok 
ülkeden sektör profesyonelini standlarında ağırla-
dıklarını belirten Mehmet Özlü, özellikle kabin ta-
sarımları ve kapı sistemlerine yönelik yoğun teknik 
görüşmeler gerçekleştirdiklerini ifade etti.

Birçok görüşmenin samimi tanışmalarla başladığını 
ve kısa sürede ticari iş birliği fırsatlarına dönüştü-
ğünü belirten Özlü, fuarın yeni pazarlara açılma 
ve ihracat ağını genişletme hedefleri açısından 
beklentilerin üzerinde geçtiğini söyledi.

Yeni kabin ve kapı serileri öne çıktı
PSA Asansör, ELEVEX 2026'da geliştirdiği yeni ka-
bin ve kapı serilerini ilk kez sektör profesyonelle-
riyle buluşturdu. Mehmet Özlü, estetik görünümü 
yüksek dayanıklılıkla birleştiren ürünlerin ziyaret-
çiler tarafından yoğun ilgi gördüğünü belirterek, 
standın en hareketli bölümünün yeni ürünlerin 
sergilendiği alan olduğunu ifade etti.

Yerli ziyaretçilerin daha çok üretim kalitesi, işçilik 
detayları ve malzeme kalitesine odaklandığını söy-
leyen Özlü, yabancı ziyaretçilerin ise tasarım çeşit-
liliği, proje bazlı üretim kabiliyeti ve farklı mimari 
uygulamalara uyum sağlayabilen çözümlerle ya-
kından ilgilendiğini belirtti.

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda yer alan 
PSA Asansör, kabin ve kapı sistemlerindeki üretim kalitesini yerli ve 
yabancı sektör profesyonelleriyle buluşturdu. Genel Müdür Mehmet 
Özlü, fuarın yalnızca yeni ürünlerin sergilendiği bir organizasyon değil, 
aynı zamanda Türk üreticilerinin mühendislik kabiliyetlerini ve üretim 
gücünü uluslararası pazarlara taşıyan önemli bir platform olduğunu 
belirterek, fuar boyunca kurulan yeni ticari bağlantıların ihracat 
hedeflerine önemli katkı sağlayacağını söyledi.
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Teknolojiyi detaylarda hissettiren yaklaşım
Kabin ve kapı üretiminin artık yalnızca mekanik 
imalat olarak değerlendirilemeyeceğini vurgula-
yan Mehmet Özlü, ürünlerini akıllı bina sistemle-
riyle uyumlu çalışan bütünleşik çözümler olarak 
geliştirdiklerini söyledi.

Özellikle sessiz çalışan kapı mekanizmaları, enerji 
verimliliği sağlayan aydınlatma sistemleri ve kali-
teli malzeme tercihleriyle ziyaretçilerden olumlu 
geri dönüşler aldıklarını ifade eden Özlü, kalite 
anlayışlarını ürünlerin en küçük ayrıntısına kadar 
yansıttıklarını belirtti.

ELEVEX, yeni dönem hedeflerini şekillendirdi
Fuardan elde edilen ilk geri bildirimlerin son de-
rece olumlu olduğunu ifade eden Mehmet Özlü, 
gerçekleştirilen görüşmelerin hem yeni ihracat 
bağlantıları hem de mevcut ürünlerin geliştiril-
mesi açısından önemli veriler sunduğunu söyledi.

Önümüzdeki dönemde üretim kapasitesini artır-
maya, ürün gamını geliştirmeye ve ihracat odaklı 
iş birliklerini güçlendirmeye devam edeceklerini 
belirten Mehmet Özlü, ELEVEX 2026'nın şirke-
tin yılın geri kalanındaki stratejik planlamasına 
yön veren önemli organizasyonlardan biri oldu-
ğunu ifade etti.

PSA Asansör, ELEVEX 
2026 Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı'nda fuara 
özel geliştirdiği yeni kabin 
ve kapı serileriyle sektör 
profesyonellerinden yoğun ilgi 
gördü. Genel Müdür Mehmet 
Özlü, organizasyonun yerli 
üretim kalitesini uluslararası 
ziyaretçilere doğrudan tanıtmak 
açısından önemli fırsatlar 
sunduğunu belirterek, fuar 
boyunca kurulan yeni ticari 
bağlantıların ihracat hedeflerini 
güçlendirdiğini ifade etti. Özlü, 
estetik tasarım, yüksek işçilik 
kalitesi ve güvenilir üretim 
anlayışıyla geliştirdikleri 
çözümlerin, PSA Asansör'ü 
kabin ve kapı sistemlerinde 
uluslararası pazarlarda güçlü 
bir çözüm ortağı konumuna 
taşıdığını söyledi.

"
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Küresel tedarik zincirlerinde yaşanan dalgalanma-
ların güvenilir üretim ve sürdürülebilir tedarik an-
layışını her zamankinden daha önemli hale getirdi-
ğini belirten PSA Asansör Genel Müdürü Mehmet 
Özlü, uluslararası müşterilerin artık yalnızca kaliteli 
ürün değil, aynı zamanda zamanında teslimat ve 
güçlü üretim altyapısı da beklediğini söyledi.

PSA Asansör olarak güçlü üretim altyapıları ve 
düzenli tedarik süreçleri sayesinde bu güveni 
uluslararası ziyaretçilere doğrudan aktarabildikle-
rini ifade eden PSA Asansör Genel Müdürü Meh-
met Özlü, ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Tek-

nolojileri Fuarı'nda gerçekleştirilen görüşmelerin 
uzun vadeli ticari iş birliklerinin temelini oluştur-
duğunu belirtti.

ELEVEX 2026'yı değerlendiren PSA Asansör Ge-
nel Müdürü Mehmet Özlü, "PSA Asansör olarak 
kabin ve kapı üretiminde estetik, kalite ve güveni 
bir araya getiren üretim anlayışımızı sektör pro-
fesyonelleriyle buluşturduk. Detaylara verdiğimiz 
önem, güçlü mühendislik altyapımız ve sürdürü-
lebilir üretim yaklaşımımızla uluslararası pazarlar-
da güvenilir bir çözüm ortağı olduğumuzu bir kez 
daha ortaya koyduk." ifadelerini kullandı.
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Onaylift, ELEVEX 2026'da özel tasarım 
panoramik asansörleriyle dikkat çekti

Onaylift Asansör, ELEVEX 2026 Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı'nda sergilediği yenilikçi pano-
ramik asansör çözümleriyle ziyaretçilerin dikkatini 
çekti. Firma, estetik tasarım ile ileri mühendisliği 
buluşturan ürünleri sayesinde hem yerli hem de 
yabancı sektör profesyonellerinden olumlu geri 
dönüşler aldı.

Salih Atasagun, ELEVEX'in yalnızca ürünlerin sergi-
lendiği bir organizasyon olmadığını, aynı zamanda 
Ar-Ge yatırımlarının, mühendislik kabiliyetlerinin 
ve yerli üretim gücünün uluslararası platformda 
tanıtıldığı önemli bir buluşma olduğunu ifade etti. 
Yerli üretimin artık standart ürünlerin ötesine ge-
çerek yüksek mühendislik gerektiren özel projeler-
de de güçlü bir alternatif haline geldiğini belirten 
Atasagun, bunun küresel pazarda önemli bir reka-

bet avantajı oluşturduğunu söyledi.

Nitelikli ziyaretçilerden yoğun ilgi
Fuar boyunca özellikle hedef ihracat pazarlarından 
gelen profesyonel ziyaretçilerin standa yoğun ilgi 
gösterdiğini belirten Atasagun, gerçekleştirilen gö-
rüşmelerin büyük bölümünün doğrudan proje bazlı 
talepler üzerine şekillendiğini ifade etti. Uzun vade-
li iş birliklerine açık, teknik yeterliliği yüksek sektör 
temsilcileriyle gerçekleştirilen görüşmelerin şirketin 
ihracat hedefleri açısından önemli fırsatlar sundu-
ğunu belirten Atasagun, fuarda oluşan ilginin yapı-
lan Ar-Ge yatırımlarının ve doğru pazar stratejisinin 
karşılığını aldıklarını gösterdiğini dile getirdi.

Elips tasarımlı panoramik asansör 
fuarın ilgi odağı oldu
Onaylift'in ELEVEX 2026'da sergilediği ürünler 
arasında en fazla dikkat çeken çözüm, elips tasa-
rımlı çelik konstrüksiyon panoramik asansör siste-
mi oldu. Salih Atasagun, özel boya uygulamaları 
ve mimari detaylarla zenginleştirilen ürünün este-
tik ile mühendisliği bir araya getiren yapısıyla ziya-
retçilerden yoğun ilgi gördüğünü söyledi.

Yerli ziyaretçilerin üretim kalitesi ve işçilik detayla-
rına, yabancı profesyonellerin ise tasarım özgün-
lüğü ve farklı projelere uygulanabilirliğine odak-
landığını belirten Atasagun, panoramik sistemin 
fuarın en çok konuşulan ürünlerinden biri haline 
geldiğini ifade etti.

Akıllı sistemlerle uyumlu mühendislik 
çözümleri
Onaylift standında ziyaretçilerin dikkatini çeken 

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda yer alan 
Onaylift Asansör, özel tasarım panoramik asansör çözümleri, 
mühendislik odaklı yaklaşımı ve güçlü üretim altyapısıyla sektör 
profesyonellerinin yoğun ilgisini gördü. Proje Müdürü Salih Atasagun, 
Konya'nın Türkiye asansör sanayisinin üretim üssü olduğunu belirterek, 
fuarın yerli mühendislik gücünü uluslararası pazarlara tanıtmak ve yeni 
iş birlikleri geliştirmek açısından önemli fırsatlar sunduğunu söyledi.
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başlıklardan birinin de teknolojik entegrasyon ol-
duğunu belirten Atasagun, enerji verimliliği yük-
sek motor sistemleri, akıllı pano entegrasyonları ve 
sürdürülebilir teknolojilerle geliştirilen çözümlerin 
yoğun ilgi gördüğünü söyledi.

Ürünlerini yalnızca estetik açıdan değil, geleceğin 
akıllı bina sistemlerine entegre olabilecek mühen-
dislik çözümleri olarak geliştirdiklerini ifade eden 
Atasagun, mekanik güç ile dijital teknolojiyi aynı 
platformda buluşturan yaklaşımlarının sektörde 

önemli bir farklılık oluşturduğunu dile getirdi.

ELEVEX yeni yatırımlara yön verdi
Fuardan elde edilen geri bildirimlerin özellikle Ar-
Ge ve üretim yatırımlarına yön verdiğini belirten 
Salih Atasagun, özel tasarım panoramik sistemlere 
yönelik talebin beklentilerin üzerinde gerçekleşti-
ğini söyledi. Bu doğrultuda üretim hattının opti-
mizasyonu, yalın üretim uygulamaları ve kapasite 
artırıcı yatırımlar üzerinde çalışmalar yürüttüklerini 
belirten Atasagun, yılın geri kalanında bu talepleri 
üretime ve yeni projelere dönüştürmeye odakla-
nacaklarını ifade etti.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan dalgalanmala-
rın güvenilir üretim ve sürdürülebilir tedarik anla-
yışını her zamankinden daha önemli hale getirdi-
ğini belirten Salih Atasagun, Onaylift'in güçlü yerli 
tedarik ağı ve üretim altyapısı sayesinde müşteri-
lerine kesintisiz hizmet sunabildiğini söyledi. Yalın 
üretim modeli ve planlı üretim süreçleri sayesinde 
en zorlu dönemlerde dahi teslimat sürelerine sadık 
kaldıklarını vurgulayan Atasagun, fuar boyunca 
gerçekleştirdikleri görüşmelerde bu güven unsu-
runu uluslararası alıcılara doğrudan aktarma fırsatı 
bulduklarını ifade etti.

ELEVEX 2026'yı değerlendiren Salih Atasagun, 
"Onaylift olarak mühendisliğin sınırlarını zorlayan 
özel tasarım panoramik asansör çözümlerimiz, 
güçlü üretim altyapımız ve yenilikçi Ar-Ge anla-
yışımızla sektöre değer katmaya devam ediyoruz. 
ELEVEX 2026'da sergilediğimiz ürünler, yerli mü-
hendisliğin uluslararası pazarda ulaştığı seviyeyi 
bir kez daha ortaya koydu." dedi.

Onaylift Asansör, ELEVEX 
2026'da özel tasarım panoramik 
asansör çözümleri, akıllı 
sistemlerle uyumlu mühendislik 
yaklaşımı ve güçlü yerli 
üretim altyapısıyla sektör 
profesyonellerinden yoğun 
ilgi gördü. Proje Müdürü 
Salih Atasagun, özellikle elips 
tasarımlı çelik konstrüksiyon 
panoramik asansörün fuarın 
öne çıkan ürünleri arasında yer 
aldığını belirterek, organizasyon 
boyunca kurulan nitelikli ticari 
bağlantıların ihracat hedeflerini 
güçlendirdiğini ve ELEVEX'in 
Ar-Ge odaklı yeni yatırımlar 
için önemli bir yol haritası 
sunduğunu ifade etti.

"
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Küçük Group, ELEVEX 2026’da 
entegre çözüm yaklaşımı ve global 
gücünü sergiledi

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojile-
ri Fuarı’nda yer alan Küçük Group, geniş ürün 
gamı, güçlü üretim altyapısı ve ihracat odaklı 
büyüme vizyonuyla sektör profesyonellerinin 
dikkatini çekti. Yönetim Kurulu Başkanı Mevlüt 
Küçük, fuarın yalnızca ürünlerin sergilendiği bir 

organizasyon değil, aynı zamanda şirketin mü-
hendislik gücünü ve global vizyonunu ortaya 
koyduğu önemli bir platform olduğunu söyledi.

Konya’daki modern üretim tesislerinde geliştiri-
len asansör ekipmanları, otomatik kapı sistem-
leri ve kablo çözümlerini tek çatı altında ziyaret-
çilerle buluşturduklarını belirten Küçük, bugün 
80’den fazla ülkeye ihracat yapan bir marka 
olarak yerli üretimin kalite, sürdürülebilirlik ve 
güvenilirlik açısından dünya standartlarında ol-
duğunu bir kez daha gösterdiklerini ifade etti.

Uluslararası pazarlardan yoğun ilgi gördü
ELEVEX 2026 boyunca özellikle Avrupa, 
Orta Doğu, Kuzey Afrika, Balkanlar ve Türk 
Cumhuriyetleri’nden gelen ziyaretçilerin stand-
larına yoğun ilgi gösterdiğini belirten Mevlüt 
Küçük, satın almacıların yalnızca ürünleri ince-
lemekle kalmadığını, üretim kapasitesi, kalite 
belgeleri, teslim süreleri ve satış sonrası hizmet 
süreçleri hakkında da detaylı bilgi almak istedi-
ğini söyledi.

Bu ilginin, Küçük Group’un artık yalnızca 
Türkiye’de değil, küresel pazarda da güvenilir 
bir çözüm ortağı olarak konumlandığını göster-
diğini vurgulayan Küçük, fuarda kurulan temas-
ların yeni iş birlikleri açısından önemli fırsatlar 
sunduğunu belirtti.

Entegre ürün grupları dikkat çekti
Küçük Group, ELEVEX 2026’da ELITPRO ve 

Küçük Group, ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda 
ELITPRO ve ELITPLUS markaları altında geliştirdiği entegre asansör 
çözümleriyle sektör profesyonellerinin yoğun ilgisini gördü. Yönetim 
Kurulu Başkanı Mevlüt Küçük, 80'den fazla ülkeye gerçekleştirdikleri 
ihracatın yerli üretimin ulaştığı kalite seviyesini ortaya koyduğunu 
belirterek, fuarda kurulan uluslararası bağlantıların şirketin küresel 
büyüme stratejilerini daha da güçlendirdiğini ifade etti.
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ELITPLUS markaları altında geliştirdiği asansör 
güvenlik ekipmanları, denge zincirleri, kablo çö-
zümleri, otomatik kapı sistemleri ve çeşitli asan-
sör komponentlerini ziyaretçilere tanıttı.

Fuarda en çok dikkat çeken unsurun, birbirleriy-
le tam uyumlu çalışan entegre ürün grupları ol-
duğunu belirten Mevlüt Küçük, birçok ziyaret-

çinin tek bir tedarikçiden geniş bir ürün gamını 
yüksek kalite standartlarıyla temin edebilmenin 
önemli bir avantaj olduğunu dile getirdiğini 
söyledi.

Küçük Group Yönetim Kurulu Başkanı Mevlüt 
Küçük şirketin ürün çeşitliliği ve sistem bütün-
lüğüne dayalı yaklaşımının özellikle proje yöne-
ticileri, satın almacılar ve ihracat odaklı firmalar 
tarafından ilgiyle karşılandığını ifade etti.

“Tek ürün değil, sistem bütünlüğü 
sunuyoruz”
Küçük Group’un fuardaki en güçlü mesajının 
“entegre çözüm yaklaşımı” olduğunu belirten 
Mevlüt Küçük, şirketin yalnızca ürün üreten 
değil, sistem bütünlüğü sunan bir yapıya sahip 
olduğunu vurguladı.

Üretimde kalite kontrol süreçlerinden mühen-
dislik tasarımına, enerji verimliliğinden güvenlik 
standartlarına kadar tüm aşamaların modern 
üretim anlayışıyla yönetildiğini ifade eden Kü-
çük, ziyaretçilerin özellikle ürünlerin dayanıklı-
lığı, sessiz çalışma performansı ve uzun ömürlü 
kullanım özelliklerinin arkasındaki mühendislik 
yaklaşımından etkilendiğini söyledi.

ELEVEX 2026'da geniş ürün 
gamını uluslararası ziyaretçilerle 
buluşturan Küçük Group, 
güvenlik ekipmanlarından 
otomatik kapı sistemlerine, 
kablo çözümlerinden asansör 
komponentlerine kadar entegre 
ürün yapısıyla dikkat çekti. 
Mevlüt Küçük, fuarın yeni 
ihracat bağlantıları kurmanın 
yanı sıra yerli üretimin kalite, 
sürdürülebilirlik ve güvenilirlik 
anlayışını dünya pazarlarına 
taşımak açısından önemli 
kazanımlar sağladığını söyledi.

"
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Bu yaklaşımın, Küçük Group’un ürünlerini yal-
nızca teknik özellikleriyle değil, sunduğu toplam 
değerle de farklılaştırdığını belirtti.

ELEVEX, ihracat stratejilerini güçlendirdi
Fuardan elde edilen geri dönüşlerin ihracat 
odaklı büyüme stratejilerinin doğru yönde 
ilerlediğini gösterdiğini belirten Mevlüt Kü-
çük, özellikle mevcut pazarlardaki yapılanmayı 
güçlendirme ve yeni pazarlara giriş konusunda 
önemli fırsatlar yakaladıklarını ifade etti.

2026 yılının geri kalanında üretim kapasitesini 
artırmaya, ürün geliştirme yatırımlarına devam 
etmeye ve uluslararası distribütör ağını genişlet-
meye odaklanacaklarını belirten Mevlüt Küçük, 
fuarda kurulan temasların önemli bir bölümü-
nün şimdiden ticari görüşme ve proje aşaması-
na dönüştüğünü söyledi.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan sorunların 
uluslararası alıcıların öncelikli gündem madde-
lerinden biri haline geldiğini belirten Mevlüt 
Küçük, fuar boyunca gerçekleştirdikleri görüş-
melerde güçlü üretim altyapılarını, geniş ürün 
gamlarını ve yerli üretim kabiliyetlerini detaylı 
şekilde anlattıklarını ifade etti.

Küçük Group’un yalnızca ürün sunmadığını, 
aynı zamanda güvenilir tedarik sürekliliği sağ-
ladığını vurgulayan Küçük, bu konuda aldıkları 
olumlu geri dönüşlerin uluslararası müşterilerin 
uzun vadeli iş birliklerine daha sıcak yaklaşması-
na katkı sağladığını söyledi.

ELEVEX Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nı 
değerlendiren Mevlüt Küçük, “Küçük Group 
olarak yerli üretim gücümüzü global vizyonu-
muzla birleştirerek güveni, kaliteyi ve sürdürü-
lebilirliği 80’den fazla ülkeye taşıyan güçlü bir 
marka olduğumuzu bir kez daha ortaya koy-
duk” ifadelerini kullandı.

Küçük Group, ELEVEX 
2026'da sergilediği entegre 
ürün çözümleri, güçlü üretim 
altyapısı ve ihracat odaklı 
vizyonuyla fuarın öne çıkan 
firmaları arasında yer aldı. 
Yönetim Kurulu Başkanı 
Mevlüt Küçük, tek ürün yerine 
sistem bütünlüğü sunan üretim 
anlayışlarının ziyaretçilerden 
yoğun ilgi gördüğünü belirterek, 
fuar boyunca gerçekleştirilen 
görüşmelerin yeni pazarlara 
açılma hedeflerine önemli 
katkılar sunduğunu ifade etti.

"
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Balaban Kasnak, ELEVEX 2026'da 
yeni nesil kasnak çözümlerini tanıttı

Balaban Kasnak, ELEVEX 2026 Konya Asansör 
ve Teknolojileri Fuarı'nda sergilediği döküm ve 
plastik kasnak çözümleriyle dikkat çeken firmalar 
arasında yer aldı. Yerli üretim altyapısını yenilikçi 
ürünlerle bir araya getiren firma, fuar boyunca 
hem yurt içinden hem de yurt dışından gelen 
sektör temsilcileriyle çok sayıda teknik ve ticari 

görüşme gerçekleştirdi.

Firma sahibi İsmail Balaban, ELEVEX'in yalnızca 
ürünlerin sergilendiği bir organizasyon olmadığı-
nı, aynı zamanda Türk üreticilerinin mühendislik 
gücünü ve üretim kabiliyetini uluslararası pazar-
lara doğrudan anlatabildiği önemli bir platform 
olduğunu ifade etti. Özellikle son dönemde giriş 
yaptıkları yeni pazarlarda marka bilinirliğini ar-
tırma açısından fuarın önemli katkılar sağladığını 
belirten Balaban, gerçekleştirilen görüşmelerin ih-
racat hedeflerini destekleyecek nitelikte olduğunu 
söyledi.

Balaban Kasnak'ın fuarda en çok ilgi gören ürün 
gruplarının başında döküm kasnakların yanı sıra 
plastik kasnak çözümleri yer aldı. İsmail Balaban, 
plastik kasnakların sektörde henüz yeni tanınma-
ya başlayan bir teknoloji olduğunu belirterek, fuar 
boyunca ziyaretçilerin bu ürün grubuna yoğun ilgi 
gösterdiğini ifade etti.

Sektörde plastik kasnaklara yönelik bazı önyargılar 
bulunduğunu dile getiren Balaban, fuar süresince 
gerçekleştirilen teknik bilgilendirmeler sayesinde 
ziyaretçilerin ürünlerin dayanıklılığı, performansı 
ve kullanım alanları hakkında daha ayrıntılı bilgi 
edinme fırsatı bulduğunu söyledi. Türkiye paza-
rında giderek daha fazla tercih edilmeye başlayan 
bu ürün grubunun ELEVEX sayesinde daha geniş 
kitlelere ulaştığını vurguladı.

Plastik kasnakların sunduğu teknik avantajların 
ziyaretçilerin dikkatini çektiğini belirten İsmail Ba-

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda yer alan 
Balaban Kasnak, döküm ve plastik kasnak çözümleriyle sektör 
profesyonellerinden yoğun ilgi gördü. Firma sahibi İsmail Balaban, 
fuarın yeni pazarlara ulaşmak, mevcut iş ortaklıklarını güçlendirmek 
ve yerli üretim gücünü uluslararası ziyaretçilere tanıtmak açısından 
önemli fırsatlar sunduğunu belirterek, özellikle plastik kasnak 
teknolojilerine gösterilen ilginin sektörün yenilikçi çözümlere olan 
yaklaşımını ortaya koyduğunu söyledi.
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laban, hafif yapıları sayesinde montaj süreçlerini 
kolaylaştıran bu ürünlerin aynı zamanda sessiz ça-
lışma performansı ve uzun kullanım ömrüyle de 
öne çıktığını ifade etti.

Enerji verimliliğine katkı sağlayan yapısı ve düşük 
bakım ihtiyacıyla plastik kasnakların gelecekte 
sektörde daha yaygın kullanılacağını belirten Ba-
laban, fuar boyunca gerçekleştirilen teknik gö-
rüşmelerin bu dönüşümün önemli bir göstergesi 
olduğunu söyledi.

ELEVEX 2026 sonrasında aldıkları geri bildirimlerin 
son derece olumlu olduğunu belirten İsmail Bala-
ban, fuar boyunca kurulan yeni bağlantıların ihra-
cat stratejilerini güçlendirdiğini ifade etti.

Özellikle yeni pazarlarda büyümeye yönelik ça-
lışmalarını hızlandıracaklarını belirten Balaban, 
fuarda gerçekleştirilen görüşmelerin önemli bir 
bölümünün ticari iş birliği sürecine dönüştüğünü 
ve yılın geri kalanına ilişkin planlamalarını bu doğ-
rultuda şekillendirdiklerini söyledi.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan dalgalanmala-
rın sektör genelinde güvenilir üretim ve kesintisiz 
tedarik konularını ön plana çıkardığını belirten İs-
mail Balaban, Balaban Kasnak'ın güçlü üretim alt-
yapısı, yüksek kapasitesi ve teknik uzmanlığı saye-
sinde müşterilerinin taleplerine hızlı şekilde cevap 

verebildiğini ifade etti.

Fuar kapsamında gerçekleştirilen görüşmelerin 
yanı sıra üretim tesislerini ziyaret eden misafirle-
rin de üretim süreçlerini yakından inceleme fırsatı 
bulduğunu belirten Balaban, sürdürülebilir üretim 
anlayışı ve güvenilir tedarik yapılarının uluslararası 
müşteriler tarafından memnuniyetle karşılandığını 
söyledi.

ELEVEX 2026'yı değerlendiren İsmail Balaban, 
"Balaban Kasnak olarak yenilikçi ürünlerimiz, güç-
lü üretim altyapımız ve kaliteli üretim anlayışımızla 
sektöre değer katmaya devam ediyoruz. ELEVEX 
2026, hem üretim gücümüzü hem de ihracat viz-
yonumuzu uluslararası sektör profesyonellerine 
doğrudan anlatabildiğimiz çok verimli bir organi-
zasyon oldu." dedi.

Balaban Kasnak, ELEVEX 
2026 Konya Asansör ve 
Teknolojileri Fuarı'nda sergilediği 
döküm ve yeni nesil plastik 
kasnak çözümleriyle sektör 
profesyonellerinden yoğun ilgi 
gördü. Balaban Kasnak firma 
sahibi İsmail Balaban, özellikle 
plastik kasnak teknolojilerine 
yönelik teknik bilgilendirmelerin 
ziyaretçilerde önemli bir 
farkındalık oluşturduğunu 
belirterek, fuarın yeni pazarlara 
açılma ve ihracat hedeflerini 
güçlendirme açısından verimli 
geçtiğini söyledi.

"
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Decosan Asansör, ELEVEX 
2026’da yeni iş bağlantılarıyla 
dikkat çekti

Konya'da düzenlenen ELEVEX 2026, Türkiye'nin 
farklı bölgelerinden ve çok sayıda ülkeden gelen 
sektör profesyonellerini buluştururken, Decosan 
Asansör de fuarda geliştirdiği çözümlerle ziya-
retçilerin yoğun ilgi gösterdiği firmalar arasında 
yer aldı. Fabrika Müdürü Kasım Acıbuca, fuarın 
ardından yaptıkları değerlendirmelerde hem yerli 
hem de yabancı ziyaretçilerden aldıkları geri dö-
nüşlerin beklentilerini karşıladığını belirterek, ku-
rulan temasların önemli bir bölümünün önümüz-
deki dönemde ticari iş birliklerine dönüşmesini 
beklediklerini ifade etti.

Acıbuca, fuar süresince özellikle satın almacılar, 
proje firmaları, montaj şirketleri ve yurt dışından 
gelen sektör temsilcileriyle kapsamlı görüşmeler 
gerçekleştirdiklerini söyledi. Yapılan görüşmeler-
de yalnızca ürünlerin değil, üretim altyapısının, 
teslimat kabiliyetinin ve teknik destek süreçleri-
nin de detaylı şekilde değerlendirildiğini belirten 
Acıbuca, ziyaretçilerin güvenilir üretici ve uzun 
soluklu çözüm ortağı arayışında olduğunu, Deco-
san Asansör'ün de bu beklentilere cevap verebile-
cek altyapıya sahip olduğunu dile getirdi.

Fuarda farklı ihtiyaçlara yönelik geliştirilen asan-
sör çözümlerini sergilediklerini belirten Acıbu-
ca, standart sistemlerin yanı sıra proje bazlı uy-
gulamalar, modern kabin tasarımları ve kısıtlı 
kuyu ölçülerine yönelik çözümlerin ziyaretçiler 
tarafından ilgiyle incelendiğini söyledi. Özellikle 

güvenlik standartlarına uygunluk, montaj kolay-
lığı, ürünlerin uzun ömürlü yapısı ve satış sonrası 
teknik destek hizmetlerinin görüşmeler sırasında 
en fazla öne çıkan başlıklar arasında yer aldığını 
kaydetti.

Fuar boyunca dikkat çeken bir diğer konu ise tek-

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fuarı'nda yer alan 
Decosan Asansör, fuar boyunca hem mevcut iş ortaklarıyla bir 
araya geldi hem de farklı coğrafyalardan gelen sektör temsilcileriyle 
yeni ticari temaslar kurdu. Fabrika Müdürü Kasım Acıbuca, fuarın 
yalnızca ürünlerin sergilendiği bir organizasyon olmadığını, aynı 
zamanda şirketin üretim kabiliyetini, mühendislik yaklaşımını ve 
çözüm odaklı çalışma anlayışını doğrudan anlatabildiği önemli bir 
platform olduğunu söyledi.



FUPA LIFT EN81-20/50 & 95/16EC Lift Directives & ISO 4190-1 asansör yönetmeliklerine uygun üretilmiştir.

Yüksek Yoğunluklu Binalar İçin Dengeli Güç

FUPACK MDT

Özellikler Teknik Detaylar

Taşıma Kapasitesi 2500kg’a kadar

Beyan Hızı 1.6m/s’ye kadar

Maks. Seyir Mesafesi 60m’ye kadar

Uygulama Alanları Ticari, İtfaiyeci, Antivandal, 
Hastane Asansörleri

Tahrik Sistemi Halatlı Tahrik

Kapı Tipi Otomatik, Güçlendirilmiş

Kumanda Sistemi Collective/Selective Kontrol

Uygunluk Standartları EN 81-20/50, EN 81-58, EN 81-70
EN 81-71, EN 81-72, EN 81-73

EN UYUMLU PREMIUM KOMPONENTLER

Tahrik Motoru ALBERTO SASSI (IT)

Çelik Halatlar GUSTAV WOLF (DE)

Kılavuz Raylar MONTEFERRO (IT)

Kayma Frenler DYNATECH (ES)

Otomatik Kapılar FERMATOR (TR)

Aşırı Hız Regülatörü DYNATECH (ES)

Yassı Kablolar DATWYLER (CH)

Hidrolik Tamponlar HENNING (DE)

Poliüretan Tamponlar ETN (DE)

Halat Şişeleri PFB (IT)

Kumanda ARKEL (TR)

Fupack MDT, standart ve ağır hizmet tipi 
asansörler arasındaki boşluğu doldurur; 2500 
kg’a kadar taşıma kapasitesi ve 1,6 m/s’ye 
varan hız seçenekleri sunar. Hastaneler, 
alışveriş merkezleri, ticari yapılar ve kamu 
kurumları gibi yoğun kullanım alanları için 
tasarlanmıştır. Sağlam mühendisliği, konforlu 
taşıma deneyimiyle birleştirir. 60 metreye 
kadar seyir mesafesiyle, güç ve verimliliğin bir 
arada gerektiği projelerde güvenilir performans 
sunar. Standart çözümlerin ötesine geçen, 
ancak endüstriyel ölçekte olmayan projeler için 
idealdir.
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nolojik altyapı oldu. Decosan Asansör'ün üretim 
anlayışında teknolojiyi yalnızca elektronik dona-
nımlarla sınırlı değerlendirmediğini ifade eden 
Acıbuca, mühendislikten üretim planlamasına, 
kalite kontrolden müşteri taleplerine kadar her 
aşamada verimlilik odaklı bir sistemle çalıştıklarını 
söyledi. Enerji verimliliğini destekleyen çözümler, 
akıllı sistemlerle uyumlu altyapılar ve kullanıcı de-
neyimini artırmaya yönelik uygulamalar da ziya-
retçilerin ilgi gösterdiği başlıklar arasında yer aldı.

ELEVEX 2026'nın ardından başlayan değerlen-
dirme sürecinin şirket açısından önemli veriler 
ortaya koyduğunu belirten Acıbuca, fuarda elde 
edilen geri bildirimlerin yılın ikinci yarısındaki üre-
tim planlamasına ve pazarlama çalışmalarına yön 
vereceğini ifade etti. Özellikle ihracat potansiyeli 
bulunan pazarlardan gelen taleplerin ürün geliş-
tirme çalışmalarına katkı sağlayacağını söyleyen 
Acıbuca, fuarın yeni döneme ilişkin hedeflerin 
yeniden gözden geçirilmesine de imkân sundu-
ğunu dile getirdi.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan dalgalanma-
ların üretici firmalar açısından güven unsurunu 
daha da önemli hale getirdiğine dikkat çeken 
Acıbuca, ELEVEX 2026'nın bu anlamda önemli 
bir vitrin görevi gördüğünü söyledi. Yerli üretim 
altyapısı, esnek üretim kabiliyeti ve istikrarlı tes-
limat anlayışının özellikle uluslararası ziyaretçiler 
tarafından olumlu karşılandığını belirten Acıbu-
ca, gerçekleştirilen görüşmelerde yalnızca mev-
cut projelerin değil, uzun vadeli iş birliklerinin de 
gündeme geldiğini ifade etti.

Fuarın Decosan Asansör açısından en önemli 
kazanımlarından birinin de markanın uluslara-
rası görünürlüğünü artırması olduğunu vurgu-
layan Acıbuca, ELEVEX 2026'nın hem mevcut 
müşterilerle ilişkilerin güçlenmesine hem de yeni 
pazarlara yönelik önemli bağlantılar kurulması-
na katkı sağladığını söyledi. Üretim gücü, mü-
hendislik tecrübesi ve çözüm odaklı yaklaşımıyla 
fuarı verimli geçirdiklerini belirten Acıbuca, önü-
müzdeki dönemde bu temasları somut projelere 
dönüştürmek için çalışmalarını sürdüreceklerini 
sözlerine ekledi.

ELEVEX 2026'yı yeni iş birlikleri 
geliştirmek ve üretim kabiliyetini 
sektör profesyonelleriyle 
buluşturmak adına önemli bir 
fırsat olarak değerlendiren 
Decosan Asansör, fuar boyunca 
yerli ve yabancı ziyaretçilerden 
yoğun ilgi gördü. Fabrika 
Müdürü Kasım Acıbuca, fuardan 
elde edilen geri bildirimlerin 
şirketin yeni dönem hedeflerine 
yön vereceğini söyledi. ELEVEX 
2026'yı yalnızca ürünlerini 
sergilediği bir organizasyon 
olarak görmeyen Decosan 
Asansör Fabrika Müdürü 
Kasım Acıbuca, fuar boyunca 
gerçekleştirdiği görüşmelerle 
yeni iş bağlantıları kurarken, 
üretim gücü ve çözüm 
odaklı yaklaşımıyla sektör 
profesyonellerinden olumlu geri 
dönüşler aldı.

"
MEGA
KAT & KABİN KAPILARI
TİCARİ BİNALAR VE YÜK ASANSÖRLERİ İÇİN EN81-20/50 UYUMLU

Fırçasız ve redüktörsüz sessiz motor yapısı

Kasa bükülmelerine karşı ilave destek saç takviyesi

Geniş ve ağır kapılarda mekanizma eğilmelerini önleyen H tipi 
kasa tasarımı

13 farklı konsol seçeneğiyle her türlü kuyu yapısına kolay montaj 
imkanı

İçi dolu soğuk çekme profilden imal edilmiş dayanıklı çinko kaplı 
eşik seçeneğine ek olarak paslanmaz çelik eşik alternatifi

3,0 m/s hıza kadar asansör uygulamalarında maksimum 
performans

Saatte 240 çevrime kadar kapı çevrim üst limiti

3000mm net açıklık ve 3000mm net yüksekliğe kadar E120 ve 
EI60 yangın dayanımı

Dar kuyu uygulamaları için optimize edilmiş kompakt tasarım, 
2 / 3 / 4 / 6 / 8 panelli kapı konfigürasyonları



MEGA
KAT & KABİN KAPILARI
TİCARİ BİNALAR VE YÜK ASANSÖRLERİ İÇİN EN81-20/50 UYUMLU

Fırçasız ve redüktörsüz sessiz motor yapısı

Kasa bükülmelerine karşı ilave destek saç takviyesi

Geniş ve ağır kapılarda mekanizma eğilmelerini önleyen H tipi 
kasa tasarımı

13 farklı konsol seçeneğiyle her türlü kuyu yapısına kolay montaj 
imkanı

İçi dolu soğuk çekme profilden imal edilmiş dayanıklı çinko kaplı 
eşik seçeneğine ek olarak paslanmaz çelik eşik alternatifi

3,0 m/s hıza kadar asansör uygulamalarında maksimum 
performans

Saatte 240 çevrime kadar kapı çevrim üst limiti

3000mm net açıklık ve 3000mm net yüksekliğe kadar E120 ve 
EI60 yangın dayanımı

Dar kuyu uygulamaları için optimize edilmiş kompakt tasarım, 
2 / 3 / 4 / 6 / 8 panelli kapı konfigürasyonları
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MKS Kablo'dan yüksek hızlı 
asansörlere özel altyapı çözümleri

ELEVEX 2026 Kon-
ya Asansör ve Tek-
nolojileri Fuarı'nda 
yerini alan MKS 
Kablo, yüksek hızlı 
asansörlerden akıl-
lı bina sistemlerine 
kadar uzanan yeni 
nesil kablo çözüm-
leriyle ziyaretçilerin 
dikkatini çekti. Fu-
arın ardından de-
ğerlendirmelerde 
bulunan MKS Kab-
lo Genel Direktörü 
ve Makine Mühen-
disi Harun Ertuğrul, 
sektörde yaşanan 
dönüşümün yal-
nızca mekanik sis-
temlerle sınırlı olmadığını, dijitalleşmenin kablo 
teknolojilerine de yeni sorumluluklar yükledi-
ğini söyledi.

"Asansör kabloları artık yalnızca enerji 
taşımıyor"
ELEVEX 2026'nın MKS Kablo açısından oldukça 
verimli geçtiğini belirten Harun Ertuğrul, fuar 
boyunca özellikle veri iletişimi ve yüksek perfor-
mans gerektiren projelere yönelik geliştirdikleri 
çözümlerin yoğun ilgi gördüğünü ifade etti.

"Asansör teknolojileri geliştikçe kablolardan 
beklenen görevler de değişiyor. Bugün yalnızca 
enerji ileten ürünler üretmek yeterli değil. Fiber 
optik, CAT6 ve CCTV bileşenlerini tek bir yassı 
kablo yapısında sunarak hem montaj süreçleri-
ni kolaylaştırıyor hem de sistemlerin uzun yıllar 

güvenilir şekilde 
çalışmasına katkı 
sağlıyoruz. Özel-
likle yüksek hızlı ve 
uzun seyir mesafeli 
asansörlerde veri 
aktarımının kesinti-
siz olması artık bü-
yük önem taşıyor."

"Ürün geliştirme 
konusunda önce-
liğimiz sahadaki 
gerçek ihtiyaçlar"
Yeni ürün çalışma-
larını yalnızca tek-
nolojik gelişmeleri 
takip ederek değil, 
sahadan gelen ta-
lepleri analiz ede-

rek şekillendirdiklerini belirten Ertuğrul, Ar-Ge 
süreçlerinde önceliğin her zaman uygulama ba-
şarısı olduğunu söyledi.

"Her yeni ürünü piyasaya sunmadan önce uzun 
test süreçlerinden geçiriyoruz. Yüksek hızlarda 
veri bütünlüğünü koruyan, yangın güvenliği 
sağlayan ve projeye özel çözümler geliştirebilen 
ürünler üzerinde çalışıyoruz. Bizim için inovas-
yon, sadece yeni bir ürün üretmek değil; sahada 
gerçekten ihtiyaç duyulan çözümleri güvenilir 
şekilde sunabilmek anlamına geliyor."

"Dijitalleşme kablo teknolojilerini de dönüş-
türüyor"
Sektörünün son yıllarda önemli bir dönüşüm ya-
şadığına dikkat çeken Ertuğrul, dijitalleşmenin ar-
tık tüm bileşenleri doğrudan etkilediğini ifade etti.

ELEVEX 2026'yı değerlendiren MKS Kablo Genel Direktörü ve Makine 
Mühendisi Harun Ertuğrul, asansör teknolojilerindeki dönüşümün 
kablo altyapısını da yeniden şekillendirdiğini belirterek, geleceğin 
dikey ulaşım sistemlerinde güvenilir veri iletimi, yüksek performans ve 
mühendislik odaklı çözümlerin belirleyici rol üstleneceğini söyledi.
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"Akıllı bina sistemleri, IoT uygulamaları, uzak-
tan izleme teknolojileri ve yüksek veri kapasitesi 
gerektiren çözümler artık sektörün standartları 
haline geliyor. Bunun yanında enerji verimliliği, 
yangın güvenliği ve sürdürülebilirlik de üretici-
lerin öncelikleri arasında yer alıyor. Biz de bu 
dönüşüme yüksek hızlı asansör kabloları, halo-
jensiz ürünler, fiber optik ve veri iletişim çözüm-
leriyle cevap veriyoruz. Trendleri takip eden de-
ğil, bunları uygulanabilir ürünlere dönüştüren 
bir üretici olmayı hedefliyoruz."

"Türkiye artık güçlü bir üretim merkezi"
Türk asansör sektörünün uluslararası pazardaki 
konumunu da değerlendiren Ertuğrul, üretim 
kabiliyetinin her geçen yıl daha fazla değer ka-
zandığını belirtti.

"Türkiye bugün sadece iç pazara üretim yapan 
bir ülke değil. Gerek üretim altyapısı gerek ih-
racat kapasitesiyle küresel ölçekte rekabet eden 
güçlü bir sanayi yapısına sahibiz. Bundan sonra-

ki süreçte markalaşmaya, yüksek katma değer-
li komponent üretimine ve mühendislik odaklı 
çözümlere daha fazla yatırım yapılması gerek-
tiğine inanıyoruz. Kaliteli üretimimizin yanında 
tasarım ve teknoloji gücümüzü de dünya pazar-
larında daha görünür hale getirmeliyiz."

"ELEVEX bizim için kendi üretim ekosistemi-
mizin vitrini"
Konya'da üretim yapan bir firma olarak 
ELEVEX'in kendileri açısından ayrı bir anlam ta-
şıdığını söyleyen Harun Ertuğrul, fuarın yalnızca 
ticari görüşmeler yapılan bir organizasyon ol-
madığını vurguladı.

"Konya, Türkiye'nin önemli üretim merkezlerin-
den biri. Böyle bir organizasyonun kendi şeh-
rimizde düzenlenmesi bizim için büyük avantaj 
sağlıyor. Fuar boyunca hem mevcut iş ortakları-
mızla bir araya geldik hem de yeni ihracat bağ-
lantıları kurma fırsatı yakaladık. Aynı zamanda 
üretim gücümüzü ve mühendislik altyapımızı 
doğrudan sektör profesyonellerine anlatabilme 
imkânı bulduk."

"Biz sadece kablo üretmiyoruz"
ELEVEX 2026'dan ayrılan ziyaretçilerin MKS 
Kablo hakkında tek bir mesajla ayrılmasını is-

ELEVEX 2026'da yeni nesil 
yassı asansör kablolarını 
sektör profesyonelleriyle 
buluşturan MKS Kablo, yüksek 
hızlı asansörlerden akıllı bina 
uygulamalarına kadar geniş 
bir kullanım alanına hitap eden 
çözümleriyle dikkat çekti. Genel 
Direktör Harun Ertuğrul, kablo 
teknolojilerinin artık yalnızca 
enerji değil, veri güvenliğini de 
taşıdığını vurguladı. Konya'daki 
üretim gücünü ELEVEX 2026'da 
ulusal ve uluslararası sektör 
temsilcileriyle buluşturan MKS 
Kablo, yüksek hızlı asansörler ve 
akıllı bina sistemlerine yönelik 
geliştirdiği çözümlerle ilgi gördü. 
Harun Ertuğrul, geleceğin 
asansörlerinde başarının 
görünmeyen ancak kritik öneme 
sahip altyapı teknolojileriyle 
mümkün olacağını söyledi.

"
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tediklerini belirten Ertuğrul sözlerini şöyle ta-
mamladı: "İnsanların bizi yalnızca kablo üreten 
bir firma olarak değil, projelerin ihtiyacını doğru 
analiz eden ve buna uygun çözümler geliştiren 
güvenilir bir teknoloji ortağı olarak hatırlaması-
nı istiyoruz. Doğru projeye doğru ürünü suna-
bilmek, kaliteyi sürdürülebilir hale getirmek ve 
uluslararası standartlardan taviz vermeden üre-
tim yapmak bizim en önemli önceliğimiz."

1987 yılından bu yana üretimini sürekli gelişti-
ren MKS Kablo, bugün hem Türkiye'de hem de 
ihracat yaptığı pazarlarda asansör sistemlerinin 
görünmeyen ancak en kritik bileşenlerinden biri 
olan kablo teknolojileri alanındaki uzmanlığıyla 
sektörün güvenilir çözüm ortakları arasında yer 
almayı sürdürüyor.



Kalite / Quality

Teknoloji / Technology

Sınırsız Hizmet / Unlimited Service

Güler Yüz / Smiling Face
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Nilkon Asansör, ELEVEX 2026'da 
ihracat hedeflerini güçlendirdi

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı'nda yerini alan Nilkon Asansör, yerli üre-
tim gücünü uluslararası sektör temsilcileriyle 
buluşturarak hem mevcut iş ortaklarıyla ilişkile-
rini güçlendirdi hem de yeni ihracat bağlantıları 
için önemli temaslarda bulundu. Satış Müdürü 
Mehmet Cihangir Hamurcu, fuarın ardından 
yaptığı değerlendirmede, organizasyonun yal-
nızca ürünlerin sergilendiği bir platform olma-
nın ötesinde, uzun vadeli ticari iş birliklerinin 
temellerinin atıldığı verimli bir buluşma oldu-
ğunu söyledi.

Konya'nın Türkiye asansör sektörünün en 
önemli üretim merkezlerinden biri olduğuna 
dikkat çeken Hamurcu, ELEVEX'in bu güçlü 
üretim ekosistemini dünyaya tanıtmak açısın-
dan önemli bir fırsat sunduğunu ifade etti. Yerli 
mühendislik altyapısını ve üretim kabiliyetlerini 

uluslararası ziyaretçilere doğrudan anlatabil-
menin, firmanın hem iç pazardaki hem de kü-
resel pazardaki rekabet gücüne katkı sağladı-
ğını belirtti.

Fuar boyunca özellikle ihracat hedefleri doğrul-
tusunda önem verdikleri pazarlardan ziyaretçi-
ler ağırladıklarını dile getiren Hamurcu, yapılan 
görüşmelerin büyük bölümünün teknik detaylar 
ve olası projeler üzerine gerçekleştiğini söyledi. 
Ziyaretçilerin yalnızca ürünleri incelemek ama-
cıyla değil, distribütörlük ve uzun vadeli iş birlik-
leri kurma hedefiyle standa gelmelerinin fuarın 
verimliliğini artırdığını vurguladı.

Nilkon Asansör'ün fuarda sergilediği ürün grup-
ları da ziyaretçilerden olumlu geri dönüş aldı. 
Yerli montaj firmalarının yanı sıra yabancı sek-
tör temsilcilerinin de ürünlere yoğun ilgi göster-

ELEVEX 2026'yı değerlendiren Nilkon Asansör Satış Müdürü 
Mehmet Cihangir Hamurcu, fuar süresince kurdukları nitelikli ticari 
temasların yılın ikinci yarısındaki ihracat hedeflerine yön verdiğini 
belirterek, organizasyonun yeni iş birlikleri açısından beklentilerini 
karşıladığını söyledi.
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diğini belirten Hamurcu, fuar süresince alınan 
siparişler ve iş birliği taleplerinin, ürünlerin ulus-
lararası pazardaki rekabet gücünü ortaya koy-
duğunu ifade etti.

ELEVEX 2026'nın ardından yapılan değerlendir-
melerin yılın ikinci yarısına ilişkin planlamalara 
da yön verdiğini söyleyen Hamurcu, fuarda ku-
rulan bağlantıların ihracat potansiyelini artırdı-
ğına dikkat çekti. Gelen talepler doğrultusunda 
üretim planlamalarını yeniden şekillendirdikle-
rini belirten Hamurcu, önümüzdeki dönemde 
hem mevcut pazarlarda büyümeyi hem de yeni 
ülkelerde daha etkin bir şekilde yer almayı he-
deflediklerini kaydetti.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan belirsizlik-
lere rağmen üretim ve teslimat süreçlerini ke-
sintisiz sürdürebildiklerini ifade eden Hamurcu, 
ELEVEX'in bu gücü uluslararası alıcılara göster-

meleri açısından da önemli bir platform olduğu-
nu söyledi. Güvenilir üretim altyapısı, zamanın-
da teslimat anlayışı ve kalite odaklı yaklaşımın 
yabancı ziyaretçiler tarafından yakından takip 
edildiğini belirten Hamurcu, fuarın bu yönüyle 
firmalarının uluslararası güvenilirliğini pekiştirdi-
ğini dile getirdi.

ELEVEX 2026'nın Nilkon Asansör adına verimli 
geçtiğini ifade eden Mehmet Cihangir Hamur-
cu, organizasyondan güçlü ticari bağlantılar ve 
yeni iş fırsatlarıyla ayrıldıklarını belirterek, yerli 
üretim anlayışını ileri teknoloji ve estetikle bir-
leştiren çözümler geliştirmeye devam edecekle-
rini sözlerine ekledi.

ELEVEX 2026'nın ardından 
değerlendirmelerde bulunan 
Nilkon Asansör Satış Müdürü 
Mehmet Cihangir Hamurcu, 
fuarın yalnızca ürün tanıtımı 
değil, uzun vadeli ticari iş 
birliklerinin kurulması açısından 
da verimli geçtiğini ifade etti. 
 
Konya'nın üretim gücünü 
uluslararası ziyaretçilerle 
buluşturan ELEVEX 2026'da 
yer alan Nilkon Asansör, hem 
ürünlerine gösterilen ilgiden hem 
de ihracata yönelik kurduğu yeni 
temaslardan memnun ayrıldı. 
 
ELEVEX 2026'da gerçekleştirdiği 
görüşmelerle yeni ihracat 
fırsatları yakalayan Nilkon 
Asansör, fuardan elde ettiği 
olumlu geri dönüşleri üretim 
planlamasına yansıtarak yılın 
ikinci yarısına güçlü bir başlangıç 
yapmayı hedefliyor.

"
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Rotek, ELEVEX 2026'dan güçlü iş 
bağlantılarıyla ayrıldı

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri 
Fuarı, yerli üreticilerin mühendislik kabiliyet-
lerini ve üretim altyapılarını uluslararası sektör 
temsilcileriyle buluşturduğu önemli organizas-
yonlardan biri oldu. Kasnak üretiminde uzman-
laşan Rotek de fuar boyunca sergilediği ürünleri 
ve üretim yaklaşımıyla ziyaretçilerin yoğun ilgi-
sini gören firmalar arasında yer aldı. Rotek Yö-
netim Kurulu Başkanı Fırat Kakı, fuarın ardından 
yaptığı değerlendirmede organizasyonun hem 
marka görünürlüğünü artırdığını hem de yeni iş 
birlikleri için önemli fırsatlar sunduğunu söyledi.

Konya'nın Türkiye asansör sektörünün üretim 
merkezlerinden biri olduğuna dikkat çeken Kakı, 
ELEVEX'in yerli üretimin ulaştığı seviyeyi doğ-
rudan sektör profesyonellerine gösterebilmek 
açısından önemli bir platform oluşturduğunu 
ifade etti. Özellikle kasnak üretimindeki teknik 

birikimlerini ve kalite anlayışlarını ziyaretçilerle 
birebir paylaşabilme imkânı bulduklarını belirten 
Kakı, bunun firmanın teknik güvenilirliğini daha 
görünür hale getirdiğini dile getirdi.

Fuar süresince standa gösterilen ilginin beklen-
tileri karşıladığını belirten Kakı, özellikle iç pa-
zardan gelen sektör profesyonellerinin yoğun 
ziyaret gerçekleştirdiğini, bunun yanında hedef 
pazarlardan gelen temsilcilerle de verimli görüş-
meler yaptıklarını söyledi. Kurulan temasların 
kısa vadeli ticaretin ötesinde uzun soluklu iş bir-
liklerine dönüşmesini beklediklerini ifade eden 
Kakı, fuarların en önemli kazanımının güven iliş-
kisi oluşturmak olduğuna dikkat çekti.

Rotek, ELEVEX 2026 boyunca özellikle kendi 
üretimi olan kasnak gruplarını ön plana çıkardı. 
Farklı çap ve kullanım alanlarına yönelik gelişti-

ROTEK Yönetim Kurulu Başkanı Fırat Kakı, ELEVEX 2026'nın 
yalnızca ürünlerini sergiledikleri bir fuar olmadığını, aynı zamanda 
yerli üretim güçlerini sektör profesyonellerine doğrudan anlattıkları 
ve yeni ticari iş birliklerinin temelini attıkları stratejik bir buluşma 
olduğunu söyledi.
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rilen ürünler; hassas üretim süreçleri, dayanık-
lılığı ve uzun ömürlü kullanım performansıyla 
sektör profesyonellerinden olumlu geri dönüşler 
aldı. Ziyaretçilerin özellikle işçilik kalitesi ve üre-
tim standartlarına yönelik değerlendirmelerinin, 
firmanın doğru ürün stratejisi izlediğini göster-
diğini belirten Kakı, yerli üretimin kalite algısının 
her geçen yıl daha da güçlendiğini söyledi.

Stand tasarımında teknolojiyi gösterişli sunum-
larla değil, ürünlerin sahip olduğu mühendislik 
detaylarıyla anlatmayı tercih ettiklerini ifade 
eden Kakı, kasnak üretiminde kullanılan hassas 
işleme teknikleri, kaliteli hammadde seçimi ve 
uzun ömürlü kullanım yaklaşımının ziyaretçile-
rin dikkatini çeken en önemli unsurlar arasında 

yer aldığını belirtti. Modern asansör sistemle-
rinin güvenilirliğinde mekanik komponentlerin 
hâlâ kritik rol üstlendiğini vurgulayan Kakı, bu 
alandaki üretim disiplininin firmanın en güçlü 
yönlerinden biri olduğunu söyledi.

Fuarın üzerinden geçen sürede alınan geri bil-
dirimlerin gelecek dönem planlamalarına da 
yön verdiğini belirten Kakı, ELEVEX'te kurulan 
bağlantıların somut iş birliklerine dönüşmesi için 
çalışmaların sürdüğünü ifade etti. Görüşmelerin 
önemli bir bölümünün takip aşamasında oldu-
ğunu belirten Kakı, önümüzdeki aylarda fuarın 
ticari etkilerinin daha belirgin şekilde hissedile-
ceğini düşündüklerini dile getirdi.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan belirsizlikle-
rin üretim sektörünü doğrudan etkilediği bir dö-
nemde, sürdürülebilir üretim kabiliyetinin firma-
lar açısından en önemli rekabet unsurlarından 
biri haline geldiğini söyleyen Kakı, ELEVEX'in bu 
gücü uluslararası ziyaretçilere göstermek için 
önemli bir fırsat sunduğunu belirtti. Yerli üreti-
min sağladığı esneklik, hızlı teslimat avantajı ve 
çözüm odaklı üretim anlayışının özellikle yaban-
cı alıcıların dikkatini çektiğini ifade eden Kakı, 
bu yaklaşımın yeni ticari bağlantılar açısından 
önemli bir güven oluşturduğunu kaydetti.

Rotek, ELEVEX 2026'yı yalnızca ürünlerini sergi-
lediği bir organizasyon olarak değil, sektör pro-
fesyonelleriyle güçlü ilişkiler geliştirdiği, üretim 
kalitesini doğrudan anlatabildiği ve geleceğe 
yönelik iş birliklerinin temellerini attığı stratejik 
bir buluşma olarak değerlendirdi. Yerli üretim 
anlayışını yüksek kalite standartlarıyla birleştiren 
firma, önümüzdeki dönemde hem iç pazarda 
hem de ihracat tarafında büyümesini sürdürme-
yi hedefliyor.

ELEVEX 2026'yı değerlendiren 
Rotek Yönetim Kurulu Başkanı 
Fırat Kakı, ziyaretçilerden 
alınan olumlu geri dönüşlerin 
üretim kalitesi ve mühendislik 
anlayışlarının doğru karşılık 
bulduğunu gösterdiğini 
belirterek, fuarda kurulan 
temasların önümüzdeki dönemde 
somut projelere dönüşmesini 
beklediklerini ifade etti. Yerli 
üretim avantajını yüksek kalite 
standartlarıyla birleştiren Rotek, 
ELEVEX 2026'da sergilediği 
kasnak çözümleriyle sektör 
profesyonellerinin dikkatini 
çekerken, fuarın ardından yeni iş 
bağlantılarını kalıcı iş birliklerine 
dönüştürmek için çalışmalarını 
sürdürüyor. Rotek, ELEVEX 
2026 boyunca sergilediği kasnak 
ürünleriyle üretim kalitesini ve 
teknik uzmanlığını ziyaretçilerle 
buluşturdu. Yönetim Kurulu 
Başkanı Fırat Kakı, fuarın hem 
marka görünürlüğünü artırdığını 
hem de geleceğe yönelik ticari 
fırsatlar oluşturduğunu belirtti.

"





150  Asansör Vizyon Dergisi    Haziran 2026

TPM Asansör'den ELEVEX 2026'da 
güçlü iş birliği mesajı

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fu-
arı, Türkiye'nin farklı bölgelerinden ve yurt dışın-
dan gelen sektör profesyonellerini aynı çatı altın-
da buluştururken, TPM Asansör de fuar boyunca 
gerçekleştirdiği görüşmelerle yeni ticari bağlantılar 
kurma fırsatı yakaladı. Yerli üretim anlayışını kalite 
odaklı yaklaşımıyla birleştiren firma, hem mevcut 
iş ortaklarıyla ilişkilerini güçlendirdi hem de yeni 
pazarlara yönelik önemli temaslarda bulundu.

Firma yetkilileri, ELEVEX'in yalnızca ürünlerin 
sergilendiği bir organizasyon olmanın ötesinde, 
sektördeki gelişmelerin yakından takip edildiği ve 
uzun vadeli iş birliklerinin şekillendiği önemli bir 
buluşma noktası olduğunu belirtti. Özellikle yerli 
üretim gücünü doğrudan sektör profesyonellerine 
anlatabilmenin marka bilinirliği açısından önemli 
katkılar sağladığı ifade edildi.

Fuara gösterilen ilginin beklentileri karşıladığını 
belirten firma, standı ziyaret eden sektör temsilci-
leriyle verimli görüşmeler gerçekleştirdiklerini ak-

tardı. Hedef pazarlardan gelen ziyaretçilerle yapı-
lan temasların yeni iş fırsatlarının oluşmasına katkı 
sunduğunu ifade eden yetkililer, fuar süresince 
kurulan ilişkilerin önümüzdeki dönemde ticari iş 
birliklerine dönüşmesini beklediklerini dile getirdi.

TPM Asansör, organizasyon boyunca kalite, gü-
venilirlik ve kullanıcı odaklı tasarım anlayışıyla ge-
liştirdiği ürünlerini ziyaretçilerin beğenisine sundu. 
Sergilenen çözümler, özellikle ürün kalitesi, estetik 
tasarımı ve güvenilir yapısıyla sektör profesyonel-
lerinden olumlu geri dönüş aldı. Ziyaretçilerle ger-
çekleştirilen teknik görüşmelerde ürünlerin uygu-
lama alanları ve sağladığı avantajlar detaylı şekilde 
paylaşıldı.

Stand konseptinde ise enerji verimliliği sağlayan 
çözümler ve kullanıcı dostu teknolojik uygulama-
lar öne çıktı. Günümüzde asansör sektöründe gi-
derek daha fazla önem kazanan enerji tasarrufu ve 
verimli sistem yaklaşımının, ziyaretçilerin dikkatini 
çeken başlıca unsurlar arasında yer aldığı belirtildi.

Fuar sonrasında yapılan değerlendirmelerin yılın 
geri kalanına ilişkin hedeflere de yön verdiğini 
ifade eden firma yetkilileri, elde edilen geri bildi-
rimlerin doğru stratejiyle ilerlediklerini gösterdiğini 
belirtti. Bu doğrultuda müşteri ağını genişletmeye 
ve yeni iş ortaklıklarını artırmaya yönelik çalışma-
ların hız kazandığı ifade edildi.

Küresel tedarik zincirinde yaşanan dalgalanmaların 
üretim sektörünü yakından etkilediği bir dönemde 
ELEVEX'in güven veren bir vitrin sunduğunu belir-
ten firma, fuar boyunca üretim kapasitesi, kalite 
standartları ve kesintisiz tedarik altyapısı hakkında 
ziyaretçilere kapsamlı bilgiler aktardı. Yapılan gö-
rüşmelerin, özellikle sürdürülebilir üretim anlayışı-
na duyulan güveni artırdığı kaydedildi.

TPM Asansör, ELEVEX 2026 boyunca gerçekleştirdiği ticari 
görüşmelerle yeni iş bağlantıları kurarken, kalite odaklı üretim anlayışı 
ve enerji verimliliği sağlayan çözümleriyle sektör profesyonellerinden 
olumlu geri dönüşler aldı.
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ZDK Asansör'den ELEVEX 2026'da 
fiyat-performans vurgusu

ELEVEX 2026 Konya Asansör ve Teknolojileri Fu-
arı, Türkiye'nin farklı bölgelerinden ve yurt dışın-
dan gelen sektör profesyonellerini bir araya ge-
tirirken, ZDK Asansör de geliştirdiği yerli üretim 
denge ağırlığı çözümleriyle ziyaretçilerin dikkatini 
çeken firmalar arasında yer aldı. Satış ve Pazarla-
ma Müdürü Ali Mert Oflaz, fuarın ardından yap-
tığı değerlendirmede organizasyonun hem marka 
görünürlüğü hem de yeni iş bağlantıları açısından 
verimli geçtiğini söyledi.

Asansör denge ağırlıkları üretiminde tamamen 
yerli üretim anlayışıyla faaliyet gösterdiklerini be-
lirten Oflaz, küresel pazarda maliyetlerin giderek 
arttığı bir dönemde, kendi üretimleri olan beton 
denge ağırlıklarını rekabetçi fiyatlarla sunabilme-
lerinin önemli bir avantaj oluşturduğunu ifade etti. 
ELEVEX 2026'nın bu avantajı sektör profesyonel-
lerine doğrudan anlatabilmeleri açısından önemli 
bir fırsat sunduğunu belirten Oflaz, fuar süresince 
birçok ziyaretçiyle teknik görüşmeler gerçekleştir-
diklerini dile getirdi.

Fuar boyunca hem Türkiye'den hem de farklı ül-

kelerden gelen sektör temsilcilerinin standa yoğun 
ilgi gösterdiğini belirten Oflaz, ziyaretçilerin özel-
likle standart ürünlerin dışına çıkan çözümlerden 
memnuniyet duyduklarını söyledi. Ürünlerin iş-
levselliği ve fiyat-performans dengesi konusunda 
alınan olumlu geri dönüşlerin, doğru bir ürün stra-
tejisi izlediklerini gösterdiğini ifade etti.

ZDK Asansör'ün fuarda öne çıkardığı en önemli 
ürün grubu ise beton denge ağırlıkları oldu. Oflaz, 
klasik üretim anlayışının dışına çıkarak geliştirdik-
leri yaklaşımın sektör profesyonelleri tarafından 
ilgiyle karşılandığını belirterek, ziyaretçilerden 
gelen olumlu yorumların kendileri için önemli bir 
motivasyon kaynağı olduğunu söyledi. Ürünlerin 
sunduğu ekonomik avantajın yanı sıra kullanım 
kolaylığı ve uygulama esnekliğinin de dikkat çe-
ken unsurlar arasında yer aldığını kaydetti.

Yerli üretimin sağladığı esnek üretim kabiliyeti ve 
maliyet avantajının sektörde her geçen gün daha 
fazla önem kazandığını ifade eden Oflaz, ELE-
VEX gibi organizasyonların üretici ile kullanıcıyı 
doğrudan buluşturmasının büyük değer taşıdığını 
belirtti. Fuar boyunca gerçekleştirilen görüşme-
lerin yalnızca ürün tanıtımıyla sınırlı kalmadığını, 
sektörün beklentileri ve gelecekteki ihtiyaçlarına 
ilişkin önemli fikir alışverişlerinin de yapıldığını dile 
getirdi.

ZDK Asansör, ELEVEX 2026'yı yeni iş bağlantıla-
rının kurulmasına katkı sağlayan, yerli üretim gü-
cünü daha geniş kitlelere ulaştıran ve ürünlerini 
doğrudan sektör profesyonellerinin değerlendir-
mesine sunabildiği önemli bir organizasyon olarak 
değerlendirirken, önümüzdeki dönemde üretim 
kapasitesini ve ürün çeşitliliğini geliştirerek hem 
iç pazarda hem de ihracat tarafında büyümesini 
sürdürmeyi hedefliyor.

ZDK Asansör, ELEVEX 2026'da sergilediği yüzde 100 yerli üretim 
beton denge ağırlıklarıyla sektör profesyonellerinin ilgisini çekerken, 
ürünlerinin sunduğu fiyat-performans avantajı ve işlevsel yapısıyla yeni 
iş bağlantıları için önemli temaslar gerçekleştirdi.
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Pandemiyle başlayan, jeopolitik 
gerilimler ve enerji krizleriyle 
derinleşen küresel tedarik zinciri 
dönüşümü, dünya sanayisinin üre-
tim haritasını yeniden çiziyor. Artık 
ülkeler yalnızca düşük maliyetli 
üretim yapan merkezler aramıyor; 
teknolojik yetkinliği yüksek, tedarik 
güvenliği sağlayabilen ve değişen 
koşullara hızla uyum gösterebilen 
üretim üslerine yöneliyor. Bu dönü-
şümün kazananlarından biri ise hiç 
kuşkusuz Türkiye oldu.

2020'li yılların başında "yakın coğ-
rafyada üretim (nearshoring)" kav-
ramı ön plana çıkarken, bugün bu 
yaklaşım yerini çok daha kapsamlı 
bir rekabet anlayışına bıraktı. Artık 
yatırımcıların önceliği yalnızca 
fabrikaların nerede olduğu değil; o 
fabrikanın ne kadar dijital oldu-
ğu ne kadar sürdürülebilir üretim 
yaptığı, yapay zekâyı hangi ölçüde 
kullandığı ve küresel krizlere karşı 
ne kadar dirençli olduğu sorularına 
verilen cevaplar belirliyor.

Türkiye de tam bu noktada önemli 
bir eşikten geçiyor. Bir dönem 
düşük maliyet avantajıyla öne çıkan 

sanayi yapısı, artık yüksek katma 
değerli üretim hedefi doğrultusunda 
yeniden şekilleniyor. Son iki yılda 
açıklanan teknoloji odaklı yatırım 
programları, dijital dönüşüm des-
tekleri ve yeşil üretim politikaları, 
sanayinin yönünü yalnızca daha 
fazla üretmeye değil, daha akıllı 
üretmeye çevirmiş durumda.

Bugün organize sanayi bölgelerinde 
kurulan yeni tesislere bakıldığında 
klasik üretim bantlarının yerini sen-
sörlerle donatılmış, gerçek zamanlı 
veri üreten ve kendi performansını 
analiz edebilen akıllı fabrikalar al-
maya başlıyor. Üretim süreçlerinde 
yapay zekâ destekli kalite kontrol 
sistemleri, dijital ikiz uygulama-
ları, otonom lojistik çözümleri ve 
endüstriyel robotlar giderek daha 
yaygın hale geliyor. Birçok işletme 
için dijitalleşme artık tercih değil, 
küresel pazarda var olabilmenin 
temel koşulu olarak görülüyor.

Bu değişimin arkasındaki en önemli 
itici güçlerden biri ise yüksek 
teknoloji yatırımları. 2024 yılında 
hayata geçirilen HIT-30 Yüksek 
Teknoloji Yatırım Programı ile Tür-
kiye, elektrikli araçlardan batarya 

üretimine, yarı iletken teknoloji-
lerinden yapay zekâ altyapılarına, 
endüstriyel robotlardan veri mer-
kezlerine kadar onlarca stratejik 
alanda dünyanın üretim üslerinden 
biri olmayı hedeflediğini açık bi-
çimde ortaya koydu. 2030 vizyonu 
doğrultusunda milyarlarca dolarlık 
teşvik mekanizmalarının devreye 
alınması, yalnızca yeni yatırımları 
değil mevcut sanayinin dönüşümü-
nü de hızlandırıyor.

Ancak önümüzdeki dönemde 
rekabet yalnızca teknoloji yatı-
rımlarıyla sınırlı kalmayacak. Av-
rupa Yeşil Mutabakatı ve Sınırda 
Karbon Düzenleme Mekanizması 
(CBAM), ihracatçı ülkeleri üretim 
süreçlerini yeniden tasarlamaya 
zorluyor. Karbon ayak izi düşük, 
enerji verimliliği yüksek ve döngü-
sel ekonomi prensiplerini benimse-
yen tesisler uluslararası pazarlarda 
önemli avantaj elde edecek. Bu 
nedenle Türkiye'de sanayinin yeni 
gündemi yalnızca dijital dönüşüm 
değil; dijital ve yeşil dönüşümün 
birlikte yönetilmesi olacak.

Önümüzdeki beş yıl içerisinde 
üretim tesislerinde dikkat çekecek 
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başlıca eğilimler ise şunlar olacak:

• Yapay zekâ destekli üretim plan-
lama sistemlerinin standart hale 
gelmesi,

• İnsan ve robotun aynı üretim hat-
tında birlikte çalıştığı Endüstri 5.0 
uygulamalarının yaygınlaşması,

• Dijital ikiz teknolojilerinin yeni 
yatırımların vazgeçilmez parçası 
haline gelmesi,

• Fabrikaların enerji tüketimini 
gerçek zamanlı yöneten akıllı enerji 
yönetim sistemlerinin devreye 
alınması,

• Üretim verilerinin bulut altyapıları 
üzerinden yönetildiği tamamen bağ-
lantılı fabrikaların yaygınlaşması,

• Siber güvenliğin üretim tesisleri-
nin temel yatırım kalemlerinden biri 
haline gelmesi,

• Elektrikli araçlar, batarya tek-
nolojileri, yarı iletkenler ve ileri 
malzemelerin Türkiye'nin sanayi 
büyümesinde lokomotif sektörler 
olması.

Bütün bu gelişmeler gösteriyor ki 
Türkiye artık yalnızca Avrupa'nın 
üretim üssü olmayı hedeflemiyor. 
Asıl hedef; yüksek teknoloji gelişti-
ren, kritik bileşenleri kendi üreten, 
küresel tedarik zincirlerinde karar 
verici konuma yükselen ve katma 
değeri yüksek ihracatıyla rekabet 
eden bir sanayi ülkesi olmak. Bu 
hedefe ulaşmak kolay olmayacak. 
Nitelikli insan kaynağının geliş-
tirilmesi, Ar-Ge yatırımlarının 
artırılması, üniversite-sanayi iş 
birliklerinin güçlendirilmesi ve 
dijital dönüşümün KOBİ'lere kadar 
yayılması kritik önem taşıyor.

2026 itibarıyla gelinen nokta, 

Türkiye'nin üretim hikâyesinde yeni 
bir sayfanın açıldığını gösteriyor. 
Bundan sonraki süreçte başarı; daha 
fazla üretmekten çok, daha akıllı, 
daha sürdürülebilir ve daha yüksek 
teknolojiyle üretmekten geçecek.
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"Küresel üretim yeniden 
şekillenirken, Türkiye yüksek 

teknoloji ve akıllı üretim 
yatırımlarıyla yeni dönemin 

üretim üslerinden biri olmayı 
hedefliyor."

Küresel üretim rekabetinde 
artık maliyet değil, teknoloji 

belirleyici unsur haline geliyor.
Türkiye, düşük maliyetli 
üretimden yüksek katma 

değerli sanayiye geçiş 
sürecini hızlandırıyor.
Akıllı fabrikalar, yapay 

zekâ ve dijitalleşme yeni 
sanayi döneminin temelini 

oluşturuyor.
Dijital dönüşüm artık bir 

tercih değil, küresel pazarda 
rekabet edebilmenin ön 

koşulu.
Yüksek teknoloji yatırımları, 

Türkiye'yi küresel üretim 
üslerinden biri haline 
getirmeyi hedefliyor.

Yeşil dönüşüm ve dijital 
dönüşüm birlikte yönetilen 

yeni sanayi modelini 
şekillendiriyor.

Endüstri 5.0 ile insan ve robot 
aynı üretim hattında birlikte 

çalışacak.
Enerji verimliliği, yapay 

zekâ ve veri odaklı üretim 
geleceğin fabrikalarını 

tanımlayacak.
Elektrikli araçlar, batarya, yarı 

iletken ve ileri malzemeler 
Türkiye'nin yeni büyüme 

motorları olacak.
Türkiye'nin hedefi yalnızca 

üretmek değil, yüksek 
teknoloji geliştiren küresel 

bir sanayi gücü olmak.
Sanayinin geleceği daha fazla 
üretmekte değil; daha akıllı, 
daha sürdürülebilir ve daha 

yüksek teknolojiyle üretmekte 
yatıyor.
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Türkiye Asansör Sanayicileri Federasyonu (TAS-
FED) tarafından, Bursa Ticaret ve Sanayi Odası 
(BTSO) ev sahipliğinde düzenlenen "Asansör Sek-
töründe Ürün Güvenliği, PGD Mevzuatı ve Sahaya 
Yansımaları" konulu bilgilendirme semineri, sektör 
temsilcilerinin yoğun katılımıyla gerçekleştirildi. 
Sanayi ve Teknoloji Bakanlığı ile Türk Standardları 
Enstitüsü'nün (TSE) katkılarıyla düzenlenen prog-
ramda; ürün güvenliği, piyasa gözetimi ve dene-
timi (PGD) uygulamaları, güncel mevzuat değişik-
likleri ve bunların sahadaki yansımaları kapsamlı 
şekilde ele alındı.

Kamu kurumları, sektör dernekleri, üreticiler, mon-
taj firmaları, teknik uzmanlar ve sektör paydaşları-
nı aynı platformda buluşturan seminerde, güvenli 
ürün arzının sağlanması, mevzuata uyum süreçle-
rinin geliştirilmesi ve uygulamada karşılaşılan so-
runlara yönelik çözüm önerileri masaya yatırıldı. 
Program boyunca gerçekleştirilen sunumlarda, 
sektörün mevcut yapısı, ürün güvenliği uygulama-
ları, denetim süreçleri ve sahada karşılaşılan gün-
cel gelişmeler kapsamlı şekilde değerlendirildi.

TASFED'in 
çalışmaları paylaşıldı
Programın açılış konuşmasını 
gerçekleştiren TASFED Mü-
dürü Gülay Pala Binboğa, 
federasyonun kuruluş süreci, yürüttüğü faaliyet-
ler ve sektörün gelişimine yönelik çalışmaları hak-
kında katılımcılara bilgi verdi. Binboğa, TASFED'in 
sektörün ortak sorunlarının çözümü, mevzuat 
süreçlerinin takibi ve kamu-özel sektör iş birliği-
nin geliştirilmesi adına yürüttüğü çalışmaları akta-
rırken, ürün güvenliğinin sektörün sürdürülebilir 
büyümesindeki önemine dikkat çekti.

PGD süreçleri ve güncel mevzuat 
değerlendirildi
Seminer kapsamında TSE adı-
na programa katılan Ahmet 
Boz, asansörlerde piyasa gö-
zetimi ve denetimi süreçleri ile 
muayene analizlerine ilişkin 
teknik bir sunum gerçekleştirdi. Denetimlerde 
karşılaşılan uygulamalar, uygunsuzluk örnekleri 

TASFED, ürün güvenliği ve PGD 
gündemini Bursa'da sektörle 
buluşturdu

Türkiye Asansör Sanayicileri Federasyonu TASFED tarafından Bursa'da 
düzenlenen "Asansör Sektöründe Ürün Güvenliği, PGD Mevzuatı ve 
Sahaya Yansımaları" seminerinde, Sanayi ve Teknoloji Bakanlığı ile 
TSE uzmanları güncel mevzuat, piyasa gözetimi ve denetimi süreçleri ile 
sahadaki uygulamaları sektör temsilcileriyle değerlendirdi.
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ve değerlendirme kriterleri katılımcılarla paylaşılır-
ken, sahadaki uygulamalara yönelik önemli bilgiler 
aktarıldı.

Programın devamında Sa-
nayi ve Teknoloji Bakanlığı 
Metroloji ve Sanayi Ürün-
leri Genel Müdürlüğü'nden 
Mehmet Şahin, Bakanlık 
tarafından yürütülen piyasa gözetimi ve denetimi 
faaliyetleri hakkında güncel bilgiler verdi. Şahin, 
PGD uygulamalarındaki son gelişmeleri, denetim 
süreçlerinde izlenen yöntemleri ve mevzuatın sek-
töre yansımalarını detaylı şekilde anlattı.

Sunumlarda ayrıca CE işaretleme süreçleri, üretici 
ve montaj firmalarının sorumlulukları, denetimler-
de karşılaşılan uygulama farklılıkları ile sektörde 
güvenli ve standartlara uygun üretimin önemine 
vurgu yapıldı.

TASİAD sektörün yapısal 
sorunlarını gündeme taşıdı
Program kapsamında söz alan 
TASİAD Yönetim Kurulu Baş-
kan Yardımcısı Zafer Demirkol, 
asansör sektörünün sahada karşılaştığı yapısal so-
runlara ilişkin kapsamlı bir değerlendirme yaptı.

Demirkol, sunumunda montaj firmalarının yetki ve 
sorumluluk alanları, ürün kalitesi ve güvenliği, de-
netim süreçlerinde yaşanan uygulama farklılıkları 
ile sektörün daha sağlıklı bir yapıya kavuşması için 
atılması gereken adımlar üzerinde durdu. Asansör 

güvenliğinin yalnızca montaj aşamasıyla sınırlı 
değerlendirilemeyeceğini belirten Demirkol, ta-
sarımdan üretime, montajdan periyodik bakıma 
kadar tüm süreçlerin birbirini tamamlayan bir gü-
venlik zinciri oluşturduğunu ifade etti.

Üreticiler, tedarikçiler, montaj firmaları, yapı de-
netim kuruluşları, belediyeler ve bakım firmala-
rının ortak sorumluluk taşıdığına dikkat çeken 
Demirkol, sahada karşılaşılan yapısal uygunsuz-
lukların hem çalışanlar hem de kullanıcılar açısın-
dan ciddi riskler oluşturduğunu belirterek, kalıcı 
çözümler için tüm paydaşların ortak hareket et-
mesi gerektiğini vurguladı.

Soru-Cevap bölümüyle tamamlandı
Katılımcıların yoğun ilgi gösterdiği program, Cem 
Bozdağ'ın moderatörlüğünde gerçekleştirilen so-
ru-cevap bölümüyle sona erdi. Sektör temsilcileri, 
sahada karşılaştıkları sorunları doğrudan uzman-
lara yöneltme fırsatı bulurken, güncel mevzuat 
uygulamaları ve denetim süreçlerine ilişkin merak 
edilen konular ayrıntılı şekilde değerlendirildi.

Seminer sonunda, ürün güvenliğinin yalnızca ya-
sal bir zorunluluk değil, aynı zamanda sektörün 
uluslararası rekabet gücü, sürdürülebilir gelişimi ve 
kullanıcı güvenliği açısından stratejik önem taşıdığı 
vurgulandı. Katılımcılar, TASFED tarafından düzen-
lenen bu tür bilgilendirme programlarının kamu ile 
sektör arasındaki iletişimi güçlendirdiğini, mevzua-
tın doğru uygulanmasına katkı sunduğunu ve ürün 
güvenliği kültürünün yaygınlaştırılması açısından 
önemli bir platform oluşturduğunu ifade etti.

 

QR kodu okutarak mobil 
uygulamamızı indirip hızla 

kullanabilirsiniz. 

MİK-EL MOBİL SERVİS  
Yayında ve yanında 
 

Talep Edin, Hemen Yanıt Alın; 
Teknik Destek Artık Daha 
Kolay! 

MİK-EL Mobil Servis Uygulaması ile; 
• Servis talebinizi ilettiğinizde, birkaç dakika 

içerisinde uzmanlarımız sizinle iletişime 
geçecektir. 

• Muayene sırasında ihtiyacınız olan tüm 
sertifikalar ve dökümanlar parmaklarınızın 
ucunda! 

• Teknik videolar ve sık sorulan sorular 
bölümünde, tüm sorularınıza anında yanıt 
bulabilirsiniz. 



 

QR kodu okutarak mobil 
uygulamamızı indirip hızla 

kullanabilirsiniz. 

MİK-EL MOBİL SERVİS  
Yayında ve yanında 
 

Talep Edin, Hemen Yanıt Alın; 
Teknik Destek Artık Daha 
Kolay! 

MİK-EL Mobil Servis Uygulaması ile; 
• Servis talebinizi ilettiğinizde, birkaç dakika 

içerisinde uzmanlarımız sizinle iletişime 
geçecektir. 

• Muayene sırasında ihtiyacınız olan tüm 
sertifikalar ve dökümanlar parmaklarınızın 
ucunda! 

• Teknik videolar ve sık sorulan sorular 
bölümünde, tüm sorularınıza anında yanıt 
bulabilirsiniz. 



164  Asansör Vizyon Dergisi    Haziran 2026

TAHSILAT RİSKİ: 
BİLANÇODA 
GÖRÜNMEYEN TEHLİKE
Sibel ARSLAN 
İktisatçı  Rhea System 
www.sibelarslan.com.tr

STRATEJİK BAKIŞ

Bir işletmenin başarısı yalnızca sa-
tış rakamlarıyla ölçülmez. Çünkü 
satış yapmak ile tahsilat yapmak 
arasında çoğu zaman gözden kaçan 
kritik bir fark vardır. Özellikle re-
kabetin yoğun olduğu sektörlerde 
firmalar yeni müşteriler kazan-
mak, pazar paylarını artırmak ve 
büyümeyi sürdürmek adına vadeli 
satışlara yönelirken, farkında 
olmadan bilançolarının en kırılgan 
alanlarından birini büyütürler: 
tahsilat riski.

Tahsil edilemeyen her alacak, 
aslında işletmenin sessizce üst-
lendiği bir finansman yüküdür. 
Üretim yapılmış, hizmet sunulmuş, 
personel maliyetleri karşılanmış, 
vergiler ödenmiş olabilir. Ancak 
satış bedeli zamanında tahsil edi-
lemiyorsa, kârlılık yalnızca kâğıt 
üzerinde kalır.

Bugün birçok işletme, zarar ettiği 
için değil; nakit akışını yönete-
mediği için faaliyetlerini sürdüre-
memektedir. Bunun temel neden-
lerinden biri de tahsilat riskinin 
yeterince analiz edilmemesidir.

Kurumsal bakış açısına sahip 

işletmeler, müşteriyi yalnızca satış 
potansiyeliyle değerlendirmez. 
Ödeme alışkanlıkları, finansal ya-
pısı, sektör riski ve ticari geçmişi 
de karar süreçlerine dahil edilir. 
Çünkü doğru müşteri seçimi, doğ-
ru satış kadar değerlidir.

Tahsilat riski yalnızca finans de-
partmanının konusu değildir. Satış, 
muhasebe, finans ve üst yönetimin 
ortak sorumluluğudur. Bu neden-
le güçlü şirketler, müşteri risk 
analizleri yapar, alacak yaşlandır-
ma raporlarını düzenli takip eder, 
kredi limitleri belirler ve tahsilat 
performansını stratejik bir gösterge 
olarak izler.

Günümüz iş dünyasında sürdürüle-
bilir büyümenin temel şartlarından 
biri güçlü nakit yönetimidir. Güçlü 
nakit yönetiminin ilk adımı ise 
tahsilat disiplinidir.

Unutulmamalıdır ki;
Satış şirketi büyütür.
Tahsilat şirketi yaşatır.

İşletmeler için gerçek başarı, fatu-
ranın kesildiği gün değil, bedelinin 
güvenle tahsil edildiği gün başlar.

Satış yapmak başarı değildir; 
asıl başarı tahsilatı zamanında 

gerçekleştirebilmektir.
Tahsil edilemeyen her 

alacak, işletme için 
görünmeyen bir finansman 

maliyetidir.
Kârlılık, satışla değil güçlü 

nakit akışıyla sürdürülebilir.
Şirketler çoğu zaman zarar 

ettikleri için değil, nakit 
yönetimini sağlayamadıkları 

için başarısız olur.
Doğru müşteri seçimi, doğru 

satış kadar stratejik bir 
karardır.

Tahsilat riski yalnızca 
finansın değil, tüm 

yönetimin ortak 
sorumluluğudur.

Etkili risk analizi, sağlıklı 
büyümenin vazgeçilmez 

unsurudur.
Sürdürülebilir büyümenin 

temeli güçlü tahsilat 
disiplinidir.

Satış şirketi büyütür, tahsilat 
şirketi ayakta tutar.

Gerçek başarı, faturanın 
kesildiği gün değil, 

ödemenin tahsil edildiği gün 
başlar.





166  Asansör Vizyon Dergisi    Haziran 2026

Dünyanın önemli bölgesel asansör fuarlarından 
biri olmayı hedefleyen The Elevator Show Du-
bai (TES) için yeni takvim açıklandı. Organizatör 
AFAG Messen und Ausstellungen tarafından 
yapılan duyuruya göre, fuarın ikinci organizas-
yonu mevcut koşullar nedeniyle planlanan Eylül 
2026 tarihinden 23-25 Mart 2027 tarihine er-
telendi.

Yeni tarihe rağmen fuarın adresi değişmedi. 
Organizasyon, Dubai World Trade Centre bün-
yesindeki yeni Trade Centre Arena salonunda 
gerçekleştirilecek.

Katılımcı sayısı artıyor, fuar daha büyük ala-
na taşınıyor
Organizatörler, fuara yönelik uluslararası ilginin 
her geçen gün arttığını belirtiyor. Çin, Alman-
ya, Birleşik Krallık, Hindistan, İran, Irak, İtalya, 
Güney Kore, İspanya, Türkiye, Amerika Birleşik 
Devletleri ve Birleşik Arap Emirlikleri başta ol-
mak üzere birçok ülkeden firma kayıtlarını ta-
mamlamış durumda.

Yeni katılımcıların organizasyona dahil olması 
ve mevcut katılımcıların stant alanlarını önemli 
ölçüde büyütmesi nedeniyle, fuarın 2027 orga-
nizasyonu önceki plana göre daha geniş bir ser-
gi alanında gerçekleştirilecek. Yaklaşık 120 katı-
lımcının yer almasının beklendiği organizasyon, 
özellikle Orta Doğu ve Kuzey Afrika (MENA) 
bölgesinden gelecek profesyonel ziyaretçilere 
odaklanmayı sürdürüyor.

Elevator World Forum ilk kez düzenlenecek
2027 organizasyonunun dikkat çeken yenilikle-

rinden biri ise Elevator World Forum olacak.

AFAG Messen und Ausstellungen ile sektö-
rün önde gelen yayın kuruluşlarından Elevator 
World iş birliğiyle düzenlenecek forum kap-
samında katılımcı firmalar, geliştirdikleri yeni 
ürünleri, teknolojileri ve inovasyonları kısa su-
numlarla sektör profesyonellerine tanıtma fır-
satı bulacak.

Böylece fuar yalnızca ticari görüşmelerin ger-
çekleştirildiği bir organizasyon olmanın ötesine 
geçerek, sektördeki yeni teknolojilerin ve eği-
limlerin paylaşılacağı önemli bir bilgi platformu-
na da dönüşecek.

Uluslararası kimliğini güçlendiriyor
Dünyanın en büyük asansör fuarlarından inter-
lift organizatörü AFAG Messen und Ausstellun-
gen ile sektörün köklü yayın kuruluşu Elevator 
World Inc. tarafından düzenlenen The Elevator 
Show Dubai, kısa sürede uluslararası kimliğiyle 
dikkat çekmeye başladı.

Artan katılımcı ilgisi, genişleyen fuar alanı ve 
ilk kez düzenlenecek teknik forum ile birlikte 
organizasyonun, özellikle MENA bölgesi başta 
olmak üzere küresel asansör sektörünün önem-
li buluşma noktalarından biri olmayı hedeflediği 
belirtiliyor.

The Elevator Show Dubai 2027 için ziyaretçi ka-
yıtları ise açılmış durumda. Organizasyon, 23-
25 Mart 2027 tarihleri arasında Dubai World 
Trade Centre'ın Trade Centre Arena salonunda 
gerçekleştirilecek.

The Elevator Show Dubai 
2027'nin tarihi değişti: Fuar Mart 
2027'de düzenlenecek

The Elevator Show Dubai'nin ikinci organizasyonu, mevcut koşullar 
nedeniyle Eylül 2026'dan 23-25 Mart 2027 tarihlerine ertelendi. Yaklaşık 
120 katılımcının yer alacağı fuar, daha büyük bir salonda düzenlenecek 
ve ilk kez Elevator World Forum'a ev sahipliği yapacak.



International trade fair for elevators,
components and equipment

Organized By:

EW&

www.elevatorshowdubai.com

NEW DATE
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Günümüzde bilgiye ulaşmak artık bir ay-
rıcalık olmaktan çıkıp temel bir standart 
haline geldi. İnternet, bulut teknolojileri 
ve gelişmiş yapay zeka araçları sayesinde 
her ölçekteki şirket, adeta ucu bucağı 
görünmeyen devasa bir veri havuzunun 
içinde yüzüyor. 

Ancak paradoks tam da bu noktada başlı-
yor; zira veri miktarının katlanarak artma-
sı, doğru ve isabetli kararların alınmasını 
otomatik olarak garantilemiyor. Aksine, 
bağlamından kopuk ve işlenmemiş 
ham veri yığınları arasında boğulmak, 
işletmeleri ne yöne gideceğini bilememe 
ya da analiz felcine uğrama riskiyle karşı 
karşıya bırakıyor.
 
"İş dünyasında asıl güç, verinin kendisi-
ne sahip olmakta değil, o veriyi şirketin 
kurumsal kimliği, dinamikleri ve gele-
ceğe yönelik stratejik hedefleri doğrul-
tusunda işleyerek anlamlı, uygulanabilir 
bir kılavuza dönüştürebilmektedir."

Bu yeni düzende, geçmiş dönemin stan-
dart kalıplarını ve genel geçer formülleri-
ni her şirkete bir şablon gibi uygulamaya 
çalışan hazır giyim yönetim anlayışı hızla 
geçerliliğini yitiriyor. Büyük veri analiti-
ğinin sunduğu genel trendler veya sektör 
ortalamaları ilk bakışta cazip görünse de, 
bir işletmenin kurumsal kültürünü, insan 
kaynağının yetkinlik seviyesini ve iç ik-
limini hesaba katmayan kopyala yapıştır 
çözümler kaynak tüketmekten başka bir 
işe yaramıyor. 

Bir sektörde dijital yatırımları veya 
pazarlama bütçelerini belirli bir oranda 
artırmanın ciroya olumlu yansıdığı bilgisi 
ham bir veri olarak doğrudur, fakat bu 
ham bilgi şirketin mevcut operasyonel 

mimarisine ve organizasyonel yapısına 
uyarlanmadığında kör noktalara ve sistem 
içi dirençlere yol açar. 

"Katma değer yaratmak, verinin 
sadece ne söylediğine bakmakla değil, 
o verinin arkasındaki temel nedenleri 
şirketin özel şartlarına göre doğru 
okumakla mümkündür." İşte bu ihtiya-
cın bir sonucu olarak, organizasyonları 
kişilere bağımlı olmaktan kurtarıp sistem 
odaklı yapılara dönüştürürken "Terzi 
Danışmanlık" yaklaşımı öne çıkıyor. 

Terzi bir danışman, iş birliği yaptığı 
bir kuruma adım attığında çantasından 
hazır sunumlar, paket programlar veya 
basmakalıp reçeteler çıkarmaz; aksine, ilk 
iş olarak o şirketin mevcut "kumaşını" 
derinlemesine incelemeye başlar. 

Şirketin liderlik modelini, süreç haritala-
rını ve dijital olgunluğunu titizlikle analiz 
ederek adeta kurumsal bir ölçü alır ve 
stratejiyi bu ölçülere göre biçimlendirir. 
Şirketin çevikliğini ve kurucu ruhunu 
öldürmeden, kurumsallaşma adımlarını ve 
satış mimarisini organizasyonun üzerine 
tam oturacak şekilde tasarlar. Bu tasarı-
mı bir kerede bırakıp gitmez; uygulama 
aşamasında sürekli sahaya inerek, verileri 
izleyip aksayan yerleri tespit ederek ve 
sistemi daraltıp genişleterek sürekli bir 
planlama, uygulama, kontrol etme ve 
önlem alma döngüsünü hayata geçirir.

Dışarıdan alınan bu rafine desteğin kalıcı 
bir başarıya dönüşmesi ise ancak içeride 
bu felsefeyi benimseyen "Terzi Yönetici-
lerin" varlığıyla mümkündür. 

Terzi bir yönetici, elindeki ekibin ve 
mevcut organizasyonun yapısına göre 
liderlik tarzını esnetebilen, veriyi insani 

bir boyuta taşıyan liderdir. 

Örneğin, performans toplantısında bir 
çalışanın grafiklerinin düştüğünü gördü-
ğünde, standart bir yöneticinin yapacağı 
gibi sadece rapora bakıp kararlar almak 
yerine, verinin altındaki motivasyon ek-
sikliğini, yetkinlik uyumsuzluğunu veya 
mentorluk ihtiyacını sezinler. 

Yeni nesil liderlik ve veliaht yetiştirme 
süreçlerinde bu esnek ve duygusal zeka 
odaklı yaklaşım kritik bir önem taşır. Ter-
zi yönetici, karmaşık analizleri ekibinin 
ilham alacağı somut ve net hedeflere dö-
nüştürürken, sahada verimliliği artırmak 
ve israfı önlemek adına sürekli mikro 
dokunuşlar yapar; böylece standardizas-
yonu sağlarken organizasyonun manevra 
kabiliyetini de korumuş olur.

Verinin bu denli erişilebilir olduğu bir 
çağda, asıl farkı yaratan şey stratejik usta 
işçiliktir. En kaliteli kumaş bile, işinin 
ehli bir terzinin elinde sanata dönüşme-
dikçe, giyen kişinin üzerinde eğreti duran 
bir kıyafetten öteye gidemez. 

Şirketlerin sürdürülebilir büyüme, kurum-
sallaşma ve dijital dönüşüm yolculukla-
rında, veriyi körü körüne takip edilen bir 
dogma olarak değil, yollarını aydınlatan 
bir pusula olarak kullanan "Terzi Lider-
ler" ve "Terzi Danışmanlar" geleceği 
inşa edecektir. 

"İş dünyasındaki en maliyetli strateji, 
ne kadar popüler veya modern olursa 
olsun, organizasyonun üzerine tam 
oturmayan ve onun ruhuyla bütünleş-
meyen stratejidir."

Saygı ve sevgilerimle

VERİ ÇAĞINDA 
DÖNÜŞÜM MİMARLIĞI
HAZIR REÇETELERDEN TERZİ 
USULÜ DANIŞMANLIĞA

Alp Murat BAŞTUĞ
Yönetim Danışmanı - Yazar 

SATIŞ - PAZARLAMA
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Dünya asansör sektörünün en önemli buluşmala-
rından biri olarak kabul edilen interlift, 2027 orga-
nizasyonu için hazırlıklarını tüm hızıyla sürdürüyor. 
Organizatör AFAG Messen und Ausstellungen 
tarafından yapılan açıklamaya göre, 12-15 Ekim 
2027 tarihleri arasında Almanya'nın Nürnberg 
kentindeki Messe Nürnberg fuar alanında gerçek-
leştirilecek organizasyona sektörün ilgisi şimdiden 
oldukça yüksek.

Fuarın açılmasına yaklaşık bir buçuk yıl olmasına 
rağmen 240 firma kayıt işlemlerini tamamladı. Or-
ganizatörler, sergi salonlarının planlaması ve stant 
yerleşim çalışmalarına önümüzdeki haftalarda baş-
lanacağını açıklarken, özellikle belirli konumlarda 
stant talep eden firmaların erken kayıt yaptırmaları 
gerektiğini vurguladı. Ayrıca erken kayıt avantajının 
30 Mayıs 2026 tarihinde sona ereceği hatırlatıldı.

Nürnberg interlift'e güçlü ev sahipliği yapmaya 
hazırlanıyor
2025 yılında ilk kez Nürnberg'de gerçekleştirilen 
interlift'in hem katılımcılardan hem de ziyaretçi-
lerden büyük beğeni topladığı belirtilirken, kentin 
güçlü ulaşım ağı ve geniş konaklama kapasitesiyle 
uluslararası organizasyonlar için önemli avantajlar 
sunduğu ifade edildi.

Organizatörler, Türk Hava Yolları'nın 2027 orga-
nizasyonunda da uluslararası katılımcılar ve ziya-
retçiler için özel ulaşım avantajları sunacağını du-
yurdu. Bu uygulamanın özellikle Avrupa dışından 
gelecek profesyonellerin fuara erişimini kolaylaş-
tırması bekleniyor.

interlift dünya turuna devam ediyor
AFAG proje ekibi, interlift markasının uluslarara-
sı görünürlüğünü artırmak amacıyla yıl boyunca 
dünyanın farklı bölgelerinde düzenlenen sektörel 
fuarlarda tanıtım faaliyetlerini sürdürüyor.

Bu kapsamda proje yöneticisi Alexander Stein, 
VFA-interlift temsilcileriyle birlikte Türkiye'de dü-

zenlenen ELEVEX Konya ile Çin'deki WEE Expo 
Guangzhou fuarlarına katıldı. Organizasyon ekibi, 
2026 yılı boyunca The Elevator Show Dubai, NAEC 
Chicago, Lift Expo Poland (Varşova), Lift Expo Mi-
lan, Nordic Lift Expo Stockholm ve ISEE New Delhi 
fuarlarında da interlift'i tanıtmaya devam edecek.

Bu yoğun uluslararası tanıtım programı, interlift'in 
yalnızca Avrupa'nın değil, küresel asansör sek-
törünün ortak buluşma noktası olma konumunu 
güçlendirmeyi hedefliyor.

interlift 2025 yeni rekorlarla tamamlandı
Basın açıklamasında 2025 organizasyonunun so-
nuçlarına da yer verildi. Nürnberg'de ilk kez dü-
zenlenen interlift, aynı zamanda organizasyon 
tarihinin en büyük fuarı olarak kayıtlara geçti.

Fuara 43 ülkeden 500'ün üzerinde katılımcı ka-
tılırken, 100'den fazla ülkeden 25 binin üzerinde 
profesyonel ziyaretçi Nürnberg'de bir araya geldi. 
Böylece interlift tarihinin en yüksek ziyaretçi sayı-
sına ulaşıldı.

Katılımcı firmaların fuardan elde ettikleri ticari 
sonuçların "çok iyi" ve "iyi" seviyesinde değerlen-
dirildiği belirtilirken, birçok firmanın daha 2025 
organizasyonu devam ederken 2027 fuarı için yer 
rezervasyonu yaptırdığı açıklandı.

2027 hedefi daha da büyük bir organizasyon
Erken dönemde ulaşılan yüksek katılımcı sayısı, 
devam eden uluslararası tanıtım faaliyetleri ve 
sektörün güçlü ilgisi, interlift 2027'nin dünyanın 
lider asansör fuarı konumunu daha da pekiştire-
ceğini gösteriyor.

12-15 Ekim 2027 tarihleri arasında Messe 
Nürnberg'de düzenlenecek organizasyonun, yine 
asansör, yürüyen merdiven, komponent ve dikey 
ulaşım teknolojileri alanındaki en yeni ürün ve 
çözümlerin sergileneceği küresel buluşma noktası 
olması bekleniyor.

interlift 2027'ye yoğun ilgi: 
240 firma şimdiden yerini ayırdı

interlift'in 2027 organizasyonu için hazırlıklar hız kazandı. Nürnberg'de 
12-15 Ekim 2027 tarihlerinde düzenlenecek fuara yaklaşık bir buçuk yıl 
kala 240 firma kayıt yaptırırken, organizatör AFAG uluslararası tanıtım 
çalışmalarını da aralıksız sürdürüyor.
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Krizler ülkelerin, sektörlerin, 
ekonomik sistemlerin temel 
taşlarını sarstığında, işletmeler bu 
tür krizlerin olumsuz etkilerine 
karşı savunmasız kalırlar. Savun-
ma mekanizması devre dışı kalan 
işletmelerde yönetsel ve örgütsel 
fonksiyonlar olumlu veya olumsuz 
yönde etkilenebilir.

Krizin süresi ve şiddetine bağlı 
olarak işletmeler bu süreçte finansal 
risklerden, operasyonel risklere, 
pazar payı ve rekabet ortamından, 
stratejik ve yönetsel risklere hatta 
itibar ve müşteri kaybı riski ile karşı 
karşıya kalabilirler.

Krizin süresi uzayıp şiddeti arttı-
ğında artan sabit giderlerden dolayı 
düşen karlılık, atıl kalan kapasite-
den kaynaklı işten çıkarmalar örgüt 
yapısında moral ve motivasyonu 
düşüreceğinden çalışan-işveren 
çatışmasına da yol açabilir. Bu du-
rumda tabi ki verimlilikten söz edi-
lemeyeceği gibi işletmeye güveni 
zedelemekte ve yönetsel bir boşluk 
doğmasına neden olmaktadır.	

Yaşanan tüm bu olumsuzluklara 

karşın işletmeler kriz ortamında 
daralan iç pazar paylarını artırabilir, 
yeni pazarlara girebilir hatta dış 
pazarlara yönelerek bu olumsuz-
lukları aşabilirler. Ancak yeni pazar 
dinamikleri daha rekabetçi olacağı 
gibi Ar-Ge, Ür-Ge yatırımı gerek-
tiren yüksek üretim kalitesi ürünler 
arayacaktır. Tüm bu şartlar altın-
da, etkin bir maliyet kontrolü de 
gerekecektir. Bir taraftan yaşanan 
olumsuzluklar diğer taraftan olumlu 
gelişmeleri beraberinde getirmek-
te ve yeni fırsatlar doğmasına da 
neden olabilmektedir.

Krizlerin işletmeler üzerindeki 
olumsuz etkilerinden biri olan 
finansal riskler, temel mali veriler 
(Bilanço ve Kar Zarar) incelendi-
ğinde karşımıza;

- Çalışma sermayesine etkisi,
- Sabit varlıklarına etkisi,
- Kaynak kullanımına etkisi,
- Özkaynaklara etkisi,
- Karlılığa etkisi, şeklinde beş baş-
lık altında çıkmaktadır.

Bu yazımızda krizlerin çalışma 
sermayesine etkisini anlatmaya 
çalışacağız.

Çalışma sermayesine etkisi
İşletmelerin çalışma sermayeleri 
“Dönen Varlıkları” dır. Özellikle 
finansal krizlerin etkileri öncelikle 
işletmelerin çalışma sermayelerinde 
görülmeye başlanır. İşletmelerin 
çalışma sermayesini oluşturan 
(dönen varlıklarını) hesaplar hazır 
değerler, ticari alacaklar ve stokla-
rıdır. Bu hesaplar işletmenin günlük 
faaliyetlerinin yürütülmesi için 
gerekli fonlardan oluşur. İşletmeler 
faaliyet döngüleri için bu fonları 
sağlayamadıklarında sorun yaşarlar. 
Hammadde temin edemezse, üretim 
yapılamayacak, üretim yapılamazsa 
stokları etkilenecektir. Alacakların-
da tahsilat sorunu yaşadığında ticari 
ve mali borçları ile çalışanlarının 
ücretlerini ödeyememe sorunu ile 
karşı karşıya kalacaktır. Bu sıkın-
tılar krizin süre ve şiddetine bağlı 
olarak işletmenin iflasına bile yola 
açabilmektedir.

Krizlerin çalışma sermayesini 
olumsuz etkilemesi işletmenin 
faaliyetini, performansını, verimli-
liğini ve kredibilitesini de olumsuz 
etkiler. Bu olumsuzluk çalışma ser-
mayesi ihtiyacını artırır. İç pazarda 
ki daralmanın da etkisiyle ham-

KRİZLERİN 
İŞLETMELER 
ÜZERİNDEKİ 
ETKİLERİ

Cemal İYİKÜLAH
Kurumsal Finans ve Yönetim Danışmanı

FİNANS - YÖNETİM
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madde fiyat artışlarına, satışlarda 
azalmaya, tahsilatların yetersiz 
olması ve zamanında yapılama-
ması, dolayısıyla alacak devir ve 
stok devir hızlarında azalmaya yol 
açar. Finans kurumlarına ödeme-
lerde yaşanacak gecikmeler limit 
ve teminat sorunu yaşanmasına 
hatta kaynak temininin zorlaşma-
sına neden olabilecektir. 

Çalışma sermayesi döngüsünde 
yaşanan bu bozulma işletmenin 
hizmet kalitesini de etkileyerek 
müşteri kaybetmesine, daralan 
piyasalar nedeniyle kapasite ve 
verimlilik kaybına, artan maliyet-
ler ürün kalitesinde bozulmalara 
ve tüm bunların sonucunda fon 
girişinin yavaşlaması ve likidite 
sorunu yaşamasına sebep olur.

Finansal kriz sürecinde bazı 
işletmelerin likit varlıklarını 
artırdığı da görülmüştür. Bunun 
sebeplerinden birisi de yaşanan 
makroekonomik dengesizlikler-
dir. İşletmeler faiz oranlarındaki 
yükselişten faydalanarak elindeki 
fonları alternatif getirisi olan 
yatırımlara yönlendirmektedirler. 
Burada amaç mevcut fonlardan 
daha yüksek getiri elde edil-
mesinden ziyade likit kalarak 
işletmenin hareket kabiliyetinin 
güçlendirilmesidir. İşletmeler 
likiditelerini korumak ve artır-
mak amacıyla kredili satışlardan 
ziyade peşin satışı da tercih 
ederler. Bu aynı zaman da alacak 
riskini en aza indirmek ve ala-
cakların şüpheli hale gelmesini 
önlemektir.

Krizde bir işletmeyi zora soka-
bilecek en önemli unsurlardan 
birisi de stoklarıdır. Daralan 
piyasa şartlarını iyi okuyamayan, 
satış ve pazarlama planlamasını 

iyi yapamayan işletmeler stok 
yönetimini iyi yapamazlar. Bu 
şekilde krize yakalanan işletmeler 
yüksek stok maliyetine maruz 
kalırlar. Stokların satış kabiliyet 
ve hızı hammadde ya da nihai 
ürün olup olmadığına göre deği-
şiklik gösterse de satış süresinin 
uzaması ve piyasa şartları dikkate 
alındığında elde tutma maliyeti 
yüksek olacaktır. Talep daraldıkça 
maliyetinden daha ucuza satış söz 
konu olacak ve yetersiz nakit giri-
şi işletme sermayesinin erimesine 
dolayısıyla zarara neden olacaktır. 

Bununla birlikte talebi yüksek 
ürün stoğu bulunan işletmeler de 
ise stok değerinde göreceli bir ar-
tış meydana getirecektir. Maliyeti 
düşük stokların talep nedeniyle 
daha yüksek fiyatla satılması işlet-
meye ciddi kar ve likidite sağla-
dığı gibi fiyat artışından kaynaklı 
brüt karlılık oluşmasına da neden 
olabilecektir.

Sonuç olarak işletmeler kriz olsun 
olmasın çalışma sermayelerini iyi 
yönetirlerse likidite yönetimini 
de sağlamış olurlar. Krizin her 
türlüsünün işletme için bir tehdit 
unsuru olduğunu unutmamak 
gerekir. 

Çalışma sermayesi yönetimi ile 
birlikte stratejik organizasyonel 
yapılanmalar, yenilikçilik, hızlı ve 
doğru kararlar alma ve uygula-
malar da işletmelerin bu tür zorlu 
dönemlerde ayakta kalabilmesi 
sağlar. 

Bir sonraki yazımızda krizlerin 
“Sabit varlıklarına etkisi”, “Kay-
naklara etkisi”, ”Özkaynaklara 
etkisi”, “Karlılığa etkisi” konu 
edilecektir. 

Krizler, işletmelerin yalnızca 
finansal yapısını değil; 

operasyonel süreçlerini, yönetim 
anlayışını ve rekabet gücünü de 

doğrudan etkiler.
Kriz dönemlerinde çalışma 
sermayesi üzerindeki baskı 

artarken, nakit akışının sağlıklı 
yönetilmesi işletmelerin 

sürdürülebilirliği açısından kritik 
önem taşır.

Tahsilatların yavaşlaması, stokların 
artması ve finansmana erişimin 

zorlaşması likidite riskini büyüten 
temel unsurlardır.

Çalışma sermayesindeki 
bozulma; üretim, hizmet 

kalitesi, müşteri memnuniyeti 
ve işletmenin kredibilitesi 

üzerinde zincirleme olumsuz 
sonuçlar doğurur.

Kriz dönemlerinde güçlü nakit 
yönetimi, işletmelere hızlı 

hareket edebilme ve fırsatları 
değerlendirebilme avantajı sağlar.

Peşin satış politikaları ve likit 
varlıkların korunması, alacak 

riskini azaltarak finansal 
dayanıklılığı artırır.

Stok yönetimini doğru 
planlayamayan işletmeler 

yüksek stok maliyetleri ve değer 
kayıplarıyla karşı karşıya kalabilir.
Talebi yüksek ürünlere sahip 

işletmeler ise stoklarını 
avantaja dönüştürerek hem 

kârlılıklarını hem de likiditelerini 
güçlendirebilir.

Krizler yalnızca tehdit değil, doğru 
strateji geliştiren işletmeler için 

yeni pazarlar ve büyüme fırsatları 
da yaratabilir.

Ar-Ge, ürün geliştirme, maliyet 
kontrolü ve ihracata yönelim, 

kriz dönemlerinde rekabet 
avantajı sağlayan temel 

unsurlardır.
Çalışma sermayesinin etkin 
yönetimi, işletmenin krizlere 

karşı en önemli savunma 
mekanizmalarından biridir.

Kriz ortamında başarılı olmanın 
anahtarı; güçlü finansal 

yönetim, stratejik organizasyon, 
hızlı karar alma ve değişime 

uyum sağlayabilme yeteneğidir.
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Değerli okurlar. Bugün sizlere, yapı 
sektöründe sıkça karşılaştığımız önemli 
bir konu hakkında konuşmak istiyorum: 
Ucuz asansörlerin doğurduğu sonuçlar.

Bir binanın asansörü, sadece insanları 
bir kattan diğerine taşıyan mekanik bir 
sistem değildir. Asansörler; güvenliğin, 
konforun, erişilebilirliğin ve yaşam 
kalitesinin ayrılmaz bir parçasıdır. Bu 
nedenle asansör seçiminde yalnızca 
fiyat odaklı kararlar almak, uzun vadede 
ciddi sorunlara yol açabilmektedir.

İlk bakışta düşük maliyetli bir asansör, 
yatırımcılar ve bina yöneticileri için ca-
zip görünebilir. Ancak unutulmamalıdır 
ki, asansörlerde düşük fiyat çoğu zaman 
kullanılan malzeme kalitesinden, güven-

lik ekipmanlarından, montaj süreçle-
rinden veya satış sonrası hizmetlerden 
taviz verilmesi anlamına gelebilir.

Ucuz asansörlerin en önemli sonucu, 
güvenlik risklerinin artmasıdır. Kalitesiz 
bileşenler, yetersiz mühendislik çalış-
maları ve düzensiz bakım süreçleri; sık 
arızalara, kat arasında kalma olaylarına 
ve daha ciddi kazalara neden olabilir. 
Oysa söz konusu olan insan hayatıdır ve 
insan hayatının bir maliyeti yoktur.

Bir diğer önemli konu ise işletme mali-
yetleridir. İlk yatırım bedeli düşük olan 
asansörler, çoğu zaman daha sık bakım 
gerektirir, daha fazla enerji tüketir ve 
yedek parça sorunları yaşatır. Sonuç 
olarak başlangıçta elde edildiği düşünü-
len tasarruf, zaman içinde daha yüksek 

maliyetlere dönüşür.

Ayrıca sık arızalanan bir asansör, bina 
sakinlerinin yaşam kalitesini düşürür. 
Özellikle yaşlılar, çocuklar, engelli 
bireyler ve hareket kısıtlılığı olan kişiler 
için asansörler vazgeçilmezdir. Güveni-
lir olmayan bir sistem, günlük yaşamı 
zorlaştırır ve kullanıcı memnuniyetini 
azaltır.

Kalitesiz asansörler, binaların değerini 
ve itibarını da olumsuz etkiler. Günü-
müzde insanlar bir konut veya iş yeri 
seçerken asansörlerin güvenliğine ve 
performansına büyük önem vermektedir.

Son olarak, asansörlerde ilgili mevzu-
at ve standartlara uygunluk yasal bir 
zorunluluktur. Güvenlik kurallarına 
uyulmaması durumunda bina yönetimle-
ri, yükleniciler ve bakım firmaları ciddi 
hukuki sorumluluklarla karşı karşıya 
kalabilir.

Asansör seçiminde doğru soru, “En 
ucuz asansör hangisi?” değil, “En 
güvenli, en verimli ve uzun vadede en 
ekonomik çözüm hangisi?” olmalıdır.

Unutmayalım: Asansörde yapılan tasar-
ruf, bazen güvenlikten ve kaliteden ödün 
vermek anlamına gelir. Gerçek yatırım, 
düşük fiyatlı ürüne değil; güvenilir, kali-
teli ve sürdürülebilir çözümlere yapılır.

Saygılarımla

UCUZ ASANSÖRLERİN 
GÖRÜNMEYEN 
MALİYETLERİ 

Remzi ASLAN
Güneydoğu Asansör ve Yürüyen Merdiven Sanayicileri 
Derneği (GÜNAYSAD) - Yönetim Kurulu Başkanı
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İDA Lift Asansör, kamuoyuna yaptığı yazılı açıkla-
mayla, şirket hakkında yürütülen resmi inceleme 
ve değerlendirme süreçlerinin tamamlanmasının 
ardından, Amerika Birleşik Devletleri Hazine Ba-
kanlığı (U.S. Department of the Treasury) bünye-
sinde faaliyet gösteren Yabancı Varlıkları Kontrol 
Ofisi (Office of Foreign Assets Control – OFAC) 
tarafından uygulanan yaptırım listesinden çıkarıl-
dığını duyurdu.

Şirket tarafından yayımlanan açıklamada, söz 
konusu kararın yetkili makamlar tarafından yü-
rütülen kapsamlı inceleme sürecinin sonucunda 
alındığı belirtilirken, İDA Lift'in uluslararası ticari 

faaliyetlerinin yürürlükteki 
düzenlemeler ve ilgili mev-
zuat çerçevesinde değer-
lendirildiğinin teyit edildiği 
ifade edildi.

Açıklamada, kuruluşun fa-
aliyetlerini ilk günden bu 
yana benimsediği şeffaf-
lık, güvenilirlik, etik yöne-
tim anlayışı ve uluslararası 
mevzuata tam uyum ilke-
leri doğrultusunda sürdür-
düğü vurgulanarak, aynı 
kararlılıkla çalışmalarına 
devam edeceği kaydedildi.

İDA Lift, süreç boyunca 
kendilerine güven duyan 
müşterilerine, iş ortakla-
rına, finans kuruluşları-
na, tedarikçilerine ve tüm 
paydaşlarına teşekkür 
ederek, bu desteğin şirket 
için önemli bir motivasyon 

kaynağı olduğunu belirtti.

Yaklaşık ihracatının yüzde 90'ını uluslararası pa-
zarlara gerçekleştiren bir Türk üreticisi olduğuna 
dikkat çeken şirket, yüksek mühendislik kabiliyeti, 
üretim gücü ve kalite anlayışıyla Türkiye'yi küresel 
pazarlarda temsil etmeyi sürdüreceğini ifade etti.

Kamuoyuna yapılan açıklamanın sonunda ise 
İDA Lift, güven inşa etmeye, değer üretmeye ve 
Türkiye'yi uluslararası arenada başarıyla temsil et-
meye aynı sorumluluk bilinci ve kararlılıkla devam 
edeceğinin altını çizdi.

İDA Lift'ten Kamuoyuna açıklama: 
OFAC yaptırım listesinden çıkarıldı

İDA Lift, Amerika Birleşik Devletleri Hazine Bakanlığı'na bağlı Yabancı 
Varlıkları Kontrol Ofisi (OFAC) tarafından yürütülen resmi inceleme 
sürecinin tamamlandığını ve şirketin yaptırım listesinden çıkarıldığını 
duyurdu. Şirket, uluslararası pazarlardaki faaliyetlerine şeffaflık, 
güvenilirlik ve mevzuata tam uyum anlayışıyla devam edeceğini açıkladı.
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Şirketlerin finansal koridorlarında 
gezinirken en çok duyduğumuz keli-
melerden biridir "sadakat". Hatta 
bazen o kadar kutsanır ki, her sabah 
ofise herkesten önce gelen, on yıldır 
hiç izin kullanmayan ve şirketin her 
kuruşunu gözeten kıdemli bir çalı-
şan, yönetimin en güvenilir insanı 
olur. Ancak iç denetim dünyasının 
acı bir gerçeği vardır: En büyük 
finansal hileler, genellikle şüphe 
bulutlarının en uzağındaki, en "gü-
venilir" masalarda filizlenir.

Haydi hep beraber, orta ölçekli bir 
üretim firmasının her adımı ezbere 
bilen emektar bir muhasebecinin 
masasına konuk olalım.  Emektar 
Muhasebecimiz, şirketin nakit akı-
şını, tedarikçi ödemelerini ve banka 
hesaplarını tek başına yöneten, 
adeta firmanın finansal hafızası olan 
bir profesyoneldir. Her şey mükem-
mel işliyor gibi görünmektedir; ta 
ki şirketin nakit sıkışıklığı hissettiği 
ama bilançoda her şeyin "tıkırın-
da" göründüğü o güne kadar.

Muhasebecinin yöntemi, literatürde 
sıkça karşılaşılan ama yakalanması 
en zor hilelerden biridir: "Hayali 
Tedarikçi" yöntemi ve sahte fatura-
landırma.

Güvenilir Muhasebecimiz, şirketin 
yıllardır mal aldığı ana tedarikçiler-
den birinin ismine çok benzeyen, 

sadece tek bir harfi farklı ya da 
unvanının sonundaki "A.Ş." yerine 
"Ltd. Şti." olan paravan bir şirket 
kurar. Sistemdeki mutabakatları, fa-
tura girişlerini ve banka talimatlarını 
tek başına kontrol etme yetkisine 
sahip olduğu için, her ay gerçek 
tedarikçinin faturalarının arasına 
bu paravan şirkete ait birkaç küçük 
"hizmet veya danışmanlık" faturası 
sıkıştırır.

Ödemeler bankadan düzenli olarak 
çıkar. Rakamlar tek seferde dikkat 
çekmeyecek kadar küçük, ancak 
bir yıla vurulduğunda şirketin 
kârlılığını etkileyecek kadar da 
büyüktür. Peki, Muhasebe Şefimiz 
neden on yıldır hiç izin kullanma-
mıştır? Yanıt basittir: İzinde olduğu 
günlerde kendisinin yerine baka-
cak geçici bir personelin, ödeme 
listesindeki o tek harflik farkı ya da 
paravan şirketin IBAN numarasını 
fark etme riskini göze alamamıştır 
çünkü. Hile üçgeninin (Baskı, Fır-
sat, Haklı Gösterme) "fırsat" ayağı, 
şirketin en güvenilir insanına tek 
taraflı bir krallık sunmuştur.

Bir gün Emektar Muhasebecimiz 
acil bir sağlık durumu nedeniyle 
birkaç gün ofise gelemez. Yerine 
bakan genç bir uzman, tedarikçi 
listesini incelerken garip bir şey 
fark eder. Yıllık milyonlarca liralık 
hacmi olan iki farklı tedarikçinin 
sistemdeki kayıtlı adresi aynıdır: 

Üstelik bu adres, ne bir fabrika ne 
de bir plazadır; bildiğimiz sıradan 
bir apartman dairesidir!

Daha da ilginci, bu gizemli şirketten 
kesilen tüm faturaların numaraları 
001, 002, 003 diye sıralı gitmekte-
dir. Yani bu şirket, koskoca piyasada 
bizim firmamızdan başka hiç kimse-
ye fatura kesmemiştir! 

Böylece, yıllardır titizlikle örülen o 
gizemli duvar ilk çatlağını vermiştir.

Bu hikaye, muhasebe hilelerinin 
sadece rakamlardan ibaret olmadı-
ğını, arkasında ciddi bir psikoloji 
ve sistemsel boşluk barındırdığını 
gösteriyor. Şirketleri iflasa sürük-
leyen şey genellikle tek seferlik 
büyük hırsızlıklar değil, sistemin 
kılcal damarlarından yıllarca sızan 
küçük damlalardır.

Finansal sağlığı korumanın yolu, ça-
lışanlara şüpheyle yaklaşmak değil; 
"Görevler Ayrılığı ilkesini keskin bir 
şekilde uygulamak, rotasyon siste-
mini zorunlu kılmak ve habersiz iç 
denetimlerle süreçleri check-up'tan 
geçirmektir.
Unutmamak gerekir ki: Güven insa-
ni bir erdemdir, ancak iş dünyasında 
asla bir "iç kontrol politikası" olarak 
kabul edilemez. Gözün görmediğini 
rakamlar fısıldar, ama sadece sistem 
uyanıkken o fısıltılar duyulabilir.

GÜVENİN 
BEDELİ

Hatice ÇAĞIRAN 
İç Kontrol ve İç Denetim Uzmanı
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